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20001 wllann basinda ba‘;layan ve son mllarda derinlegen ekonomi savaslannda
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UM AKMAKINE

CarpetCleaning Machines

Sumak Makine, 2018 yilindan beri Konya Biisan
Organize Sanayi Bolgesi’nde,6.000m2 alanda
tiretimlerini siirdiirmektedir. Basta Amerika,
Cezayir, Ozbekistan ,Fransa, Hindistan, Polonya
olmak iizere bir ¢ok iilkeye ihracat yapmaktadir.

Urettigi otomatik hali yikama makinesi, hav alma ve
paketleme, sikma ,¢cirpma, me¢ makineleri ile

tiretim agini yeni teknolojiler ile birlestirerek hizli bir
sekilde bilyiimeye devam etmektedir.

Giiclii ARGE ekibi ile, her gegen giin yeni modeller
tasarlayarak, kalitesini her zaman bir adim ileriye
tasimaktadir.

Sektorii yakindan takip ederek, hem yurt i¢i, hem
yurt disinda ki miisterilerine sorunsuz hizmet
sumaktadir.

Sumak Makine, ge¢miste oldugu gibi gelecekte de
yenilikgi, rekabetci ve yaratici ¢éziimler sunan
yaklasimini, i¢cinde bulundugu topluma karsi
duydugu sosyal sorumluluk anlayisi ile devam
ettirecektir.

¥ Gfow
sumakmakine

BILGI iCIN
www.sumakgroup.com.tr

yildir
giiven tle

Payidarts olarak; 2018 yilinda sanata goniil veren,
sanati farkhlastirmak icin diisiinen,

""Sanatin Metal Hali” slogani ile yola ¢ikan; geng,
dinamik ekibimiz ile genis lretim hattini kullanarak
7/24 destek ve siirekli Ar-Ge politikasi ile kendine

has iiriin ve altyapisini hazirlayip siirdiirmektedir.

Diger sektérlerde ki gegmisimizden ilham alarak bu -~
alanda da faaliyetlerimizi en kaliteli sekilde
benimsemekteyiz.

—



UM AKmKiNE

CarpetCleaning Machines

CNC LAZER KESIM-BUKUM

$5umﬂx METAL

Sumak Metal, ceyrek asri askin deneyimi sayesinde
miisteriyle sarsilmaz bir iliski kurarak, siz
miisterilerinin memnuniyeti icin canla basla
calismaktadir.

Yilda 6.000 tonluk iiretim ve isleme, CE ve ISO 9001
sertifikalariyla hizmetlerinin capini genisleterek
sektoriin 6nde gelen kuruluslarindan biri olmak igin
durmaksizin calismaktadir. Metallerin kesimi ve
sekillendirilmesi uygulamalarinda da biiyiiyen
teknolojiyi yakindan takip etmekle ve tecriibeli
kadrosuyla © kusursuz iiretim - is devamlihgi ©
prensiplerini uygulamaktadir.

Sumak Metal, siz saygin miisterilerinin acil ihtiyaci
icin yeterli stoga ve hizli dagitim agina sahip, giiclii
bir firmadir. Saglam, giivenilir, uygun fiyath lazer
kesim ve yedek par¢alarinin en dogru adresi
Sumak Metal ; teknolojik ve lojistik son gelismelere
ulasmis, genis iiriin yelpazesine sahip, ¢dziim
odakh bir sirkettir.
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sumakmetal

$sumﬂKmETﬂL SIVK SUM /I( PAYIiDARTSAS

CNC LAZER KESIM-BUKUM

DEGIRMEN MAKINELERI & MILLING MACHINES

BILGI ICIN
033234542 71

w SUMAK

DEGIRMEN MAKINELERI & MILLING MACHINES

Ceyrek asirlik tecriibesiyle Sumak, miisterileri ile
sarsiimaz bir iliski kurmus ve memnuniyetiniz igin
canla basla calismaktadir. Yilda 1.000 ton iiretim ve
CE, ISO 9001 sertifikalari ile; Sumak, hizmet ¢apini
genisletmis ve hizmet kalitesini gelistirmistir.

Sektoriin liderlerinden biri olmak i¢in durmaksizin
calismaktadir. Talash imalat ve metal sekillendirme
uygulamalarinda gelisen teknolojiye ayak

- is suirekliligi” ilkelerini gerceklestirmektedir.

Siz saygideger miisteriler icin yeterli iiriin stoguna _1
ve hizli dagitim agina sahip olan Sumak giiclii bir 21
firmadir. Giiglil, giivenli ve ekonomik freze

makineleri ve yedek parg¢a i¢in en dogru adres

Sumak; son teknolojik gelismelere ulasmis, ¢cesitli
iiriin yelpazesine sahip ve ¢6ziim odakli bir
firmadir.

oL
uydurmakta, deneyimli kadrosu ile “kusursuz iiretim ;'.".1

“
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OZFATIHLER olarak, ving sektorunde verimlilik, kalite,
is ve calisan guvenligi konulanindaki standartlan ile

Turkiye'nin en givenilir sirketleri arasinda yer almaktadir.
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MURAT KURUM

IKLIM DOSTU SANAYI SITESINDE
KONYA ORNEK OLACAK

n
hracat; yerli sektdrlerin gelismesine, istthdam
Iimkénlanmn artmasina, emek ve zamanin daha
verimli kullanilimasina katki saglar, verimliligi artinr,
ekonomileri buyutur.

Bu anlamda, ézellikle son yillarda ulkemizin ekonomik
buyume rakamlarina baktigimizda ihracatin dnemi

de ortaya cikmaktadir. Ulkemiz ihracatta, son 20

yilda buyuk atihimlar yapmus, 2020 yilinda pandemi
kosullarina ragmen ihracatimiz 169,5 milyar dolar
olarak gerceklesmistir. Yine bu yil her ay yeni bir
ihracat rekoru kinyoruz. Bunlar ekonomik buyumenin
de ihracattaki artisin da énumuzdeki aylarda devam
edecegine isaret etmektedir.

Cevre, Sehircilik ve iklim Degisikligi Bakanligh
olarak ihracatcgilarimizin gayretini destekliyoruz.
Ulkemiz sinirlan icerisinde Uretilen her tirlil yapt
malzemesinin gerek nitelik gerekse modern ¢cagin
ihtiyaclarina uygunlugu noktasinda standartlan
belirliyor, bu standartlann takibini titizlikle yapiyoruz.
Ulkemizde 250'den fazla sektdril de canlandiran yapt

sektérunun ihtiyaclanin karsilayarak, modern ¢ézumler
uretiyor, ihracata konu olan Urunleri birer Turkiye
markasi olarak dunya yap1 sektoriine sunuyoruz.

Bu sayede tum dunyada faal olarak ¢alismalarinm
yuruten ve muteahhitlik hizmeti veren yuklenici

Turk firmalarinin taahhutlerini en iyi sekilde yerine
getirmelerine de katki saghyoruz. Ayrica belirledigimiz
ulusal ve uluslararas: standartlar cercevesinde

uretilen nitelikli yapt malzemesiyle ihracatimiza da
katki veriyoruz. Bu durum hem yurt disi muteahhitlik
hizmetlerinde hem de yap1 malzemeleri ihracatinda
surdurulebilirligin saglamasi bakimindan son derece
onemlidir.

Elbette ki biz bununla yetinmiyoruz, bizim i¢in asil
6nemli olan ekonomik bllylimenin toplumun tim
kesimlerine ulasmasi ve bluyumeyle birlikte istthdamin
da olusmasidir. Ancak boyle bir durumda kaliteli ve
kalic1 bir bilylimeden séz etmek mimkiindiir. iste 2021
yilini bu agidan ¢ok dnemli goruyoruz.

Sayin Cumhurbaskanimizin liderliginde devletimiz;




her zaman ihracatcimizin yaninda oldu. fhracatimizin
gecen yil belirlenen hedefin Uizerinde gerceklesmesi
de bunun en glizel érnegidir. Devletimiz; firmalarn
ihracata yonelik faaliyetlerini Uiretim, pazarlama ve
taniim asamalarinda destekleyerek rekabet gucu
kazanmalarini saglamaktadir.

2023, 2053 ve 2071 hedeflerimize hizh ve emin
adimlarla ulasmamuz i¢in; firmalarnmizin iktisadi
bllyimenin ve ihracatin devamlilik kazanarak

artmasi i¢in Ar-Ge calismalarina nem vermesi,

pazar arastirmalarin iyi yapmasi, uretimde verimliligi
ve standardizasyonu saglamasi buyuk énem arz
etmektedir. Yine surdurulebilir bir ihracat anlayisiyla
ulkemizin dis ticaretten aldign pay1 artirarak istikrarh bir
ihracat artisi saglanmaldir. Surdurulebilir bir ihracatin
saglanmasi i¢cin de kamu 6zel sektdr isbirligi cok
onemlidir.

Bu cercevede ulkemizin; diinya ticaretinde pay artan,
katma degeri yuksek, teknolojik trunlerin uretimine
ve ihracatina ydnelmesi ve politikalarini bu yonde
belirlemesi gerekiyor.

Tabii bunun yani sira Konya'mizda da Cevre, Sehircilik
ve Iklim Degisikligi Bakanhdn olarak, tiim altyapt

ve ust yapidan projelerinde her agidan her zaman
sanayicilerimizin ve is insanlarimizin yaninda olduk,
olmaya da devam edecediz.

“Yeni Sanayi Alanlariyla Buyuk Turkiye” hedefiyle
¢calismalarimizi araliksiz surduruyoruz. Bugun; Ankara,
Trabzon, Usak, Aksaray, Diyarbakir ve Kayseri'de eski
sanayi sitelerimizi yeni yerlerine tasidik. Esnafimizin,
vatandaslarimizin hizmetine sunduk. Su anda
projelendirme ve insaat asamasinda olan 26 sanayi
alanimizda daha ¢alismalarimiz tum hiziyla devam
ediyor.

Biliyoruz ki Konya'miz; tannmyla, hayvanciligiyla,
sanayisiyle, hizmet sektériyle tlkemizin parlayan
yildizidwr. Hatirlayacaksiniz, bu yiin Subat ayinda
Konya'miza yakismayan, siluetini bozan ve sehrin
icinde kalan Eski Sanayi ve Karatay Sanayi sitelerimizin
tasinmasi icin calismalarimizi baslattik ve temellerimizi
attik.

TOKI Baskanhigimiz eliyle 2 milyon 80 bin m2'lik alanda
yaptigimiz Konya Yeni Sanayi Sitemizde tam 2.690
sanayi dukkdnimiz olacak. Bununla beraber, icerisinde
oteliyle, lokantasiyla, kuaféruyle, marketiyle, kafeleriyle
134 ticari alan bulunacak. insallah sanayicimiz,
esnafimiz, daha guvenli, daha huzurlu, daha sicak, daha
temiz bir ortamda calisma imkanina kavusacak. insallah
bittiginde burasi bir sanayi sitesinden ¢ok; bir sanayi
kompleksi olacak, yeni bir yasam alan olacak.

Yeni Konya Sanayi Sitemizi; “iklim Dostu Sanayi
Doniisiimit” ilkesiyle insa ediyoruz. insallah bundan
sonra blitiin déntistimlerimizi de “iklim Dostu
Donitlisiim” bashid altinda gergeklestirecegiz. Sanayi
alanlannin iklim dostu uygulamalarla Yesil Sanayiye
donustiiriilmesi, Yesil Kalkinma yolunda sehrimiz
icin, Ulkemiz icin sayisiz faydalar saglayacak.

Tum yeni sanayi alanlarimizda; gunes panelleri yer
alacak, atik getirme merkezi olacak. Atik sularini
aritan, kendi elektrigini Ureten, atik yagin toplayan,
yesil etiket sahibi tesisler olacak. Sehirlerdeki karbon
gazi Uretim miktan azalacak. insan saghgn acisindan;
sanayicilerimize, daha saghkl, ¢evreye sayqil, iklim
dostu bir calisma ortami sunmus olacagiz.

Katma degeri yuksek Urunler Uretecegiz, cevremizi
koruyacagiz. Yuzbinlerce araci sehir merkezinden
uzaklastinp trafik yukune, hava ve gurultu kirliligine
son verecegiz. Modern altyap: ve aritma tesisleriyle de
hicbir atigin dogay: kirletmesine izin vermeyecegiz.
Esnafimizin iklim dostu, ¢evre dostu uretimlerini;
ulkemizi kuresel rekabette daha Ust siralara tasiyacak
stratejik bir hamle olarak géruyoruz. On binlerce
kardesimize istihdam saglayacagz.

Yaptigimiz bu sanayi sitemiz de Tiirkiye'de iklim
Dostu Sanayi Sitelerinin ilk 6rnegi olacak. Burada
her asamasinda Sifir Atik Sanayi uygulamalarn
hayata gecirecegiz.

Tirkiye'de ilk kez bir sanayi sitesi sifir atiga tam
uyumlu olarak insa ediliyor. Konya Sifir Atik Sanayi
Sitemizin icerisine sifir atik merkezimizi kuracadz.
Atiklanmzi aywracadiz. Kendi kendine yetebilen, kendi
elektrigini uretebilen, atik yaglarin toplandigi, yagmur

sularinin depolandidi bir sanayi tesisi haline getirecegiz.

Yine bu sanayi sitemizi endustriyel ortaklhiga ve
dongusel ekonomiye uygun yaparak; daha etkili, daha
tasarruflu, daha verimli hale getiriyoruz.

Tabii sanayi sitemizin yani sira Kayacik Lojistik
Merkezi'miz de sehrin ekonomisine ¢ok buytk katkilar
saglayacak. A¢ctigimiz Bugday Pazan, Konya'mizin
tanimuna, ticaretine yeni kapilar aralayacak. Ulkemizin
tahil amban olan Konya, tarimsal sanayide de
ulkemizin lokomotifi konumundadir. Bu anlamda

sehrimizde, genis bir Uretim yapilmaktadir. Bu durum
da Konya'mizin ekonomisini canh tutmaktadir. Biz
Konya'mzi, is dunyamizi gelecege ne kadar hazirlarsak
Uilke olarak hedeflerimize o kadar cabuk variriz. insallah
bugtne kadar oldugu gibi bundan sonra da esnafimizin,
sanayicimizin, is insanlarimizin taleplerini yerine
getirecek, yaninda olmaya devam edecegiz.
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SELCUKLU'NULN BASKENTINDEN
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Konya Fabrika & Merkez Ofis

Biriketciler Sanayi Sitesi Umurlu Sokak
Mo : 19 Karatay / KOMNYA

Ph: +90 3323558110 - Fax:+903323558250
Email: export@takavcimarble.com {

Beysehir Fabrika

Crganize Sanayi Bélgesi 5. Cadde No:]
Beysehir / KONYA

Ph: 4903325148110 - Fax:+903325148250
Email: info@takavcimarble.com
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GAZETESI YEREL
SURELI UCRETSIZ EKI
Yil: 8 Sayi: 94
YENIBAHAR ILETISIM
YAYINCILIK REKLAM VE SAN.
TIC. A.S. ADINA SAHIBI
MUSTAFA ARSLAN

SORUMLU YAZI ISLERI MUDURU
ABDULLAH AKIF SOLAK

GENEL KOORDINATOR
FAHRI ALTINOK

GRAFIK TASARIM
MERVE DURGUT

SAYI EDITORYAL EKIBI
RASIM ATALAY
MEHMET ALI ELMACI
MUHAMMED ESAD CAGLA

REKLAM KOORDINATORLERI
IBRAHIM BUYUKHARBUT
ALI ARSLAN

BASKI TARIHI
KASIM 2021

ILETISIM
Musalla Baglari Mahallesi
Dereboyu Sokak 10/1

Selguklu/KONYA
444 5 158
www.konyayenigun.com

BASKI
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FAHRI ALTINOK

KONYA SANAYISI KABUGUNA
SIGMIYOR

onya, 48.000'den fazla KOBI'ye ev
Ks“ahipligi yapan bir KOBI Baskentidir.

Onde gelen gelismis sektdrleri;
makine imalati, otomotiv yan sanayi,
ana metal, tannm alet ve makineleri
imalat, gida sanayi, ayakkabicilik, ara¢
ustu ekipmanlandir. Tarnmsal makine ve
ekipman uretiminde Turkiye lideridir.
Metal islemede Turkiye pazarinin yuzde
45'ine hakimdir. Arag¢ Ustl ekipmanda
Turkiye pazarinin yuzde 70'ine sahiptir.
Konya ihracati 36 ilin toplam ihracat
rakamindan fazladir. Konya 160'tan
fazla ulkeye ihracat yapmaktadir. Konya
2.700'den fazla kayith ihracatgiya sahiptir.
Imalat sanayi ihracatinin toplam ihracat
icerisindeki pay1 yuzde 96'dir. Konya
sanayisi 2021'in ilk 10 ayinda 2.445
milyar dolar ihracat gerceklestirdi. Konya
sanayisinin ihracatta hedefi 2021'in
tamaminda Turkiye ihracatindan yuzde
1,5 pay alarak 3 milyar dolar ihracat
rakamina ulasmay1 éngérulmekte.
Turkiye yilsonuna kadar ihracatta hedefi
220 milyar dolar. Konya'nin hedefi ise 3
Milyar dolar. Bu rakami Konya sanayicisi
10 Milyar dolar kadar ¢ikaracak bilgi
birikimine ve tecriibeye sahip. Bu rakam
da Konyali sanayici kolayliklar ¢ikar
ve ¢citkmal da. Konya sanayisi basta
sektorlerindeki basanlhimin yan sira
ihracattaki basarnsi ile kabuguna sigmuyor.
Ogzellikle Konya sanayisinde bulunan
koklu firmalarin genc jenerasyonlan
da bu basarnin yakalanmasinda
buyuk katki sagliyor. Konya sanayisi
hizla buyumeye devam ederken

Konyali sanayici yatinm yapacak alan
konusunda da sikinti ¢cekiyor. Konyah
sanayicinin bu uretme askina, ulke

ve Konya ekonomisine katkisina kars:
Konya'nin evladi Cevre, Sehircilik ve Iklim
Degisikligi Bakani Murat Kurum ile Sanayi
ve Teknoloji Bakani Mustafa Varank'in
yeni alanlar olusturulmasi konusunda
Konyali sanayicilere de gerekli kolaylign
saglayacagina yurekten inaniyoruz. Konya
sanayisinin basaris1 Turkiye'nin Lider
Uluslararast Otomotiv Endustrisi Fuan
olarak gosterilen Automechanika Istanbul
Fuarninda Konyal firmalara olan ilgiden
bir kez daha gérmus olduk. Bu durum da
bizleri ayrica umutlandirdi. Konya sanayisi
ve sanayicisi en iyi uretiyor, dunya
pazarinda da Konya sanayisine ilgi artiyor.
Konya sanayisi pek ¢ok alanda buyuyor
bu da Konya'nin 10 15 yil icerisinde
Turkiye ihracatinda ilk 5'i zorlayacagini
gdsteriyor. Yine sanayicilerimizin en
buyuk sorunlarindan olan konteyner
sorunun ¢oézulmesi gerekiyor. Yine

Konya Ticaret Odasi, Konya Sanayi

Odast ve bu odalarimizin komiteleri aktif
olarak calismali. Ozellikle devletimiz

ham madde ile sorunlarinin ¢ézumu
konusunda ureticilerin énu acilmal. Yine
ozellikle sanayicilerin en buiyuk sorunu
olan personel konusunda da calismalar
yapilmali. Sanayi de nitelikli personel
konusu acilen ¢ozulmeli. Uretim,
kalkinmaya ve istihdama verdikleri
desteklerden &turu Konyal sanayicileri
tebrik ediyor, basarilarnn devaminm
diliyorum...




(&) & YEN BR CAGIN ONCUSU.

TAMAMEN ELEKTRIKI_IYENI BMW iX.

Elektromobilite icin tasarlanan yepyeni bir vizyon.
Yeni BMW iX olaganisti tasarim cizagileri ve
gelecegin teknolojileriyle yeni bir caga hazir.

Koprili Oto Borusan Otomotiv Yetkili Saticisi ve Yetkili Servisi
Ankara Cad. No: 172 Karatay - Konya Tel: (0332) 342 33 33
www.koprulu.com.tr
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ABDULLAH AKIF SOLAK

Sorumlu Yazi Isleri Muduri

KURUMSALLIK VE MARKA SORUNU!

dikkat ceken bir yere sahip. Ozellikle diinyay
etkisi altina alan pandemi surecinde ekonomik
dengeler degisti.
Dulinya pazarinda buyuk bir agirhgt olan Cin,
pandeminin kaynadi olmasi nedeniyle zorunlu
kisitlamalara maruz kaldu.

Tl’lrkiye, diunyada buyuyen ekonomiler icerisinde

Bu durum, Cin'deki Uretim kapasitelerinde azalmasina
yol acti. Diger yandan, ABD ve Cin ikilisinin basi ¢ektigi
bloklar aras1 ekonomik ¢catisma da devreye girince,
Cin'in diinya uzerindeki ticari mekanizmalan zarar
gordu.

Bu durumu degerlendirmek isteye ulkemiz, pandemi
déneminde carklan durdurmayarak, ihracat odakl bir
buyume stratejisi gelistirdi.

Bu konuda da epey yol katettik diyebilirim.

Hatta 2 yildir yasanan pandemi surecinde sokaga
¢ikma kisitlamalanyla birgok kuguk ve orta olgekli
esnafin kepenk kapatmak zorunda kalmasinin sonucu
olarak, ekonomideki tahribat yikict olmadi.

Bunun en buyuk nedeni sanayideki ¢arklann ddnmesi ve
firmalarnn ihracata odaklanmas oldu.

Ortaya ¢ikan bu tablo, Turkiye'deki ihracat yapmayan
firmalarin bile bircogunun ihracata yénelmesini
saglad.

Baktigimiz zaman Konya'da ilk kez ihracat yapmaya
baslayan pekcok firma dahi son 2 yilda buliytuk

yol katetti. Baz1 ureticiler bu durumu “30 yilda
gelebilecegimiz noktaya 2 yilda geldik” diye 6zetliyor.

fhracat yapmak elbette cok énemli. ihracat yapan
firma, kendini daha cok gelistiriyor, kapasitesini
artinyor, istihdama olan katkisin1 buyutuyor. Bu
anlamda tum ureticilerimizin ihracata yonelmesi
gunumuz dinyasinda artik bir zorunluluk haline
dénustu.

Konya bu noktada giizel bir sinav veriyor. Ihracat
rekorlarina her ay, her yil yenilerini ekliyor. Bu yilin
sonunda da 3 milyar dolar gibi bir rekora imza atmas
bekleniyor.

Konya'min sanayi altyapisinin oldukca gugclii olmast

ve sanayi uretimindeki cesitlilik, bu rakamlarin kisa
suirede daha da yukan ¢cikmasinda en buytik avantaj
olarak goéruluyor.

Fakat Konya'nin hala tam manasiyla ¢ézemedigi 2
temel unsur var: Markalasma, kurumsallagsma.

Birbiriyle dogrudan baglantih olan bu iki Snemli
unsur, maalesef Konyali Ureticinin her zaman dilinde
olmasinin yaninda, bir turlll uygulayamadign iki temel
konu olarak dikkat ¢cekiyor.

Konya Sanayi Odasi, Konya Ticaret Odas hatta
universiteler bu konuda ¢alismalar yurutuyor. Ancak,
bu iki temel unsurun énemini hala kavrayamayan “dev”
diyebilecedimiz ureticiler var.

Bakiyorsunuz; 50 bin metrekare alanda uretim yapuyor,
50'den fazla Uulkeye ihracat gerceklestiriyor, sirket aile
isletmesi, bir genel mudurt var ama kurumsallik sifir!
Bakkal dukkant mantigindan bir turlu siyrilamiyoruz.

Sirkete alinan Genel Mudiirler, Uretim Mudiirleri
veya farkh sifatlardaki yoneticiler, sirketin sahibinin
aynadaki goéruntusu olmaktan 6teye gidemiyorlar.

Yetkisiz ve etkisiz duruma gelen bu yéneticiler de zaten
ya rahatsiz olup kurumsal yerlere kaciyorlar ya da
mesleki kdrlesmeye maruz kahyorlar.

Firmalarimiz kurumsallasmay: saglayamadidn icin,
markalasmay1 da beceremiyorlar. Cunkl markalasma
sureci profesyonel bir destekle saglanabilir. Ama
kurumsal olmayan bir mantikla yonetilen firmanin
yetkisiz ve etkisiz yoneticileri bu konuda mudahale
edemiyorlar.

Dolayist ile firmalarimiz, alaninda dunyanin belki de en
iyi, en kaliteli ureticisi de olsa, dunya devi markalarn
fason Ureticisi olmaktan 6teye gidemiyorlar... Bu
yaklasimla adeta emegimizi ¢ope atiyoruz...

Herkesce bilinen bu sorunun artik ciddi manada
¢ozulmesi icin bir seyler yapilmasi gerekiyor. Konya
sanayisi bu kadar buyimusken, bu kadar buyuk ihracat
potansiyelini barindirirken, global ekonomide buyuk
onem arz eden bu 2 temel unsurun ¢éziulememis
olmasi, Konya'min biyiik kaybt olur. insallah bu konuya
daha fazla énem veririz de, sehrimiz daha iyi bir
noktaya gelir. Sayqgy, sevgi ve selamlanimla...

r 4
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UGUR IBRAHIM ALTAY

SANAYI VE TEKNOLOJI MERKEZI KONYA

Ulkemiz Uretim ve ihracatina giderek artan bir hizla
ile devam ediyor. Ihracat rakamlarinda son 20 yilda
geldigimiz nokta hepimiz icin gurur verici.

Bizler de tarim, ticaret ve sanayi ussu olan
Konya'mizda Buyuk Turkiye'nin glicune gui¢ katmak
i¢in sanayicilerimizle, esnafimizla, iscilerimizle,
ciftcilerimizle ve tim paydaslarla birlikte yogun bir
sekilde calistyoruz. Modern tesislere sahip organize
sanayi bolgelerimizde uUretim araliksiz suruyor. Bu
yogun Uretime bagh olarak Konya'mizin ihracat
rakamlan da bir énceki yila gére buyuk bir artis
gdsterdi.

Sehrimizde 2021 Eylul ayinda, bir dnceki yiin aym
ayma gore yuzde 26 artisla 254 milyon 354 bin dolarhk
bir ihracat gerceklestirildi. Konya bu rakamlarla birlikte
Turkiye'de en ¢ok ihracat yapan iller arasinda 11. sirada
yer aldi. Thracatimiz 2021 Ocak - Eylil déneminde

ise gectigimiz yiin ayni donemine gore yuzde 43,8
oraninda bir artis gosterdi.

Bir yil icerisinde ihracatimizin bdyle bir ivme kazanmis
olmasindan buyuk memnuniyet duyuyoruz. Bu

artis hiz1 bizlere Konya'nin sanayisinin ve uretim alt
yapisinin gucunu bir kez daha gésterdi. Gelismemizi
bu sekilde surdurdugumuz takdirde yakin zamanda
¢ok daha iyi bir konumda olacagimiza yurekten
inanmiyorum.

Diger yandan cagin gereklerine uygun olarak 6zellikle
teknoloji Uretimi ve savunma sanayiine de buyuk
6nem veriyoruz. Konya Buyuksehir Belediyesi olarak
bu dogrultuda 1.5 milyon metrekarelik arsasin tahsis
ettigimiz Teknoloji Endustri Bélgesi'nde ASELSAN
Konya uretime basladi. ASELSAN Silah Sistemleri
Fabrikasi, yerel sanayimize destek olurken istihdami
artiracak ve sehrimize savunma sanayinin merkezi
olma yolunda énemli bir katk: saglayacak. Ayni
zamanda TRtest ve TUBITAK da bu alanda yakin
zamanda yatinmlanni gerceklestirecek. Boylece
Konya'mizi yuksek teknoloji ve savunma sanayi
alaninda da bir merkez haline getirecegiz.

Konya olarak Cumhurbaskanimiz Sayin Recep Tayyip
Erdogan’in liderliginde ulkemizin hedeflerine ulasmasi
noktasinda her turlu katkiyr saglamaya devam
edecegiz.

Allah'in izniyle sehir olarak kenetlendigimizde
Ustesinden gelemeyecedimiz is yok. Ayni

duygulan paylasan, ayni yolda yurudugumuz

tum hemsehrilerime; sehrimizin ve Ulkemizin
kalkinmast i¢in emek harcayan tum sanayicilerimize,
Ureticilerimize ve calisanlanna tesekkur ediyorum.

Hep birlikte el ele vererek sehrimizin hayallerini bir bir
gerceklestirecegiz.
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MEMIS KUTUKCU
Konya Sanayi Odas1 Baskani

KONYA, 2021 IHRACAT HEDEFINI ASACAK

Konya Sanayi Odas: (KSO) Baskan1 Memis
Kitiikcii, Konya'nin 2021 yilina koydugu 2.5
milyar dolar ihracat hedefini asarak, 3 milyar dolan
zorlayacagini séyledi.
Konya Sanayi Odast Baskan1 Memis Kutukct,
Konya'nin, nitelikli sanayi Uretim alt yapisi, yuksek
ihracat performansy, insan kaynad gibi 6zellikleri
ile Turkiyenin yeni sanayi uretim merkezlerinden
biri haline geldigini s6yledi. Konya sanayisinin
ihracat ile buyudugunu aktaran Baskan Kutukcu,
“"Anadolu'nun en gugclu sanayi uretim merkezlerinden
olan Konya, son dénemlerde ihracatta buyuk bir
ivme yakaladi. Bu sehrin sanayicileri, 20 yil dnce bir
yilda yapilan ihracatin ¢ok daha fazlasin, artik bir
ayda gerceklestiriyor. 2000 yihinda 100 milyon dolar
civarinda ihracat gerceklestiren sanayicilerimiz, bu
yilin Ekim ayinda 256 milyon 152 bin dolar ihracat
gergeklestirdi. Bu yilin ilk 10 ayinda, yani Ocak-Ekim
déneminde ise, ihracatimizi gegen yilin aynit dénemine
gore yuzde 40,8 artirarak 2 milyar 445 milyon 125 bin
dolar ihracat gerceklestirdik. Yil sonu hedefimiz olan
2.5 milyar dolar ihracati asarak 3 milyar dolar civarina
ulasacadimizi éngoériyoruz. thracatimizdaki her yil
yakaladigimiz bu basan bize Konya sanayimizin her
ddénemde uretime devam ettigini, tim zorluklara
ragmen uretimden vazgecilmedigini ¢cok net bir sekilde
gosteriyor” dedi.

10 ayda 2 bin 805 firma ihracat yapti

Konya'nin hemen her sektdrde iddial firmalan
bulunduguna ve Konyali sanayicilerin Urtnlerinin
diunyanin her yerinde kullanildigina dikkat ceken
Kutukcu, “Konya'da ihracat gerceklestiren firma sayimiz
her gecen gun artmaya devam ediyor. Bu yiin ilk 10
aylik doneminde ihracat¢i firma sayimiz 2 bin 805'e
ulasti. Konyali ihracatg¢ilarimiz, dunyanin 180'den

fazla ulkesine ihracat gerceklestirir hale geldi. Bu

yilin 10 aylik déneminde ihracatimizin ilk 4 sirasinda,

Konya’nm ihracattaki basarisin1 degerlendiren

makine ve aksamlan sektori 517 milyon 986 bin dolar,
otomotiv endustrisi 485 milyon 957 bin dolar, hububat,
bakliyat ve yaglh tohumlar sektéru 235 milyon 743 bin
dolar, savunma ve havacilik sanayi 232 milyon 151 bin
dolarlik ihracat gerceklestirdi. Sanayi sektérlerimizin
hemen hepsinin ihracatinda artis kaydettik” seklinde
konustu.

Konyali sanayicilerin uretimde orta-yuksek teknolojiye
odaklandigina dikkat ¢eken Kutukcl, “Konya'nin
uretiminin yluzde 46,5'i orta-yuksek teknoloji, yuzde
32,33l orta-dusuk teknoloji ve yuzde 19,87'si dusuk
teknoloji iceriyor. Sehir olarak hizla bu orta-yuksek
teknoloji uretim kabiliyetimizi, yuksek teknolojiye
dogru evirerek uretimde niteliksel yeni bir donusum
hamlesi yapmak icin calistyoruz. insallah éntimuzdeki
ddénem sehrimizin, Uretim ekosisteminin yuksek
teknolojiye dogru hizla evrildigini hep beraber
gorecegdiz. Bunun icin biz, teknoloji uretmek isteyen
tum yatinmcilan Konya'ya davet ediyoruz” ifadelerini
kullandu.

KSO, dis ticaretin gelismesine biiyiik katk: veriyor

Konya sanayi Odasi'min sehrin uretim ve dis ticaretinin
gelismesi, yeni pazarlara ulasmast i¢in ¢alismalarin
devam ettirdigini aktaran Baskan Kutukcu, sunlan
soyledi: “Konya Sanayi Odasi olarak, en 6ncelikli
hedeflerimizden biri, sanayicilerimizin daha fazla
ihracat gerceklestirmesini saglamak. Bunun i¢in de;
ikili is gorusmeleri (B2B), sektorlere yonelik hedef
pazar arastirmalan, egitimler duzenliyoruz. Pandemi
doéneminde dahi, bu ¢alismalarimiza ara vermeden
devam ettik. Ikili is gérismelerimizi, tilke taritim
toplantilarimiz1 ve egitimlerimizi online olarak devam
ettirdik. Odamuz biinyesinde bulunan KSO Ihracat
Destek Ofisimiz ile de ihracatta yol gosterici olmaya
calistyoruz. fhracatla ilgili sorun yasayan ya da ilk defa
ihracat yapacak olan sanayicilerimiz, fhracat Destek
Ofisimiz ile irtibata gecerek, destek alabilirler.”



1 Kuveyt Tiirk Avans ve
il ~ Kesin Ihracat
i Finansmani ile
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Avans ve Kesin Ihracat Finansmant ile ihracatc
firmalar, tiim 6deme tiirlerinde yiikleme 6ncesi
veya sonrasinda vade sonunu beklemeden
tahsilatlanini pesin olarak yapabilmektedir.
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SELCUK OZTURK

Konya Ticaret Odas1 Baskani

IHRACATTA HEDEFLER BUYUK

bolgesinin baskenti olan Vuhan'da ortaya cikip 2020

yilm tamamen etkisi altina aldi. Tum dunyay etkisi
altina alan salginin 2021de de etkisinin kismen devam
ettigi dongorulmektedir. Bu salgin sebebiyle yeni dunya,
yeni yasam tarzlan, farkh tuketim alanlan ve kendine &zel
pazarlanyla ezberlerimizi bozmus durumdadr. Dijital
dunyada yasanan bu gelismelerin veya ¢agin gerisinde
kalan isletmeler, eriyip gitme tehlikesiyle karsi karsiyalar.
On gériili davrananlar, dijital pazarlara kayarak, krizi firsata
cevirmeye calismaktadirlar.

Korona virus salginy, Aralik 2019'da Cin'in Hubei

Tuketicinin ihtiyacir karsilayabilecek her sey, dijital
pazarlarda fazlastyla mevcut durumdadr. Bir seyler
yapilmazsa, firmalanmiz bu sonsuz dongti icerisinde
pandemi gecinceye kadar kaybolup gitmeye veya iflasa
mahkim olacaklardir. Yani isletmelerimizi bu yeni sisteme
dahil olabilmesi i¢in, onlan diger insanlar tarafindan gérinur
hale getirilmesi gerekmektedir. Mantikh ve dogru taktikler
uygulanarak genis ve kalici bir musteri kitlesine ulasabilirler.

Salgin sureci ve salgin sonrast yeni normalde Uyelerimiz
ekonomik kalkinmanin saglanmasi ve yuiksek milli gelire
sahip olmanin ¢ézumu olarak gortilen ihracat, Ulkemiz

ve sehrimiz agisindan da ¢cok dnemli bir role Ustlenmis
durumdadir. Thracata dayali kalkinma modeli benimseyen
Ulkemizin, uyguladign politikalar sonucunda ve bu yolda
Konya Ticaret Odast olarak da 2021 yiinda da Uyelerimizin
ihracatlann artirabilmeleri icin cok dnemli projeler ve
destekleri hayata gecirmis durumdayz.

Bu baglamda Konya olarak 2020 yihinda salgina ragmen
thracatta Cumhuriyet tarthimizin en yuksek ihracatim
gerceklestirmuistir. Salgimin Ulkemizde goriilmesi ve etkisini
ciddi manada gostermeye basladign aylarda ihracatimiz hafif
sekteye ugramistir. Daha sonraki aylarda ve yilsonuna kadar
iyl bir performans sergileyerek hem acigumizi kapattik hem
de Cumbhuriyet tarihimizin en fazla ihracatimm gerceklestirdik.
Bu basarnnn sum basta tyelerimizin pandemiye ragmen
gostermis olduklan dzverili calismalan ve gayretleridir. Daha
sonra sehir olarak Uretimde goésterdigimiz tUriin gesitliligimiz
gelmektedir. Bu Urun cesitliligimiz bizlere daha fazla tlkeye
ihracat yapma firsatt dogurmaktadar.

Son yillarda sanayi alaninda gostermis oldugu basanlar
sayesinde Konya Turkiye'de artik bir sanayi sehri olarak
anmaktadir. Sanayinin her alaninda gostermis oldugu
imalat1 da thracata yansitarak taclandirmaktadir. Ayhk olarak
gerceklestirmis oldugumuz thracat rakamlartyla ayn ayn
rekorlar kinlmus ve basanh bir yil olarak 2020'yi tamamladik.

Konya 2020 yiinda toplam 2.185.137.036,74 USD'lik ihracat
gerceklestirmis olup bu sayede Turkiye ihracatinda almis
oldugu pay ile Konya en fazla ihracat yapan iller arasinda
% 1,40 oranla 12. siradan 11. siraya yukselmistir. Turkiye
thracatini son on yilda % 15,85 orarminda artinrken Konya
thracatim % 83,35 olarak arturustr.

Yillara gore ihracatci sayilanmiza baktigimizda ciddi

manda bir artig gostermektedir. Gecen yil ihracat¢i saymmiz
bir dnceki yila oranla 251 artarak 2.668'e ytikselmistir.

Bu rakama gore en fazla ihracatci firma bulunduran iller
arasinda 6. straday1z. [hracatci firma sayimiz da son on yilda
% 123,45 oraninda artis saglamustir.

Sehir olarak ihracat ailesine katihm orarn ve yogunlugunu
thracatimiza ¢ok fazla yansitamadigimiz gorilmektedir.
Cunku firma bakiminda 6.sirada olmamuza ragmen
gerceklesen ihracat rakami bakiminda ise 11. sirada
bulunmaktayiz. Bu da bizlere daha fazla pazar arastimast
ve daha fazla yurt dis1 tarmtim yapmamuz gerektigini
gostermektedir.

Konya 2020 yiinda 182 tilke ve bdlgeye ihracat
gerceklestirmistir. Bunlann basinda Irak, ABD, Almanya,
Rusya ve ltalya gibi iilkeler gelmektedir. Ayru dénemde
90 ana sektor de ithracat gerceklesmistir. Bu sektorlerin
basinda kazanlar, makinalar, motorlu kara tasitlann aksam
ve parcalan ile hububat, un, nisasta, stt mustahzarlan,
pastacilik Urtinleri gelmektedir. 2020 yiinda en fazla
thracatimizin arttiqn sektorler ise silahlar ve muhimmat,
kazanlar, makinalar ve motorlu kara tasitlann aksam ve
parcalan olarak gorulmektedir.

2021 yh ilk 9 aymm degerlendirdigimizde Konyanin 2020
yihinda yaptigh toplam ihracattan daha fazlasini yaparak yeni
bir rekora imza attigum gérmekteyiz. Konya 2021'in ilk 9
aymnda ithracatim ylizde % 43,15 artirarak 2 milyar 189 milyon
dolar ihracat yapmistir. Hedefimiz 2021 yilimin tamaminda
Konyanin ihracat payiu ytizde 1,5'a ytikselterek 3 milyar
dolar ihracat rakamna ulasmaktir. Ayri zmanda Konya'mn
Turkiye ihracatindan ytizde 3 pay alan ilk 10 ihracat¢i sehir
arasinda yer alan bir konuma gelmesini hedefliyoruz.

Bu hedef dogrultusunda Konya Ticaret Odasi olarak ihracat
artigy, thracat¢i firma sayisinina artist konulannda programl
olarak calismaya devam etmekteyiz. Oda blunyesinde hayata
gecirdigimiz listofcompany.com internet sitesi ile Konya'nn
tum thracat¢i firmlanna dunyanin doért bir kdsesinden
erisimi mumkun hale getirdik. Boylelikle Konyanin
sektorlerini ve thracat¢i firmalanmizin trtinlerini tim
ulkelerden ithalatci firmalara tanitmalanna katk saghyoruz.



petekplastik.com

EII.:::..M [II -B____.“H &E:\Lﬁ

AMBALAJ
SANATI

O petek



ATILLA SINACI
ASKON Konya Sube Baskani

YENI BIR REKOR BiZi BEKLIYOR

alumunuz kuresel pandeminin en buyuk
tehdidi saghigimiz olsa da, 2 yilda dunya
ticaretini de ciddi oranda etkiledi.
Buyuk endustriyel uretim merkezleri kontak kapatti,
uretimler durdu. Bir¢ok sektdérde tedarik zinciri

¢Oktu... Avrupa otomotivde, Asya ulkeleri hammadde
noktasinda piyasaya uriun veremedi.

Bu ruzgarn ilk koptugu zamanlarda ulkemizin
ekonomisi de sarsinti yasadi. Ama ¢ok sukur 2020'nin
ikinci yans ile birlikte hizhi bir toparlanma surecine
girdik. Bir¢cok ulkenin bir igne bile Uretmekten cekindigi
donemde, endustrimiz Uretmeye devam etti.

Konya 6zelinden devam edecek olursak, pandemiye
ragmen 2020 yihinin ikinci ¢eyreginden itibaren ihracat
atagina giristik.

Savunma sanayi, Dokum, tannm makineleri, otomotiv,
tekstil, ayakkaby, gida urtinleri, ambalaj gibi ana
sektorlerde ihracat rekorlan kirdik....

Sehrimiz, 2020'nin tamarminda bir énceki yila

gore yuzde 8,28 artisla 2,185 milyar dolara ihracat
rakamina ulasti 2020 yiinda Konya Turkiye'nin genel
ihracatindaki payin ve iller siralamasint da yukselterek
yuzde 1,40 ile 11. sirada yer aldi. Tum dinyada
ekonomilerin ve ticaretin daraldigi 2020'de, her seye
ragmen ihracat artisi saglayan ve 160 Ulkeye Konya
damgasi vuran ureticilerimizle gurur duyuyoruz.
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2021de de cok iyi bir performans sergiliyoruz.
Gectigimiz yil rakamlarina ulastik. Insallah bu yil yeni
bir rekor bizi bekliyor...

Konya Sanayisi artik yeni bir faza gecti...

Otomotiv ve makine Uretimde marka olan sehrimiz
artik bir Savunma Sanayi sehri...

Ana Urun tedarikgileri ile savunma sanayide
Anadolunun yildizi olan sehrimiz, ASELSAN Konya
Silah Sistemleri Fabrikas: ile adeta taclandi.

Bu gurur veren yatinmimiz faaliyetlerine basladi ve
uretim yapiyor. 800 civan muhendis olmak Uzere 1200
kisiye istthdam saglayacak.

Emedi gecen herkese sahsim ve yonetim kurulum
adina tesekkur ediyorum...

Konya'miz, hedeflenen ve hayal edilen projelerin
tamamlanmasi ile daha da ileriye gidecektir. Mevcut
cevre yolu hattinin tum etaplarinin tamamlanmas;,
yuksek hizl tren yuk hattinin faaliyete ge¢cmesi ve
uluslararasi bir havalimanina kavusmasiyla daha farkl
bir seviye cikacaktir.

Hukumetimiz tarafindan sehre yapilacak yatinmilar,
uretme ve ihra¢ etme istedigini daha da tetikleyecektir.
Biz isadamlan olarak sehir adina yapilan her turlu
yatinmin takipgisi ve destekgisi olmaya devam
edecegiz.
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MUTLU YILMAZ

Dis Ticaret Uzmani

REKABETCI KUR IHRACATI ARTIRIR MI?

degerli doviz /degeri az olan yerli para) buradan
hareketle temel sav; degeri az olan bir TL, ihracat
Uzerinde gelirleri artiracagindan, 6zellikle ihracata dayal bir
ekonomi modelinde bir politika aract oldugu yoninde. Bu
arada literatuirde rekabetci kur seviyesinin ne olacad yonde bir
calisma yok.)
YAKIN TARIHTEN YOLA CIKARSAK

Kur savaslan kavramim duymussunuzdur. Agulhikh

olarak 2013 yillannda Cin tarafindan yapilan devaltiasyonlar
ile (rekabetci kur politikas: uygulayarak) ihracatta avantaj
kazanma politikalan, ABD tarafindan elestirilmis ve kur
savaslan kavramina bdylelikle kiiresel élgekte sahit olmugstuk.
Sonrasinda kur savaslan Trump ile ticaret savaslanna
doniismustil. Son olarak da Cin yenilgisini kabul ettigi
anlasmadan sonra Covid 19 baslamust.. Codu kisi bu detayr
atlyor ama yenilgiyi kabul eden Cin, Covid 19 ile aleyhine olan
anlasmadan sonralan kimse bahsetmez oldu. Clinku dtinya
ticaretinin seyri birden bambagska bir surece girdi. Velhasil,
zimnen Cin kaybettigi Ticaret savasim tekrar kazanmisg
oldu.

KONUMUZA GELIRSEK

Rekabetci kur, Ulkemizde ihracat artinr mu? Artinrsa surekli
olur mu? Bu surecte ihracatct kazanch ¢ikarsa bunun maliyetini
ulke icerisinde kimler Ustlenir? Gibi sorular cevaplanmast
gereken 6nemli sorular diye dusiinmekteyim. Anlasilan
onceleri direkt olarak ifade edilen Rekabetci kur terimi simdi
ise zIMnen devam etmekte. Bu stirecte ise politika uygulayic,
Merkez Bankas gibi goziikmekte. Nasil mu? BlyUk marjlarla
faiz indirim yapmast ile. Bu yaziy1 yazdiqimizda en son 200
baz puanlik faiz indirimi ile ddvizin yeniden sahlarsma sahit
olmustuk 9,50 olan dolar/TL yakin zamanda 10 TL seviyesine
gelecek gibi gozukmekte

PEKI REKABETCI KUR ULKEMIZE UYGUN MU?
Kesin ve kesinlikle uygun degil.

NEDEN Mi?

Cunkui yuksek kur ile;

o Ulke ihracatinin, yiizde 70'i ithalata dayali ve net

thracat degerimizin yiizde 30 ile 25 arasinda oldugu
dusunuldugunde, ham madde ve yan mamulde maliyetlerin
artmast

» Hadi rekabetci kur dediniz de stire¢ Syle eskisi gibi degil.
fthalatci senden benden tilke ekonomisini daha biliyor ve
anminda diyor ki; Bir saniye tilkende dévizin degeri artt,
ithracatc olarak gelirin artik indirim istiyorum deyip pasa pasa
indirimini de alyor. (Anlayacagimz eski mantik yok artik.)
¢ Enenrji ithalatgis: bir lilke oldugumuzdan, timak icerisinde
dogalgaz ve petrol fiyatlannin tlke icerisinde artmastyla
(fabrikada dogalgaz, Ulke ici nakliye de benzin veya mazot)
Ulkede herkes limana yakin dedil. Dolayistyla artan tUretim ve

'Rekabetgi kurdan kastimiz (literattirde oldugu Uzere;

tastimaciik maliyeti varsa
« Ulkede yiizde 45 oranlannda UFE (Uretimde enflasyon) varsa

» Tedarik zincirinin bozulmasa ile Konteyner Ucretlerindeki
artan maliyetlerle naviun fiyatlan artiyorsa

o Belirsizlik varsa (dolar simdi yuksek ileride ne olacak) bir dyle
bir béyle durumu varsa

* Aynca déviz kurunu tamamen kontrol edebileceginiz bir
sisteminiz yoksa devaltiasyon yapamazsiniz. Turkiyede dalgah
kur rejimi uyguladigindan elinde sadece FAIZ politikast ile Ak
Piyasa Islemleri kaliyor. Bu durum cok tehlikeli bir alan cinkil
zamansiz alinan kararlar ve riskler ile (Uilke ici/chs kaynakly
kuresel salgin/ jeopolitik riskler vb.) kur kontrol edemeyecediniz
bir seviyeye yukseltebilir.

SOYLE BiR SAV VARSA

Glizel hos soyllyorsun ama ihrapat rekor Uizerine rekorlar
kinyor ona diyeceksin. DEMEKKI ise yanyor derseniz.

YANLIGINIZI HEMEN DUZELTEYIM

Evet, ihracat her ay rekor kinyor, ihracatta yilik 200 milyar dolar
esidi gecildi ama sebebi yuksek kur dedil.

PEKI NEDIR?

Tedarik zincirinin ktiresel boyutta bozulmasy, konteyner
bulunamamast ve fiyatlan cok artan konteyner fiyatlan ile yakin
cografyamizda Avrupa ve komsu Ulkelere yaptidimiz ihracatta,
Cin gibi Ulkelere karst rekabetci hale gelmemizdir. Bu birincisi.
Dolayrstyla rakamlar sizi yaniltmasin.

ILLAKI RAKAMLARDAN GIDELIM DERSENIZ DE

Ortalama 1,50 olan ihracatta birim/kg fiyatnin, 1 dolar
seviyesine gelmesi, rakamlan artan ihracat kompozisyonunu
ne kadar dramatik oldugunu bize sdylemekte. Yani ihracatta
rekor kinyoruz ama ¢ok duistik fiyatlar verdigimiz icin

ithracatta geriye gitmiyoruz. Yani miktar arttyor AMA katma
degder ve fiyatlar duistiyor anlayacadiniz. Bu durum ihracat
rakamlanndaki artisin surekliligini sorgulatan bir durum.

Diger bir ifadeyle ihracat rakamlann yuiksek olmasimn sebebi
Konjonktiir ile baglantih

AYRICA

Sayst 100 bin adeti gegen ihracat firmalannin, ytksek kur
avantajimn saglacién faydaya karsilik, yitksek kur maliyetinin
(bu maliyet enflasyondur) 83 milyontuk niifusunun
tamamna yUklemeye deger mi?

UNUTMAYALIM ki

Su an itibariyle Uilke ekonomisindeki en buyutk problem
ENFLASYONDUR. Ulkemizde ytiksek kur kadarda enflasyonu
sahlandiran argiiman yok denecek kadar cok az. © HALDE BiZ
NE YAPIYORUZ?

SONUG: Cin ile Turkiyenin kosullan aymn dedil. Dolayistyla
Benchmark (kiyaslama/Omek edinme teknidi) yaparken, stireci
kendi kosullann ile dederlendirip kendine 6zgu uyarlayacaksin.
Aksi taktirde sonug esittir basansizliktir.
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20'den fazla ulkeye ihracat yapan Zade Vital, ihracat agim genisletmek icin ise dSnemli
calismalar yurutuyor. Konuyla ilgili agiklamalarda bulunan Zade Vital Genel Muduru Taha
Buyukhelvacigil, 6zellikle ABD pazarinda onemli hedefleri oldugunu sdyledi

ZADE VITAL'IN EN BUYUK
HEDEFI ABD PAZARI

onya’nin en kokli sirketlerinden
Kbiri olan Helvacizade Sirket-

ler Grubu'nun saglikli yasam
markas1 Zade Vital, kisa siirede alaninda
diinyaya acilan bir marka olmay: basardi.
Dogadan gelen iyiligi, saghg: tim diinyayla
bulusturmanin izinde ilerleyen Zade Vital,
geleneksel Turk tohumlarint modernize
ederek yenilik¢i besin desteklerine ve saghk
urtnlerine dontstiriyor. Ege Universitesi
ARGEFAR is birligiyle, iki Ar-Ge merke-
zinde ulkemizin farkli bélgelerinde yetisen
ve etkinlikleri bilimsel olarak kanitlanmig
t1ibbi bitkilerini 6zgiin formlarda gelistirerek
katma degerli besin destegi haline geti-
ren Zade Vital, alaninda diinyanin en ileri
teknolojisine sahip tesislerinde, Turkiye'de
pek cok trtinden dogal yaglar elde ediyor.
20’den fazla tilkeye ihracat yapan Zade
Vital, ihracat agini gelistirmek icin ise
onemli calismalar yuritiyor. Konuyla ilgili
aciklamalarda bulunan Zade Vital Genel
Miudird Taha Buytkhelvacigil, 6zellikle
ABD pazarinda 6nemli hedefleri oldugunu
soyledi.

Sizi kisaca taniyabilir miyiz?

Yaklasik 135 yili geride birakmis kurum-
sallasmus bir aile sirketinin 4.nesil tyesiyim.
1984 yilinda Konya'da dogdum. Gocuklu-
gum Konya’da gecti. Genis ve birbirine ol-
dukca bagh bir ailede biiylidiim. Kendimi bu
konuda ¢ok sansh hissediyorum, zorluklar:
ve mutluluklar: beraber paylagmanin ¢ok
6nemli olduguna inaniyorum. Gok kiigiik
yaslardan itibaren is hayatina atildim. Aile
biiytiklerimin ige kars: olan tutkusu ve

caliskanligi, beni 10’lu yaslarimdan itibaren
etkilemeye baglamisti. Hem ¢alisip hem de
cok guizel anilar biriktirdigim bir ¢ocukluk
doénemi yasadim. Ayni ortamda kardeslerim
ve kuzenlerimle i¢ ice biiylimek bizlere pek
cok avantaj sagladi.

Bilkent Universitesi Bilgisayar Teknolo-
jileri ve Bilisim Sistemleri Bélimii'ni bitir-
dikten sonra, New York’ta Manhattan Ville
College’de Uluslararas: Yonetim ve Sosyolo-
ji bolumlerinde cift ana dal yaparak ytiksek
lisansimi tamamladim. “Global i§ Plani, IMF
ve Ekonomik Kriz, Gelismis ve Gelisime
Acik Olan Ulkeler, Uluslararas: Ticarette
Yasanan Problemler ve Uygulamalar, Sirket-

Meviliit Buyukhelvaagil
=,

lerin Gelisimi ve Finansal Analiz, Medya ve
Sosyal Etkisi” gibi konular1 kapsayan énemli
projelerde yer aldim. Aslinda egitimimin
ardindan ABD'de belirli bir siire farkh sek-
torleri deneyimle firsat1 buldum. Bu dene-
yimlerin kariyerinize buiytk katkilar: oluyor.
Kiiresel 6lcekte bir is deneyimi kazanarak,
Turkiye'de is yasantiniza baglamanin pozitif
bir etki yarattigina inaniyorum. ABD serii-
venimin sonrasinda ise tilkeme geri donus
yaparak, Helvacizade Sirketler Grubu'nun
farkli departmanlarinda aktif bir sekilde
calismaya basladim. Grubumuzun saglik ka-
nadi1 olan Zade Vital'in Genel Muduri olarak
gorevimi surduridyorum.




Firmamiz hakkinda bilgi verir
misiniz? Ne zamandir sektérun
icerisindesiniz?

Grubumuz; gida, besin destekleri - ilag
ve distribiitérliik hizmetleri alaninda faaliyet
gosteriyor. Konya’'da 2 Ar-Ge merkezimiz ve
4 Uretim tesisimiz var. Helvacizade Sirketler
Grubu, kurumsallagmis olan kokli bir aile
sirketi... Marka hikayemiz, Zade Vital'in
kurulusundan ¢ok 6nceye dayaniyor. 1989
yilindan itibaren Zade markamizla bitkisel
yag sektorinde emin adimlarla ilerledik.
Sonrasinda ise bu alandaki uzmanh@imizi
babam Dr.Mevliit Biiylikhelvacigil'in ende-
mik bitkilere yonelmesiyle beraber bambas-
ka bir yolculuga donugtirdik.

Tohumdan ¢ikan yaglar, binlerce yildir
doganin ve bu topraklarin bize sundugu bir
hediye. Anadolu'nun essiz cografyasina,
tohumlarina ve cift¢ilerine inanarak bilimin
ve Ar-Ge 151g1inda 2012 yilinda Zade Vital
kuruldu. Markamiz tamamiyla sosyal sorum-
luluk felsefesiyle koklendi. Dogadan gelen
iyiligi, saghg: tim diinyayla bulusturmanin
izinde ilerliyoruz. Geleneksel Tirk tohum-
larin1 modernize ederek yenilik¢i besin des-
teklerine ve saglik triinlerine doéniistiriiyo-
ruz. Ege Universitesi ARGEFAR is birligiyle,
iki Ar-Ge merkezimizde tilkemizin farkh
bolgelerinde yetisen ve etkinlikleri bilimsel
olarak kanitlanmug tibbi bitkilerini 6zgtn
formlarda gelistirerek katma degerli besin
destegi haline getiriyoruz. Alaninda diinya-
nin en ileri teknolojisine sahip tesislerimiz-
de, insan hatasindan bagimsiz iirettigimiz
urlnlerimizin ¢alismalar: sirasinda diinyada
ve Tirkiye'de pek cok urtinden dogal yaglar
elde ediyoruz.

Firmamzin altyapist hakkinda bilgi
verir misiniz? Ka¢ metrekarelik bir
alanda hizmet veriyorsunuz? Kag kisiye
istihdam saghyorsunuz?

Zade ve Zade Vital trunlerinin gelis-
tirilmesi icin temellerini attigimiz ve tip
alimi ibn-i Sina’nin adin1 verdigimiz Ar-Ge
merkezimiz, Konya’'da 200 bin metrekarelik
alan uUzerinde bulunan Zade ve Zade Vital
Uretim Tesisleri icinde yer aliyor. Zade Vital
biinyesinde sadece Ar-Ge calismalarimizla
ilgilenen uzman ve miihendislerden olusan
genis kadromuzla istihdama katki saglyo-
ruz. Ar-Ge’deki giicimuzle urunlerimizi
gelistiriyor, sifir atik ¢calismalarimizla ger-
ceveye dost Uretimi destekliyoruz. Yiiksek
teknolojiye sahip cihazlarla donatilmis olan
Ar-Ge Merkezi'mizin teknolojik alt yapisini
ise Japonya, Hollanda, isvigre, Almanya,
Kore, italya ve Ingiltere’den gelen cihazlarla
da sektoriimiize 151k tutuyoruz. Grup olarak
bugiin 288 calisanimiza istihdam sagliyo-
ruz. Calisanlarimizdan 157 kisi Zade Vital
biinyesinde yer alirken 26 calisanimiz Ar-Ge
departmanini olusturuyor.

Sektoérdeki Pazar durumunuz
hakkinda neler soylersiniz?

Diinya Saglik Orgiitii'niin verilerine gére
kullanilan farmasétik ilaglarin %25°i tibbi
bitkilerden elde ediliyor. Ulkemiz, besin
desteklerinde kullanilan endemik bitkiler
acisindan Avrupa kitasinin tamamindan
daha cok oldugundan dolay1 bu pazar-
da da biiyiime potansiyeli ¢ok yiiksek...
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Turkiye'nin 6zellikle bu pazarda ilerleyen
dénemlerde 6niiniin ¢ok acik oldugunu
soyleyebilirim.

Bugiin OTC pazari diinya tizerinde 300
milyar USD buyukliginde bir hacme sahip.
Tirkiye ilag ve tibbi saglik iirtinleri pazarina
baktigimizda ise 2020 yilinda hastane ve
eczanelerde deger Olceginde %19,9 biyiime
ile 52,8 milyar TL’ye ulasmis durumda...
2020 yilinda saglik Girtinleri pazarinda
degerde %80,2 artis ile 1,1 milyar TL'ye,
kutuda %43,5 artisla 42,5 milyon kutuya
ulastig1 soyleyebilirim. Bunun yan sira tilke
pazarimiz yuzde 22, 5'luk bir hacimle yuk-
selise gecerek, tarihinde ilk kez, ithal triin
pazarinin uzerine ¢ikti. Zade Vital 2021
yilinda kiigiilen OTC pazarinda biiylime
gosteren Ug sirketten biridir.

Ihracat noktasindaki calismalardan
bahsedebilir misiniz? Kag tilkeye ve
hangi bélgelere ihracat yapiyorsunuz?

Uriinlerimizi ABD dahil olmak tizere 20
farkli tilkede sunuyoruz. Bu iilkeler arasinda
Singapur, Katar, Hollanda, Yemen, Pakistan,
Bosna & Hersek, Azerbaycan, Irak, Afganis-
tan, Almanya, Gana ve Makedonya gibi l-
keler bulunuyor. Turk tohumlarini dinyada
filizlendirerek sifa tasimaya devam ediyo-

ruz. Ozellikle ABD, Zade Vital igin 6nemli
bir pazar olarak 6n plana cikiyor. Nerdeyse
tlim eyaletlerde markamiz tiiketicilerle
bulusturmak istiyoruz.

Ihracat potansiyelini artirmak icin
ne tur calismalar yapiyorsunuz?

Zade Vital'in uluslararasi operasyonla-
rin1 2017’de yilinda Sikago’da kurdugumuz
Zade Global Inc. ile stirdiiriyoruz. Son 5 yila
baktigimizda ise Ar-Ge ve Ur-Ge yatirim-
larimizin toplami 40 milyon Euro’ya ulasti.
Gaziantep'in aspiri, Denizli'nin sar1 kanta-
ronu, Datga'nin bademi, Cesme’'nin kudret
nar1, Konya'nin kabak ¢ekirdegi ve riiseymi,
Antalya’nin nari, Osmaniye’nin yer fistigin-
dan gelistirdigimiz dogal yaglarla saglikh bir
yasamui destekliyoruz. Bu degerli formiilleri,
kiiresel 6lgekte de global pazarda gérmek
buyuk bir mutluluk...

Ihracat yapmak firmanz ve iilkemiz
icin neden énemli?

Hedeflerin basinda yeni tilkelere irin-
lerimizle mirasimiz olan Tirk tohumlarini
diinya ile bulusturmak var. Tim bu triin
ve hizmetleri génderecegimiz yeni tlkeler
de hedeflerimiz arasinda bulunuyor. ABD
Chicago’daki Zade Global sirketimiz ile
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ozellikle Amerika kitasinin tamaminda etkin
olmay1 hedefliyoruz. Gelecek bes yil icin en
onemli atagimiz ABD pazari... Yerli ve milli
bir marka olarak bayragimizi yurtdisinda

da dalgalandirmak dolayl yoldan da tulke
ekonomisine ve istihdamina deger saglamak
icin calistyoruz.

hracat yaparken yasadigimiz
sorunlar var mi? Varsa bu sorunlar nasil
cozulebilir?

Uretim, kalite ve dokiimantasyon gibi
6nemli konularda titiz ve 6zenli bir ¢calisma
gerceklestiriyoruz. Bu durum dolayisiyla
ihracat stireclerini yonetirken herhangi bir
sorun yasamamizi engelliyor. Bunun yani
sira her bir tlkenin farkl biirokratik ve Grtin
ruhsatlandirma stirecleri bulunuyor. Bu an-
lamda da tlkeye gore pazara giris donemleri
farklhilik g6sterebiliyor veya uzayabiliyor.

Pandemi doneminde tilke olarak
uretimdeki ¢carklar hi¢c durmadi. Bu
durum Turkiye'yi dunyada one ¢ikard.
Bu konuda ne dusunitiyorsunuz? Bu
sureg sizi nasil etkiledi?

Kiiresel salginin ardindan post-covid
doénemi aslinda pek cok sektor icin bir
toparlanma dénemini temsil ediyor. Saglik
sektori ise tiim dinyada hacmini her gecen
gun genisletiyor, paymm buyttiyor. Bu
donemde saglik sektoriiniin de istikrarini
ayni sekilde strdiirecegini 6ngoériyorum.
Ilerleyen stirece baktijimda pandemi
doneminde yasanan tedarik zincirlerinde
problemler bu donemde artik minimize ol-
mus durumda... Genel olarak baktigimizda
ise saglik sektoriinde bazi tGrtinler agirlikli
olarak yurtdis1 kaynakli hammaddelerden
uretiliyor. Bu durum hammadde tedarikleri-
nin aksamasina neden olabiliyor. Zade Vital
olarak hammaddelerimizin ylizde 65'i yerli
kaynaklarimizdan olusuyor. Bulundugumuz
pazarda da kiiresel olgekte yasadigimiz
pandemi donemi surdirebilir tarimin ve
yerli kaynaklarin ne kadar 6nemli oldugunu
bir kez daha bizlere hatirlatti. Ozellikle bu
anlamda markalarin hem hammadde hem
de stok konusunda olduk¢a 6nemli adimlar
atacagini diiginiiyorum.

Konya sanayisi hakkindaki
dusunceleriniz neler? Konyamnin
potansiyelini nasil goériiyorsunuz?

Gecmiste Konya medeniyetler icin
o6nemli ve bir o kadar da stratejik bir ticaret
yolu olmasinin yaninda farkh kultirel bulus-
ma noktasiydi. Bugiin ise tilkemizin énemli
ticaret merkezlerinden biri olarak her za-
man on planda ve bas siralarda yerini aliyor.
Konya bélgesini tilkemizin liretim tslerin-
den biri olarak tanimlayabiliriz. Sehrimizde
ozellikle gida ve otomotiv konusunda da sa-
nayilesme odaginda énemli adimlar atiliyor.
Sehir bakimindan da ihracat ayaginda aktif
olmakla beraber bu hatti her gegen giin
daha da genisletiyor. Tarim Konya'nin ana
damarlarindan birini olusturuyor, toprakla-
rimiz mahsul Uretimine oldukca elverigli...
Sanayilesme acisindan biiyilik bir potansiye-
le sahip olan sehrimiz 6zellikle turizm sek-
torl icinde buiyuk bir degeri sahipleniyor.
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HEDEFIMIZ YUZYILLARCA URETIM

YAPABILEN BIR SIRKET OLMAK

Yaklasik 32 yil dnce
kurulan Konya
Kagt, halka arz

edildi. Halk Yatinm

liderliginde guclu
bir konsorsiyumla
halka arz edilen
Konya Kagit, bu
surecin ardindan
buyumesine hiz
verdi. Konya Kagit
Genel Muduru
Cemalettin Tunc Efe,
“Hedefimiz 32 yillik
dedil yuzyillarca
uretim yapabilen bir
sirket olarak dunya
standartlannda
kabul gormek.

Topluma mal olmus

sirketler daha uzun

omurludur” diyor
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onya merkezli olarak kurulan
B Konya Kagit, yaklasik 32 yil

once bir adet ‘stirekli form ma-
kinesi’ ile adim attig1 sektoriin 6nemli
oyuncularindan biri haline geldi. Son
10 yilda 25 milyon dolarlik yatirim
yapan sirket, 6nimiizdeki yillarda
katma degeri yiksek kagit tirleri
icin yatirim planhyor.

Bu yatirimda fizibilite calis-
malarinin sonuna geldiklerini
soyleyen Konya Kagit Genel Mi-
dirt Cemalettin Tung Efe, diger
taraftan bu yil 6zellikle verimlilik
ve enerji sarfiyatin1 azaltmaya
yonelik 2 milyon Euro’luk idame
yatirim planlandiklarim belirti-
yor. 2021 yilin1 600 milyon TL’ nin
uzerinde bir ciroyla kapatmay: hedef-
leyen sirket, 6nemli bir adim att1. Halka
arz edilen Konya Kagit'in Genel Miiduri
Cemalettin Tung Efe, "Konya Kagit, Halk
Yatirim liderliginde gticli bir konsorsi-
yumla halka arz edildi. Halka aciklik orani
yuzde 20 olup 180 milyona yakin bir talep
bekleniyor” diyor. Yeni yatirimlar ve halka
arzla atilima hazirlanan Konya Kagit Genel
Muduria Cemalettin Tung Efe’yle Konya
Kagit'in biiylime yolculugunu ve yeni do-
nem hedeflerini konustuk.

“3 ALANDA URETIM YAPIYORUZ"

Konya OSB’de 3 alanda uretim yapi-
Iriyor. Bunlar kagit Giretim, matbaa karton
ambalaj ve defter lretim tesisleri. Ay-
rica Istanbul Giinegli’de Matbaa Karton

S

Ambalaj Tesisleri mevcut. Murath Karton
Tesisleri de Konya Kagit'in bir subesiy-
ken zamanla ayr bir tiizel kisilikle karton
uretimine devam etmekte olup, ytzde

49 hissesi Bera Holding A.S. lizerinde.
Konya Kagit, Giretim tesislerinde 1‘inci
hamur 1’inci kalite ofset kagit Gretilmekte
olup, bobin, ebat, fotokopi urunleri olarak
satiliyor. En buyuk tiretim kapasitesi bobin
kagit Gretimine ayrilmis olup tesisimiz
Turkiye yazi tabi kagit Giretiminin ylizde
25’ini karsiliyor. Kagit Giretim kapasitemiz
yillik 98 bin ton. Matbaa Karton ambalaj
tesisimiz yillik 38-40 bin ton arasinda
karton isleme kapasitesine sahip. Defter




Uretim tesislerinin kapasitesiyse yillik 10
bin tona ulasiyor.

KARTON AMBALAJDA iDDiALI

Konya Kagit, karton ambalaj Giretimiyle
de 6ne c¢ikiyor. Bu alanda Konya Merkez
ve Istanbul Giinesli Tesisleri olmak tizere
iki farkl lokasyonda tretim gerceklestiri-
liyor. Tesisler toplam 38-40 bin ton yillik
karton isleme kapasitesine sahip. istan-
bul Giinesli Ambalaj Tesisleri Amerika,
Israil, irlanda gibi gelismis ulkelere Konya
Ambalaj Tesisleri ise Kuzey Afrika, Orta
Dogu ve Turki Cumhuriyetler’e ihra-
cat yapiyor. Uretilen karton ambalajlar
tamamen miisteri istegine 6zel tasarim ve
Olgiide yapilmakta olup tamamen siparis
lzerine calisiliyor. Gegtigimiz yil okullarin
kapanmasi ve sosyal hayatin sinirlanmasi,
ogrencilerin ¢ok tiikettigi biskiivi, gofret,
kek gibi gida tirtinleriyle ilgili kutularda
azalmalara, online alisverisin ar tmasi
sebebiyle kargo, tekstil, fast food kutula-
rinda da talep artisina sebep oldu. Bu yil
gegen yila gore satiglarimizda ytizde 55°1lik
bir artis var. Bu artis daha fazla olabilirdi
ancak navlun ve konteyner fiyatlarinin 3-4
kat artmasi nedeniyle deniz asiri tlkelere
ihracatta problemler yasaniyor. Ambalajin
ana hammaddesi olan karton ve oluklu ka-
gitlardaki fiyat artiglari ve temin guiglikleri
de ambalaj sektoriini olumsuz etkiliyor.

Pandemi yih 2020 sizin icin nasil
gecti?

2020 yilinda pandemi sebebiyle din-
yada ve Turkiye'de temizlik kagitlar ile
oluklu kagit karton tiketimleri artti, diger
kagit cesitlerindeyse goreceli diglsler
yasandi. Konya Kagit 2020 yilin1 bagimsiz
denetim TFRS verilerine gére 400 milyon
TL tzerinde ciro ve pandemi kosullarinda

iyi sayilabilecek bir karla kapatti. Uretime
ara vermedi ve hicbir ¢alisanini magdur
etmedi. 2020 yilinda, 2019 yil1 verileri-
ne gore satig gelirleri TL cinsinden ayni
kaldi ama karhilik 2019’dan daha yiksek
seyretti.

2021 buyume hedefiniz nedir?

2021 yih ilk dokuz aylik verilerine gore
469 milyon TL’lik satis gergeklestirdik. TL
bazinda 2020 yili satig gelirlerini gectik.
2021 yil sonunda 600 milyon TL ‘nin tGze-
rinde gibi satis gelirleri olusacag: varsa-
yilirsa 2020'ye gore yuzde 50°lik bir artis
s6z konusu olacak. Y1l boyunca degisken
maliyetlerdeki inanilmaz artislar, seliiloz-
lardan baslayarak, tiim kimyasal maddeler,
ambalaj, lojistik, enerji ve petrole gelen
yogun fiyat artiglar1 artik éngorilebilir
olmaktan ¢iktl. Bunun yani sira Giretimin
araliksiz devam edebilmesi igin tedarik
planlamasi da ¢ok 6nemli hale geldi.

Halka arz surecinde hangi
asamadasiniz?

Ulkemizde yaz aylarina gore yerli
bireysel yatirimcinin halka arzlara ilgisi
2021 son geyrek itibariyla artmis gozii-
kiiyor. Yaz aylarinda halka arzlara katilan
bireysel katilimci sayis1 20 binlere kadar
gerilemisken son bes halka arzin ticlin-
de 100 bin, bir halka arzda ise 200 binin
uUzerinde talep gordu. Halka arz onay
surecimiz tamamlandi. Konya Kagit Halk
Yatirim liderliginde gti¢li bir konsorsi-
yumla halka arz edildi. Halka aciklik orani
yuzde 20 olup 180 milyona yakin bir talep
bekliyoruz. Bireysel ve kurumsal yatirim-
ciya acik talep toplama ve tahtadan satis
yontemi birlikte kullanilacak. Halka arzlar
firmalara birgok yuktmlilikler getiriyor.
Ancak bunun yaninda finansman sagla-
ma, likidite kolayligi, kurumsallagsmanin

artmasi, kredibilitenin ylikselmesi, tanitim,
reklam ve taninabilirlik konularinda da
olumlu katkilar: oluyor. Konya Kagit
satislarinin yuzde 70’inden fazlasini doviz
bazl satan, kur riski tagimayan, minimum
borclanma seviyesinde bir sanayi sirketi.
32 yillik bilgi birikimi ve deneyimiyle 23
yildir I1SO ilk 500 ve ikinci 500’de siirekli
yer almis olup diizenli ve istikrarli biiylime
ve kar yapisina sahip. Proaktif yonetilen,
gelecege yonelik futiristik caligmalarla
olas1 senaryo analizlerine gore stratejilerini
belirleyen, talep ve trend degisikliklerine
hizli cevap verebilen, kendine miinhasir,
bir ¢ok sirketten bagimsiz mali konfor ala-
nina sahip bir sanayi sirketi. Hedefimiz 32
yillik degil yuzyillarca tiretim yapabilen bir
sirket olarak diinya standartlarinda kabul
goérmek. Topluma mal olmus sirketler daha
uzun Omurlidur.

2022 yih icin beklentileriniz neler?

2022 yih 6zellikle ilk alt1 ayinda yine
tedarik sikintilari, yliksek fiyat artiglari ve
enerji maliyetlerinin daha da arttig1 bir
yil olacak. Bunun yaninda enflasyonun
(UFE/TUFE) ve déviz artislarinin, sanayi
uretiminde karlan azaltic1 yonde etkileye-
cegi tahmin ediliyor. Bunlara diinyadaki
ekonomik ve siyasi konjonktiirdeki degisik-
likler de ilave edilirse gortiniim ¢ok pozitif
olmayacak. 2022 yilinda satin alma giici
paritesinin diismesi sebebiyle is¢i licretle-
rinde ciddi bir artig bekleniyor. Kagit talebi
ve fiyatinda da 6zellikle 2022 yil1 ilk alt1
ayinda artis gerceklesecek.

Ihracatta nasil bir stratejiyle
buyuyorsunuz?

ihracat stratejimizi “Global disiin,
yerel uygula” olarak 6zetleyebiliriz. Yillar
itibariyla ihracatimiz ciromuzun ytizde
10u ile ylizde 25°i arasinda degisiklik
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gosteriyor. 2021 yili eylil ay1 sonunda ciromuzun
yuzde 16’s1 ihrag ve ihrag kayith satiglar olup 75
milyon TL tizerinde ihracat yapildi. Yil sonun-

da ihracat satiglarin 100 milyon TL'yi gegmesi
bekleniyor. Glinesli Karton Ambalaj tesislerimizin
2021 yili dokuz aylik satiglarinin ytizde 30"un-
dan fazlasi Amerika, irlanda, ispanya, Israil gibi
gelismig tilkelere gergeklestirildi. Kagit Gretim
tesisimizden de 6zellikle Orta Dogu tlkeleri basta
olmak uzere Gurcistan, Tiirkmenistan, Azerbay-
can, Kuzey Afrika Ulkeleri, K.K.T.C gibi tlkelere
gerceklestirildi.

Karton ambalaj tiretiminde gticli
bir sirketsiniz. Bu alanda Turkiye pazar
potansiyelini degerlendirebilir misiniz?

Ambalaj “sessiz satic1”dir ve miusteriyle ilk
iliskiyi kurar. Y Kusagi énceki kusaklara gore
daha cevre dostu bir yasam stirtiyor ve cevreyi
koruma konusunda daha 6zenli. Her tilkenin her
kiltiirtin gevre anlayisi farkli. Ornegin Ameri-
ka‘'ya gonderilen bir.paketin ambalaj1 onlarin cev-
re kiiltirune uymadig: takdirde koti bir markala-
ma mesaji yollayabilir. Arastirmalar gosteriyor ki,
ambalaja alinan tavir markaya da aliniyor. Uriin
ambalajlar gelistirilirken bu uriinin e-tica-
ret, uirin, mobil satiglar1 da géz 6nine alinarak
ambalajlarin buna gore tek bir tasarim halinde
sunulmasi 6niimuizdeki yillarda ¢cok énemli hale
gelecek. 2020 yilinda Turkiye genelinde kagit
-karton Uretim kapasitesi 5 milyon 754 bin ton,
kagit-karton tiiketimiyse 6 milyon 698 bin ton.
Kisi bas1 kagit tiiketimiyse 80,1 Kg. Karton amba-
laj icin ana hammadde olan hurda kagidin, Tir-
kiye’de toplanan miktar1 yetmedigi icin ithalatla
karsilaniyor. Hurda kagit ithalatindaki 51kﬁ:11ar
sebebiyle de bazi liretim tesisleri ciddi sikin
yaslyor. Tur-k e’de oluklu mukavva la
kartonlarin topl im tretimi 3 ml!y
civarinda olup, y atiglariysa ¢
bin ton cival nc
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Lazer kesim, bukum urunleri, hah yikama makinesi ve metal mobilya sektorlerinde
faaliyet gosteren Sumak Metal, yaklasik 30 Ulkeye ihracat yaptyor. Thracat potansiyelini artirmayr
hedefleyen firma, yeni makine uretimleri i¢cin Ar-Ge ¢calismalanm surdurtyor

. . _ umak Metal, 2008 yilindan beri

EL S Konya Biisan Ozel Organize Sanayi

—— Sitesi'ndeki toplam 6000 metre-

kare kapali alanda tretimini stirdiirtiyor.
Basta Almanya, ingiltere, Fransa, Hindis-
tan, Letonya olmak Uizere bircok tilkeye
lazer, kesim, biikiim trinleri ve hali yikama
makinesi tretimleriyle birlikte yaklasik 30
ulkeye ihracat yapan firma, milli ekonomiye
onemli bir katki saghyor. Calisarak, lrete-
rek ihracat konusunda kisa stirede 6nemli
bir yere geldiklerini belirten Sumak Metal
Yénetim Kurulu Uyesi Mehmet Sumak, ih-
racat1 artirmak i¢in farkli makine tiretimleri
uzerinde Ar-Ge calismalarinin sirdigint
soyledi.

Sumak Metal hakkinda kisa bir bilgi
verebilir misiniz?

Sumak Metal 2008 yilinda Tevfik
Sumak tarafindan kuruldu. 6 bin metreka-

; - relik bir Giretim alanimiz var. Lazer kesim,

:;: -4 ] . biikiim imalat1 yapmaktayiz. 35 kisiye
istihdam sagliyoruz. 2018 yilinda Sumak
Makine'yi kurduk. Burada da hali yikama
makinesi imalat1 yapiyoruz. yine 2018
yilinda Payidars markasiyla metal mobilya
Uretimi yapiyoruz. Ayni zamanda Sumak
Degirmen olarak Degirmen makineleri tica-
reti yapiyoruz. Tim bu sirketlerimiz Sumak
Grup bilinyesinde calismalarim stirdiriyor.

T
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hracat yapiyor muyuz? Bu konuda ne
durumdayiz?

2018 yi1linda baslayan bir ihracat sertve-
nimiz var. ilk ihracatimiz1 Giircistan’a yap-
mustik ve 5 tilkeye falan ihracat yapiryorduk.
Bu yillarda ihracatimiz, toplam ciromuzun
yaklasik yiizde 10’larina tekabiil ediyordu. Bu
potansiyel yavas yavas artmaya basladi. Bu-
gln geldigimiz noktada yaklasik 30 tilkeye ih-
racat yapan bir firma haline geldik. Amerika,
Kanada, Tirki Cumhuriyetleri, Afganistan, Li-
bya, Tunus, Cezayir, Iran, Polonya, Almanya,
Belgika gibi tilkelere ihracat yaptik. ihracat
konusunda 6nemli galismalar yurttiiyoruz.

Lazer kesim kisminda da yurt dist
cahismalan var mi?

Elbette. Burada da yurtdis: faaliyetlerimiz
var. Ozellikle Almanya, Letonya ve ingiltere
gibi tilkelere lazer kesim ve biikiim ¢alismala-
1 yurutuyoruz.

Makine uretimine yénelen bir
firmasimiz. Buguin hah yikama makinesi
uretimi yapiyorsunuz. Farkh bir makine
uretme gibi bir hedef var mi?

Oyle bir diiglincemiz var. Ar-Ge ve
inovasyon calismalarimiz devam ediyor. Bu
konuda bir altyap: ¢alismasi yapryoruz. Hangi
makineyi Uretebiliriz, hangi sektore hitap et-
meliyiz gibi aragtirmalarmmiz siirtiyor. Thraca-
timizi artirmak icin bunu yapmak zorundayiz.
Her tiirla alternatifi diistintiyoruz.

Ekonomiyi nasil goéruyorsunuz?
Pandemi ureticiyi nasil etkiledi?

Pandemi siireci treticileri olumlu manada
etkiledi. Ureticiler nasil bir pozisyon alabiliriz
konusunda dustincelere girdiler. Pandemi
geldi kapatip gidelim diye bir sey s6z konusu
degil. Miicadele etmek gerekiyor. Biz bu tl-
kede yastyoruz ve bagka gidecek yerimiz yok.
Bunun igin, her tiirli olumsuz siirece karsi
pozisyon aliyoruz ve treticimiz bu konuda ba-
sarili. Biz de Sumak Grup olarak bunu yaptik.
Cok sukir basarili da olduk. Biz Sumak olarak
ozellikle bu dénemde, ihracatimizi nasil arti-
rabiliriz diye kafa yorduk. Artilarimizi, eksile-
rimizi ortaya koyduk ve farkli metotlar ortaya
urettik. Boylece pandemi siirecinde islerimiz
gergekten artt1. Tabi bir de Cin'de veya farkli
biiyiik iilkelerde kapanmalar oldu. Uretimler
diistli veya durdu. Ama diinyanin da ihtiyag
duydugu bir ticaret hacmi var. Insanlarin ihti-
yaglarin karsilamak i¢in bu ticaret bir sekilde
dénmek zorunda. Bundan dolay Uireticimiz,
uretmeye devam etti ve dliinya pazarinda
dikkat gekmeyi bagardi. Burada Tiirkiye 6ne
cikt1 ve pozitif bir etki olustu.

Gunumuzde Ar-Ge olduk¢a 6Snemli.
Bu konuda neler soylersiniz?

Uretmenin en énemli unsurlarmdan biri
hig stiphesiz Ar-Ge ve inovasyon. Ar-Ge
yapmadan higbir sey liretemezsiniz. Biz bu-
nun bilincinde oldugumuz i¢in, sumak Grup
olarak bliinyemizde bir Ar-Ge merkezimiz var.
Burada miihendislerimiz, teknik personeli-
miz énemli calismalar yurutiiyorlar. Ar-Ge
ile farkli iretimler ortaya koymanin yaninda,
maliyetlerimizi de distirmeye calisiyoruz.
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Cunku artik maliyetler tretici i¢in oldukca
buiytik yik haline gelmeye basladi. Ar-Ge
merkezimiz maliyetleri diiglirmek, Grinleri-
mizi daha kaliteli hale getirmek ve yenilikler
ortaya koymak i¢in calismalar yturutiyor.

Uretici olarak devletten beklentileriniz neler?
Vergiler bizim Uizerimizde buyuk yuk. Vergilerin
azaltilmasi gerekiyor. Vergiler sayesinde devlet benim
yuzde 50 ortagim gibi. Bizim kar marjlarimiz yiiksek
olursa, biz daha cok yatirim yapariz. Makinelesmeye
gideriz, daha fazla tretiriz. Vergi oranlari yiiksek oldugu
icin Uretici yatirim yapmiyor. Parasini dovize, faize ya-
tirtyor. Dolayisi ile istihdam olusmuyor, yeni fabrikalar
kurulmuyor. Onun disinda, devletimiz farkl kanallarla
Pazar arastirmalar: yapabilir, bizleri yonlendirebilir.
Bizler de bu konuda istisareler yapabilir kim nereye ne
satabilirse onun analizi ortaya konabilir. Bu tur ¢alisma-
larin artmasi gerekiyor.

Ekonomide bundan sonraki stlirec-
teki 6ngoruleriniz neler?

Dévizin ¢ikmasi, inmesi bizi ciddi
manada yoruyor. Ben bugiin hammadde
alacagim dolar yiikseldigi i¢in vadeler
kapaniyor. Ama burada da isleyen bir tesis
var. Pesin para istiyor veriyorsun ama mal
gec geliyor. Mal gelmedigi i¢in ben burada
calisamiyorum, zaman kaybediyorum. Bu
anlamda doévizin sirekli inisli ¢ikish olmasi
bizi olumsuz etkiliyor.
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KALITELI URUN, DOGRU
VE HIZLI HIZMETIN ADRESI

980 yilinda delikli sac, genisle- .
tilmis metal sektoriinde global -] L v

capta faaliyet gostererek énemli
bir yere gelen KOCAKSAC, tecriibe ve
birikimini ¢gocuk oyun gruplar: imalatina
da yansitarak 2014 yilinda kurdugu Ko-
cakpark sirketiyle basar: ¢itasini ytikseltti.
Kuruldugu giinden buyana kaliteden
odin vermeyen, yenilik¢i bir anlayisla
uretim yapan Kocakpark, bu anlayisinin
meyvesini kisa stirede sektordeki 6ncu
firmalardan olma basaris1 gostererek aldi.
2017 yilinda ihracat konusunda da adim-
lar kendini ispatlayan Kocakpark, bugiin
Avrupa, Amerika, Giiney Amerika, Afrika,
Asya, Orta Dogu gibi bolgelerde yakla-
sik 40 tlkeye ihracat yaparak Konya‘yl

e E— S S—
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gururlandiriyor. Konuyla ilgili deger-
lendirmelerde bulunan Kogakpark Dis
Ticaret Mudiri Osman Sahin, “Kaliteli
urun, dogru ve hizli hizmet” anlayisiy-
la ihracat pastasindaki paylarim stirekli
artirma hedefiyle calistiklarim séyledi.

Kocakpark hakkinda bilgi
verebilir misiniz?

Kocgakpark cocuk oyun grubun-
da faaliyet gosteriyor. 1980 yilinda
Kocaksac olarak kurulan firmamiz,
taleplere cevap verebilmek adina 2014
yilinda plastik ¢cocuk oyun grubuna
girdi. Yaklasik 7 yildir sirketimiz bu
alanda faaliyet gosteriyor. Cocuk oyun
gruplari, acik alan spor aletleri, kent
mobilyalar:1 ve ekipmanlari, ipli oyun
sistemleri, tirmanma oyun sistemleri
ve oyun alan1 zemin diizenlenmesi
tasarimi alanlarinda imalat ve satis
faaliyetleri yiratiiyoruz. Ozel sektore,
belediyelere, devletin baz1 kurumlarina
yonelik satiglarimiz var.

Kocakpark'in uretim altyapist
hakkinda bilgi verebilir misiniz?

Kocgakpark, 10 bin metrekarelik
bir alanda tretime basladi. Sonra-
sinda firmamizin potansiyeli artarak
blytidii. Hem is potansiyelimizi hem
de istihdamimizi artirdik. Bu sektore
ilk girdigimizde yaklasik 40 calisani-
miz varken, suan yaklasik 150 kisiye
istihdam saghyoruz. Aynm1 zamanda
Uretim alanimizi da biiytterek, 50 bin
metrekaresi kapali olmak tizere toplam
70 bin metrekarelik bir tiretim alanina
ulastik.

Pazar payimiz hakkinda bilgi
verebilir misiniz? Yurt icinde ve
yurtdisinda ne tur faaliyetleriniz
var?

Sirketimizin ilk kuruldugu do-
nemlerinde cok fazla ihracati yoktu.
Agirlikl olarak i¢ pazarda, gerek 6zel
sektore gerek devlet kanadina hizmet
veriyorduk. Sonrasinda ise yavas yavas
ihracata yonelmeye basladik. Zaten bi-
zim sektorimizdeki firmalar, i¢ pazara
cevap vermek amaciyla ihracata ¢ok
fazla firsat bulamamuislar. Biz Kogak-
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park olarak bu konuda bir 6ncti olmak
istedik ve ihracata yonelmeye basladik.
2017 yilinda ilk ihracatimizi yaptik ve
bugtin itibariyle yaklasik 40 tlkeye ih-
racatimiz var. Avrupa, Amerika, Gliney
Amerika, Afrika, Asya, Orta Dogu gibi
bolgeler ihracat yaptigimiz tilkeler var.

Yogunlastiginiz ya da firma
olarak 6zel olarak hedeflediginiz bir
bolge var mi ihracatta?

Afrika pazarini 6nemsiyoruz.
Malumunuz Sayin Cumhurbaskanimiz
da son donemlerde 6zellikle ticari faa-
liyetleri artirma adina Afrika bolgesine
sik sik ziyaretlerde bulunuyor. Afrika
yillarca Fransa'nin sémirgesi oldu. Bu-
radaki tilkeler hala tam olarak bagim-
s1z hareket edemiyorlar. Bu tlkelerin
ticari faaliyetlerinde, kanunlarinda
hala Fransa'nin etkisi mevcut. Afrika
pazarti iyi bir Pazar ve buradaki bos-
lugu doldurmak gerekiyor. Bizim gibi
firmalarin Afrika’ya biraz daha éncelik
vermesi gerektigini diistinliyorum.

Ihracati artirmak icin ne tiir
calismalar yapiyorsunuz?

Ihracat potansiyelini artirmak
kaliteli Girtin Giretmekten gecger. Biz
bu noktada elimizden geleni yapmaya
calisiyoruz. Kaliteli tirtin, dogru ve
hizli hizmet. Musteri memnuniyeti
dedigimiz olay1 bu sekilde yakalayabi-
liriz. Clinkidi bunlar saglayarak ancak
miisterilerimizin devamhhgini saglaya-
biliriz. Bu nedenle bizim ilk yaptigimiz
is; dogru tespit, dogru musteri, dogru
potansiyel ve dogru trtnleri gonde-
rebilmek oldu. ikinci unsur; dogru
fuarlara katilmak. Fuarlara katilmak
cok 6nemli. Fuarlar hem kendi mis-
terilerinizle bulusma noktas1 hem de
yeni miuisterilerle tanisma anlaminda
iyi bir arag. O yiizden fuarlar bizim icin
en onemli kriterlerden biridir.

Kocakpark Ar-Ge anlaminda
neler yapiyor?

Firmamizin Ar-Ge'ye énem veren
bir yapisi var. Firmamiz biinyesinde
Ar-Ge departmanimiz bulunuyor. Bu-
rada teknik, gorsel personelimiz mev-




cut. Kendi tasarimlarimizi yapiyoruz.
Bu noktada taklit edilen bir firmayiz.
Bu da bizi mutlu ediyor ¢tinki taklit
edilmek basarili oldugumuzu gosterir.
Bu durum bize keyif veriyor. Bu basa-
rinin altindaki en énemli husus, tecri-
beli personel ve sirketimizin giizel bir
mantalitede yonetiliyor olmasi. Ayrica,
tasarimlar: Tirkiye'ye mal etmek igin
odulli tasarim programlar: yapmayi
da planliyoruz. Boylece her fikre acik
bir sekilde yeni nesil tirin gruplari
Uretmeyi amacliyoruz.

Sektoriu degerlendirecek olursak
neler soylersiniz?

Bizim sektoriimizde stirdurilebilir
olmak i¢in her yil kendinizi yenile-
meniz gerekiyor. insanlar artik sosyal
yasama onem veriyorlar. Insanlar
aileleriyle, cocuklariyla parklarda veya
bu tir alanlarda zaman gegiriyorlar.
Bu anlamda sektorin gelecegi var.
Ama firmalarin bu sektdrde gelece-
ginin olmasi icin, kendilerini yenile-
meleri, her yil farkh tasarimlar, farkh
kaliplar, farkli modeller olusturmalar:
gerekiyor. Ar-Ge departmanlarini
calistirarak yeni pazarlara girmeleri
gerekiyor. Sektor insan odakli ve cevre
odakl oldugu icin stireklilik arz ediyor.
Dolayisi ile giizel ve 6nii acik bir sekto-
rumuz var.

Turkiye son dénemde ihracata
yonelmis durumda. Buradan
hareketle ihracatin neden 6nemli
olduguna dair neler soylersiniz?

Ihracat yapmanin 6nemini anla-
tacak olursak ¢ok seyler anlatabiliriz.
Cunkt ihracat yapmak ¢ok kiymetli
bir sey. Bence her firmanin ihracat
yapmasl gerekiyor. Ihracat, firmalarin
uretim kabiliyetini artiran en 6nemli
unsur. Satis oranlarindaki karlihig: ar-
tirmak icin de ihracat yapmak gereki-
yor. Diinyada buylik bir ihracat pastasi
vaps Bu pas er ficmanin kicik
ve a bir dilim

almasi gerekiyor. Boylece firmalari-
miz hem kendi ekonomilerine hem de
ulke ekonomisine katki saglamali. Bir
de, i¢ pazar bagimhihiginm bitirmek i¢in
ihracat ¢cok énemli. Bir firma, i¢ pazar
odakl calisiyorsa, i¢ pazarda yasa-
nabilecek herhangi bir sikintida zor
duruma girer. Son 2 yilda yasadigimiz
siire¢ bunun en giizel 6rnegi. i¢ pazar
odakli calisan firmalarimizin sikin-
tiya girdigini, islerinin yavasladigin
gordik. Ancak ihracat yapan firmala-
rimiz higbiri sorun yasamadi. Stirekli
mesailer yaparak islerine devam etti-
ler. ihracat yapan firmalar, déviz kuru
dalgalanmalarindan ¢ok fazla etkilen-
miyor. Tamam, disaridan hammadde
aliyorsunuz ama satislarinizi da dovizle
yapiyorsunuz. Dolayisi ile déviz kuru
dalgalanmasi i¢ pazara calisan firma-
lan ylizde 80 etkiliyorsa, ihracat yapan
firmalari yiizde 10 etkiliyor. Ihracat
yapmak uretim kapasitesinin artmasini
da saglar. Rekabet giictinlizii artirir
cunkl ekonomik anlamda biiyimeye
gidersiniz. Ulkemizin dis ticaret agi-
ginin kapanmasina da biytk bir katkl
saglar. Dolayis1 ile yurt dis1 pazarina
acllmak 6nemli.

Pandemi donemiyle birlikte
Turkiye diinyada 6ne cikmaya
basladi. Bu durum surdurulebilir
olur mu?

Bu stiregte yeni bir diinya duze-
ni kuruluyor. Bu diinya diizeninde
en buytik etken Cin. Diinya ticaret
pazarinda en biiylk aktér Cin. Bizim
de bu pazarda rol almamiz gerekiyor.
Kurulan bu yeni diinya diizeninde
Turkiye, jeopolitik konumundan dolay1
6nemli katkilar saglamak zorunda.
Zaten verdigi kararlar da buna yonelik.
Ulkemizin ekonomik olarak giiglii
olabilmesi icin diinyadaki ihracat
payindan en az yuzde 10-15 almasi
gerekiyor. Suan bu rakam ytizde 1‘ler-
de. Bunu saglarsak, Tirkiye ¢cok daha
farkl bir noktaya tasinir. Bu durum



Turkiye'nin dinyada ¢ok daha biiylik s6z
sahibi olmasini saglar. ABD ve Avru-
pa'nin Cin'e kars bir frenlemesi var.
Turkiye de Cin’e kars: alternatif bir tlke.
Eger biz bu potansiyeli degerlendirirsek,
pastadan ¢ok daha biytlk pay alabiliriz.
Bu durumun stirdirilebilir olmasi da
gayet tabi miimkiin. Kaliteli, dogru trin
uretir hizli teslimat yapabilirsek kazanan
biz oluruz.

Konya'nin buradaki rolui ne olur?

Gaziantep, Kayseri, Bursa gibi biytik
sanayisi olan sehirlerin sanayisi biiytik
ama sektor odakl ¢alisiyorlar. Konya
sanayisinin en buytk avantaj1 cesitlili-
gimizin olmasi. Tarim aletleri, otomo-
tiv sektorli, savunma sanayine yonelik
calismalar, gida sektori gibi kritik
sektorlerde 6nci sehirlerden biriyiz. Bu
potansiyeli biz iyi kullanirsak, ihracatta
3 milyar dolar bile Konya i¢in ¢ok az bir
rakam. Konya'nin bugiin en az 10 milyar
dolar ihracat yapacak potansiyeli var. 10
milyar dolar ¢ok uzak bir rakam degil.
Konya’da alaninda, sektériinde uzman
bircok firma var. Ama bizim markalas-
ma ve kurumsallasma adimlar:1 atmamiz
gerekiyor.

Turkiye ekonomisinin
geleceginden umutlu musunuz?

Cumhurbagkanimiz Sayin Recep
Tayyip Erdogan’in faize agtig: bir savas
var. Diger taraftan déviz kurundan kay-
naklanan yine bir savas cephesi var. Ama
her seye ragmen ben tlkemizin sosyal
ve ekonomik geleceginden timitliyim.
Biz eger ihracat oranlarimizi artirirsak,
kurun ne kadar olmasinin bir 6nemi
kalmaz. Tirkiye'nin ekonomisinin ben
gelecekte 6nemli bir yere gelecegini
diistintiyorum. Thracat yaptigimiz icin
diger ulkeleri de gozlemliyoruz. Yasanan
sorunlar sadece Tiirkiye'nin degil global
sorunlar oldugunu distniyorum. Bu
anlamda sorunlari kisa stirede bertaraf
edebilecegimizi diisiiniiyorum. Thracat
odakl gidersek kazanan biz olacagiz.
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ehrin gelisen ve degisen vizyo-

nu dogrultusunda Selguklu Be-

lediyesi tarafindan uluslararasi

standartlarda yapilan Selguklu
Kongre Merkezi birgok etkinlige ev sahip-
ligi yapiyor. Konya'nin uluslararasi di-
zeyde en 6nemli sanat eserlerinden biri
olan ve mimari yapisiyla géz dolduran
Selcuklu Kongre Merkezi, diinyanin sayil
eserlerinden biri olarak dikkat gekiyor.
Turkiye'nin En Modern Kongre Merkezi
olma 6zelligini tastyan Selguklu Kongre
Merkezi, ileri teknolojisiyle de dikkat
cekiyor. Diinya standartlarinda teknolojik
altyapisi, deneyimli kadrosu ve misafir-
lerine sundugu benzersiz hizmet kalitesi
ile uluslararasi kongre ve organizasyon
merkezi olma 6zelligi tasiyan Selguklu
Kongre Merkezi'nde fuar, konser, semi-
ner, tiyatro, sergi gibi ayni anda birgok
etkinlik diizenlenebiliyor.

HER TURLU IMKAN VAR

SKM KULTUR,

iki farkli kapasitede oditoryum salon-
lar1, 1400 metrekare Balo Salonu ve 11
adet farkl boyutlarda toplanti salonla-
rindan olusan Selguklu Kongre Merke-
zi; 35.000 metrekare kullanim alanina
sahip. 4 kattan olusan ve 950 araclik agik
otoparki ile ulusal ve uluslararas: kong-
reler, konferanslar, sempozyumlar, sirket
toplantilari, fuarlar, sergiler, miizikaller,
tiyatrolar, konserler ve film galalar: gibi
her turla bilimsel, sosyal ve kiltiirel
etkinlige ev sahipligi yapilan Selguklu
Kongre Merkezi'nde insan hayatini sosyal
acidan kolaylastiracak her tirld imkan
saglaniyor.

5 BIN KiSiYI AYNI ANDA
AGIRLAYABILIR

Selcuklu Kongre Merkezi, dogal
akustik mekanlari, genis fuaye alanlar:
ile hizmet veren kongre, toplanti ve balo
salonlari, gala, diigin, iftar gibi organi-
zasyonlara hizmet verebilecek Uist diizey
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mutfak altyapisi ile ulusal ve uluslararas: diizeyde
gergeklestirilecek kongreler, fuarlar, sergiler, muzi-
kaller, film galalari, sirket toplantilar1 gibi her tirla
bilimsel, kiiltiirel ve sosyal etkinliklere ev sahipligi
yapmaktadir. Selcuklu Kongre Merkezinin hizmet ve
servis konusundaki deneyimli kadrosu, son teknoloji
ve essiz mimarisi, acik ve kapal alanlar ile ayni
anda 5000 kisiyi agirlama kapasitesiyle her ihtiyaca
cevap verebilecek niteliktedir.

SAVUNMA SANAYI FUARI'NDA SELCUKLU ETKISi

Selguklu Kongre Merkezi bu yil da birgok etkinli-
ge ev sahipligi yaparken, Konya’daki ticaretin artiril-
masl ve gelistirilmesi noktasinda da farkini gosterdi.
Bunlardan biri ise; T.C Cumhurbaskanlig Savunma
Sanayi Bagkanligi ve Savunma ve Havacilik Sanayii
Imalatgilar Dernegi (SASAD) destekleriyle Konya
Sanayi Odasi destekleri ile Selguklu Kongre Merke-
zi'nde diizenlenen Konya Savunma Sanayi ve Silah
Fuar oldu. Selguklu Kongre Merkezi Savunma Sana-
yi sektoriinliin ulusal ve uluslararasi lider firmalarini,
bu alanda ¢alisan bilim insanlarini, akademisyenleri,
ust diizey kamu yetkililerini, 6zel sektor temsilcileri-
ni ve sivil toplum kuruluslarini, sanayici is adamlari-
n1 sektordeki biitiin katilimcilar: bir araya getirdi. Bu
anlamda Selguklu Kongre Merkezi, sanat ve kultir
calismalarinin yaninda, Konya'nin is dinyasini da
bulusturarak, tiretime ve ureticiye de 6nemli bir
katki saglhyor.
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Yaklasik 25 yillik
thracat kariyerinde
Asya, Orta Dogu,
Rusya, Rusyadan
dagilan ulkeler, Avrupa
ve Amerika gibi
pazarlarda kendini
gobsteren Sarayl
Madeni Esya, 2013
yiinda bunyesine
kattign Medikal 2000
firmasiyla ise ABD gibi
onemli pazarlarla bu
sektordeki ithracatini
da genigletmeyi
hedefliyor

Organize Sanayi Bolgesindeki

fabrikasinda tiretimini stirdiiren
Sarayli Madeni Esya, sektoriniin énct
firmalar arasinda yer aliyor. Yiiksek kalite
standartlarinda seri imalat felsefesi ile tire-
tim yapan Konya Sarayli, Giretime basladig:
ginden bu yana ortaya koydugu kalite ve
teknoloji yatirimlariyla kendini gelistirerek,
yoluna devam ediyor. 32 bin metrekaresi
kapali olmak tizere toplam 70 bin metreka-
re acik alanda tiretim yapan Konya Sarayli,
sektoriinde diinyanin en biiytk treticileri
arasinda yer aliyor. Medikal 2000 marka-
siyla medikal sektoriine de giris yaparak bu
alanda da adindan séz ettiren ¢alismalara
imza atan firma, her iki Giretimiyle de ihra-
catta 6nemli hedeflerle ilerliyor.

1 990 yilinda kurulan ve halen 3.

URUN CESITLILIGIYLE BUYUDULER

Calismalar: hakkinda bilgiler veren
Medikal 2000 Genel Mudir Yardimcisi

MEDIKAL 2000
ABD'YI HEDEFLIYOR

Mustafa Cimen, Sarayli'nin 1990 yilin-
dan buyana sektorde yer aldiginm soyledi.
Merdiven iiretimiyle baslayan sektérde-

ki yolculuklarini triin gesidini artirarak
taclandirdiklarim dile getiren Cimen,
“Firmamiz rin gesitliligiyle giinden giine
bliytidu. Ayrica medikal sektériine de

giris yaparak, 2013 yilinda Medikal 2000
firmamizi blinyemize kattik. Medikal 2000
saglik sektorinin Turkiye’'deki ilk yerli
ureticilerinden. Turkiye ve cesitli tilkelerde
asag1 yukar1 150 binden fazla yatag: var.
Medikal 2000 tarafinda hasta yatagi, yogun
bakim yataklari, sedyeler, ilac arabalar:
gibi saglik sektoriindeki bitiin mobilyalar
mevcut” dedi.

SARAYLI'DA IHRACAT DIKKAT CEKIYOR

Firma olarak ihracat odakl ¢alismalar
yuruttiklerine dikkat ceken Cimen, sunlari
soyledi, “Sarayl markasiyla 6nemli bir
ihracat yapiyoruz. Buradaki ihracatimiz



toplam ciromuzun yiizde 60'1na tekabiil
ediyor. 1995 yilindan buyana Sarayli'da
ihracat yapiyoruz. ilk ihracatimizi Rus-
ya'ya yapmistik. Sonrasinda Rusya’da bir
Uretim yatirimi yaptik ve buradaki tireti-
mimiz de devam ediyor. Yaklasik 25 yildir
ihracat yapan bir firmayiz ve her gegen yil
ihracatimizi artirmay1 hedefliyoruz.”

IHRACATTA ONEMLi HEDEFLER VAR

Hem Sarayli’da hem de Medikal
2000'deki ihracat potansiyeli hakkinda
bilgiler paylasan Cimen, “Sarayl kismin-
da Asya, Orta Dogu, Rusya ve Rusya’dan
dagilan tlkeler, Avrupa, Amerika gibi
bolgelerde variz. Medikal 2000°de de
yine Rusya, Avrupa gibi bélgelerde ihracat
yapiyoruz. Burada da Amerika'ya girme
gibi bir hedefimiz var, bu konuda ¢alisma
yuritiyoruz” diye konustu.

MEDiKALI?E IHRACATI ARTIRMAYA
DONUK CALISMALAR VAR

Medikal sektoriinde ihracat yapmak
icin gesitli prosedtrlerin yerine getiril-
mesi gerektigini bunun i¢in de sektordeki
ihracatin bugiinden yarina olmadiginm
vurgulayan Cimen, su bilgileri aktardi,
“Medikal sektoriinde her tilkeye direkt ola-
rak ihracat yapamiyorsunuz. Clinkii Saglik
sektorl oldugu icin bu konuda cesitli
belgelendirmeler olmak zorunda. Bu siireg
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de biraz zaman aliyor. Hadi gidelim sata-
lim, ihracat yapalim diyemiyorsunuz. Bu

anlamda ¢ogu tlkedeki ihracat girigimle-
rimizin hazirlik kisminin tamamlanmasini
bekliyoruz. Bunlar tamamlaninca insallah
Medikal 2000 kisminda ihracatimizi arti-

racagiz.”

SATMAK DEGIL AMA ELEMANSIZLIK
NEDENIYLE URETMEK ZOR

“Suan biz Sarayli olarak satmakta degil
ama uretmekte zorluk yasiyoruz” diyen
Cimen, su agiklamalarda bulundu, “Cinku
vasifli eleman bulamiyoruz. Bulsak da
o elemani galigtiramiyoruz. Bu anlam-
da bizim asil sorunumuz satmakta degil
uretmekte. Bu konuda ¢6ziim bulunmasi
gerekiyor. Calisanlar1 maalesef memnun
edemiyoruz. Ne kadar da biz elemana de-
ger versek de, memnun edemiyorsunuz.”

CARKLAR HiC DURMADI

2 yildir tim diinyada yasanan pandemi
surecinin tretime olan etkilerini deger-
lendiren Cimen, “Tlim dinya son 2 yildir
bir pandemi dénemi yasiyor. Bu dénemde
Turkiye olarak carklar: cevirmeye calis-
tik. Bu da sanayicilerimizin calismasini
sagladi. Bu donemde biz Sarayl olarak
surekli calistik. Bu sayede hem adetsel
olarak hem de ciro olarak iyi bir biiylime
yakaladik. Medikal 2000 tarafinda da pan-
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demi dénemi oldugu igin saglik sektori
biiyik bir hareketlilik yasadi. Burada
da gecen yil 4-5 ay neredeyse gece
giindiiz calistik. Bu alanda isin maddi
boyutundan ziyade, tilkemizin saghk
sektoriindeki ihtiyaclarini karsilamak
bizim i¢in 6nemliydi. Bunun icin mica-
dele verdik. Bu anlamda 2020 yilinda
Medikal tarafinda ihracati ¢ok diistin-
medik. Oncelikli olarak kendi tilkemizin
ihtiyaclarini karsilamaya odaklandik.
Bircok hastaneye parasini almadan mal
gonderdik. Ginku tilkemiz saglk agi-
sindan ciddi bir sikintidan geciyordu ve
biz de Medikal 2000 olarak bu konuda
ulkemizin ve milletimizin destekgisi
olmay1 amagladik” ifadelerini kullandi.

DOVIZE KARSI KONUM ALDILAR

Doviz kurundaki ytikselis ve dal-
galanmayla ilgili de agiklama yapan
Cimen, “Dovizin ylikselmesi insanlari
korkutuyor. Yatirim yapmak konusunda
insanlar gekimser davraniyor. Ureticiler
hammadde tedariki konusunda sikin-
tilar yasiyor. Ama biz Medikal 2000 ve
Sarayli olarak 3-4 aylik stoklu galigti-
gimiz icin boyle bir sorun yasamadik”
dedi.

GUZEL HEDEFLERE ULASMAK ZOR
DEGIL

Ihracat yapmanin tilkemiz ekonomi-
si i¢in oldukca 6nemli olduguna dikkat
¢eken Cimen, sunlar kaydetti, “Thracat
ulkemizin ekonomisine biytik katk:
saghiyor. Ulkemize giren her déviz tl-
kemizi rahatlatiyor. Thracat bunun icin
cok 6nemli. Biz de firma olarak strekli
ihracatimizi artirmayi béylece sehrimi-
ze, Ulkemize daha fazla katki saglamay1
istiyoruz. Bunun icin de ¢alisiyoruz.
Glizel hedeflere ulasmak zor degil.
Calismak, tiretmek gerekiyor.”

AR-GE'YI ONEMSIYORUZ

Sarayli ve Medikal 2000 olarak ken-
dilerini stirekli yenilediklerini bunun
icin de Ar-Ge'yi ¢cok 6nemsediklerini
soyleyen Cimen, sozlerini soyle stirdiir-
dii, “Uretim yaparken stirekli kendimizi
yenilememiz, farkl triinler gelistirme-
miz gerekiyor. Bunun icin biz Ar-Ge'yi
cok 6nemsiyoruz. Ar-Ge konusunda
yurtdisindan da destek aliyoruz. Ar-GE
konusunda da mesela personel sorunu
yasiyoruz. Clinki beyaz yakali olarak
tabir ettigimiz personel konusunda da
sikintilar var. ileriyi ongoren, farklh ta-
sarimlar yapabilecek personel konusun-
da sorunlar yasiyoruz.”
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_ Kalitesiyle ving sektorunde dunyada parmakla gosterilen bir marka haline gelen
Ozfatihler Ving, kalitesini dunyaya duyurmak ve bu kalitede ving sektérunde Turk bir firma
varmis dedirtmek i¢in 6nemli cahsmalar yurutuyor

AGIR SANAYININ YUKUNU
OZFATIHLER VING CEKIYOR

zun yillardir sektorin ice-
risinde yer alan Ozfatihler
Ving, buytiyerek yoluna

devam ediyor. Ving izerinde uzman-
lasan ve alaninda kendini stirekli
yenileyerek, gelistiren firma, 6nemli
bir marka haline geldi. Avrupa stan-
dartlarinda uretim yapan bir firma
yaklasik 130 kisiye istihdam saglar-
ken, tiretim kapasitesini ise her gecen
giin artirtyor. Onemli bir ihracatgi
olan firmanin en 6nemli hedefi kali-
teden taviz vermeden tiim diinyada
ismini duyuran bir marka olmak.
Ozfatihler Ving Yonetim Kurulu Uyesi
Sukri Cimen, “Amacimiz kalitemizi
diinyaya duyurmak ve bu kalitede
ving sektoriinde Tirk bir firma var-
mis dedirtmek. Bunun icin ¢alismalar
yuritiyoruz” dedi.

Sektéruntiz hakkinda bilgi
verir misiniz? Suan ne durumda
sektor? Ozfatihler Ving sektor
icerisinde nasil konumlaniyor?

Ving, daha 6nce treticiler icin
bir liksti. Maddi anlamda durumu
iyi olan ureticiler vin¢ alirdi. Ancak
simdi hangi fabrikaya giderseniz
gidin ving¢ gorursiiniz. Clnki tiretim
kapasiteleri artt1, sanayi tretimleri
agirlastl. Sanayideki tiretimler insan
gucunu asti. Bu da vinci zorunlu hale
getirdi. Uretici artik vingle calismak
zorunda. Bu durum ving sektoériniin
de gelismesini sagladi. Dolayist ile
biz Ozfatihler Ving olarak, miiste-
rilerimizin talepleri dogrultusunda,
farkli tonajlarda ving tretimi yapabi-
liyoruz. Deneyimli bir firma olmamiz
bu konuda bizi farkli hale getiriyor.




Boylece Ozfatihler Ving, sektérde parmakla
gosterilen bir marka haline geldi.

Ozfatihler Ving'in pazar durumu
hakkinda bilgi verir misiniz?

Ozfatihler Ving, gerek yurtigi pazarinda
gerek yurtdis1 pazarinda 6nemli bir yerde.
Ihracat yapan bir firmayiz. Cesitli tilkelerde
bayilikleri olan bir firmayiz. Bayilerimiz sa-
yesinde yurt dis1 aginda herhangi bir sorun
yasamiyoruz. Clinki bayilerimiz miisteriyle
birebir goérustiyor, taleplerini, siparislerini
aliyor. Biz de buradan hemen tretimini seri
bir sekilde yaparak, miisterimize ulastirip,
kurulumunu saghiyoruz. Bunun disinda,
kalitemiz bizim i¢in biuiylk bir referans olu-
yor. Yurt dis1 pazarina yaptigimiz satislar,
bizi aranan bir firma haline getiriyor. Yine
Avrupa bolgesine hitap etmesi amaciyla
Ukrayna’da bir iretim tesisimiz var. Ora-
daki tesisimiz Rusya ve Avrupa bolgesine
onemli bir is yapiyor.

Ihracati artirmak icin ne tir
calismalar yapiyorsunuz?

Bizim i¢in fuarlar ¢cok 6nemli. Dinyada
bdyle bir marka oldugunu insanlara duyur-
mak i¢in fuarlar ¢ok giizel bir ara¢. Fuarlar
sayesinde miisterilerimizle bulusabiliyoruz.
Yaptigimiz isi tanitabiliyoruz. Tabi fuarlarin
disinda az 6nce de belirttigim gibi kalitemiz
bizim igin en biiylik avantaj. Uretim konu-

sunda, kalite konusunda, servis konusunda
¢ok iyiyiz. Bu da bizi 6ne ¢ikariyor ve bizim
en biyiik referansimiz oluyor.

Servis dediniz, bu konuyu biraz
acar misitniz? Ekipleri buradan mi
yonlendiriyorsunuz?

Servisimiz ¢ok hizli. Vingte ortaya ¢ikan
herhangi bir arizada, miisterimiz bizimle
irtibata gegciyor. Biz buradan arizanin nere-
den kaynaklandigini, arizanin boyutunu an-
lamaya c¢alistyoruz. Eger buradan destekle
¢ozilebilecek bir seyse buradan yaptigimiz
yonlendirmeyle sorunu gideriyoruz. Ancak
gitmemiz gereken bir ariza varsa, buna
gore ekiplerimizi hazirliyoruz ve hizl bir
sekilde arizanin oldugu bodlgeye gonderi-
yoruz. Bayiliklerimizin oldugu tlkelerde
misterilerimiz zaten direk bayilerimizle
de irtibata gegebiliyor. Once bayilerimiz
soruna miidahale ediyor. Onlar sorunu ¢o6-
zemezse yine biz devreye girerek buradan
ekip cikartiyoruz. Ozfatihler Ving olarak
servise ¢ok 6nem veriyoruz. Sattigimiz
urtinlin tamamen arkasinda dururuz. Biz
uriinid sattigimiz an misterimizi ailemizden
goruyoruz. Bunun i¢in miisterilerimizin her
zaman yaninda yer aliyoruz. Yurt icerisinde
de bolge mudurliklerimiz var. Bu sayede
yurt igindeki arizalara da hizli bir sekilde
miudahale edebiliyoruz. Bu konuda 7/24 bir
hizmet veriyoruz.




Pandemi stireci sizi nasil etkiledi?

Acikgas1 pandeminin ilk aylarinda bir belirsizlik vardi.
Yurtdisina nasil gidecegiz, nasil mal gonderecegiz gibi soru
isaretleri olustu. Ancak, Tirkiye tiretimi durdurmadig icin
diinya genelinde Tirkiye'ye bir yonelim oldu. Bu 6zelinde
bizim firmamiza da yansidi. Biz pandemi déneminde hizimizi
daha fazla artirdik ve yurt disi satiglarimizi artirdik. iglerimizi
o kadar artirdik ki montaj yapabilecek eleman bulamiyorduk.
Bu acig1 kapatmak i¢in caba gosterdik. ihracat yaptigimiz
ulkelerde montaj yapabilecek eleman arayislarina girdik. Bu
anlamda pandemi donemi gercekten Uretici i¢in 6nemli bir
doénem oldu.

fhracat yapmak neden 6nemii?

Ihracat konusuna biz firma olarak degil Tiirkiye olarak
bakiyoruz. Bu ciimleyi acacak olursak; her firmanin ihracat
yapmasi ulkemiz icin buytk bir kazang. Bu anlamda bizim Oz-
fatihler Ving olarak yaptigimiz her ihracat tilkemize bir katki
sagliyor. Tirkiye lireten, biiyliyen bir tilke. Firmalar, Ureticiler
ihracat yapacak ki tilkemiz buytstn. Gittigimiz tilkelerde biz
sunu duyuyoruz; Turkiye'den istediginizi alin, malin arka-
sinda dururlar diyorlar. Bu bizim duymak istedigimiz seyler.
Bizim de Ozfatihler olarak amacimiz bu zaten. Kalitemizi diin-
yaya duyurmak. Bu kalitede ving sektoriinde Tiirk bir firma
varmig dedirtmek. Bunun i¢in ¢alismalar yiirtitiyoruz.

Ihracat yaparken sorun yasaniyor mu?

Ihracat yaparken suan en biiyiik sorun konteynir. Kon-
teynir bulamadigimiz i¢in Giriin génderemiyoruz. Bu sorunun
biran 6nce ¢ozllmesi gerekiyor. Diger taraftan baz tlkelerin
pandemiden dolay: kapilarini kapatmasi da bizi zorluyor. Bu
durumlar bizim miisterilerimizle olan iligkilerimize olumsuz
yansiyor. Dolayisi ile farkl yerlere yoneliyorlar. Cinkt malin
zamaninda gitmesi ¢cok 6nemli. Mal biz géndersek de giim-
riikte takilsa miisterinin muhatabi biziz. Burada biz sikintiya
diistiyoruz. Bu tir sorunlarin asilmasi gerekiyor.

Ozfatihler Ving'in ihracati artirmak icin ortaya
koyacadh hedefler neler?

2022 yilindaki tiim fuar programlarini simdiden organize
etmeye basladik. Ayni zamanda, ihracat yaparken bu siiregte
yasadigimiz ve az 6nce bahsettigim sorunlardan dolay1 bazi
ulkelerde tliretim yapmayi planliyoruz. Bu konuda bir altyapi
calismasi yapiyoruz. Hangi tlkelere girmeliyiz konusunda
arastirmalar yapiyoruz. Yine ihracati artiracak arastirmalar
yapiyoruz. Saha calismalar1 yapiyoruz ve tlkelerin potansi-
yellerine bakiyoruz. Ortaya ¢ikan sonuca gore ¢alismalarimizi
somutlastiracagiz.
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OSM Makine ikinci kusak yoneticisi Abdurrahim Kuguktopal 10°Lar Dergisine
sektoru ve ekonomiyi degerlendirdi. ‘Guveni hissedin’ sloganiyla yola ¢ikan OSM Makine
yoneticisi Kucuktopal, “Kalitemizle kendimizi ispat ettik” dedi

baslayan OSM Makine bugtin Ttr-

kiye'nin dev firmalarina tedarikgilik
yapiyor. Sektorde aranan marka olmay1
basaran OSM Makine Tirkiye'nin en 6nemli
markalarindan da yogun talep aliyor. Sekt6-
ri ve markayr 10’Lar Dergisi'ne degerlen-
diren OSM Makine ikinci kusak y6neticisi
Abditirrahim Kiictiktopal, hedeflerini de acik-
ladi. Kiigtiktopal, “Su anda Turkiye'nin en
biiytikleri ile calisiyoruz. Hedefimiz sektoriin
en iyi markasi haline gelmek” diye konustu.

1 985 yilinda tretim seriivenine

TURKIYE'NIN EN BUYUK
MAKINESINI YAPIYORUZ

Kuctk bir atélyeden devasa alana sahip
bir iretim merkezine ulastiklarini anlatan,
OSM Makine ikinci kusak yoneticisi Abdur-
rahim Kictiktopal, “1985 yilinda babamlarin
talip oldugu sa¢ kesim biikiim iglerinde
kullanilan makinalarin tiretimini yapiyoruz.
1985'ten 2015 yilina kadar bu makinalari
kullandik dolayisiyla bizim en iyi anlayaca-
gimiz is de bu makinalarin 6zellikleri idi ve
bu alanda en verimli olabilecek makinalar:
da biliyorduk. Felsefesini bile ¢ézdigimiiz
makinalari yapmak bizim i¢in en dogru sey
oldugunu diistindiik. Once bu makinalarin
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parcalarini Uretmeye basladik. Diinyada
ses getiren, kalitesini ispatlamis firmalara
montaja hazir pargalari Giretmeye basladik.
Numuneleri yaptik, olumlu gordiler ve
tesekkdr ettiler. Su anda Baykal, Durmaz

gibi Tlrkiye'nin en buytkleri ile calisiyoruz.

Bizim makinalar1 yaparken 6zel talep tizeri-

skl

ne Urettigimiz tGrlinler de var. Bu talepler de
devasa firmalardan geliyor. Biz kalitemizle
bir seyleri ispat ettik. Ote yandan su anda
Turkiye'nin ilk ve tek en biiyiik makinasim
yapiyoruz. Yaptigimiz iglerle bizden 6nce
talip olan firmalar1 da sollamig olacagiz”
ifadesini kullandi.




PANDEMIDE DE SUREKLI CALISTIK

Pandemi siirecinde bile yogun calig-
tiklarini ifade eden Kiigiiktopal, “Pandemi
basladiginda tedirgin olduk agikgasi, igimi-
ze nasll yansiyacagini bilmiyorduk. Fakat
siire¢ bagladigindan bu yana islerimiz daha
da hizlandi. Vardiya sayisini artirdik, Pazar
gunleri de dahil olmak tizere hi¢ kepenk
indirmedik. Bunun sebebini biraz arastir-
dik. Fransa Cin’den aldig: trtinleri kesti,
Turkiye'ye yiklendi. Romanya, Almaya
ayni sekilde satin almalar1 Tirkiye'den
yapar hale geldi. Biz bu stiregte ¢ok hizli
calistik. Bunu kesinlikle sevinerek soy-
lemiyorum ama tabiri caizse biz turnayl
goziinden vurduk. Nasibimizde bir firsat
olarak geri déndii. Sonra biraz yavasladi
ama su anda eski yogunlugumuza tekrar
déndik” dedi.

ELEMAN SIKINTISI CEKIYORUZ

Kalifiye eleman noktasinda sikint1 ¢ek-
tiklerini de anlatan Abdirrahim Kigtikto-
pal, "Konya’da kalifiye eleman yetistirme
merkezinin acil kurulmasi lazzim. Ben bir
sanayici olarak bu konuda gereken destegi
vermeye hazirim. Dolayisiyla gencler kolay
islere kaciyor, biz de kalifiye eleman bul-
makta zorlaniyoruz” seklinde konustu.

TURKIYE'DE URETIMI ARTIRMAK LAZIM

Hedeflerini de anlatan OSM Makine
ikinci kusak yo6neticisi Abdurrahim Ki-
cuktopal, “Kapasitemizi biiytitiip 100 bin
metrekare kapali alanda tretim yapmak
ve sehre katki saglamak istiyoruz. Su anda
halihazirda yapmis oldugumuz makina-
lar1 Avrupa’nin tUretim hizina yetistirmek
icin gayret ediyoruz. Avrupa’nin hizina
yetismeden biz lilkemizi daha iyi yerlere
getiremeyiz. Yiksek teknolojiyi sanayi-
mizde aktif ederek Avrupa’nin kaymagini
yedigi Giretimi tilkemize kazandirmak isti-
yoruz. Biz giinii kurtarma derdindeyiz ama
adamlar ARGE gibi boliimlere énem verip
bizden hep bir adim 6nde gidiyorlar. Bu
hedefi de acil yakalamamiz lazim” ifadesi-
ni kullandi.
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ASC Hidrolik

Genel

Koordinatoru
Fatih Sen, Konyanin
thracattaki payimin
her gecen gun artma
egiliminde olmasinin
sehir ekonomisi
adina sevindirici
oldugunu belirtti. Sen,
“Thracatta kabugunu
tamamen kiran Konya,
onumuzdeki yillarda
yilhk bazda yuzde
20-301ar seviyesinde
thracatin artirabilecek
altyapiya
sahiptir” dedi

oronaviriisun etkilerinin
yogun bir sekilde hisse-
dildigi déonemde basta

Avrupa olmak tizere Tirkiye'nin ve
dolayisiyla Konya'nin ihracat potan-
siyeli bulunan tlkelerle olan ticareti
iyiden iyiye artt1. Avrupa ulkelerinde
uretimin yavaslamasi ve bir donem
tamamen durmasina baglh olarak
piyasanin talebini karsilamak adina
Turkiye 6nemli bir misyon Ustlen-

di. Bu durum Konya'nin ihracatina
da olumlu bir sekilde yansidi. 2021
yilinin sonu itibariyle Konya'nin
ihracatinin 3 milyar dolar seviyele-
rinde olmasi beklenirken, bu rakamin
Konya icin yeni bir rekor olacagi ifade
ediliyor. Konya sanayisinde Uiretimin
basat aktorleri olan firmalar ise krizi
firsata gevirebilmek i¢in her zaman-
dakinden daha yogun bir sekilde gay-
ret ediyor. Bunlardan bir tanesi de
hayatin her alaninda kullanilan hidro-
lik pompa sistemlerinin tiretimini
gergeklestiren ASC Hidrolik Firmasi.
ASC Hidrolik Genel Koordinatoru
Fatih Sen, Konya'nin ihracatta attig:
dev adimlarin karsiigini 6ntimiizdeki
yillarda ihracatinmi yillik bazda yiizde
20-30’lar diizeyde artirarak alacak
duruma geleceginin sinyallerini ver-
digini soyledi.




Fatih Bey, Konya ihracatta
son dénemde ciddi bir atihm
icerisinde. Bunu sayisal verilerle
de anlayabiliyoruz. Konya'min
ihracatindaki bir pay da size ait. Kendi
alaninizda nerelere ihracat yapiyor,
pazan artirmak icin ne tir faaliyetlerde
bulunuyorsunuz?

Biz, kurulus felsefemizde de ihracat
odakli olarak kurulduk. Amacimiz 6nce ithal
urtnleri mimkiin oldugunca engelleyip,
yerli ve milli Giretimi yerli ve milli tiiketi-
ciye ulastirabilmek; sonrasinda ise bunu
ihracata ¢cevirmekti. Hidrolik sektériinde
orta ve ust segmentte bulunan, italya,
Almanya, Amerika, Japonya gibi lilkelerden
gelebilecek trinlere ikame irtin olarak ve-
relim, 6nce ithalati keselim diye diistindik.
Nitekim kurulus felsefemizde oldugu gibi
kendi alanimizda ithal turiinler yerine yerli
ve milli driinlerin piyasada kabul bulmasini
sagladik.

2013 yilindan itibaren de yurtdisi
pazarina ciktik. O glinden itibaren sectigi-

miz prestijli fuarlarda boy gosterdik. Basta
Almanya, Italya olmak tizere ihracat potan-
siyelimizin yiiksek oldugu tlkelerde seckin
fuarlara katilarak kendimizi gosterdik. Tabi
7-8 yil gibi uzun diyebilecegimiz bir siire
sadece fuarlara katilmakla yetindik. Ken-
dimizi géstermek, tirtinlerimizi kabul ettir-
mek, bu piyasada var oldugumuzu ispatla-
mak i¢in biraz sabirli olmamiz gerekiyordu.
Cunki ancak fuarlarda bizi stirekli goriince
hedef kitlemizin bize kars1 bir giiveni ve
bizden talep dogrultusunda teklifi olabili-
yordu. Bir de hem diinya ekonomisini hem
Tirkiye'nin o anki durumunu dogru sekilde
analiz edip dogru zamanda dogru hamleleri
yapmak gerekiyordu. Diinya genelinde bir
kriz ortami varken kimsenin yeni bir Girin
ya da yeni bir tedarik¢i arayisi yoktu. Ama
canl bir pazar varken, salgin hastalik, em-
tia kithidi, chip krizi gibi birgok etken devre-
ye girince urun arzi daraliyor ister istemez.
Bu durumda da yerli treticiler i¢in yeni bir
firsatin kapisi aralanmis oluyor. Insanlar su

anda oldugu gibi hem Tiurkiye’de hem de
diinyada boylesi durumlarda yeni bir ara-
yisa giriyor. Bu siirec 5-6 yilda bir kendini
tekrar ediyor. Ama bu yola ciktiginizda bu
surecin basinda misiniz, ortasinda misiniz,
sonunda misiniz bunu dogru analiz etmeniz
gerekiyor. Doymus bir pazarda, kse baslar1
tutulmussa o pazara girmek zor. Ya da ¢ok
biyiik oyuncular ve biiyiik misteriler varsa
bu da bliylik bir meydan okuma oluyor.

Devler ligi diyebilecegimiz bir
pazara girmek ve burada ticaret
yapabilmek icin nasil bir yol izlediniz?

Pazarda sizden ¢ok biyiik oyuncu-
lar varsa, misterileriniz de sizden daha
biytikse bu asilmasi zor bir durumdur.
Hem miisteriniz sizden ¢ok biyik, talep
ettigi seyi karsilayamama riski var; hem de
pazarda sizden ¢ok daha buyiik oyuncular
var, onlarla rekabet etmeniz gerekiyor.
Biz urtinlerimize yeni bir deger katarak
kendimizi kabul ettirmeyi basardik. Hedef
kitlenin ar-ge ve yenilikcilik eksenindeki




yeni gelismelere pozitif bakis acisim1 dogru
analiz edip, kendimizi bu alanda gelistirdik.
Biz, 6nce musteri kitlemizden 6nce sorunu
dinlemeyi ve bu alanda bir ¢6ziim Urete-
bilmeye odaklanmay tercih ettik. Zaten
miusterinin elindeki trtnle ilgili bir sorunu
yoksa is fiyattaki cazibeye dontiiyor. Yani
hedef kitleniz kullandig: irinden mem-
nunsa, tedarik ve satis sonrasi hizmetlerde
sikint1 yasamiyorsa kolay kolay tedarikgisini
degistirmiyor. Ama maliyet anlaminda daha
cazip oluyorsaniz, miisterilerinizin var olan
sorunlarina ¢6zim tretmeyi vadedip bu
vaadinizi yerine getirebiliyorsaniz, hizmet
anlaminda hizli cevap verip hizli teslimat
yapabiliyorsaniz, bunlar size artig saglyor.

ASC Hidrolik ihracat pazarinin
kapisini ilk olarak nasil aralady,
sonrasindaki surec¢ nasil ilerledi?

Ihracat stratejimizde bakis agimizin
odak noktasinda basta Ortadogu vardi. Ama
bu fikrimizden dénemin sartlarini da géz
ontinde bulundurarak hizlica vazgegtik.
Cinki Ortadogu biraz fiyat odakl bir pazar.
Sonra bu pazarlar Irak, Suriye, Libya ve
Misir gibi tlilkelerde yasanan siyasi gelis-
meler ve savas ortami nedeniyle tamamen
kapandi. Bizim gibi ihracata yeni yeni giris
yapan sanayiciler, bolgemizden daha uzak
olan tlilkelere ulasmaya calist1.

Genelde ihracat denilince Avrupa
pazarina girebilmek arzusu olur, siz
niye Avrupa'yr dusunmediniz?

Avrupa pazari tiiketim anlaminda gok
buytik bir kitleye sahip. Ama burada biytlik
bir rekabet ortami var. Diinya genelinde
ne Uretiliyorsa buraya geliyor ve satisa arz
ediliyor. Kalite beklentisi de ¢ok ytiksek.
Ihracata ilk gikanlar icin buras1 sampiyonlar
ligi gibi bir alan. Avrupa’nin bir alt modeli
diyebilecegimiz Dogu Avrupa ise daha
bakir. Burada tirtintin ihracatina iligkin
ilk hamleleri yapip, slireci olgunlastirmak
miumkiin. Sonrasinda gelismis pazarlara
giris daha kolay oluyor. Biz de ilk etapta
gelismekte olan tilkeler lizerinden ihracata
basladik. Belarus, Rusya; az miktarda iran,
Suudi Arabistan, Misir, Cezayir, Tunus ile
baslayan silire¢ daha sonra Avrupa tlkele-
riyle devam etti. Fransa, Hollanda, Alman-
ya, Ingiltere gibi tilkelerle ticari iliskilerimiz
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ve ihracatimiz devam ediyor. Su an ihraca-
timizin yuzde 50’sini Kuzey ve Bati Avrupa
ulkelerine, toplam ihracatimizin geriye
kalan yuzde 50°lik dilimini de gelismekte
olan ulkelere yapiyoruz.

2021 yilinin son ceyregindeyiz.

Bir genelleme yapacak olursak
ithracatimzin toplam degeri gecmis
yillar ve 2021 yh icin ne kadar oldu?

Firma olarak bizim ihracatimiz yaklasik
yillik 30 bin adet dolaylarinda. Hedefimizin
cok gerisindeyiz tabi. Hedefimiz, bunu en
azindan her sene ylizde 30-40 civarinda
artirmak. Turkiye'nin hidrolik sektoérin-
deki pazari binde 5 ile ylizde 1 arasinda
degisiyor. Bizim icin ihracatta ¢ok biyik
bir potansiyel var. Yillik ihracat adedimi-
zi 100.000 adede ulastirmak orta vadeli
hedefimiz.

I¢ pazar ile dig pazar ciro dagilimimizi
karsilastirdigimizda ise degerin yar1 yariya
oldugunu séyleyebilirim. Urettigimiz tiriin-
lerin yarisi i¢ pazarda karsilik bulurken,
diger yaris1 da ihracat yoluyla bahsettigim
ulkelere gonderiliyor. Tabi bu dénem do-
nem degiskenlik gosterebiliyor.

Geride biraktigimiz, tam olarak da
bitmeyen pandemi sureci bazi sektorler
icin firsat olusturdu. Bu stirecte tabi
chip krizi de surekli kulagimiza gelen
bir sey. Chip krizi neyin nesi?

Bunu elektronik sektoriinde faaliyet
gosteren firmalar daha iyi bilir ama sunu
ongorebiliyorum, su anda ¢ok buytik bir
coin yani kripto para ¢ilginhdi var. Bunun
uretimi icin chip kullanilan sistemlere
ihtiya¢ duyuluyor. ikincisi chip tiretiminin
onemli aktorlerinden Cin'in bilingli olarak
arzi kistigini, diinya genelinde bu yolla ken-
dine avantaj saglamak istedigini sdyleyen-
ler var. Bu donemde kendi firmalarina chip
tedarigi saglayip Avrupa‘ya kisith gonderim
yaptiklar1 zaman kendilerine daha biytik
bir pazar olusturmus oluyorlar teknolojik
urtinlerde. Cin’in chip tretiminde kulla-
nilan silisyumun da en biiytik tedarikgisi
olmasi da biiylik bir etken diye diistiniiyo-
rum.
Chip krizinin yaninda, bizi daha cok
etkliyen, emtianin satin alma ayagindaki
en biyik sorunlardan bir tanesi de sok

satin alma denilen durum. Pazarda bundan
sonraki slirecte malzeme tedariginde sikinti
yasanacagina yonelik bir beklenti olugtugu
zaman 10 birim ihtiyaci olan satinalmaci-
lar, 20 birim siparis veriyor. Herkes bdyle
distindigi zaman Ureticiye de, kapasitesi
100 birimse 200 birim talep geliyor. Uretici
bunu karsilamakta zorluk gekerken fiyatini
da ytukseltiyor. Tabi bu durum tedarik
siirecini de uzatiyor. insanlar bunu gériince
30 birim Urin talebinde bulunuyor. Bu sok
dalgas! dongiisel olarak biiytiyip gidiyor.

Bahsettiginiz bu stirecin size
yansimasi nasil oldu?

Biz tirlinlerimizin ylizde 95 gibi 6énemli
bir b6liminii yerli hammaddeyle karsili-
yoruz. Dolayisiyla Uzak Dogu’dan talep ve
beklentimiz yok. Ulkemizde {iretilmeyen
birkag pargayr Almanya ve Italya’dan te-
darik ediyoruz. Ozellikle ana hammaddeler
konusunda isin sonunda Cin’e uzanan bir
suire¢ varsa orada kriz basliyor. Kontey-
ner ve nakliye fiyatlarinin dahi son bir
yil igerisinde 4-5 katina ¢iktigini duyuyo-
ruz. Konteyner getirme maliyetlerinin 2
bin dolarlardan 8 bin dolara kadar ¢iktig:
belirtiliyor. Bu durumun lojistik agisindan,
ulkemiz icin rekabetci avantaj olusturdugu-
nu gorebiliyoruz. Tim bu olumsuzluklara
ragmen Tirkiye'nin ihracati yanilmiyorsam
yuzde 20 civarlarinda artti. Bu da tlkemiz
icin 6nemli bir kazanim diye diisiintiyorum.

Salginin da tilkemize faydasi oldu diye-
bilirim. Salgin siirecinde biz kontak kapat-
madik. Avrupa’da Uretimin bir nebze olsun
durmasi, yavaslamasi veya sok siparislerle
siirecin uzamasi, tiretimini hi¢ durdur-
mayan firmalar1 Turkiye ve Tirkiye gibi
tilkelere yonlendirdi. Bu siirecin en kazangh
tarafl da ticaret anlaminda Turkiye'nin dev-
ler liginde daha ¢ok boy gostermesi oldu.

Fatih Bey, dunya piyasalarinda
yasanan ekonomik dalgalanma ya da
kriz ortaminin temelinde de arz talep
dengesinin bozulmasi m var?

Su da bir gergek ki, salgin doneminde
bitiin merkez bankalari para basti. Avrupa
Birligi tilkeleri ve ABD daha fazlasin basti.
Bu para sonugta piyasaya ¢ikti. Para anla-
minda bir bolluk var. Ama bu bolluk bera-
berinde daha ¢ok malzeme alma arzusunu,



bu da emtia krizini yani diinya enflasyonunu
beraberinde getirdi. Bu durumun 2022 orta-
larina kadar devam edecegi 6ngoriliyor.
Diinya enflasyonunun tlkemize henliz tam
manasiyla endustriyel alanda yansimadi-
g1 da disliniyorum ben. Avrupa Birli-
gi'nin Uretici fiyat endeksi su an ylzde 16
civarlarinda. Bunu yansittiklar: zaman ithal
olarak aldiginiz tim Uriinlere yansimasi
olacak. Tim diinyada bir fiyat artis1 var ve
bu devam edecek. Su an diinyada enflasyon
var, diger yandan iceride de dolar yiikseldi.
Adeta capraz ates igerisinde kaldik tilke
olarak. Onceden bizde enflasyon olabiliyor-
du ama diinya genelinde olmadig i¢in bu
durum bertaraf edilebiliyordu. Simdi diinya
enflasyonundan s6z ediyoruz. Yani diinya
ekonomisinin dengesi bozuldu.

ASC Hidrolik 6zelinde toparlayacak
olursak, cimlelerinizin basinda kisa
vadedeki hedeflerinizi anlattiniz.
Ihracat ekseninde orta ve uzun vadede
kendinize nasil bir yol haritas ¢izdiniz,
hedefiniz nedir?

Bizim 6ngoériimiz, sektérimiiz i¢in konu-
sacak olursak Avrupa’da ismi gegen yaklasik
8-10 firma var. Bunlar icerisinde marka,
kalite ve bilinirlik olarak ilk 5 icerisinde yer
alabilmek temel hedefimiz. Bu da tani-
timla, marka yonetimiyle tabi nihayetinde
satigla olur. Bunu 6lgebilmek 6nemli. Bizim
buradaki en 6nemli 6l¢litiimiiz, kisi basi
yaptigimiz cirodur. Personel sayimiza gore
kisi bas1 80-100 bin avro hedefini yakalaya-
bilirsek ihracatta, bu bizim i¢in 6lctlebilir
bir hedef olur. Yilda 500 bin ya da 1 milyon
adet pompa Uretiriz. Bu bizim i¢in bir élgtit
olmuyor tam manasiyla. Aslinda kapasitemizi
bu rakamlara ¢ikarabilecek altyapiya sahibiz.
Ama 6nemli olan verimlilik anlaminda kapa-
siteyi artirabilmek. Yoksa ¢ok ytliksek adet-
lerde tiretim yapip ¢ok diisiik marjlarda bu
adetlere ulagsabilmek miimktn. Bu sefer de
katma degerli bir is yapmis olmuyoruz. Bizim
buradaki amacimiz kendi alanimizda ¢zellikle
ithal gelen urtinlerin yerli Giretimini artirmak.
Boyle bir yan hedef de koyduk kendimize
stratejik olarak. Ama kisa vadede hedefimiz
temelde saglikli bir sekilde triin ciromuzu

artirip gelisimimizi devam ettirmek.

Hidrolik pompa uretimi
yaptyorsunuz ve hidrolik pompanin
yapacadu is bellidir. Bunu gelistirebilmek
ne kadar mimkun ki?

Bizim triinlerimizin nerede kullanildigina
bakmak lazim bu konuda 6nce. Bizim 3 ana
grubumuz var; hidrolik pompa, akis boliicli
ve hidromotor yapiyoruz. Bunlar ig makine-
lerinde, traktorlerde, bakim hizmetleri, yol
bakimi, stiplirme gibi belediye araclarinda,
tasimacilikta hidrolik asansérlerde, endustri-
yel makineler ve preslerde kullanilir. Hidro-
ligin oldugu her yerde kullanilir. Disli pompa
da bu sektorde fiyat ve performans agisindan
en verimli Urtiindir. Biz de bunu tretiyoruz.
Burada miisterinin gelistirme olarak bek-
lentisi, oncelikle konfor. Buradaki en 6nemli
madde uriniin sessiz, kiigiik ve hafif olmasi.
60 desibeli gecmesin isteniyor. 2 y1l boyunca
bu alanda ar-ge galismasi yaptik. Ses oranini
55 desibele kadar cektik. Uriiniimiiz talebini
her y1l 2'ye katlayan oranlarda artirdi. insan-
lar calisirken sessizlik ¢cok 6nemli bir husus.
Elektrikli araclar yayginlastikca sessizlik daha
cok one ciktl.

Akill cihazlarla her tiirli ekipmanin
verilerinin de okunmasina yonelik talep var.
Pompanin émrii, anlik durumu gibi kriterleri
de bir cep telefonundan gorebilmeyi arzu
ediyor musterilerimiz. Bunlar simdilerde
pahali bir sistem ama bizim buna yonelik
de bir ¢ézlim arayisimiz var. Oturdugunuz
yerden aracinizin tum parcalarinin omrunu
ne zaman tamamlayacagina kadar gorebile-
ceksiniz. Buna gore parca tedarik edip daha
verimli is tiretebileceksiniz. Is makinelerinin
gunlik operasyon maliyetleri yliksek oldugu
icin bu konu ¢ok 6nemseniyor. Cok yukli
miktarda yedek parca tutuluyor simdilerde.
Belli bir esik degerini gecince bilgi verecek
bir sistem i¢in calismamiz devam ediyor. Bu
konuda paydas olabilecegimiz firmalarla da
iletisim halindeyiz. Talep geldigi anda karsi-
lamak gerekiyor.
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Sektorde onemli
faaliyetlerde bulunan
Lutfi Takavcr Mermer,

thracat hedefiyle

girdigi sektorde
onemli bir basarnya
ulasmis durumda.
Suan ihracatta 80
ulkeye ulasan Lutfi

Takavct Mermer,

bu rakami 100°e
¢cikarmayt hedefliyor

:;.:.I*:

on dénemde yeralt1 kay-
S naklarini degerlendirme

noktasinda 6nemli bir
yol kateden Turkiye, sektérdeki
payini her yil artirmay: basa-
riyor. Bu anlamda btiyik ivme
kazanan mermer sektoriinde de
buytlk gelisme yasaniyor. Her
yil artan mermer ocagi sayisiyla
hem ihracat artiyor hem de i¢
piyasanin ihtiyaclar: karsilaniyor.
Bu durum Konya bdélgesine de
olumlu olarak yansiyor. Konya
bolgesinde artan mermer ocak-
lariyla sehrin sektérdeki yeri yu-
kari tasiniyor. Konya’da sektoérde
onemli faaliyetlerde bulunan
Luatfi Takavelr Mermer, ihracat
hedefiyle girdigi sektérde dnemli
bir basariya ulasmis durumda.
Suan ihracatta 80 tlkeye ulasan
Luatfi Takavelr Mermer, bu rakami
100’e cikarmay1 hedefliyor.

ANEMLI BIR BUYUME
YAKALADI

Calismalar1 hakkinda bilgiler
veren Lutfi Takavclt Mermer
Yonetim Kurulu Baskan1 Ha-
san Takavci Selguk Universitesi
Sanat Tarihi Arkeoloji egitimi

IHRACATTA 100
ULKEYI
HEDEFLIYOR

almasina karsin kiigiik yaslardan
buyana babasindan dolay: ticare-
tin igerisinde oldugunu séyledi.
1973 yilinda babasinin acgtig:
hirdavat diikkanini gelistirerek
2004 yilinda Beysehir Organize
Sanayi Bolgesi'nde daha buylk
bir yere gectiklerini dile getiren
Takavci, “2004 yilina kadar insa-
at malzemesi isimiz yap1 market
seklinde devam ettik. 2004
yilinda da Beysehir Organize Sa-
nayi Bolgesi'ne ilk fabrika olarak
bir sanayi tesisi kurduk. Orada
mermere adim atmis olduk.

ilk 3 y1l ocagimiz yoktu sonra
kendi ocagimizi da agmis olduk.
Uriinlerimizi kendi ocaklarimiz-
dan cikarip, kendi fabrikamizda
isleyip kurulus amacimiz olan
ihracat noktasinda g¢alismalarimi-
z1 hizlandirdik” dedi.

ILK HEDEFIMIZ 100 ULKE

Luatfi Takavelr Mermer’in
onemli bir firma haline geldigini
dile getiren Takavci, “"Ham-
maddesinin ylizde 99'unu kendi
ocaklarindan ¢ikaran, bu manada
disaritya bagimli olmayan, bunun
da ylizde 90'1n1 kendi fabrikasin-



da isleyerek urin haline getiren,
ayni zamanda da bunlarin ytizde
99'unu ihrag¢ eden bir firmayiz.
Suan 80 tlkeye ihracat yapiyo-
ruz. Hedefimiz ihracatta 100
ulkeye ulagsmak. Bunun icin de
Turkiye’deki sektérimuzde-

ki butin fuarlara istirak ettik.
Ayni zamanda da Amerika’da,
Dubai’de, Singapur’da, italya’da
uluslararasi fuarlara katilim sag-
ladik, bu tur fuarlara katilmaya
da devam edecegiz. Bu sayede
miusteri yapimizi saglamlastiri-
yoruz” diye konustu.

IHRACAT COK ONEMLI

Ihracat yapmanin hem
firmalara hem de tlkeye biyiik
deger kazandirdigini vurgulayan
Takavci, “Yeni is yeri kuracak
olan girisimcilere tavsiyem,
ihracat yapsinlar. Ginkii Ame-
rika'ya, Rusya’ya, Cin’e mal
satabilirseniz icerdeki misteriniz
sizden zaten alir. Ayni zamanda
da igerde herhangi bir ekonomik
sorunla karsilasirsaniz ihracat
yaptiginiz icin ¢ok fazla etki-
lenmez olursunuz” ifadelerini
kullandi.

KENDI HAMMADDEMIZ]
URETMEMIZ SART

Ihracatta son dénemlerde ar-
tan maliyet artiglarinin olumsuz
etkiledigini, bu durumu asmak
icin ise hammadde Uretimine
6nem vermek gerektigini vur-
gulayan Takavci, sunlar: soéyledi,
“Thracatta son dénemlerde cesitli
sikintilar var. Hammadde konu-
sunda buytk sorunlar yasaniyor.
Dovizin artmasiyla hammaddeler
artiyor. Burada da firmalarin
yapacagdi en buyuk girisim, kendi
hammaddelerini elde etmeleri.
Biz bu konuyu basardik, ham-
maddede disa bagimhhigimiz bi-
tirdik. Ayni zamanda da marka-
lasmak gerekiyor. Sabirla kaliteyi
bozmadan, Ar-Ge ¢alismalarina
Onem vererek ilerlemeliyiz. Bu
sayede markalagsmay1 basarabi-
liriz. Litfi Takavci olarak biz bu
konuda ciddi adimlar atiyoruz.”

PANDEMI IHRACATA YARADI
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Tim diinyada yasanan pan-
deminin Turkiye’deki ihracata
olumlu yansidigin dile getiren
Takavci, sunlar kaydetti, “Pan-
demi dénemi ihracati artirmada
etkili oldu. Glinku diinyada bir
arz sorunu oldu. Devasa sa-
nayi ulkeleri iretim yapamaz
hale geldiler veya siparislerinin
cok azini yetistirecek duruma
distiler. Biz pandeminin ilk
doénemlerinde yurtdisinda sunlar:
duyduk; sadece Cin ve Tirki-
ye’de fiyat alabildik diyorlardi.
Birakin temini, diger tlkeler fiyat
bile veremez duruma geldiler.
Tirkiye'nin uretime ve lojistik
firmalarina bu strecte 6zel izin-
ler vermesi, Uiretimi durdurma-
masl bizi 6ne ¢ikardi. Bu nedenle
ihracati1 aklindan gecirmeyen
firmalarimiz bile ihracat yapar
duruma geldi.”

LOJISTIK SORUNU
GOZULMELI

Pandemiyle birlikte diinyada
bir lojistik sorununun olustugu-
nu ifade eden Takavci,

“Diinyada kiiresel bir lojistik
sikint1 var. Biraz da tekellesme
var. 1000 ila 2000 dolar olan
konteynir maliyeti suan 15-20
bin dolar seviyelerinde. Bu sikin-
t1 illaki asilacaktir. Hammaddeye
ulagmak yetmiyor, ihracat yap-
mak yetmiyor. Burada lojistigi
de kendi biinyemizde ¢6zmek
gerekiyor. Bu anlamda tlkemi-
zin bu konuda calisma yapmasi
gerekiyor. Urettigimiz mali son
noktaya gotiirecek bir yapi-
lasmanin gerekliligini gorduk.
Bu konuda gesitli girisimlerin
oldugunu da biliyoruz. Bu da bizi
sevindiriyor” dedi.

YERALTINI
DEGERLENDIRMELIYiZ

Takavci, maden sektori-
ne dair de degerlendirmelerde
bulundu. “Maden sektori buytik
bir ivme yakalad1” diyen Ta-
kavci, sunlar kaydetti, “Yeralt1
kaynaklarini cikarip isleyemeyen
ulkelere bakin fakirdir. Yeraltin-
daki zenginliklerimizi biz son d6-
nemde cikarip satmay1 6grendik.




Alinacak da ¢ok yol var. Bazi ¢cevre derneklerinin
olumsuz propagandasi olsa da biz bu zorlukla-

r1 astyoruz. Bu zorluklara ragmen ciddi ihracat
oranlarini yakaladik. Onun da disinda, biz kendi
kendimize yetecek duruma da geldik madencilik
sektoriinde. Binlerce kisiye de is kapisi oluyor.
Cevreci dernekleri de dogru bilgilendirerek, mem-
leketimizin gelecedi adina, zenginlesmek adina
yeraltindan zenginliklerimizi ¢ikaran firmalara
yardimci olmak gerekir. Yeralti zenginliklerimizi
cikarip islemeden muasir medeniyetler seviyesine
ulasamayiz.”

‘ORGANIZE' OLACAKLAR

Anadolu Selguklu Madenciler ve Mermerciler
Dernegi’'nin 6nemli bir projesi oldugunu bu proje-
nin kendi sektorlerine biiylik katki saplayacagini
dile getiren Takavci, “"Organize sanayi konusun-
da 6nemli bir calisma yapiliyor. Biiyiik ilerleme
kaydedildi. Bu sanayiyle madencilige dayali bircok
urtini bulabileceksiniz. Ayrica kendi atigini icinde
bertaraf eden bir sistem kurulacak. Boylece hem
cevreci bir yaklasim sergilenecek hem de atiklar
bir degere dontisecek” seklinde konustu.

AR-GE VE INOVASYON COK ONEMLI

Ar-Ge ve inovasyonun 6nemli olduguna degi-
nen Takavci, Litfi Takavct Mermer’in bu konuya
agirhik verdiginin bilgisini paylasti. Bu ¢alismala-
rin meyvesini aldiklarini dile getiren Takavci, su
acgiklamalarda bulundu, “Biz Liitfi Takavci olarak
universite isbirligiyle 9 yildir bir Ar-Ge calismasi
yapiyorduk. Travertenin atigini degere donus-
turebilir miyiz diye 6nemli bir ¢alisma yuruttik.
Burada ciddi bir Ar-Ge’den sonra, 6nemli bir deger
elde ettik. Takavci Tarim A.S.’yi kurarak tamamen
mermer atigindan bitki besleme trtni elde ettik.
Cok stikiir bu alanda da bir¢ok uluslararasi firmay-
la rekabet edecek durumdayiz. Burada da Ameri-
ka, Kanada gibi tilkelerle ihracat siirecimiz basladi.
Takavci Mermer’deki gibi bu alanda da insallah
80-100 tlkeye ihracat yapar duruma gelecegimize
inaniryorum.”







2010 yihindan buyana ihracat yaparak sektorde kendini gosteren Jetpak, ihracatta hedeflerini
buyutuyor. Jetpak Genel Muduri Necdet Tung, "Ambalaj sektérunde iyi bir Pazar olan ve bize yakin olan Orta
Doguya cahstyoruz. Ama bunun disinda Avrupa ve Amerika pazarlanni hedefliyoruz” dedi

JETPAK, AVRUPA VE
ABD PAZARINI HEDEFLIYOR

astik ambalaj sektoriinde faaliyet
Pgésteren Jetpak, kalite ve musteri
memnuniyetini 6n kosul olarak kabul
ederek et ve stit Urtinleri, regel, tahin, pekmez,
marmelat, tereyag, konserve, salca, tursu, zeytin,
dondurulmus gida sektorlerinin ambalaj ihtiyac-
larmm karsilamakla birlikte; boya, yapi kimyasalla-
11, deterjan, kozmetik, tohum ve tarmmsal ilag vb.
sektorlere de ambalaj konusunda da 6nemli bir
hizmet veriyor.
Miusterilerinin beklenti ve ihtiyaclarma, yeni
fikirlerle stirekli
gelistirilen kali-
teli trtinler ve
hizmetlerle
cevap veren
firma,
evrensel, .
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kalite standartlarmda hizh ¢6ziimler sunuyor.
Rekabet gliciinii artirmak, tilkeye ekonomik
anlamda daha fazla katkilar saglamak igin son
yillarda ihracata biiylik énem veren firma, ihraca-
tin toplam cirodaki oranim ytizde 35'lere ¢ikard.
Bu oram 2022 yilinda yiizde 50°lere cikarmay:
hedefleyen Jetpak, bu dogrultuda énemli adimlar
atryor. Konuyla ilgili agiklamalarda bulunan Jet-
pak Genel Midiri Necdet Tung, “Ambalaj sek-
tortinde iyi bir Pazar olan ve bize yakin olan Orta
Dogu'ya gahsiyoruz. Ama bunun disinda Avrupa
ve Amerika pazarlarm hedefliyoruz” dedi.

Sizi kasaca taniyabilir miyiz? Plastik
ambalaj sektoriine ne zaman giris yaptinz?

Universite egitimimden sonra plastik ambalaj
sektoriinde satis temsilcisi olarak goreve basla-

. 7-8 yal bu. gorevleri yiirattitkten sonra 2010
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yilinda Jetpak Plastik‘i kurduk. Ik yillarda ticari
olarak bayiliklerle devam ettik. 2015 yilindan
itibaren de plastik ambalaj sektortinde tiretime
basladik. 2010 yilindan beri ihracat yapryoruz.
Her vl izerine koymaya cahsiyoruz. O donemler
sadece Irak’la baslayan ihracatta suan 20'nin
uzerinde tlkeye yaymis durumdayiz. En son
2020 yilindaki ihracat oranimiz toplam satislari-
muzn ylizde 20-25'ini olusturuyordu. Bu yil bu
rakamlan yiizde 35'lere gikardik. Ontimiizdeki
yil da hedefimiz bu oram yiizde 50°ye ¢ikarmak.
Avrupa standartlarinda, diinya standartlarmda
hijyenik bir tesisimizde tiretime devam ediyoruz.

Jetpak'in tretim altyapist konusunda
bilgiler verir misiniz?

5 bin metrekarelik bir tiretim alanimiz var.
Yaklasik 50 kisiye istihdam saghyoruz. 7/24



cahisiyoruz 3 vardiyah olarak. Pazar gtinleri dahil
cahisiyoruz. Sadece bayram tatillerinde cahgmu-
yoruz. Gida ambalaji tiretim tesisi icin olmasli
gereken her seyi yapiyoruz ve gida Uretir gibi
hijyen noktasinda hassas davraniyoruz. Yola boy-
le ciktik boyle devam ediyoruz. Tamamen orijinal
malzemeler Uretiyoruz. Altyapimiz suan Uretim
konusunda miisait. Zaten ylizde 80 kapasiteyle
calisiyoruz. Ama ekstra bir talep olursa yatirrm
yapacak giiciimiiz de var. Burada dogru analiz,
dogru yatirmm yapmak gerekiyor. Katma degerli
isler konusunda yatirim diigtintiyoruz. Onun hari-
cinde standart trtinlerle ilgili cok fazla yatirim ta-
raftart degiliz. Ingiltere ve Kuveyt'le bir projemiz
var. Onlar olunca zaten yatirm yapacagiz.

Thracat konusunda ne tiir cahsmalar
yapiyorsunuz?

Ihracat hedeflerimize ulasmak icin cesitli
calismalar yirttiiyoruz. Orta Dogunun en biiytik
fuan olan Dubai’deki fuara katihm sagladik. Bu
fuar diinyanin en buiyiik ambalaj fuarlarindan
biri. Oniimiizdeki yil Almanya’da bir fuar var ona
katilacagnz. Nisan ayinda yine Gliney Afrika’da
bir fuar var ona katilacagiz. Yilda ortalama 2-3
uluslararasi fuara katilmis olarak yolumuza istik-
rarh bir sekilde devam ediyoruz. Bunun disinda
dogrudan tilke ziyaretleri planlyoruz.

Thracatta yeni Pazar arayislanrnz var mi?
Hedeflerinizde hangi bélgeler var?

Ambalaj sektoriinde iyi bir Pazar olan ve bize
yakin olan Orta Dogu'ya ¢ahsiyoruz. Ama bunun
disinda Avrupa ve Amerika pazarlarim hedefli-
yoruz. Bundan sonraki yatinmlarimizi buna gore
planhyoruz. Afrika’'ya da bir planimiz var. Orta
Dogu’dan biraz daha siyrilip, rekabet anlamimda
zorlanacagimiz ama bizi bir yerlere gotlirecegine
inandiumiz pazarlara yonlenecegiz.

Ambalaj sektoriinui degerlendirebilir
misiniz? Sektérde suan durum ne?

Ambalaj sektorii bu yil biraz zorlu gecti.
Malum MTA fiyatlari cok artti. Hammadde
konusunda teminlerde sorun yasadik. Navlun

werw jetpak
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plastik.com

fiyatlarindaki artiglar gibi nedenler bizi zorlad.
Hammadde maliyetlerimiz iki katina ¢ikt1. Biz
bunlarm tamamim maalesef rekabet kosullarn-
dan kaynakh olarak trun satiglarimiza yansita-
madik. Dolayist ile bu yil biraz sikintih gecti. Bu
noktada ihracat bize rahathk sagladi. Tamamen
i¢ piyasaya cahismis olsaydik sikintih bir ddnem
yasardik. Bunun i¢in ihracat1 artirmak igin gahsi-
yoruz.

Pandemidne dolayr ihracat yaparken
baz aksakhiklar yasandigim duyuyoruz. Bu
konuda neler sdylersiniz?

Thracatla ilgili sorunlar kismen devam ediyor.
Pandemiden dolay1 ciddi bir konteynir sorunuyla
karsilastik. Bu nedenle hazr tirtinti 3-4 ay bek-
letmek zorunda kaldik. Bu da otomatikman bizim
mali tablolarmiza olumsuz yansidi. Suan kismen
bu sorun azaldi ama yine de konteynr sorunu
devam ediyor. Yine Navlun fiyatlarmm yiiksek
olmasi bizi diinya pazarmda zorluyor. Misteriy-
le tirtin fiyat1 konusunda anlagiyorsunuz ama
isin icine navlun fiyatlar girince diger tilkelerle
rekabet etme sansiniz kalmiyor. Bu anlamda zor
bir stire¢ yastyoruz.

Pandemi plastik ambalaj sektérunui nasil
etkiledi?

Pandemi nedeniyle belli sektorler ciddi
biiytime yakaladi. Ama bizim sektoérimiiz bu
durumdan ¢ok fazla nasiplenemedi. Evet ihracat
yapiliyor ama Turkiye'nin ihracat oranlarindaki
artisla bizim sektordeki ihracat oranlarnm artis
ne kadar dogru orantili tartigilir. Tabi ihracat zor
bir stire¢c. Bugtin baslasaniz yarna yapilacak bir
is degil. Biz yillardir ihracat igerisinde aktif yer
almamiza ragmen geldigimiz nokta ylizde 35
seviyelerinde. Dis Pazar da cok zor. Her tirtin her
yerde uretilebiliyor. Hammadde konusunda belli
sikintilar var. Tamamen disa bagimliyiz. Bugiin
Orta Dogu ile rekabet edebilmek icin zor bir
surecten gegiyoruz.

Sektérdeki hammadde Turkiyede
uretilemiyor mu?

Devletimiz hammadde tiretimi konusunda
Mersin’de bir yatirim yapiyor. Tabi ne zaman
tamamlanir bilmiyorum. O tamamlaninca bize
ciddi bir avantaj saglar. Ama kisa vadede bir
katki yapmaz.

Déviz kurundaki ytikselis sizi nasil
etkiliyor?

Dévizin yiikselmesi, diismesi bizi zorluyor.
Uzun vadeli planlar yapamiyorsunuz. Planladigi-
nizla gergeklesen arasinda farkhhklar oluyor. Ya-
tirmmlarimizi ince eleyip sik dokuyarak yapryoruz.
Bundan sonraki stirecte umutluyuz, umudumuzu
kaybetmiyoruz. Burada bizim i¢in tek ¢ikis yolu
ihracat. Miimkiin oldugunca déviz girdisi sagla-
yip bu ¢ikmazdan kendimizi ¢ikarmalryiz.

Konya sanayisini nasil
degerlendiriyorsunuz? Konya'nin ihracat
konusunda atihmlanm yeterli gériiyor
musunuz?

Ihracata yatirmm yapma konusunda Kon-
ya'daki firmalarm birgogu elinden geleni yapiyor.
Ihracat odakh tiretimler yapiliyor. Konya daha
cok potansiyele sahip. Ancak Konya'da ihracat
konusunda eksiklerimiz var. Yeterli yatirmmlar:
yapamuyoruz. Yurt disi programlar, fuarlarn ko-
nusunda, personel ihtiyaclarina kadar varmcaya
kadar eksiklerimiz var. Dig ticaret konusunda
yatirmm yapmanin gereksiz oldugunu diisiinen
Ureticilerimiz var. Biraz daha ilerlememiz gerekti-
gini diistiniiyorum. Bir seyi tiretmek yeterli olmu-
yor, o tirlinti satmamiz da gerekiyor. Bunun igin
ihracat sart. I¢ piyasa belli bir doygunluga ulastr.
Ne trretirseniz tretin alternatifiniz ok fazla. Bu
ylzden dis ticarete odaklanmaliy1z.

Sanayide yasanan personel sikintist sizi
zorluyor mu? Bu sikintiyr cozmek icin neler
yapilabilir, tavsiyeleriniz var mi?

Konya sanayisinde son yillarda personel
sikintist vardi. Ama son birkag yildir bu sikinti
hatsafhaya ulast1. Calhstiracak personel bulami-
yoruz. Bunun i¢in neler yapilabilir bilmiyorum.
Ama sanayide asgari Uicretli calisan neredeyse

kalmadi. Buna ragmen ¢aligma arkadas: bulami-
yoruz. Uretimde calisacak bir personel ihtiya-
cmna yonelik higbir bagvuru olmuyor ama idari
kadroda bir personel ihtiyaci olunca yiizlerce
bagvuru oluyor. Bu da sunu gosteriyor; Teknik
liselerin yeterli degil, meslek yiiksekokullarindan
eleman gelmiyor ve herkesin bir idari kadro-

da gorev alma istegdi var. Herkes masa bagt is
istiyor. Sabredeyim, meslek sahibi olayim diyen
genglerimiz kalmadi. Bu anlamda egitim sistemi
bastan asagi revize edilmeli. Bu eleman sorunu
git gide biiyiik sorun haline gelecek. Ne kadar
otomasyon sisteme gegseniz de bir noktada yine
insan guictine ihtiyacimz var. Bu anlamda egitim
sistemi gozden gegirilmeli. Ben suanda eleman
olmadi icin makine kapatiyorum. Eleman olsa
ben tiretim yapip ihracat yapacagimm.
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Ozyesilyurt Tanm Makineleri Yonetim Kurulu Baskam Hiiseyin Koc tanmu ve sektérii 10'Lar Dergisine
degerlendirdi. Kog, “Yaptigimiz Uretimle, ekonomiye 2 milyar dolar katki sagladik” dedi

Tﬁrkiye’de tarimda kullani-

lan gtibrelerin yaklasik ytzde
100’tnin kimyasal oldugunu ve
yillardir kullanilan bu giibrelerin topraga
ciddi zarar verdigini soyleyen @zye§ilyurt
Tarim Makineleri Yonetim Kurulu Baskani
Hiseyin Kog, “Topraklarimizin neredeyse
tamami organik madde bakimindan fakir.
Toprakta ylizde 3 oraninda olmasi gereken
organik madde ytizde 1’in altinda. Orga-
nik madde olmamasindan kaynakl olarak
toprakta sikisma oluyor ve ¢6ziilmiyor.
Kimyasal kullandikca daha da sikilasiyor,
sertleserek topragin verimi her gecen giin
azaliyor. Bizim Urettigimiz makineler buna
¢6ziim oldu. Uretici de kabullendi. Bu iire-
timlerimiz tlkemize 2 milyar dolarlik bir
kazanim sagladi” dedi.

26 MiLYON TON GIDA iSRAF EDILIYOR
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sikisma oluyor ve ¢oziilmiyor. Kimyasal
kullandik¢a daha da sikilasiyor, sertleserek
topragin verimi her gecen giin azaliyor. Su
gecirgenligi azaliyor. Zaten sulama yapa-
cak suyumuz yok. Cok ciddi kuraklik var.
Yagis oldugunda da bu sikilasmadan dolay1
su toprakta derine inemiyor. Buna bir
¢ozim bulmamiz gerekiyor. Sebze meyve
atiklar: buna bir ¢6zliim olur diye diistini-
yoruz. Turkiye’de senelik ortalama 26 mil-
yon ton gida israf ediliyor. Bir kamyonun
10 ton ¢Op tasidigini hesap edersek, bu da
yilda 2,5 milyon kamyondan fazla gidanin
¢ope atildigini gosteriyor. i§te bu ¢arpici
tablodaki rakamlarin minimize edilmesi
icin diinyanin en iyi seperator ureticilerin-
den (")zye§ilyurt Tarim Makineleri Yonetim
Kurulu Bagkani1 Hiseyin Kog ile konustuk.

‘COLLESMENIN ONUNE GECMELIYiZ'
A‘. = - ] \a i -':-'




Kurulu Baskani Hiiseyin Kog, sektorin
O6nemini anlattl. Kog, “Yaklasik 25 yil

bu sektérdeyim Babadan ogula devam
ettiriyoruz. Babam romork tizerine imalat
yapiyordu. Babam biraktiktan sonra kati
gubre, s1v1 giibre ve yem karma islerine
yoneldik. Yaklasik 15 yildir bu ise devam
devam ediyoruz. Simdi ¢iftlik ekipmanla-
rin1 Uretiyoruz. Kat1 giibreye girmemizin
en buylik sebebi, Turkiye'de topraklar ¢ol
oluyor. Ciftgilerin kullandig1 yiiz giibresi
insanlarin kullandig: antibiyotik gibi oldu.
Her gun antibiyotik atarsa ne olur, viicut
belli bir dénemden sonra 6lur. Kullanilan
gubreler de toprag: kanser haline getir-
di. Amerika’da yuzde 4'un altin organik
olan bir tarlaya tarim ruhsati verilmez.
Yuzde 4'un Ustinde olmal ki, oraya ekim
yapilabilmesi lazim. Turkiye'de hala yuzde
4 olan ¢ok az tarla var. Biz bu ise girdigi-
mizde Uretici, glibrenin ne igse yaradigini
bilmiyor, insaat yikiyor onu bile guibrenin
icine atiyordu. Cinki tarlay: ¢oplik olarak
goriyordu. ilk Girtint imal ettigimizde
Avrupa’dan kopyaladik, Turkiye pazarina
sunduk. Uretici, biz bunu ne yapacagiz?
diye soruyor. ilk 2 sene senede 2-3 gibi
urun sattik. Yavas yavas tarlada kullanma-

ya baslayinca uretici bize yénelmeye basla-
di. Simdi glibrenin icine izmarit atmazlar.
Cunku degerini anladilar” diye konustu.

BiZiM MAKINELER ATIKLARI
DEGERLI HALE GETIRDI

Neden bu ise yoneldigini de anlatan
Hiseyin Kog, “"Ben her yil fuarlara giderim.
Fuarlarda gordiigiim makineleri inceler,
kendim yapmaya calisirim. Ve ¢ogunda da
basarili olduk. Ustelik piyasada 450-500
bin liralik tiriint biz daha avantajli bir
fiyata uretip satabiliyoruz. Su anda ‘Sifir
Auk’ projesi var. Butun belediyelerde bu
calisma basladi. Biz yaklasik 15-20 beledi-
yeye kompost karistirma makinesi verdik.
Selguklu Belediyesi'ne de verdik bu arada.
Pazar kuruluyor, alisveris yapild: bittikten
sonra temizlik¢iler gelir, pazar kalintilarini
alir, ¢coplige doker, is biterdi. Simdi Pazar
atiklar1 cok degerli hale geldi. Mezitli
Belediyesi 2 ayda 780 ton atiktan gibre
uretti. O glibre tarlaya atilinca tarla yumu-
suyor, organik hale geliyor. Baska hicbir
gubre kullanmaya gerek kalmiyor. Hem
organik hem de ciftgiye Ulicretsiz veriliyor.
Cok 6nemli bir katk: saglaniyor. Hem de

geri donisiimden. Sadece Mezitli Beledi-
yesi, bu kadar tretim yapmis. Digerlerini
distnin. Milyon ton demektir. Ayrica
urun kalitesini de artirryor. Ayni tarlayl
farkh bélimlere ayirarak bunu test ettik.
Bir tarlay1 dérde bolerek Selguk Universite
ile ortak bir calisma yaptik. Dért bolime
farkli glibreler kullanarak verimdeki degi-
simi gordiik. Ayni tarla, ayni yagmur, ayni
tohum ama 3 yilda yaptigimiz gozlemlerde
verim deg@isimini gérdik” diye konustu.

2 MILYAR DOLAR KATKI SAGLADIK

Belediyelerin bu ise 6nem verdikleri-
ni anlatan Ozyesilyurt Tarim Makineleri
Yonetim Kurulu Bagskani Hiseyin Kog,
“Seperator yaptik ve belediyelerin birco-
guna verdik. inek giibresini ele alalm.
Butiin ciftliklere artik seperatdr zorunlu
hale geldi. Aksi halde hem cevreye zarar
hem de gorinti kirligine neden olur. Se-
peratorle kat1 ve sivi havuz yapilarak hem
glubre olarak degerlendirilir hem de cevre
etkisi en aza indirilir. Devlet de bu konuda
ciftliklere destek vererek islerini kolaylas-
tird1l. Yem karma makinelerinde de des-
teklerle ciftcinin i giciine yardimeci oldu.
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Biz aslinda ‘Sifir Atik’ projesinin en biylk
destekgisiyiz, paydasiyiz. Hatta geri dontii-
simle de 15 yilda sadece bizim ekonomiye
2 milyar dolar katkimiz oldu. Biz bu ma-
kineleri tiretmezsek, retici bilin¢clenmez
ve DAP gtibresi kullanimiz ti¢ kat daha
fazla olacakti. Dolayisiyla yurtdisindan
daha fazla ithalat yapacaktik. Biz bu ise el
attiktan sonra 6zellikle Konya ve bolgede
bu kullanim daha da distiyor ve biz de tl-
kemize ciddi katma deger kazandirdigimizi
distintiyoruz” ifadesini kullandi.

DUNYA BUNU KULLANIYOR

Yillik 200-250 makine uretiliyor diyen
Hiseyin Kog, “Sadece biz degil Tirkiye ge-
neli yaklasik 15 firma bu anlamda tiretim
yapiyor. Biz 40-50 tlkeye ihracat yapiyoruz.
Bunun 15’ine direkt olarak biz géndeririz,
kalanini araci firmalarla géndeririz. Kore,
Latin Amerika, Balkan ulkeleri, Tirki Cum-
huriyetleri olmak lizere diinyanin birgcok
ulkesine ulastik” dedi.

CIFTCI EGITILMELI

Ureticinin bu konuda egitim alarak
bilin¢lendirilmesi gerektigini sdyleyen Hi-
seyin Kog, “Avrupa ilk kat1 glibre makinesi
1960'ta tretmis. Dolayisiyla tarimda bizden
kat kat ondeler. Biz bazi seylerin yeni far-
kina varmisiz. Misal, John Deere'nin yillik
cirosu Tiurkiye’deki biitiin tarim makineci-
leri dahil, traktor treticileri dahil 3 kati ci-
varindadir. Avrupa’da ciftgi bilingli, imalatci
bilingli. Triik treticileri de Arap tilkelerin-
den bir o kadar 6nde ama Avrupa’'nin, hem
uretimde hem de bilinglenme konusunda
cok gerideyiz. Tarimi daha teknolojik hale
getirerek bilingli tarima hizla yénelmemiz
gerekiyor. Bunu basardigimiz zaman da
hem tiretim hem de ekonomik anlamda ¢ok
daha iyi yerlerde olacagiz. Devletten en
bilyuk beklentimiz, egitim ve tarima agirhik
vererek Uretimi gelistirebilmeli” seklinde
konustu.
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Uretiminin yaklasik yiizde 95'ini thrac ederek, 72 ilkede kendini gésteren sektériin amiral
gemisi Geng Dedirmen, ihracatta hedeflerini buyttiyor. Geng Degirmen Yonetim Kurulu Baskan
Remazi Mert Selek, “"Hedefimiz tim dunyaya Gen¢ Degirmen'in kalitesini gc")stermek" dedi

GENC DEGIRMEN, KALITEYI
DUNYAYLA TANISTIRIYOR

edirmen sektorinde 30 yili
D asan tecriibesiyle 6nemli bir
marka haline gelen Geng
Degirmen, kaliteyi misterisiyle bulustu-
ruyor. 14 bin
metrekare-
si kapal
olmak
Uzere
top-
lamda
30 bin
met-
rekare
Uretim
alani,
dene-
yimli

kadrosuyla un ve irmik lretim tesisleri
konusunda ¢oziimler sunan Geng Degir-
men, diinya ¢apindaki bayi agi sayesinde
emegin mucizesini 72 tlkeye tasiyor.
Uretiminin yaklagik yiizde 95'ini ihrag
eden Geng Degirmen, diinya pazarindaki
bu potansiyelini artirma hedefiyle yoluna
devam ediyor. Konuyla ilgili degerlen-
dirmelerde bulunan Geng Degirmen Yo-
netim Kurulu Bagkani Remzi Mert Selek,
“Hedefimiz tiim dinyaya Geng Degir-
men’in kalitesini gostermek” dedi.

TEKNOLOJI UST DUZEYDE

Geng Degirmen’in kuruldugu gin-
den buyana kendini yenileyerek yoluna
devam ettigini dile getiren Geng Degir-
men Yonetim Kurulu Bagkanm Remzi Mert

elek, gelisen diinyaya ayak uydurmak -

gerektiginin altini ¢izdi. Bu konuda geng
Degirmen’in kendini gosterdigini ve
sektor icerisinde farkini ortaya koydugu-
nu belirten Selek, “Firmamiz, CAD-CAM
destekli CNC tezgahlariyla zenginles-
tirdigi makine parkuru ve ileri teknoloji
uUretim standartlarina duyarl yaklasimiyla
hatasiz Uretim saglamaktadir. Fabri-
kamizda teknoloji; makinelerin hizli ve
problemsiz olarak boyanmasim saglayan
boya tinitelerinden, ahsap parcalarin
uUretiminin gerceklestirildigi ahsap tiretim
atolyesine ve yedek parca tedarigi icin
olusturulmus modern malzeme depolari-
na kadar uretimin her alaninda etkin bir
sekilde kullanilmaktadir” dedi.

SEKTORE DEGER KATIYORUZ

Geng Degirmen’in sektordeki gii-



72 ULKEYE IHRACAT YAPIYORUZ

Geng Degirmen’in ihracat odakl bir firma oldugunu, bu
anlamda biyiik basarilar elde ettigini belirten Selek, “Geng
Degirmen ihracat yapan bir firma. 72 tilkeye ihracat yapan bir
firmayiz. Agirlikh olarak Tirki cumhuriyetleri ve Afrika paza-
rina ¢alisiyoruz. Yeni yeni Libya pazarina acildik. Avrupa‘ya da
malzeme gonderiyoruz. Ama agirlikhi olarak Tirki Cumhuriyet-
leri ve Afrika pazarina calisiyoruz” ifadelerini kullandi.




bahseden Selek, “14 bin metrekaresi I

kapal1 olmak tizere 30 bin metrekarelik N ——— .
uUretim alanimiz var. Biz burada bitin |

parcalar uiretebiliyoruz. Entegre bir Ll e i i

tesisimiz var. Sandigina kadar kendi-
miz Uretiriz” diye konustu. Yaklasik
150 kisiye istihdam sagladiklarinin 'y
bilgisini paylasan Selek, “Fabrikamizda
124 g¢alisanimiz var. Bunun disinda
montaj elemanlari, diger tlkelerdeki
ofis gcalisanlari ile birlikte yaklasik 150
galisanimiz var. Kazakistan'da, Ozbe-
kistan’da, Ukrayna’da, Azerbaycan’da,
Kenya'da ofislerimiz var. Onlar direk
bize bagh ve bizim i¢in ¢alisiyorlar.
Sirbistan’da da is ortagimiz var. He-
defte Libya’da da bir ofis planimiz var”
ifadelerini kullandi.

PANDEMININ ETKILERI

2 yildir diinya genelinde yasanan
pandeminin sektore olan etkilerini de-
gerlendiren Selek, su bilgileri paylasti,
“Pandemi bizim sektérimuiz olum-
suz etkilemedi. Ama tabi yurt digina
giris-cikislar zor oldu. Bu konuda bir
zorluk yasadik. Sinirlar kapandidi icin
malzemeleri géndermede zorluk yasa-
dik. Bunun disinda konteynir sikintisi
yasadik. Konteynir bulsak da fiyatlar:
¢ok artti. Bu durumlar olumsuz etkiledi
ama genel anlamda ¢ok kot bir durum
yasamadik.”

i
ChNADA
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Aradiginiz
imalatci ve ihracatci firmalari ~
tek bir adreste bulmaya

hazir misiniz?

7.000 firmaya
10.000 driine
50’den fazla sektore
170 Ulkeye ihracat
yapan firmalara
ulasmanin yolu

bu adreste

v listofcompany



Konya, ulkemizin dnemli sanayi ve ihracat illerinden bir tanesi. 2020 yihinda Turkiye ihracat
stralamasinda 2,1 milyar dolar ile 12. Sirada yer alirken, Ulkemiz ihracatinda yaklastk yuzde 1'ik
paya sahip. Ithalat siralamasinda ise 923 milyon dolar ile 20. Sirada yer almakta.

DIS TICARET FAZLASI VEREN
iLIMiZ: KONYA

Konya'nin son 10 yilina ait dis ticaretine genel baglikla- ] $ekil"1. .
r1 ile bir bakalim. Konya 2020 il Ik 10 Ulkenin Toplam Ihracat
Tablol. Igerisindeki Pay1

Konya'min Son 10 Yillik Dis Ticaret Degerleri
(2011-2020) / (1000 USD)

B TOPLAM
m LK 10 ULKE

Kaynak: TUIK verileri tarafimizca derlenip, hazirlanmistir.

Sekil 1" baglaminda gidersek, 2020 yilinda gerceklesen
2,1 milyar dolar ihracat icerisinde ilk 10 tlke ihracati, 924

Konya ilimizin ihracati, 2001'den glntimiize kadar is- milyon dolar ile toplam Konya ili ihracatinin yiizde 30’una
tikrarh bir artig sergilemekte. 2011 yilinda 1,1 milyar dolar  {gkahiil etmekte.

Kaynak: TUIK verileri tarafimizca derlenip, hazirlanmistir.

ihracati olan ilimiz, 10 yil sonrasinda yliizde 100 artarak Sekil 2.
2,1 milyar dolar seviyesine gelmis. Konya 2020 Y1l ilk 3 Ulkenin Toplam fhracat
Ithalat1 degerlendirdigimizde ise ihracat kadar olma- i(;erisindeki Payt

sa bile yine istikrarl bir azalmay1 tablomuzda net olarak
gorebiliriz. 2011 yilinda 1,1 milyar seviyesinde ithalat,
2021 yilina gelindiginde ise 923 milyon dolar seviyesine
gerilemis.

Dis ticaret dengesi baglaminda degerlendirdigimizde
ise 2011 yilinda az da olsa dis ticaret agig1 veren ilimiz,
sonraki yillarda ise istikrarl bir sekilde dis ticaret fazla-
s1 vermekte. Dig ticaret fazlasinin en énemli unsuru ise
ithalattaki azalmadan ziyade ihracat artis oraninin ithalata
gore oldukca yiiksek olmasindan kaynaklanmakta. Konya,
tablo 1'de goruldugu tzere 2020 yilinda 1,2 milyar dolar
dis ticaret fazlasi vermis.

mTOPLAM
WiLK 3 OLKE

KONYA IHRACATINDA, iLK 10 ULKE

Kaynak: TUIK verileri tarafimizca derlenip, hazirlanmistir.

2020 yilinda ilimizin ihracatindaki ilk 10 iilkeyi de- Jekil 2'de ise bambagka bir manzara ile kargilagtir-
gerlendirdigimizde ise ok farkli sonuglar gikmakta ama maktayiz. Konya ihracatindaki ilk 3 tilke; Irak, ABD ve
éncesinde tablomuzu inceleyerek gidelim. Almanya ihracat toplami, 568 milyon dolar ile Konya ilinin

Tablo 2. toplam ihracatinin ylizde 21'ni olugturmakta.

Konya fhracatt: ilk 10 Ulke ) ) )
KONYA ITHALATINDA, ILK 10 ULKE

Bu basglik altinda 2020 yilinda Konya ilimizin ithala-
tindaki ilk 10 tulkeyi ve ithalat degerlerini gorecegiz. Son

152,88 kisimdaki analizde ise ayni ihracatta oldugu gibi ilging
1082 20 I unsurlar karsimiza cikabilir.
| SERERE rablo'3

Konya ithalati: ilk 10 Ulke

Kaynak: TUIK verileri tarafimizca derlenip, hazirlanmistir.
Ilimizde tiretilen trtinlerin ihracatinda ilk 10 tilkeye
baktigimizda, Irak birinci sirada iken, onuncu sirada ise
iran yer almakta. Thracatta ilk 3 iilke ise Irak, ABD ve
Almanya gelmekte. Ulkemiz ihracatindaki iilke siralamalar:

ile karsilastirdigimizda siralamalar yer degistirse de ilk 10 '
ulkenin istisnalar olsa da tlkemizin lilke ihracati ile tutarh 5 I
B R

oldugunu gorebilmekteyiz.

Kaynak: TUIK verileri tarafimizca derlenip, hazirlanmistir.
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Ilimizde tretilen trdnlerin ithalatinda ilk 10 ulkeye
baktigimizda ise Gin birinci sirada iken, onuncu sirada ise
Giiney Kore yer almakta. Ithalatta ilk 3 iilke ise Cin, Rusya
ve Almanya gelmekte.

Sekil 3.
Konya 2020 Yili {lk 10 Ulkenin Toplam ithalat
icerisindeki Pay1

B TOPLAM
m LK 10 ULKE

Kaynak: TUIK verileri tarafimizca derlenip, hazirlanmistir.

Sekil 3 baglamindan gidersek, 2020 yilinda gergekle-
sen 923 milyon dolar ithalat icerisinde ilk 10 tlke ithalati,
565 milyon dolar ile toplam Konya ili ithalatimin ytizde
38'ne tekabil etmektedir.

Sekil 4.
Konya 2020 Yil {lk 3 Ulkenin Toplam ithalat
icerisindeki Pay1

H TOPLAM
m LK 3 ULKE

Kaynak: TUIK verileri tarafimizca derlenip, hazirlanmustir.

Sekil 4 ise bambaska bir resim karsimiza koyuyor. Kon-
ya ithalatindaki ilk 3 tilke; Cin, Rusya ve Almanya ithalat
toplami, 355 milyon dolarla Konya ilinin toplam ithalatinin
yuzde 28’ine karsilik gelmekte.

URUN GRUPLARINA GORE iHRACAT

Bu bélum igerisinde 2020 yihi igin ihracatta ilk 10
urin grubu tzerinde analiz yapmaya galistik Oncelikle bu
uUrldn gruplarini tablo halinde gorelim. Bu arada 12 haneli
Gumriik Tarife istatistik Pozisyonundaki ilk 2 haneli {iriin
gruplarina “Fasil” demekteyiz. Dolayisiyla bundan sonra
tablo ve sekil isimlerinde “Fasil” kavramini kullanacagiz.

Tablo 4.
Konya'min 2020 Yil ilk 10 Fasil fhracat1 (1000 USD)

a4 Warariar, makinatar, meanl chaoler ve alether, ndidesr reaktdvier, Bunlann  B52,193.845
Hlsaem e pagaian

ar MAsoiwiu kara 1apinn, rainaer, baideter, mooukistes ve dijer knew tognlan,  B50.180 480
burnlann akaam, parga, ksewian

n Sbahla we mllermimet, bushinn skaam, pans v sbarsusri 153.3P0.757
1] Hubusba, un, piyaata weys 30 mdsiahrarian, patankk Granlen 139.T48.713
n Demur yeys pebicen ey 123229478
m Flashikier ve mamllen BB 150450
4 S0t SeDirdgi, yumurtabir, 16 bat, diber yendobilis hiyvamal menpell Udnler 89727720
(1] Epin vt nkns rllstaborieen L4 55430
76 AR M vE AU Sl 53.573.326

L] Dkl making we oharter, sev keydetmeverme, televieyon porinoiaes | &7,056.107
kaydetme-verma chazlan, sliam-parga-akievsan

TOFLAM  L7L5T5.414

Kaynak: TUIK verileri tarafimizca derlenip, hazirlanmistir.

Tablo 4 baglaminda degerlendirdigimizde 2020 yilinda
Konya’'nin toplam ihracati, 2,1 milyar dolar iken ilk 10
urin grubundaki ihracat ise 1,7 milyar dolar olarak ger-
ceklesmis.

. Sekil 5. .
Konya 2020 Yih Ik 10 Fasil Ihracatimin Toplam Ihracat
Icerisindeki Pay1

m DiGER
m iLK 10 FASIL

Kaynak: TUIK verileri tarafimizca derlenip, hazirlanmistir.

Oldukgca ilging olan kismi Sekil 5 igerisinde gorebil-
mekteyiz. 1,7 milyar dolar ihracatinin gergeklestigi ilk 10
urin grubunun Konya toplam ihracati igerisindeki pay1
yuzde 45 oraninda. Nerdeyse 2020 yilinda gergeklesen
ihracatin yarisi ilk 10 Fasil kapsaminda gerceklesmis.

URUN GRUPLARINA GORE ITHALAT
Bu bélim igerisinde 2020 yili icin ithalatta ilk 10 trin

grubu Uzerinde analiz yapmaya galistik Oncelikle bu tiriin
gruplarini tablo halinde gérmekte fayda var.

Tablo 5.

Konya'nin 2020 Yili ilk 10 Fasil Ithalat1 (1000 USD)
[ nhatar Dotar
£ ] Earanke, makinalar, melanil dhafs ve slether, niilesr reakbivier, bunlann  199.353.851

i v pargalan
L1 Hulbrlat 101.780.485
" Flanbikder v mamalien 8. 706.530
[ 1] Dekirkli making we chads, s bredetmeverme. televicgon gorinblee  34.100.530
dpdgtmie-whrme Ghatlas, Meam-peng S-akieiean
aa ey nanalinin balint) ve ik ins Danl, hinwarlan Kin haprlanmeg ek yemler 44,137 041
an Mneral yelilar, manersl yaiiar ve banlaen dametdmanmndan kde scilen orieles, 17000833
Eatumeeh maddeler, mieal mumia
T8 Al mirsrem: ve alminyumdan oy MEILFLR
T Drnir vt gl 10,135 858
12 Wil tohum ve meyerled, mulbelll e, tohum ve Meyveler, Lanayide ve Dpta 19 93283
wisllanilan BeTicler, 1aman ve kaha yem
b Ok kirrrrasal Grinler 29.505.3a7

Kaynak: TUIK verileri tarafimizca derlenip, hazirlanmistir.

Tablo 4 baglaminda degerlendirdigimizde 2020 yilinda
Konya’'nin toplam ithalati, 923 milyon dolar iken ilk 10
urdn grubundaki ithalat ise 666 milyon dolar olarak ger-
ceklesmis.

Sekil 6.
Konya 2020 Yil ilk 10 Fasil ithalatinin Toplam ithalat
icerisindeki Pay1

W DiGER
w LK 10-FASIL ITHALATI

Kaynak: TUIK verileri tarafimizca derlenip, hazirlanmistir.

Diger ilging olan kismi Sekil 6 icerisinde goérebilmek-
teyiz. 666 milyon dolar degerinde ihracatinin gercgeklestigi
ilk 10 triun grubunun, Konya toplam ithalat icerisindeki
pay! yuzde 42 oraninda gerceklestigini net olarak gérebil-
mekte.

Hazirlayan: MUTLU YILMAZ
Dis Ticaret Uzmam
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UN iHRACATINDA NAVLUN
BEDELLERI BELIRLEYiCi OLUYOR

Konyamnun limana ve sinirlara uzakliimin navlun bedellerine yansidigini, bu durumun da

sehirdeki un sektorunu rekabette geriye ittigini dile getiren Aydinalp Un Yonetim Kurulu
Baskan Selguk Aydinalp, bu konunun ihracat1 yaraladigini séyledi

ilgili farkh alanlardaki faaliyet-

lerini, 2005 yilinda un imalatina
baslayarak sektordeki konumunu taclandi-
ran Aydinalp Un, kaliteden 6niin vermeden
biiyiimeye devam ediyor. Uretimde esas
olan insan saghgi ve gevreye olan duyarhlik
prensibini 6n planda tutan firma, Urinleri
el degmeden uretiyor. Fabrika biinyesin-
de kurmus oldugu laboratuvar ile bugday
ve unun fiziksel, kimyasal ve biyolojik
analizlerini yapabilecek kapasiteye erisen
Aydinalp Un, son teknolojiye sahip Giretim
altyapisi ile Urunlerini ve sistemlerini Arag-
tirma-Gelistirme temelinden hareketle,
ciftgiden Uretime, Gretimden satisa ve satis
sonras! destege kadar bir zincir igerisinde
her safhay1 kendi biinyesinde gerceklesti-
riyor.

1 978’li Yillarda basladig: tarim ile

CESITLILIGINI ARTIRDI

Kuruldugu yi1ldan bugiine triinlerinin
kalitesini ve gesitlerini giderek artiran
firma sektériindeki teknolojik gelismeleri
yakindan takip edip, kendini yenileyerek
her gegen gilin piyasadaki giivenirliligini ve
kalitesini artirdi. Firma, istek UGizerine uriin
cesitliligine bugday ununun yani sira, natii-
rel yulaf, gavdar ve misir ununu da ekledi.

Uretim asamasinda is giivenligini 6n
planda tutan Aydinalp Un Sanayi, belir-

li araliklarla personeline vermis oldugu
hizmet ici egitimlerle de ¢agin gerektirdigi
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yonetim ve liretim standardina ulasmay1
amagliyor.

2004'TEN BERi UN SEKTORUNDELER

Aydinalp Un Yo6netim Kurulu Baskani
Selguk Aydinalp, yaptig: aciklamada, 2004
yilindan buyana un sektoriniin igerisinde
yer aldiklarin séyledi. 2004 yilinda ihracat
yapan bir firma olduklarini ancak sonrasin-
da ihracat yapmanin lojistik nedenlerden
dolay1 zorlastigini dile getiren Aydinalp,

.F

-

“2017 yilina kadar da ¢ok ciddi un ihracat-
cis1 bir firmaydik. Tirkiye'nin un ihracati-
nin yaklasik ytizde 50°si Irak’a yapiliyordu.
2004-2005'1i yillarda Mardin’de un tretimi
yapan 4-5 firma vardi. Ancak Mardin’deki
fabrika sayis1 sonrasinda 40-50"ye ¢ikinca,
o bolgedeki ureticiler navlun avantajini
kullanarak bizim 6niimiize gegctiler. Dolayi-
s1 ile bu durum bizim ihracatimiza yansidi.
Ama farkli bélgelere ihracat yapmak icin
caba gosteriyoruz. Ozellikle yeni yapilan
Lojistik Merkez ile yeni ihracat boélgeleri
olusturmay1 zorlayacagiz. Ihracatta iki
onemli unsur var; ya hammaddeye ya pa-
zara yakin olmak gerekiyor. Biz limana da
uzagiz maalesef Konya olarak. Bu da bizim
maliyetlerimizi artirtyor. Lojistik Merkez’le
birlikte tren yolunu deneyecegiz. Bizim
sektorimiiz sanayi sektorleri gibi degil.
Navlun fiyatlarinin yiiksek olmasi karliligi-
miz1 ciddi manada distriyor” dedi.

BUGDAY FiYATLARI YUKSEK

Pandeminin gevsemeye basladig: do-
nemlerde gerek pandeminin gerek de iklim
degisikliginin tarimsal tretimi olumsuz
etkilemesiyle ylikselen bugday fiyatlarinin
kendilerini olumsuz etkiledigini dile geti-
ren Aydinalp, soyle devam etti, “Pandemi
doneminde un sektori etkilenmedi. 7/24
calistik. Bizi en ¢ok etkileyen pandeminin
gevsemeye basladigi donemde, tim din-
yada yasanan MTA fiyatlarinin yiikselmesi
oldu. Bugday fiyatlarinin yiikselmesi bu
konuda bizi olumsuz etkileyen en biyik
etmen oldu. Sektorimuizdeki vadeler



noglu mecbur gida tiketecek. Dolayisi ile
bizim gida sektortindeki sorunlara, gerek
ozel sektor gerek devlet olarak kafa yorarak
¢6zum bulunmasi gerekiyor” dedi.

KONYA GURURLANDIRIYOR

Konya'nin artan ihracat potansiyelini

de degerlendiren Aydinalp, “Konya'nin
ihracati her gecen giin artiyor. Bu da bizi
mutlu ediyor. Diinya konjonktiiriinde de
Konya'nin ihracatinin daha da artacagi-
na inaniyorum. Konya'nin bu anlamda
ciddi bir potansiyeli var. Bu potansiyeli iyi
degerlendirirsek cok daha giizel yerlere
gelecektir” seklinde konustu.
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Urtinii bulunan Ozden Otomotiv, direkt olarak yaklasik 40 tilkeye ihracat yaparken, kisa
zamanda bu saywy1 100'e cikarmayr hedefliyor

OEM TEDARIKCISI OLARAK
KALITESINI TESCILLEDL

gir vasita arag¢ gruplarinin
hidrolik fren sistemlerini lireten
zden Otomotiv, kaliteli Giretim

anlayisiyla yoluna devam ediyor. Sektore
ait teknolojik gelismeleri takip ederek, Ar-
Ge uygulamalarini1 bu dogrultuda yuriiten
Ozden Otomotiv, basar: diizeyini artirmak
icin ciddi bir yatirim yapiyor. Kalite, gevre,
is saghgi ve givenligini 6nceleyerek yi-
rittigu Uretimiyle, zamaninda ve eksiksiz
teslimatiyla miisterilerinin memnuniyetini
kazanan firma, OEM tedarikg¢isi olarak

da 6ne ¢ikmayi basardi. Dolayl olarak
diinyanin bircok noktasinda tirinii bulunan
Ozden, direkt olarak yaklasik 40 tlkeye
ihracat yaparken, kisa zamanda bu sayiy1
100’e cikarmay1 hedefliyor. Ozden Otomo-
tiv Sahiplerinden Ali Ozden, firmanin tre-
tim kapasitesi, ihracat hedefleri, Konya ve
Turkiye'deki ekonomik dinamikler tizerine
dikkat ceken aciklamalar yapti.

Ozden Otomotiv'in liretim altyapist
hakkinda bilgi verir misiniz?

4 bin metrekare alanda uretim yapiyo-
ruz. 75 kisiye istihdam sagliyoruz. 2022
yilinin sonunda da 10 bin metrekarelik bir
alanda uretimimizi stiirdirecegiz. Yaptigi-
miz yeni yatirimla tiretim alanini artirmis
olacagiz. Ozden Otomotiv olarak yatirimi-
miz, istihdama olan katkimiz, Konya'miza
ve llkemize olan ekonomik katkimiz bu
sekilde devam edecek.

Gzden olarak hangi uiriin gruplarm
uretiyorsunuz?




Buiytik araclarin hidrolik fren siste-
mini iiretiyoruz. Uretimimizin yaklagik
yuzde 70’ini ihrag¢ ediyoruz. Suan 800'tn
lzerinde Urln ¢esidimiz var. Firma olarak
kendimizi stirekli yenileme gayretiyle cali-
styoruz. Hedefimiz 2022'de riin gesidi-
mizi 1000’e ¢ikarmak. Bu konuda biinye-
mizde bulunan Ar-Ge ekibimiz 6nemli bir
calisma yuritiyor. Bu kapsamda Ar-Ge'ye
de biiylik 6nem veriyoruz.

Hangi ulkelere ve bolgelere ihracat
yaptyorsunuz? Ihracattaki hedefiniz
nedir?

Irak, iran, Sudan, Rusya, Suriye, Misir,
ABD, Cezayir, Almanya, Polonya, ingil—
tere, Fransa, ispanya, italya basta olmak
lzere yaklasik 40 tlkeye ihracat yapiyoruz.
Hedefimiz ihracat yaptigimiz tilke sayisi-
n1 kisa zamanda 100’e ¢ikarmak. Aslinda
bizim Urinlerimiz neredeyse tim tlkelere
gidiyor. Biz direkt olarak gondermesek de,
bizim Avrupa’da lrin sattigimiz biytk
OEM firmalarimiz var. Bu firmalar zaten
dinyanin doért bir yanina bizim Urtnleri-
mizi géondermis oluyor. Dolayisi ile aslinda
dolayh olarak tiim diinyaya uriinlerimiz
gidiyor. Ama direkt olarak ihracat yaptigi-
miz yaklasik 40 tlke bulunuyor. Bizim icin
o6nemli olan OEM firmalarina irin vermis
olmamiz. Bunu da Ozden Otomotiv olarak
basarmis durumdayiz.

Ihracatimzi artirmak icin ne tiir
calismalar yurutilyorsunuz?

Ihracatimizi artirmak, hedeflerimize
ulasmak i¢in 6nemli bir ¢alisma yuriti-
yoruz. Sektérimiize hitap eden yurt ici ve
yurt disi tim fuarlara katihim sagliyoruz.
Ihracat departmanimiz stirekli yeni pazar
arayislari icerisindeler. Siirekli geziler ya-
piyorlar, miisteri ziyaretleri gerceklestiri-
yorlar. Bu anlamda ciddi bir pazar calisma-
s1 icindeyiz. Pandemi stirecinde yurt dis1
ziyaretleri fazla yapamadik ama bu stireg
icerisinde de online seklinde goriismeler
gerceklestirdik. Pandemi siirecinin biraz
daha hafiflemesiyle yurt dis1 ziyaretlerimi-

ze yine baslamis olduk.

ihracat yapmak bir firma veya
ulke icin neden 6nemli? Konya'nin
ithracattaki durumunu nasil
goriuyorsunuz?

Turkiye'nin potansiyeli bellidir. Buyur-
stin buyirsin belli bir noktada tikanirsin.
Ancak ihracat yaparsaniz, tiretim hacminiz
artar, geliriniz artar. Dolayisi ile tilkemizin
de geliri artar. Bu nedenle ihracat yapmak
cok 6nemli. Son donemde Konya olarak
ihracata agirlik veriyoruz. Bunu tiretim
yapan tim firmalarimizda gériyoruz. Bu
da agikgasi bizleri mutlu ediyor. Konya bu
konuda kabugunu kirmaya basladi. ihra-
catta hedeflerini de biyitiyor. Konya'nin
uretimine baktigimiz zaman ¢ok gtizel bir
potansiyele sahibiz. Bircok 6nemli sektor-
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de Konya 6ne c¢ikiyor. Bircok farkl sektor-
de 6ncli olmamiz, Konya'nin ihracattaki
hedeflerinin de artmasina neden oluyor.
Bu anlamda Konya, ihracatta 6ntimiizdeki
yillarda, ¢ok daha giizel yerlere gelecektir
diye tahmin ediyorum.

Pandemi doneminde Turkiye
uretimi durdurmada ve dunya
pazarinda dikkat cekti. Bu durumu nasil
degerlendiriyorsunuz?

Tum dinya bir pandemi dénemi yasi-
yor. Son aylarda etkisi biraz azalmis olsa
da, ilk basladig1 dénemlerde kapanmalar
oldu. insanlar evden ¢ikamadi. Gerek yurt
ici gerek yurt dis1 seyahatler kisitlandi.
Ancak tlkemiz burada ¢ok gtizel bir poli-
tika izledi ve tretimi hi¢ durdurmadi. Cin
gibi, Avrupa gibi diinya devi diyebilecegi-




iz tlkelerin bir¢ogu tretimi durdur-
ak zorunda kald: veya kapasitelerini
usurdi. Bu durum diinyadaki dina-
mikleri de degistirdi. Diinya pazarinin
buiytik bir oranina sahip olan Cin, bu
durumdan ¢ok kotu etkilendi. Cin’deki
uretim yavaslayinca, diinya pazarindaki
talepler farkli noktalara yoneldi. Burada
da Turkiye 6ne ciktl. Gunku Turkiye,
hem kaliteli tretiyor hem de rekabetci
fiyatlarla bu tretimi yapiyor. Orta Dogu
gibi bolgelere ihracatimiz zaten vardi,
buradaki ihracat oranlarimiz artti1 bu-
nun disinda Avrupa, Amerika gibi bél-
geler de Tirkiye'nin tedariginde sorun
olmadidt icin buraya yoneldi. Dolayisi
ile bu dénemi iyi gecirdik. Bu durumu
surdirebilir hale getirmemiz gerekiyor.
Bunu saglamak icin de kaliteyi artirma-
miz, eger kalitede son noktadaysak da
bozmamamiz ayni yolda ilerlememiz
gerekiyor. Eger bunu saglarsak, Turki-
ye'ye olan yonelim artarak devam eder
ve dinya pazarindaki payimiz da ciddi
oranlara ulasir.

Ihracatta herhangi bir sorun
yasiyor musunuz?

Pandeminin ilk dénemlerinde kon-
teynir sorunu yasadik. Ancak biz firma
olarak alternatif lojistik sirketleriyle
calistik. Bu da bizim lojistik sorunu
yasamamamizi sagladi. Ancak geldi-
gimiz noktada, konteynir sorunu da
buytlk oranda ¢ozilmis gibi goériintyor.
Dolayisi ile suan ihracat yaparken bu
konuda herhangi bir engelle karsilas-
milyoruz.




SON
TEKNOLOJi

Dunya teknolojisini yakindan takip ederek
daha yuksek kaliteli Grunler uretiyoruz!

R AT e S0 L

-
= otomoriv

FTS &S

www.ozdenotomotiv.com



KONYALI SANAYici

.

LER HAV

KARGO'YU SEVDI

2017 yalinda faaliyete baslayan ve bugune kadar 1 milyon 45 kilogrami askin
yuk tastyan Hava Kargo ve Gegici Depolama Alani'ndan toplamda 72 Ulkeye ihracat ve
ithalat gerceklestirildi

onya Sanayi Odas1 (KSO) Baskam
B Memis Kitiikcii, Konya sanayisinin

lojistik alt yapisina dair degerlendir-
melerde bulundu. Lojistigin ticaretin olmazsa
olmazi oldugunu belirten Baskan Kiittikcd,
“Ticaretin gerceklesmesi i¢in Urettigimiz Grind
zamaninda teslim etmemiz gerekiyor. Bundan
dolay: lojistik, ticaretin olmazsa olmazidir.
Konyal sanayicilerimiz su anda kara yolu ile,
Kayacik Lojistik Merkezi'ni kullanarak demir
yoluyla ve Konya Organize Sanayi Bolgesi
Hava Kargo ve Gegici Depolama Alani'ni kul-
lanarak da hava yoluyla ihracat ve ithalatlarmi
gergeklestiriyorlar” dedi.

KOS HAVA KARGO'YA OLAN iLGi HER
GECEN YIL ARTIYOR

Konya Organize Sanayi Bolgesi Hava Kar-
go ve Gecici Depolama Alam'nin 2017 yilinda
faaliyete bagladigi ve bugtine kadar buradan 1

nilyon 45 bin kilogram askin yiik tasimacilig
Kuttiked,
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2019 yilinda bu
9 ton ve 2021

HAVA KARGO ILE 72 ULKEYE IHRACAT VE
ITHALAT GERCEKLESTIRILIYOR
KOS Hava Kargo ile ilk ihracatin 2018 yihn-

da Suudi Arabistan’a yapildigim aktaran Baskan
Kiittiket, sunlan soyledi: “Su anda Hava Kargo
alammuzdan 72 tilkeye ihracat ve ithalat gergek-
lestiriliyor. En fazla ihracat yaptigimiz tilkelerin
basinda; Amerika, Almanya, Kanada, Polonya,
Ozbekistan, Katar, Urdiin, Tayland, Giiney
Afrika ve Sudan geliyor. Buradan yapilan dis
ticaret islemlerinde otomotiv yedek parcalart,
makine ve yedek parcalarl, spor amagh silahlar
ile savunma sanayi tirtini silah yedek parcalari
on plana cikiyor.”

LOJISTIK MERKEZ, LIMANA AGILAN KAPI
OLDU

Konya Kayacik Lojistik Merkezi'nin de
faaliyetlerine basladigim hatirlatan Kitiikcd,
“Gegtigimiz aylarda insaati tamamlanan ve sa-
nayicimizi Mersin Limam'na daha da yakinlasti-
ran Konya Kayacik Lojistik Merke
stirdiiriyor. Sanayicilerimizi
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DIS TICARETI SUREQLERINIZI BUTUNSEL BIR
YAKLASIMLA YONETMEK ISTER MISINIZ?

FIRMA OLARAK GUMRUK BEYANNAMESINI ONLINE ORTAMDA
DUZENLEMEK VE ONAYLATMAK
Hem de Gumrik Musavirlik Firmasina Ihtiyac duymadan ve Beyanname Basina
Tasarruf Ederek

MERAK ETMEYIN GUMRUK ISLEMLERI ICIN,
Hem Program Kullanimyihem de Beyannamesini Sorunsuz Yapabilmeniz icin
18 Saatlik Egifim

JAYRICA

Mesai Saatleri icinde siirsiz pirsekilde Gomrik Mevzuat ve Tarife Danismanligs

DURUN HENUZ BITMEDI

Dis Tr'care;‘ ernnaha lyi Yonetebilmek veya Eksikliklerini
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BiZCE HALA YETMEZ, SiZDE YETMEZ DiYORSANIZ

Uyehk (;egiﬂerm E)r; Ticaretin Degisik Konularinda
anrsmaniiklarr da Ekfedik

AMA YINE HIZIMIZI ALAMADIK

Ustiine Hedef Ulke ve Uriin Raporlarini da Kiresel Baglamda
Sizler icin Hazirliyoruz.

BUTUNSEL BiR HiZME‘I‘i BIR ARADA ALMAK ISTIYORSAN

Conkd Dis Ticaret Ekosistemini Dogru Yénetmek Icin
En Gnrglu Paydasinizi Olmak Icin Biz Haziriz
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Meram Belediyesinin
genclik ve egitim
projesi Meram Gelisim
Akademisi (MEGA), AK Parti
Genel Merkez Yerel Yonetimler
Baskanhginca duzenlenen
Gengclik ve Yerel Yonetimler
temal proje yansmasinda,
Genglige Yonelik Yapilan
Kultur, Sanat, Yayinciik, Egitim
ve Spor Faaliyetleri” dalinda
odul kazandi. Meram Belediye
Baskarn Mustafa Kavus, édulu
Cumhurbaskarn Recep

(

Tayyip Erdoganin
elinden aldh.

eram Belediyesi'nin Necmettin
Erbakan Universitesi ve Meram
fige Milli Egitim Mudiirligi

paydashgiyla hayata gecirdigi mega projesi
Meram Gelisim Akademisi (MEGA), ‘Geng-
lik ve Yerel Yonetimler’ temal yarismada
“Genglige Yonelik Yapilan Kiltiir, Sanat,
Yayincilik, Egitim ve Spor Faaliyetleri”
dalinda 6dul almaya hak kazandi. AK Parti
Yerel Yonetimler Bagkanligi'nin Baskent
Millet Bahcesi'nde diizenledigi ‘Tam Bana
Gore Festival’ kapsaminda gerceklesen
torende Meram Belediye Bagkani Mustafa
Kavusg, 6dilti Cumhurbaskani Recep Tayyip
Erdogan’in elinden aldi.

BASKAN KAVUS; “MEGA

COCUKLARIMIZA YENI BIR DUNYANIN

KAPILARINI ARALAYAGEISEER EGITIM
PROJESI OLARAKIROEDU"

Meram Belediye Bagkani Mustalfa Ka-
vus, yeni dogan bir proje olmasina ragmen
ulke ¢apinda biiylik etki uyandiran proje
ve projenin aldigi 6dil ile ilgili yaptig:
aciklamada “Yeni neslin yeni nesil yontem-
lerle egitilmesini amaclayan MEGA projesi,
cocuklarimiza, ‘ahlaki karakter egitimini’
merkeze alarak bilim, sanat, yasam, doga,
saglik ve spor alanlarinda egitimler vermek

uzere hayata gecirildi. Proje ile gelecegimizi
emanet edecegimiz, mutluluk kaynagimiz
cocuklarimizin fiziksel ve zihinsel gelisim-
lerine katki sunmay1 hedefledik” goris-
lerine yer verdi. Baskan Mustafa Kavus,
Meram genelinde okuyan 75 bin 6grencinin
faydalanmasinin planlandig: yeni nesil
egitim projesi Meram Gelisim Akademisi
(MEGA)'nin ¢ok kisa bir stire 6nce hayata
gecmesine ragmen c¢ocuklara, hayatlarini
olumlu sekillendirmesinin de 6tesinde on-
lar1 derinden etkileyecek egitim olanaklar:
sundugunu belirtti.

BASKAN KAVUS; “EGITIM TOPYEKUN
GIRISILECEK MILLI BIR DAVADIR”

‘Gelecegimizin
teminati cocuk-

larimizin en
guzel sekilde
yetistirilmesi

_ davasi fert
.} 5 fert, kurum
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kurum her

g birimizin
en onemli
davasi
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olmalidir’ bi-

linciyle 6nemli

bir sorumluluk

alarak, Me-

ram Gelisim

Akademisi

catisi altinda

her yas grubu

icin ayr bir proje

yuruttiklerini kaydeden Baskan Kavus,
“"MEGA, gelecege odaklanmanin adidir.
MEGA gelecegin biiyiik ve gligli Turkiye'si-
ne giden yolun adidir. Egitimcilerimizin ve
ailelerinin cocuklarinizin yiiregine attig: ta-
rih bilinci, bilim meraki, sevgi, saygi, ahlak
ve umut tomurcuklari iyiden iyiye yesersin
ve bir glin giir bir orman gibi sadece Me-
ramimizin degdil tilkemizin doért bir yanim
kaplasin diye kurumumuzca onlara sundu-
gumuz hayat suyunun adidir. Her proje ya
da yatirimda oldugu gibi egitim projeleri
de ancak karsilikli destek, gliven ve 6zveri
ile bagariya ulasabilir. Icerigi ve programi
dolu dolu olan MEGA, ekip arkadaslari-
min gayretleri, egitimcilerimiz ve Meraml
hemsehrilerimizin verdigi destekle bugiin
onur duyacagimiz bir 6dile layik gorialdd.”
diye konustu.

Kendilerini bu 6diile layik géren ve odiili
bizzat takdim ederek projeye desteklerini gos-
teren Cumhurbaskam Recep Tayyip Erdogan’a
stikranlarim sunan Meram Belediye Bagkani
Mustafa Kavus, sozlerini soyle stirdirdy; “Saym
Cumbhurbaskanimizin bana ve arkadaglarima
yasattign mutlulugu anlatmak icin kullanacagim
her kelime kifayetsiz kalacaktir. Cumhurbaska-
nimiz ve liderimiz Recep Tayyip Erdogan'in ve
Parti Genel Merkezimizin bu tevecciihii bizleri
hem MEGAy1 gelistirme noktasinda hem de
diger hizmetlerimizde ¢ok daha fazla sevklen-
dirdi. Istiyakimiz bir kat daha artti. Bu sevkle
bizler bugtine kadar oldugu gibi bundan sonra
da basarn ¢itamizi her gegen giin biraz daha yu-
kariya tasima gayreting&o]mgl_z, Clnki bu tir
odiller ya da taltifler bizim gibi hizmet erlerinin

MERAM | | Meram

ancak sorumluluklarm artirir, bundan sonraki
adimlarmmizin 6ncekilerden daha biiyiik olmasi
gerektigini anlatir.”

BASKAN KAVUS; “BU ODULDE EN BUYUK
PAY DESTEKLERINI VE DUALARINI EKSIK
ETMEYEN HEMSEHRILERIMINDIR"

Projenin basan kazanmasinda emegi gecen
ve destek veren herkese tesekkiir eden Baskan
Kavus, sozlerini soyle tamamlady; “Aldigimiz bu
taltif, ‘stirekli olarak bugiin ve yarmin Meram'1
icin daha fazla ne yapabilirim?’ derdindeki biz-
ler icin yolumuzu aydinlatacak bir 151k olacaktir.
Bizim her yatirnmimizda her projemizde oldugu
gibi MEGA'nmin aldign bu 6dtilde de en biiytik
pay bizlere her daim destek veren, dualarini
eksik etmeyen hemsehrilerimindir. Bu vesile
ile bugtine dek bizlere duydugu giiven, verdigi
destek, gosterdikleri fedakarhk ve ettikleri
dualar icin hemsehrilerime de 6zellikle tesekkir
ediyorum. Modern Meram yolunda onlara
hizmetkar olmanm gururunu bizlere yasattik-
lan icin onur duydugumu bir kez daha ifade
etmek stiyorum. Herseyin en giizeline layik
olan hemsehrilerime hizmet etmeye, hayatlarim
guzellestirmek adina proje tiretmeye, Meram'mn
gelecegine yatirim yapmaya devam edecegiz.”
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AMERIKA'YI
KALITEYLE
TANISTIRMAK
ISTIYORLAR

Damla sulama, boru ve ek parca
ekipmanlarimn uretimi ile 6ne ¢ikan
SerDrip, damla sulama ekipmanlarn
dunyaya pazarhyor. thracatta dnemli

hedefler Uzerine yogunlasan firma,
Ozellikle Amerika pazarinda etkin rol
oynamak istiyor

onya’da uretilen damla sulama ekipmanlari-
B nin 40’dan fazla tlkeye ihracatini saglayan ve

Turkiye'nin en biiytik damla sulama ekipman
merkezi SerDrip, adeta sektoriin diinyaya agilan kapisi
konumunda. 1983'ten bu yana Giilen Yap: Malzemeleri
olarak devam eden 2006 yilinda damla sulama sektériine
giris yapan SerDrip, ihrag ettigi tirinlerle SerDrip marka-
sin1 Konya’dan diinyaya tanitiyor.

URUN CESITLILIGI ILE DIKKAT CEKIYOR

Firma hakkinda bilgiler veren SerDrip Firma Sahibi
Serkan Topal, “Sirketimiz 1983 yilinda Giilen Yap1 Malze-
meleri olarak insaat sektoriine hizmet etmek icin kurul-
du. 2006 yilinda ise sektor degistirerek damla sulama,
yagmurlama, boru ve ek parca lretimine gecis yaptik.
Uretimimize damla sulama borulari ile basladik. Zamanla
miusterilerimiz bu borularin ek parcalarini da istediler.
Daha sonra damla sulama borularinin ek pargalarini, va-
nalarini, contalarini, dirseklerini yani neredeyse sulamaya
dair biitlin ekipmanlar: Giretmeye basladik. Su anda ise
385’e yakin gesit tiretimimiz var. Aylik ortalama 500 ton
hammadde kullaniyoruz” dedi.

DAMLA SULAMA VERIMLILIGI ARTIRIYOR

Damla sulamanin faydalarindan bahseden Topal,
“Damla sulamanin faydalar: bizim bu eski usul salma sula-
ma dedigimiz sulama sekli yapildigi zaman tarladaki biitin
verimlilik gidiyor. Topraktaki biitin mineraller kaybolur
ve topragi 6ldiriyor. Bu sulama gekli toprag: éldirdi-
gu icin disaridan ek mineral, giibre takviyesi yapiyorlar.
Fakat damla sulama da bu sekilde bir sulama olmadigi
icin damla seklinde oldugu icin topraga herhangi bir zarar
vermiyor. Hem sudan tasarruf var hem de toprakta ki mi-
neralleri 6ldirmuyor ve verimliligi artirtyor. Ayrica sudan
yuzde 70, verimlilik konusunda ise ytzde 60 tasarruf var.
Bilingsiz sulamanin 6niine geciyor” ifadelerini kullandi.

YENILIKLER ICERISINDEYiZ

Konya 5. Organize Sanayi Bolgesi'nde yeni fabrikaya
tasinacaklarindan bahseden Serkan Topal, Ar-Ge calis-
malar icerisinde olduklarini da vurguladi. Topal, “Su
anda KOBISAN Sanayi sitesinde depomuz var ve Eregli
yolunda da fabrikamiz ile hizmet veriyoruz” diyen Topal,
sunlari kaydetti, “Insallah 2021 yili basinda Konya 5.
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Organize Sanayi bolgesinde yeni fabrikamiza tasinacagiz.
Hedefimizde ise yeni bolgeler ve ihracat oranim1 daha da
yukseltmek var. Markamizi biitiin diinyada duyurmak is-
tiyoruz. Ayrica yeni ARGE ¢alismalarimiz var sulama sis-
temleri Gizerine daha Tirkiye’'de hicbir firmada olmayan
yeni bir irtintn tretimine baslayacagiz. Bizim fabrikamiz-
da tretim makinalarinin hepsi otomatik ve profesyonel bir
sekilde oluyor” dedi.

TURKIYE'DE HER YERDEYiZ

ihracat hedeflerindeki oranlar1 da vurgulayan Topal,
“Firmamiz suanda Uretiminin yiizde 60'n1 yurtdisina ihrag
etmektedir. Thracatimiz agirlikli olarak balkan tlkeleri,
Kuzey Afrika, Kafkas boélgeleri ve Orta Dogu tlkeleri ice-
risinde. 40’a yakin ulkeye ihracat yapiyoruz. in§allah bu
oranlari daha da ytlikseltecegiz ve daha fazla tilkeye ihra-
cat yapacagiz. Ozellikle Amerika ihracat yapmak istedigi-
miz bir boélge. Bu konuda énemli calismalar yurttiiyoruz.
Turkiye’de ise 55 ilde bayiliklerimiz var. Tirkiye'nin her
yerinde SerDrip olarak biz variz” diye konustu.

TARIM FUARLARI OLDUKCA FAYDALI

Fuarlara 6nem verdiklerini aktaran Topal, “Thracat
potansiyelini artirmak icin fuarlar ¢cok 6nemli. Ginki
uluslararasi fuarlara yerli ve yabanci ¢ok sayida ziyaretci
geliyor. Bu sayede urilinlerimizi tanitma firsati buluyoruz.
Bunun icin miimkiin oldugunca fuarlara katilmaya calisi-
yoruz” ifadelerini kullandi.




HILALSAN,

AVRUPA'NIN EN BUYUGU

Hilalsan firmasinin ikinci kusak yoneticisi Mustafa Coplan,

hedefleri ve sektdre dair 10'Lar Dergisine dnemli agciklamalar yapti.
Mustafa Coplan, “Global bir sirket olma hedefiyle ilerliyoruz” dedi

984 yilinda kurulan HILALSAN,
1 manuel sac makaslari ile basladig:

uretime, bugiin Hidrolik Kombi-
ne Makaslar, Hidrolik Presler, Reduiktorli
Giyotin Makaslar, CNC Hidrolik Giyotin
Makaslar ve CNC Hidrolik Abkant Presler
ile devam ediyor. Sektori ve Hilalsan hak-
kinda 6nemli bilgiler veren Mustafa Cop-
lan, “"Kurulusumuzun temelinde yer alan
en 6nemli varligimiz olan hayal glcu ve
bu hayallere hayat veren yuksek 6zguveni-
miz ile Turkiye i¢in calisiyor, katma deger
uretiyor, global bir sirket olma hedefiyle
ilerliyoruz” diye konustu.

EN BUYUK PAZARIMIZ AVRUPA

Uretime vizyoner bir yaklagim getir-
digini anlatan Mustafa Coplan, “Hilalsan

1984 yilinda babam Seyit Ali Coplan tara-
findan kuruldu. Demir kesme makaslariyla
baglayan tiretim sertiivenimiz bugtn bizi
bir diinya firmasi olma yoluna getirdi. Ba-
bam sanat okulu mezunu oldugu igin tek-
nik anlamda c¢ok iyiydi. Bunun sayesinde
de {iriin alanimiz ¢ok hizli genigledi. Ingaat
makaslarindan boru biikkme makinelerine
hidrolik preslere de yoneldik. Firmamiz

20 bin metrekarelik alan igerisinde 10 bin
metrekarelik aktif agik alanina sahip bir
fabrika alanina sahip. Su anda 401 askin
ulkede aktif bayilik seklinde galisiyoruz.
Turkiye’de butun illere calismiyoruz.
Yurticine ytizde 2-3’lik bir satig potan-
siyelimiz var. Onun haricinde hep yurt-
disi ¢calisiyoruz. Firmamiz Konya’'nin ilk
ihracatcilarindan birisidir. Avrupa Amerika
kitasi, dogu tlkeleri Giiney Kore, Tayland,
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Rusca konusan tlkeler ve Ortadogu tilkele-
rine ihracat yapiyoruz. En buylk pazarimiz
da Avrupa” diye konustu.

DOVIZ ARTISI URETIMIMIZi ETKILIYOR

Dolarin ytikselisinin uretime etkisini
de anlatan Mustafa Coplan, “"Doéviz anhk
degistigi icin bizim Uretimimizi etkileye-
biliyor zira Giretimimiz sureg gerektiren
bir is. Maalesef enflasyon ¢ok yuksek. Biz
uretim anlasmasi yaptiktan sonra Urin
teslimi arasinda 3 aylik zamanda yiikselen
fiyatlar bizi zora sokuyor. Artik dovizle
ilgisi olmayan urtnlere bile déviz bazinda
zam gelmeye basladi. Biz tiretim yapip
makineyi teslim etmeye basgladigimizda
birakin kar etmeyi baz uirtiinlerden zarar
bile etmis oluyoruz” dedi.




IHRACATCI FARKLI KRiZLERLE
MUCADELE EDIYOR

Sektorimiizde giicli bir ismi temsil
ediyoruz diyen Hilalsan'in geng yoneticisi
Mustafa Coplan, “Higbir zaman rakiple-
rimizle kendimizi yurtiginde degerlendir-
miyoruz. Dolayisiyla yurtdisinda nerede
oldugumuza bakiyoruz. Durum béyle
olunca Hilalsan, Avrupa’da en biiytk firma
goruniyor. Clinkii Avrupa’da hem gtig-
liyiuz hem de servis agimiz da ¢ok genis.
Inanilmaz bir tercih var lakin giinden giine
de farkl krizlerle ugrasiyoruz. Zira giini-
miuizde cip krizi biylyerek devam ediyor.
2018’de bana birisi ‘siparigleriniz artacak
ama malzeme bulamadiginiz i¢in tGretimde
zorlanacaksiniz’ deseydi ben gulerdim.
Maalesef su an o durumdayiz. Malzeme
azligindan dolay1 Gretimimizi azaltmak

durumunda kaliyoruz. Bizim makinele-
rimiz kullaniciya gore degistigi icin aylik
zaten 10-12 makine Uretebiliyoruz. Yani
Uretim siireci uzun dolayisiyla doviz, cip
derken farkh krizler bizleri 6nemli oranda
etkiliyor. Thracatci, bircok krizle de yiiz
yuze geliyor. Déviz krizi var. Pandemi krizi
yasandi, ¢ip krizi ortaya cikti. Elektronik
malzemelerin beyni olan ¢ip su lretimi sa-
dece bizi degil bircok alanda tiretim yapan
firmalar: ¢ok buytlk oranda etkiliyor. Cin
uUretimi azaltti1 dolayisiyla piyasaya da sat-
miyor. Arag fabrikalari, elektronik tiretim
yapanlar ve endustriyel anlamda tretim
yapanlar cipe bagimli oldugu i¢gin tiretimini
azalttilar. Yani ihracat yapan firmalar sii-
rekli bir miicadele icindeler. Yine miicade-
le ettigimiz baska bir baslik da konteyner
kriziydi ama stkir ki bu kalic1 olmadi lakin
fiyatlarimizi da etkiledi” ifadesini kullandi.

MUSTERI MEMNUNIYETI
ONCELIGIMiz

Misteri memnuniyetini 6n planda
tuttuklarini ifade eden Mustafa Coplan, ih-
racat yapacak firmalara da 6nemli tavsiye-
lerde bulundu. Coplan, “biz hi¢bir zaman
cok buytyelim, diinya markasi olalim
amacl gitmedik. Hedefimiz az yapalim, 6z
yapalim ama muisterimizi memnun edelim
kismindayiz. Muisteri memnuniyeti bizim
onceligimiz. Uretici firma olarak kurallar:
pek sevmeyiz. Devletimizden beklentileri-
miz ¢cok ama ihracat yapacak firmalara dis
ticaret istihbaratini genisletmesini tavsiye
ediyorum. Inanilmaz bir rekabet ortamin-
dayiz. Artik bir diinya piyasasi var. Buna
diinya piyasasi olarak bakmak lazim” diye
konustu.



9 | 10LAR

MUSTAFA COPLAN KIMDIR?

Ben Mustafa Coplan, ailemin dérdin-
ci ¢gocuguyum. Babam 62 yasinda ben
26 yasindayim. Tabii bu da aramizdaki
nesil farkini da artiriyor agikgasi, ilk ve
orta 6grenimimi Konya’da tamamladim.
Liseyi Adil Karaaga¢ Anadolu Teknik
Lisesi'nde okudum. Universiteyi de KTO
Karatay Universitesi Uluslararas: Ticaret
Bolimii'nde okudum. Okul hayatimda
surekli bir hareketlilik vardi, lisede stirekli
yarismalara katilirdim. Bu anlamda okul
hayatimda higbir zaman, evden okula okul-
dan eve bir yasamim olmadi. Universitede
okurken, Gaziantep’te yapilan uluslararasi
robot yarismasina hakem olarak cagirildim
ve muhendislik diginda oraya hakem olarak
cagirilan ilk ve tek kisiydim. Yine tiniver-
sitede okurken Karatay Universitesi olarak
125 adet calisma gerceklestirdik. Uni-
versiteden de 3 sene 6nce mezun oldum.
Makine imalat1 haricinde aktif olarak da
ciftcilik yapiyoruz. Tabii bunu profesyonel
olarak degil de babadan gelen bir is oldugu
icin yapiyoruz.
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Kalitesini ispatlayarak bircok ulkede raflarda yerini alan GULF GROUP bunyesinde yer alan
New City, buyumeyi surduruyor. Sektoru ve markayr degerlendiren GULF GROUP Dis Ticaret
Muduru Ahmet Korkutalp, “Hedefimiz tum raflarda yerimizi almaktir” ifadesini kulland

unliik hayata pratik ¢6ziim sunan
arket Urtinlerinin tretim, pa-
ketleme ve dagitimlarini yapma

adma ilk temelleri atilan ve bugin itibariyle
geldigi noktada yaklasik 6 kategori ve 400 ayr1
urin yelpazesiyle market ve perakende satig
noktalar1 sektoriine yonelik liretim ve pazar-
lama faaliyetlerini ylirtiten GULF GROUP her
gecgen gun daha da buytyor., 20 yila yaklasan
Uretim tecriibesiyle 6nemli bir marka haline
gelen GULF GROUP biinyesinde yer alan New
City, kaliteyi musterisiyle bulusturuyor. Diinya
capindaki satig ag1 sayesinde emegin mucize-
sini onlarca iilkeye tasiyor. Uretiminin yaklasik
yuizde 95'ini ihrag eden GULF GROUP, diinya
pazarindaki bu potansiyelini artirma hedefiyle
yoluna devam ediyor. Konuyla ilgili degerlen-
dirmelerde bulunan GULF GROUP Dis Ticaret
Midiirat Ahmet Korkutalp “Hedefimiz GULF
GROUP biinyesinde yer alan tirtinlerimizin
kalitesini tiim diinyaya gostermek” dedi.

Gulf Group'un kurulus hikayesi ve
calismalanndan bahseder misiniz?

2002 yiinda tiiketicilerin temel ihtiyag ve
gereksinimlerini kargilama, glinliik haya-
ta pratik ¢6ziim sunan market trinlerinin
uretim, paketleme ve dagitimlarim yapma
admna ilk temelleri atilan ve bugtiin itibariyle
geldigi noktada yaklasik 6 kategori ve 400
ayr Uriin yelpazesiyle market ve perakende
satig noktalar1 sektoriine yonelik tiretim ve
pazarlama faaliyetlerini yiirtiten GULF GROUP
, hizh bir gelisme trendiyle sektdriinde son
derece koklii ve kurumsal bir gelisim stireci
igerisinde faaliyetlerini stirdtirtiyor. Bagaril
bir bigimde yurittigu pazarlama, dagitim ve
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uretim sertveni konusunda profesyonel calisan
kadrosuyla toplam kalite anlayisi cercevesinde
malzeme kalitesinden sevkiyata, teknolojik ve
uluslararas standartlardan ¢alisan kalitesine
kadar bir biitiin olarak géren GULF GROUP,
tum satig, dagitim ve pazarlama proseslerinde
son derece gelismis ve uluslararasi akreditas-
yona sahip bir stireci basariyla uygulamaktadir.
Bu basarili gelismenin bir sonucu olarak 6
kategoride 400 ayr trin cesidi ile sektoriinde
o6nemli bir boslugu dolduran GULF GROUP
tim calismalarida kalite kontrolii tiretimin en
basindan itibaren gerceklestirmektedir. Satis
noktast geri bildirimlerini ve tiiketici taleplerini
de araliksiz takip eden ve bu beklentilere cevap
verebilecek lirtin gelisimlerini stirekli hale geti-




ren firmamizda temel felsefe siireklilige dayal
kosulsuz misteri memnuniyeti ilkesidir.

Hedefleriniz yakalayabildiniz mi?

Kimyasal ve temizlik sektorinde marka-
lasmus, liretim kapasiteni gelistirip yurt disina
acimus bir firma olmaktan mutluyuz. Tirkiye
pazarinda markalariyla hemen hemen her
noktada yer alan GULF Group, yurt disinda
da markasi ve verdigimiz hizmet ile de artik
22 tlkede taninmis ve Konya Sanayisinde
hatin sayilir bir ihracat rakamina ulastik.
Tiim ¢alismalarinda insan ve ona karsi olan
sorumlulugu temel unsur olarak en basa
koyan firmamiz, ayrica gergeklestirdigi
basta Avrupa, Ortadogu, Afrika, ve Balkan
tilkelerine yénelik ihracati ile NEW CITY
marka kalitesini tilke smnirlarmin digma
tasimanin ve boylece global oyuncu olmanin,

hakli gururunu yastyoruz. Firmamiz, ortaya ’1; ] ;
koydugu triin ve yaklasim farkiyla ve bunun k ' i
beraberinde getirdigi sorumluluk anlayisiyla ) 57 = M
calismalarini bundan sonrada artan bir ivime Kosova, Makedonya, Almanya, isveg, Fas, .f,—' : —— m
ile stirdiirecektir. Nijerya, Nijer, Benin, Gana, Gine stirekli calig- ' A =7 { E
tigimiz ve distribtitérlerimizn oldugu tlkeler —
Kag kisiye isttihdam saghyorsunuz? arasmdadir. AN
Su an 50-60 kadar toplam galigantyla {ire- K == :
time ve satiga devam ediyoruz. Kalite ve hizmet standartlanniz ile ilgili
bilgi verir misiniz?
Hangi ulkelere ihracat yapiyorsunuz? Kalite ve hizmet noktasinda
Azerbaycan, Turkmenistan, Rusya, Gur- her gecen giin kendini gelistiren,
cistan, Kuveyt, Irak, Bulgaristan, Arnavutluk, urin yelpazesini artiran bir firma-
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y1z. Tlketici markamiza ve kalitemize giiven
duydugu icin Ttirkiye icinde ve yurt disinda
bircok market ve zincir market gruplarinda raf-
larda aranan bir marka olduk. Kimyasal temizlik
uruinlerinde kapasitemiz oldukga ylksek. Hem
yurt icindeki hem de yurt disindaki talepleri
fazlasiyla karsilayip, stok yapabilen bir firmayiz.
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Uriin yelpazesinden bahseder
misiniz?

Yaklasik 330 dan fazla tirtin gesidiyle
bir markette temizlik, mutfak yardimcilar:
ve kozmetik alaninda tamamiyla bir reyon
olusturabileceginiz yelpazeye sahibiz.

Doéviz kuru dalgalanmalan sizi nasil
etkiliyor?

Doéviz kurlar1 ve hammadde yuk-
seligleri ddsnem dénem biz treticileri
etkilemektedir. Bu rekabet glicimuzi
azaltmaktadir. Déviz kurunun yikselmesi
ihracati artiracak gibi diistintilse de, ger-
cekte maalesef artirmamaktadir. Sadece
yuksek kurdan dolayi, ithalat diismekte
ve bu nedenle de dig ticaret acig1 azal-
maktadir. Doviz kurunu her yiikselisinde
bizler hammadde fiyatlarinin ytikselme-
si nedeniyle maliyetlerimiz arttig1 icin
rekabet gliiciimiizii yitirmekteyiz. Bu
durum uretimi de sekteye ugratmakta ve
i¢ piyasa da enflasyona neden olmaktadir.
Bugtin bircok tilkeyle aramizda serbest
ticaret anlagmamiz oldugu halde, karsimi-
za birgok engeller ¢ikabilmektedir. Yeterli
ihracat destegi verilmemekte ve zama-
ninda destegi alamamaktayiz. Destekleri
alirken de vergi vs. kesintilerle tabiri caizse
kusa dénmektedir. Ote yandan dis ticarette
eleman acid1 her gecen daha da biiyimekte-
dir. Egitimin yeterli ve kaliteli olmamasi ne-
deniyle, maalesef kalifiye dis ticaret elemani
bulmakta zorlanmaktayiz.
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KONYA YENI IHRACAT
REKORUNA KOSUYOR

Son yillarda sanayi alaninda gostermis oldugu basanlar sayesinde Konya Turkiye'de artik
bir sanayi sehri olarak aniliyor. Sanayinin her alaninda gostermis oldugu imalat1 da ihracata

yansitarak taclandiran Konya, 2020 yilim1 6Gnemli bir basanyla kapatirken, 2021 yilim da yeni
bir ihracat rekoruyla kapatmaya hazirlaniyor

Koranaviriis pandemisi 1 Aralik 2019
tarihinde Cin’in Hubei bolgesinin basken-
ti olan Vuhan’da ortaya ¢ikip 2020 yilin1
tamamen etkisi altina aldi. Tim diinyay1
etkisi altina alan salgin bu yilda kismen
etkisinin devam edecegi éngoriliyor.

Bu salgin sebebiyle yeni diinya, yeni
yasam tarzlari, farkh tiiketim alanlar: ve
kendine 6zel pazarlariyla ezberlerimi-
zi bozmus durumda. insanlar artik reel
yasamda degil, dijital ortamlarda varlik-
larini surduruyorlar. Zorunlu olarak sicak
temaslar kurmak yerine, birbirlerini sosyal
medya takip etmeyi seciyorlar. Bu kadarla
da kalmayip, alisveris gibi temel ihtiyag-
larini da internet lizerinden yurutiyorlar.
Dijital diinyada yasanan bu gelismelerin
veya cagin gerisinde kalan isletmeler,
eriyip gitme tehlikesiyle kars1 karsiyalar.
On gorilii davrananlar, dijital pazarlara
kayarak, krizi firsata ¢evirmeye ¢aligmak-
tadirlar.

Tuketicinin ihtiyacini karsilayabile-
cek her sey, dijital pazarlarda fazlasiyla

mevcut durumdadir. Bir seyler yapilmazsa,

firmalarimiz bu sonsuz déngi icerisin-

de pandemi gecinceye kadar kaybolup
gitmeye veya iflasa mahkim olacaklardir.
Yani isletmelerimizi bu yeni sisteme dahil
olabilmesi icin, onlar: diger insanlar tara-
findan gorinir hale getirilmesi gerekmek-
tedir. Mantikli ve dogru taktikler uygula-
narak genis ve kalic1 bir miisteri kitlesine
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ulasabilirler.

Salgin stireci ve salgin sonrasi yeni
normalde Uyelerimiz ekonomik kalkin-
manin saglanmasi ve yiksek milli gelire
sahip olmanin ¢6ziimi olarak goriilen
ihracat, tilkemiz ve sehrimiz acgisindan da
cok 6nemli bir role tistlenmis durumdadir.
Konya’da 2020 yilinda salgina ragmen
ihracatta cumhuriyet tarihimizin en ytiksek
ihracatini gergeklesti. Salginin tilkemiz-
de gorilmesi ve etkisini ciddi manada
gostermeye basladig: aylarda (Mart, Nisan
ve Mayis) Konya ihracat1 sekteye ugrasa
da, sonraki aylarda ve yil sonuna kadar iyi
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bir performans sergileyerek hem sekteye
ugrayan aylardaki acik kapatildi hem de
cumbhuriyet tarihimizin en fazla ihracati
gerceklestirildi.

IHRACATIN ONEMI

Diinya ekonomisinin kiiresellesmesiy-
le birlikte artik pazar kavrami da kiresel
boyuta ulast1. Isletmelerin kendilerine
yeni pazarlar bulma adina ihracata 6nem
vermeleri ve uluslararasi boyutta calisma-
ya basglamalar1 son yillarda ivme kazandi.
Bunlara ek olarak salgin gibi ekonomiyi
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yakindan etkileyen hastaliklar sebebiyle de
ihracatin 6nemi agik olarak bir daha ortaya
cikti. Ihracat, siirdiiriilebilir bir ekonomik
bliylimenin gergeklesmesinde kilit rol
uUstlenmesi nedeniyle kalkinma olgusunun
vazgecilmez unsurlarindan birini olus-
turuyor. Ihracat 6zellikle Konya’da daha
onceleri cok 6nemsenmese de son yillarda
bu alg:1 biyuk bir degisime ugradi. Konya
artik imalata verdigi 6nem kadar ihracata
da 6nem vermeye baslad1 ve bu sayede
2020 yilin1 ihracat anlaminda basarili bir
yil olarak kapatmis oldu.

NEDEN IHRACAT YAPMALI?

Uzmanlar, ihracat yapmanin 6nemi-
ne surekli vurgu yaparken, hiikiimet de
ureticilerin ihracata yonelmesi konusunda
6nemli calismalar yiiriitiiyor. Ihracatin
ne tur katkilar sagladigini uzmanlar goyle
Ozetliyor;

* Satig ve kari artirmak

¢ Diinya pazarlarindan pay almak

* ic pazara bagimliligi azaltmak

¢ Pazar dalgalanmalarini dengede tutmak
¢ Fazla Uiretim kapasitesini satmak

¢ Rekabet giiclinii artirmak

* Istihdam yaratmak

* Teknolojik gelisimi saglamak

e Uriiniin marka algisini gelistirmek

* Yenilik¢i tirtin algisimi gelistirmek

2020'DE KTO ONEMLI
GALISMALAR YURUTTU

Koronavirliis pandemisi sebebiyle seya-
hat kisitlamalarinin ortaya ¢ikmasiyla pa-
zar arastirmalarina zorunlu engel geldi. Bu
konuda 6nemli adimlar atan Konya Ticaret
Odasi, online gorismelerle bu acig: ka-
patmaya c¢alistl. KTO'nun katkisiyla 2020
yilinda online olarak Sri Lanka, Azerbay-
can, Kenya, Rusya, Meksika, Nijerya gibi
ulkelerle online goriismeler organize etti.

RUSYA VE KANADA PAZAR
ARASTIRMA RAPORU

KTO ayrica, Konya sanayisinin ihracat
hacmini arttirmak, treticilerin trtnlerini
pazarlayabilecegi tilkelerin belirlenme-
sine yardimc1 olmak, misteri sayilarini
arttirmak ve boylece Konya ekonomisinin
Turkiye ekonomisindeki payini genislet-
mek amaciyla 10 ana sektor kistas alarak
Rusya ve Kanada’da pazar arastirma
raporu hazirladi. Hazirlanan Rusya ve Ka-
nada raporlar: dijjital kanallarla tireticilerin
hizmetine sunuldu.

ISTISARE TOPLANTILARI VE
EGITIM SEMINERLERI

Ticaret Odasi ayrica ureticilerin daha
fazla ihracat yapabilmeleri konusunda ih-
racat yapan firmalar ile istisare toplantilar:
gerceklestirdi. Toplantilarda dile getirilen
talep ve Onerileri ilgili kurumlarla paylasan
KTO, 6ncu bir rol oynadi. Pandemiyle bir-
likte artan e-ticaret uygulamalar: artarken,
bu konuda pozisyon alan KTO, tiyelerine
hem e-ticaret hem de e-ihracat konusunda

daha fazla aktif olabilmeleri konusunda bu
alanda faaliyet gosteren sitelerle semi-
nerler diizenledi. Ayrica KTO, uyelerinin
ihracat islemlerinde sorunlarla karsilas-
mamalar: konusunda egitim seminerleri
diizenledi.

KONYA IHRACATI

Son yillarda sanayi alaninda géstermis
oldugu basarilar sayesinde Konya Tirkiye'de
artik bir sanayi sehri olarak anilmaktadir. Sa-
nayinin her alaninda gostermis oldugu ima-
lat1 da ihracata yansitarak taglandirmaktadir.
Aylik olarak gerceklestirmis oldugumuz ihra-
cat rakamlariyla ayr1 ayri rekorlar kirilmis ve
basarili bir y1l olarak 2020"yi tamamladik.
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Konya Yillara Gére fhracat
Rakamlan

Konya 2020 yilinda toplam
2.185.137.036,74.-USD’lik ihracat gercek-
lestirmis olup bu sayede Tirkiye ihraca-
tinda almis oldugu pay ile Konya en fazla
ihracat yapan iller arasinda %1,40 oranla
on ikinci siradan 11. siraya ytikselmistir.
Turkiye ihracatini son on yilda %15,85
oraninda artirirken Konya ihracatini
%83,35 olarak artirmistir.

Ihracatci Firma Sayilan
Yillara gore ihracatc: sayillarimiza bak-
tigimizda bu yil ciddi bir artig géralmiis-

tir. Gecen yil ihracatgi sayimiz bir 6nceki
yila oranla 251 artarak 2.668’e ylkselmis-
tir. Bu rakama gore en fazla ihracatci firma
bulunduran iller arasinda 6. siradayiz.
Sehir olarak ihracat ailesine katilim orani
ve yogunlugunu ihracatimiza ¢ok fazla
yansitamadigimiz gorilmektedir. Ginka
firma bakiminda 6.sirada olmamiza rag-
men gerceklesen ihracat rakami bakiminda
ise 11. sirada bulunmaktayiz. Bu da bizlere
daha fazla pazar arastirmasi ve daha fazla
yurt dis1 tanitim yapmamiz gerektigini
g6stermektedir. ihracatimiz son on yilda
%383,35 artarken ihracatgl firma sayimiz
ise %123,45 oraninda artig saglamistir.

-
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2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020
Konya'min Kitalara Gére fhracati S.NO | KITA-BOLGE 2020 2020
Konya'nin kita ve bélgelere gore ih- Ismi (Bin USD) | PAY (%)
racat dagilimi baktigimizda, daha 6nceki 1 Avrupa 687.121 31,45
yillarda oldugu gibi ihracatimiz en gok 2 | Orta Dogu 541.540 24,78
Avr.upa kitasina daha son.ra Qr.ta P?gu ve 3 Afrika 334.826 15,32
Afrika kitasina gerceklestirdigi gortilmek-
tedir. Kitalarin bir énceki yila gore ihracat 4 | Asya 229.841 10.52
performanslarina bakildiginda; tim bdlge- 5 Kuzey Amerika 224.888 10,29
lerde ihracatimiz arttig: sadece Orta Dogu 6 Orta Asya 105.120 4,81
da ¢ok az bir diislis oldugu goézlemlenmek- 7 - Armerik 25716 209
tedir. 2019 yilina gore 2020 yilinda ihra- uney Amenxa i :
catimizin en fazla artigi bolgeler ise Kuzey 8 [ Okyanusya 10.732 049
Amerika ve Asya olarak goriilmektedir. 9 Serbest Bélgeler 5.350 0,24
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Konya'min Ulkelere Gére Thracat

Konya 2020 yiinda 182 tilke ve
boélgeye ihracat gerceklestirmistir.
Bunlarm basinda Irak, ABD, Almanya,

Rusya ve Italya gibi tilkeler gelmektedir.

Ulkeler icerisinde 2019 yilna gore
2020 yilinda en fazla ihracatimizin
arttigl ve azaldigu ulkeler;

Artan: ABD, Rusya Federasyonu,
israil, Sudan ve Azerbaycan

Azalan: Cezayir, Bulgaristan, italya,
Irak ve ispanyadir.

Thracatimizin diistiigii tilkelere
baktigimizda baghca sebepler tilkele-
rin pandeminin fazla etkilenmesi ve

ulkelerin imalatlarma yonelik korumaci

CEZAYIR

ALMANYA

politikalari gelistirmeleri oldugu goriil- S.NO ULKE BOLGE 2020 (USD)
mektedir. 1 |rrak Orta Dogu 241.063.182,75

2019 da ihracat gergekles- 2 ABD K A ik 189.365.371,91
tirdigimiz ilk on tilke icerisinde yer Lzey Amena bl
almayan Polonya ve Israil ithalat kapa- 3 | Almanya Avrupa 147.867.026,80
sitelerini artirarak 2020 yilinda ilk on 4 Rusya Federasyonu | Asya 84.807.009,18
icerisinde yer almistir. Ulkelerin top- 5 ftalya Avrupa 63.869.282,19
lam ihracatimiz icindeki agirliklarma - - -
baktic da ilk 10 iilke ihracat . 6 Suudi Arabistan Orta Dogu 55.737.475,67
neredeyse %50'sini cekmektedirler. 7 Musir Afrika 52.072.892,78
Bunun yanmnda Konya'mn Ekvator Gi- 8 Polonya Avrupa 51.491.345,99
Lo B LA sl sl e L B 9 | israil Orta Dogu 50.808.812,90
gecen yil ihracat gerceklestirildigi de - -
goriimektedir. 10 Iran Orta Dogu 50.569.032,62

ISPANYA
iRAN

MISIR

S.ARABISTAN

Konya'min Sektorlere Gére ihracati

Bir onceki y1l 89 sektérde gerceklesen
ihracatimiz 2020 yilinda ise 90 ana sektor
de ihracat gergeklesmistir. Bu sektorlerin
basinda kazanlar, makinalar, motorlu kara
tasitlarin aksam, parca ve hububat, un,
nisasta veya slit miistahzarlari, pastacilik
urinleri gelmektedir.

2019 yilina gore 2020 yilinda en fazla
ihracatimizin arttig1 ve azaldig: sektorlere
baktigimizda;

Artan: Silahlar ve mithimmat, Kazan-
lar, makinalar ve Motorlu kara tasitlarin
aksam, pargalar: olarak gorilmektedir.

Azalan: Aliminyum, Kakao ve kakao
miustahzarlar: ve Sit uriinleri oldugu go-

rilmektedir.
ik Ug¢ urin grubu toplam ihracatimizin

yaklasik %54,21ne tekabil etmektedir.
Bunun yaninda daha 6nce ihracat yapa-
madigimiz “Hava tasitlari, uzay tasitlari
ve bunlarin aksam ve parcalar” gibi bazi
sektoriinde bu yil ilk defa ihracat gergek-
lestirilmistir.

FASIL NO FASIL ADI 2020 (USD) | IHRACAT ORANI %
84 Kazanlar, makinalar, mekanik cihazlar ve aletler, nukleer reaktorler, bunlann aksam ve parcalan 661.364.452 30,72
87 I'\)/l;:;c;r:l:kl;:;rsau ;arfltlan, traktorler, bisikletler, motosikletler ve diger kara tasitlan, bunlarin aksam, 352.590.433 16,38
93 Silahlar ve muhimmat, bunlarin aksam, parca ve aksesuart 153.356.283 712
19 Hububat, un, nisasta veya sut mustahzarlan, pastacilik trunleri 139.714.478 6,49
73 Demir veya celikten esya 122.978.832 571
39 Plastikler ve mamulleri 88.017.254 4,09
4 Sut urunleri, yumurtalar, tabii bal, diger yenilebilir hayvansal menseli Urtunler 69.513.298 3,23
18 Kakao ve kakao mustahzarlan 54.548.905 2,53
76 Aliminyum ve aliminyumdan esya 53.554.746 2,49
85 l‘illeak}:;?rl‘:';:l:;r;:\}/(es ec;la:lzrllar, ses kaydetme-verme, televizyon gorintu-ses kaydetme-verme cihazla- 46.905.421 218
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Konya ithalat Durumu

Sehrimizin 2020 ithalat rakami
916.008.615.-USD olup dis ticaret hacmi
3.06 milyar dolar olup, dis ticaret fazlasi
yaklasik 1,23 milyar dolardir. Sehrimiz en
fazla dis ticaret fazlasi veren 6. il konumun-
dadir, ihracatin ithalati karsilama orani ise
%235°dir. Konya ihracat gerceklestirdigi
183 iilke ve bolge icerisinde 156 lilkede
ihracat fazlasi verirken sadece 27 tilkede
dis ticaret acig1 vermektedir. 2020 yilinda
toplam 117 tlkeden ithalat gerceklestiril-
mistir.

En fazla dis ticaret fazlas1 verdigimiz
ilk 5 tilke: Irak, ABD, Almanya, Israil ve
Cezayir'dir.

En fazla dis ticaret acid1 verdi-
gimiz ilk 5 tilke: Cin, Tayvan, Rusya
Federasyonu, Japonya ve Brezilya'dir.

Konya; Ingiltere, ABD ve Kanada
yani sira 27 AB ulkesinden, Almanya,
Belgika, Fransa, ispanya ve italya’nin
da aralarinda bulundugu bircok AB
ulkesine dis ticaret fazlasi vermektedir.

Konya, 2021 yili i¢in ABD, Ka-
nada, Brezilya, Veneziella, Belcika,
Belarus, Pakistan, Malezya, Azerbay-
can, Kazakistan, Gana ve Fildisi Sahili
gibi tlkeleri potansiyel pazar olarak 6n
gormusg, 2021 yili icerisinde bu pazarlar
konusunda 6nemli ihracatlar gercekles-
tirmigtir.

2021 YILI HEDEF ULKELER

ABD
KANADA
AZERBAYCAN
VENEZUELLA
BREZILYA
BELCIKA
BELARUS
MALEZYA
PAKISTAN
KAZAKISTAN
GANA
FILDISI SAHILI

Kaynak: KTO-DIS TICARET MAKALESI
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TEKNOLOJIK

HAMLEYE OMUZ
VERIYORUZ

NC Plazma Kesim, CNC Router,
‘ Tasinabilir CNC Plazma sekt6-

rinde 20 yila yaklasan tecribe-
siyle 6nemli bir marka haline gelen Robo-
cut, kaliteyi miuisterisiyle bulusturuyor. Bin
metrekare liretim alani, deneyimli kadro-
suyla Teknolojik CNC Plazma Kesim, CNC
Router, Tasmnabilir CNC Plazma tretimi ya-
parak dinya capindaki bayi ag: sayesinde
emegin mucizesini onlarca tlilkeye tasiyor.
Uretiminin biiyiik gogunlugunu ihrac eden,
dinya pazarindaki bu potansiyelini artirma
hedefiyle yoluna devam ediyor. Konuyla
ilgili degerlendirmelerde bulunan Robocut
Yonetim Kurulu Baskani Kirsat Erol, “"He-
defimiz, miisteri memnuniyetini saglaya-
rak tum diinyaya agilmaktir” dedi.

EN iYi FIYATA EN UYGUN MAKINE
YAPIYORUZ

10’Lar Dergisi'ne uretim ve ihracat ile
ilgili degerlendirmeler yapan Kirsat Erol,
1000 metrekare kapali alanda Konya Ana-
dolu Organize Sanayi'de Uretimine bas-
layan Gaztek, Ar-Ge galismalarini biiytik
bir 6nem ve titizlikle yuritiyor. Standart
uygulamalar ve tasarimlardan ziyade mis-
terilerinin ihtiyac¢ ve taleplerine gore farkl
standartlar ve uygulamalar yapiyoruz. Bu
baglamda en iyi fiyata en uygun makine
anlayisin1 benimseyerek miusteri beklenti-
lerinin tizerinde kalite ve hizmet tiretmek
birinci 6nceligimiz haline geldi. 2011 yilin-
da Konya'da liretime basladigimiz zaman

“Onceligimiz musteri

memnuniyeti’ sloganiyla dunya
pazarina acgilan Robocut'un

Yonetim Kurulu Bagkam
Kursat Erol, sektoru 10'Lar

Dergisine degerlendirdi. Erol,
“Bizim en buyuk referansimiz

musterilerimizdir” ifadesini
kullandi

piyasada cok profesyonel makineler vardi.
Biz, biraz daha atdlye tipi yaparak stireci
ekonomiklestirmek istedik. Diisunun, fir-
malar 20 bin dolarlik makineyle de 100 bin
dolarlik makineyle de ayni isi yapabiliyor.
Misteri memnuniyetini de sagladigimiz
icin sadece Tirkiye'de degil diinyanin bir-
cok ulkesinde tercih sebebi haline geldik”
diye konustu.

YERLI URETIM YAPIYORUZ

Uretimlerinin biiyiik kisminin yerli ol-
dugunu ifade eden Kiirsat Erol, “Yurtdigin-
dan aldigimiz parcalar da var ama genelde
tasarimi ve Uretiminin buyuk kismi kendi-
mize ait. Sektorde Konya hatta Turkiye'de




bu makinelerin Uretimini yapan fazla firma
yok. Zira bu makinelerin uretimi biraz
emek ister. Bir de makineleri sattiktan son-
ra isiniz bitmez, tam tersine isiniz o anda
baslar. Servisi, makinenin ¢alisirhik orani
gibi takibatlarini da yapiyoruz. Makinenin
arkasinda durmaniz gerekir. Avrupa, Orta
Dogu ve Turki Cumhuriyetlerle calisiyoruz.
Turkiye’de hemen hemen her ilde bir maki-
nemiz var. Sozlesmelerimizde bile 24 saat
icinde ulagsma garantimiz var. 2 yil ticret-
siz servisimiz var. Gece glinduz demeden
uzaktan bile makinelerimize miidahale edip
servis hizmeti saglayabilmekteyiz” dedi.

MUSTERININ AYAGINA GIDIYORUZ

‘Miusteri memnuniyeti de birinci énce-
ligimizdir’ ifadesini kullanan Robocut Y6-
netim Kurulu Baskani Kiirsat Erol, "Musteri
memnuniyeti ile calismaya gayret ediyoruz.
Bizim en buytlk referansimiz misteri mem-
nuniyetidir. 20 bin dolardan 50 bin dolara
kadar makinelerimiz var. Lazerlerde ise 50
bin dolardan 100 bin dolara kadar fiyatla-
rimiz ¢ikabiliyor. Biz oturdugumuz yerden
musteri beklemiyoruz. Bu anlamda hem
yurtici hem de yurtdisinda ziyaretlerimiz
hig eksik olmaz. Surekli ekibimiz geziyor.
Ben de ziyaretler yapiyorum. Musteri iliski-
lerimizi suirekli gelistirmek i¢in ¢alisiyoruz.
Devletimiz de ihracatciya gereken kolay-
hig1 saghyor. Yeter ki tiretin, devlet sizin
arkanizda duruyor. Bir sevkiyatimizda gece
02:00’de gumrigu acgtilar. Bu da devletimi-
zin bizi 6nemsedigini gostergesidir. Ulkede
teknolojik bir hamle var ve biz de Robocut
olarak bu ise omuz veriyoruz” seklinde
konustu.

BU SUREC GECICI

Dolar kurunun ytikselisinin etkilerine
de deginen Kirsat Erol, “Pandemide insan-
lar yatirnm yapmadiklari icin bize de etkisi
oldu. Yuzde 50 is kayb1 yasadik ama su
anda normale dondu diyebiliriz. Simdi de
dovizden kaynaklanan bir problem var lakin
bizim sadece i¢ piyasada bunun etkisini go-
rebiliyoruz. Daha cok yurtdis: ¢alistigimiz
icin de doviz bizi fazla etkiledi diyemeyiz.
Zira hem alisimiz hem de satisimiz dovizle
oldugu icin dolardaki artis bizi olumsuz et-
kilemedi hamdolsun. Tirkiye ekonomisinde
is var. Yalmiz enflasyon cok etkiliyor. Bir
guven sorunu da yasiyoruz. Sabit olmayan
kur insanlar1 yoruyor, tretimi etkiliyor ama
bu siirecin gecici oldugunu diistiniyorum”
ifadesini kullandi.




Drs ticaret firmalannn ihtiyaglan olan ve cogu zamanda disardan aldiklan
hizmetleri bir araya getirmeyi amaglayan ve bunu hayata geciren Izmir merkezli ve
81 ile hizmet verebilen MIWORLD, ihracat¢ilann isini kolaylastinyor

IHRACATCILARIN
ISINI KOLAYLASTIRIYOR

15 Ticaret siireclerine yeni bir
D acilim getiren hem ihracat hem

de ithalat ayaginda ihracatciya
butlinlestirilmis bir model ile hizmet taahhii-
dii veren bir firma olan MIWORLD, énemli
calismalar yurttiiyor. Dis ticaret firmalarinin
ihtiyaglari olan ve ¢gogu zamanda digsaridan
aldiklar1 hizmetleri bir araya getirmeyi amac-
layan ve bunu hayata geciren Izmir merkezli
ve 81 ile hizmet verebilen MIWORLD, ihra-
catgilarn isini kolaylastirtyor. Konuyla ilgili
aciklamalarda bulunan MIWORLD Yénetim
Kurulu Bagkani ibrahim Kurt, “Biz haya-
ta gegcirdigimiz bu yeni modelle dis ticaret
firmalarinin herhangi bir giimriik musavirine
ihtiyaci kalmadan online ortamdan bu islem-
leri siursiz bir sekilde yapabilmesine olanak
taniyoruz” dedi.

Firmarniz1 ve kendinizi kisaca bizlere
tanitir msimz?

Ismim Ibrahim Kurt. 16 yildir dig ticaret
ve gilimriik camias igerisindeyim ve Izmir
merkezli, ege bélgesinde faaliyet gosteren
Harbiege Guimriik Miisavirlik firmasinin sahi-
biyim. Miworld firmanmiza gelirsek, MIWOR-
LD markasi ile ¢iktigimiz bu yolda, dis ticaret
firmalarimiza ihtiyaglari olan ve ¢ogu zaman-
da disaridan aldiklar: hizmetleri bir araya
getirmeyi amaclayan ve bunu hayata geciren
bir Izmir merkezli ve 81 vilayetimize hizmet
verebilen bir firmayiz.

Bir daha acabilir misiniz?

Elbette isterseniz dis ticaretin ilk asa-
masindan baglayalim. Bir dis ticaret firmasi
oldugunuzu diisiiniin herhangi ihracat ya
da ithalat stirecinde muhakkak gimrik
beyannamesinin hazirlanmasi ve onaylan-
mas! siireci var. Ulkemizde firmalarimiz bu
hizmetleri dolayh temsil yoluyla gimrik
musavirlerine yaptiriyorlar. Gergeklesen her
ihracat veya ithalat siirecleri i¢cin beyanname
basina bu firmalara hizmet bedeli 6édiiyorlar.
Biz hayata gecirdigimiz bu yeni modelle dig
ticaret firmalarinin herhangi bir giimriik mii-
savirine ihtiyaci kalmadan online ortamdan
bu islemleri sinirsiz bir sekilde yapabilmesine
olanak taniyoruz.

Gumruk Musaviri olmadan bir dis
ticaret firmas: bunu yapabiliyor mu?

Piyasa da yanls bilinen bir konu. Evet
yapabilir. Zaten az 6nce ifade ettigim gibi do-
layl temsille, giimriik miisaviri ilgili beyan-
nameyi imzaliyor. Normal kosullarda firma
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kendi biinyesinde bu islemleri yapabilmesine
yasal bir mani yok.

Peki firmalar bu islemleri nasil
yapacak?

Cok basit. Bize liye olduklarinda 6ncelikle
mevcut programi nasll kullanacaklarim ve
sonrasinda ise gumriik beyannamesini nasil
hazirlayip onaylatacaklarini anlatan detayl
bir online egitimini veriyoruz. Sonrasinda ise
firmalarimiz1 bu sistemi kullanarak rahatlikla
her beyannameye ayr1 bir bedel 6demeden
sinirsiz bir sekilde bu islemleri yapabiliyor-
lar. Bu stirecteki proje partnerimiz “Ulukom
Yazihim”. Su an Tirkiye'deki cogu glimriik
musaviri firmanin hizmet aldig1 ve pazar
lideri olan bir firma. Kisa bir 6zet yaparsak;
ilk asamada firma kendine ait glimriik be-
yannamesini online ortamda hazirlayip ilgili
kuruma onaylatabiliyor. Bu ilk asama

Cok ilging. Peki diger asama nedir?

Diger asama ise glimriikleme iglemlerini
yaparken, mevzuat ya da bilgi anlaminda fir-
malarimiz eksiklik yasayabilirler. Bu slirecte
de diger proje partnerimiz “Harbiege Gimrik
Miisavirligi” firmasi devreye giriyor. Ozel-
likle glimriikleme stireglerinde gerek ihracat
gerekse ithalat icin mesai saatleri igerisinde
uye olan firmalarimiza sinirsiz bir danig-
manlik hizmeti veriyoruz. Dolayisiyla birinci
asamada hem uygulamada hem de mevzuat
baglaminda sikint1 yasayan firmalarimizi
bdylelikle problemsiz bir sureg yasamalarini

saghyoruz.

Verdiginiz baska hizmetler var mi1?

Olmaz m1? Diger asama ise ihracat firma-
larimizin dis ticaret suregleri igin alacaklar:
egitim ve danigmanlik hizmetleri. Dig ticaret
sadece gumrikleme siireglerinden olusma-
makta. Dis ticaret siirecinin kendisi oldukga
uzun ve mesakkatli. Iste bu siirecte de diger
proje partnerimiz olan “Miworld Akademi”
devreye giriyor. Dis ticaret egitimlerinde
uyelik paketlerine bagh olarak mevcut havuz
igerisinde 9 /18 veya 33 saatlik detayl dig
ticaret egitimlerini yine online ortamda
bizden alabiliyorlar. Dolayisiyla bu stirecteki
eksikliklerini de kapamis oluyorlar. Bu arada
egitim sadece bir ayak. Devami da var.

Devamu derken bitmedi mi?

Biter mi hi¢. Hayir bitmedi. Ayrica tyelik
paketlerine gore degisen farkli raporlama ve
damsmanlik hizmetleriniz var. Ornegin hedef
ulke veya Uruntiniz 6zelinde HS Kod bagla-
minda Kiresel Pazar ve Ttirkiye Dis Ticaret
raporlama hizmetlerimiz var.

Danismanlik dediniz. Sanki o eksik
kald.

Haklisiniz. Danismanlik hizmetlerimizde
ise yine Uyelik paketlerine goére degigebilmek-
te. Ornegin akreditif mentérlagi, firma éze-
linde satim so6zlesmesi hazirlanmasi veya yine
firma 6zelinde Ticaret Bakanhginin verdigi
tesvikler icin firmaya 6zgi tesvik modelleme-
sinin olusturulmasi gibi bir¢ok farkli konuda
dis ticaretcimizin yaninda oluyoruz. Bu arada
“Miworld Akademi” nin basinda dig ticarette
duayen olan Dr. Mutlu YILMAZ hocamiz var.
Ozellikle dis ticaret egitim/danismanlik/ ra-
porlama hizmetlerinin baginda bizzat kendisi
bulunmakta. Hem uygulama kismina hem de
teori kismuina fazlasiyla vakif bir hocamiz. Bu
da bize ayr bir gii¢ katmakta.

Son Olarak Neler Séylemek Istersiniz?

Das ticaret ¢ok farkli unsurlardan olusan
bir ekosistem. Bizde dis ticaretin kompleks
ekosistemi icerisinde dis ticaret firmalari-
mizin paydasl olarak profesyonel baglamda
destek olma dusturu ile yola ciktik. Ayrica
bizim olusturdugumuz bu ekosistem hizmeti,
Tirkiye’'de ilk defa uygulanan veya hayata
gegen bir sistem oldugunun da altini ¢izmek
isterim. TUm dis ticaret firmalarimiz bilgi
almalar i¢gin bizlerle iletisime ge¢melerini
oneririm.
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Sektoriinde dnemli calismalar yuruten Hurmet Cikolata ve Sekerleme, son uretimi
olan Mell's Caramel’le dunya pazarinda ses getirdi. Simdilerde yeni bir Urun uzerinde ¢calisan
firma, yine dunyada olmayan bir lezzetle dikkat cekmeye hazirlaniyor

MELL'S CARAMEL DUNYA
PAZARINDA SES GETIRDI

Safa Ozgenc
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stiin kalite politikasiyla
musteri memnuniyetini ilke
edinerek 1993 Yilinda Kon-

ya’'da uretime baslayan Hirmet Cikolata
ve Sekerleme; kisa zamanda sektoriinde
6nemli bir marka oldu. Yumusak ve Sert
Sekerleme treterek basladig: yolculuga,
2008 yilinda kurdugu modern Cikolata
ve Kokolin tesisi ile devam eden firma,
2015 yilinda tretim alanini 10 bin met-
rekareye cikartarak Giretim kapasitesini
artirdi. Thracata odaklanan firma, 2020
yilinda cikolata kapli karamel hatt1 ku-
rarak Urettigi tirtinle, 6nemli bir basari
elde etti. Isinin odagina her zaman in-
san1 koyan Hirmet Dole, tim urinlerini
Dubai’den Filipinler'e kadar 40’a yakin
ulkeye ihracat yapiyor.

KALITE ON PLANDA

Konuyla ilgili aciklamalarda bulunan
Hiirmet Cikolata ve Sekerleme ihra-
cat Sorumlusu Suha Ozgeng, miisteri
memnuniyetini ve kaliteyi her zaman
on planda tuttuklarini soyledi. Hedef-
lerinin Turk tiiketicisinin tamamina
ulagsmak bunun disinda da yurtdisinda
pazarinda etkin bir rol almak oldugu-
nu séyleyen Ozgeng, “Firmamiz, her
gecgen gln artirdig: irin yelpazesiyle,
olusturdugu yurt ici satis ve yurt dis1
ihracat-ithalat ekibiyle misterilerine en
iyi sekilde ulagsmay1 amaclamaktadir.
Uretime basladidi giinden bugiine insan
sagligini amag edinen Hirmet Dole,
musterilerine en iyi hizmeti verebilmek

icin tim trinlerinin, hammadde alim-
larindan Uretim ve sevkiyat agamalarina
kadar stirekli siki denetim ve kontroliini
Gida Mihendisleri tarafindan yapilmasini
saglamakta ve kadrosunda calisan perso-
nelin hijyen ve temizligine 6zen gostererek
uUretim yapmaktadir” dedi.

CIKOLATA KAPLI KARAMELDE
IDDIALILAR

Yeni cikardiklar: gikolata kapl karamel
urunlerinde iddiali olduklarini belirten
Ozgeng, “Giizel talepler aliyoruz. Onun
disinda yumusak ve sert seker triinlerimiz
var. Hepsinin ayr1 ayr1 pazarlar: var. Bu
sekilde ilerliyoruz” ifadelerini kullandi.

IHRACAT ODAKLIYIZ

Uretimlerinin yiizde 80’inin ihracata
yénelik oldugunun bilgisini veren Ozgeng,
sOyle devam etti, “Yurt icinde de yok
degiliz. Ozellikle bu ¢ikolata kapli karamel
Urinimiuzi cikardiktan sonra yurt icinde
de ciddi manada dikkat cekmeye basladik.
Turkiye'nin biiylik sehirlerine, 6nemli
zincir marketlerine Uirtin génderiyoruz.
Ayn1 zamanda e-ticaret sitelerine de trin
veriyoruz.”

40'A YAKIN ULKEYE IHRACAT

Ihracat yelpazesini giinden giine ar-
tirdiklarini séyleyen (")zgeng, “40’a yakin
ulkeye ihracat yapiyoruz. Bu say1 gegen
yila gére artt1. Ulke sayimiz gesitlendi. Gi-
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kolata kapl karamel trtintumiuzden sonra
ihracat yaptigimiz tlke sayisinda ciddi ar-
t1s yasadik. Daha 6nce Kanada, Amerika,
diger Avrupa Ulkelerine cok fazla ihraca-
timiz yoktu. Ancak bu urunu ¢ikardiktan
sonra bu tlkelerden guzel talepler almaya
basladik. Almanya Fuari'na da katilacagiz.
Orada bu urinu de sergileyecegiz” ifade-
lerini kullanda.

KALITEMIZ BiZI FARKLI KILIYOR

Kaliteye 6nem verdiklerini bu du-
rumun kendilerini 6n plana ¢ikardigini
vurgulayan Ozgeng, “Kaliteli ve goniil ve-
rerek Uretim yapiyoruz. Bu durum bizim
rekabet glicimuzi artirtyor. Kendimize
guvenerek gelistirdigimiz trlnler, bizi
farkli kiliyor. Bu anlamda diger firmalarla
rekabet edebilecegimizi diisiiniiyorum”
dedi.

ULKEMIZE KATKI SAGLIYORUZ

Ihracat yapmanin énemine de dikkat
ceken Ozgeng, sunlar kaydetti, “ihra-
cat yapmak ¢ok 6nemli. Ciinki tilkemize
doviz giriyor. Biz firma olarak bunun
farkindayiz. Thracat yaparken tilkemize
olan katkisini diistinerek bu yola cikiyo-
ruz. Dolayisi ile stirekli yeni Pazar arayisi
icerisindeyiz. Bu sayede tlkemize katki
saglamaya calisiyoruz.”

IHRACATI ARTIRMAK ICIN
GALISIYORUZ

Hiirmet Cikolata ve Sekerleme Ihracat
Sorumlusu Safa Ozgeng de, firma olarak
ihracati artirmak icin biiylik bir gayret
gosterdiklerini séyledi. Bu konuda yap-
tiklar1 galismalar anlatan Ozgeng, “Firma
olarak ihracatimizi daha da artirmak i¢in
gayret gosteriyoruz. Ozellikle son 1 yildir
daha ¢ok uluslararasi fuara katilmaya







HEM CEVREYI HEMDE EKONOMIiYi DUSUNUYORUZ

Biyoener)i; tarnim, erman, hayvansal ve evsel atiklar gibi biyokdtle kaynaklanndan farkl yollarla
uretilen katl, sivi, gaz yakit Gretim)| ve elektrik Gretimi anlamina geliyor

KONYA BIYOGAZ
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OCTAGON Dis Tic.Ltd. Sirketi sahibi Sitki Erben, Konyanin
ve Turkiyenin dis ticaretinde yeniliklere ihtiya¢ oldugunu
belirterek, Konyain bunu yapabilecek gucu ve potansiyeli
oldugunu soyledi

. DIS TICARETIMIZDE

s e T g
' TURK FOOD

EAWEDHEN AR

CTAGON Dis Ticaret Sirket sahibi
OSltkl Erben, gazetemiz ve 10’lar

dergimize dis ticaretimizi deger-
lendirerek 6zel agiklamalarda bulundu. Erben,
daha yuksek ihracat ve ihracattan elde edilen
karin yukselmesi icin yeni bakis acilarina
ihtiyac oldugunu kaydetti. Ulkemiz ihracatmin
son dénemde ciddi sekilde artirdigma dikkat
ceken Erben, “Konya'miz da bu artisa ylksek
oranda katki vermeyi basarmustir. Ustelik bu
yukselis kisa denilebilecek bir zaman dili-
minde gerceklesmistir. Konya'miz bu artisi
yaparken zorlanmad: ve bundan daha fazlasim
yapabilecek glicti, potansiyeli, insan kaynag,
sermayesi, Uretim alt yapisi, ticari zekéasi ve
cevikligi oldugunu kamnitladi. Bu potansiyelimizi
rakamlara daha fazla yansitmak icin calismah ve
kendimizi gelistirmeliyiz. Konyanin uluslara-
rasl! capta, kendini gostermis ciddi markalar
var. Bu markalarnmizi buiyttiirken yenilerini de
ilave etmeliyiz. Konyanin tretim tarafi saglam
ama bir markanin ortaya ctkmasi ve buiylimesi
icin daha profesyonel anlamda bakis acisina
ihtiyag var. Yani bir tirinti diinya standartlarimn-
da, Uretebilecek durumdayiz ama onun marka
algisim uluslararasi capta olusturup gelistirmek
konusunda kat edecegimiz ¢ok yolumuz var. Bu
konuyla ilgili de son dénemde guizel is cikartan
firmalarimizi gérmek ve onlarin gelisimine sahit
olmak gelecek icin bize buiylik hayaller kurma
firsat1 veriyor” dedi.

‘[HRACATTA KATMA DEGER ARTIRILABILIR'

Markalagsmanin énemine deginen Erben,
“Uretimdeki potansiyelimizi markalasma
cabamiz ile birlestirdigimizde ihracatimz daha
yiksek katma deger Uretir hale gelecektir.
Uluslararasi standartlarda bir marka ortaya ko-

YENI BAKIS
ACILARI SART

yalim dedigimizde, géziimiizii sehrimizin digma
ozellikle Istanbul’a geviriyoruz ben bunu dogru
bulmuyorum. Konya'mizda da markalasma
suireglerini profesyonel yaklasimlarla yonete-
bilecek arkadaslarimiz ve ajanslarimiz var. Bu
konuya gerekli 6nemi vermek ve dogru kisiler
ve ajanslar bulup kararlilikla tizerine gitmemiz
gtizel sonuclar verecektir. Sektdrden sektore
degismekle birlikte yaptigumiz tiretimin tizerine
stil, karakter, moda, dogru alg, lezzet, ambalaj,
tasarm, cizgi, yeni nesil iletisim kanallan gibi
kelimelerin ifade ettigi anlamlar ilave edebilir-
sek maliyet-ihracat arasindaki makasi acmay
basarabiliriz. iste o zaman ithalat-ihracat denge-
miz de ¢ok iyi bir noktaya ulasacaktir.

GENC ARKADASLAR SURECE DAHIL
OLMALI

Thracatimiz hizla biiyiirken bu alanda
yetismis insan kaynagmna ihtiyag da hizla artiyor.
Ustelik uluslararasi ticaret cok hizhi degisim
gosteriyor, genc arkadaslar bu hizh degisimi
yakalamak konusunda ihracatci firmalarimizda
inisiyatif almahdir. Biz de geng arkadaslara bu
firsat1 vermek konusunda daha istekli olmaliyiz.
Ben bu baglamda genc arkadaslarin potansiye-
line inaniyorum, yeter ki onlara firsat tanryalim.
Onlann dijital platformlarla olan siki iligkilerini
firsata gevirmeliyiz. Tabi bunu sotylerken de
geng¢ arkadaslarn kendilerini gostermeleri
gerekir. Sorumluluk almak konusunda istekli ve
bunun geregini yerine getirmek icin de gayretli
olmalilar. Mevcut jenerasyonun tecriibesi ve
geng arkadaglann enerjisini birlestirmeliyiz.

LUNDA

OCTAGON EXPORT olarak biz daha




sirketimizi kurmadan markamizin dizaynna
baslamistik. LUNDA'nin sadece kurumsal olarak
ortaya konmasi igin profesyonel bir ekiple 6 ay
calistik. Stkiirler olsun su anda tiim Avrupa

ve Amerika’da tescili bize ait 500ln tizerinde
urin cgesitliligine ulasms durumda. Ana baghgt
gida olan markamuz distribtitorlik verir hale
geldi. Lunda'nin yillar icerisindeki gelisimine
sahitlik ederken marka olgusunun énemini net
bir sekilde gordiik. Bizim amacimiz sadece alip
satmak degil, yillar icerisinde uluslararasi ¢apta
kabul gérmtis bir markay1 ortaya ¢ikarabilmek.
Hali hazirda iskandinav tilkeleri basta olmak
uzere bircok tilkede Urtinlerimiz boy gostermek-
tedir. Zamanla ¢ok daha yiikseklere cikacagma
inamyoruz ve ¢alismalarimizi bu yonde yapiyo-
ruz. Bu vesile ile Konya'miza ve Ulkemize katki
saglamaya gayret ediyoruz.

GURBETGILERIMiZ

‘GURBETCI' bu kelimenin ne ifade ettigini
hepimiz biliriz. Ama ben bu kelime ile baska
bir konuya temas etmek istiyorum. Ticaretimiz
konusunda hangi tilkeye gidersem gideyim
mutlaka orada yasayan bir gurbetcimizin yardi-
mini gérdiim. Ulkemizin ihracatini hizla artirdign
bu dénemde onlarin da hakkim teslim etmek
lazim. Yiiksek bir gayret icerisinde Tiirkiye igin
bulunduklar bélgelerde miicadele ediyorlar. Bir
nevi gonilli ihracatgl olarak ellerinde geleni ya-
pryorlar. Onlarm miicadelesi bizimkinden daha
cetin. Yurtdiginda yerlesik, vatanma olan sevgisi
hi¢ azalmamus, Turkiye i¢in elinden geleni her
alanda yapmaya calisan ‘gurbetci’ kardeglerimi-
ze tesekkir ederim.

Bizim ticaretimizin biiyiik kisn Iskandi-
nav ulkeleri ile, uzun yillardir o bélgede bir
Tiirk firmast ile galistyoruz. ismi ‘“TURKFO-

OD Isveg'teki bu firmamiz ile birbirimize her
konuda destek veriyoruz. ‘Gurbetcilerimizin’
miicadelesini bu firmamiz tizerinden misa-
hede etme firsat1 buldum. Gergekten takdire
sayandir ki uzun yillardir Tiirkiye’den binlerce
km 6tede ismini "TURKFOOD’ koydugunuz bir
sirket kurup, Tirk Girtinlerini hi¢ tammayan
bilmeyen insanlara ulastirmaya cahstyorlar.
Bunu da basarmuglar, biiytik bir pazar payma
ulagmuslar ve herkesin takdirini toplamislar. Bu
sekilde ozellikle Avrupa’da ¢ok sayida biyiik
firmamiz var. Simdi diinyanin her yerinde bu
basarn hikayelerini olugturma yolunda olan Tiirk
firmalarim goriyoruz. TURKFOOD ve digerleri
bizim diinya ile aramizdaki saglam ve gtivenilir
koprimiiz olarak duruyorlar” diyerek sozlerini
tamamladi.




KONYANIN ISTIHDAM VE URETIM
ALTYAPISI DIKKAT CEKIYOR

Sanayi Uretimiyle iyi bir yerde olan Konya, her gecen gun buyuyen ve cesitlenen sanayi
siteleriyle de dikkat ¢ekiyor. Ozel sanayi sitelerinin disinda Konya Organize Sanayi Bolgesi de

her yil artan talepleri karsilamak amaciyla daha da gelisiyor

I Ionya’da bulunan Sanayi Sitele-

ri ve Organize Sanayi Bolgeleri

OSB) Konya'nin ekonomisine ve
istihdamina katki sunuyor. Konya’da ktiguik
olcekli sanayicilerin igyeri gereksinimleri icin
toplam 70 sanayi sitesinde 15.000 in tize-
rinde isyerinde 85.000 civarinda is¢inin istih-
dami saglaniyor. Bunlardan 17’si Sanayi ve
Teknoloji Bakanlhigi'nin destegi ile yapilirken,
Konya'nin ilgeleriyle birlikte sahip oldugu
sanayi alanlarinda gerceklestirilen yatirimlar
ile lilke ekonomisine 6nemli katk: saglani-
yor. il merkezi basta olmak iizere Aksehir,
Beysehir, Cihanbeyli, Eregli, Ilgin, Seydisehir
ilgelerinde yogun sanayilesme gorilmekte-
dir. Ozel sektor tarafindan olusturulan bu
sanayi siteleri de yatirimecilar i¢in uygun
alanlar sunmaktadir.

KONYA, ORGANIZE SANAYi
BOLGELERINDE DE BASARISINI
GOSTERIYOR

T
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Turkiye ve Konya OSB’ler konusunda
onemli bir tecriibeye sahip. Organize Sanayi
Bolgeleri Turkiye'nin sanayilesme ve kentles-
me tarihinin en 6nemli politika araglarindan
olarak da 6n plana cikiyor. Konya’da bulunan
Organize Sanayi Bolgelerinde toplam 55 bin
242 istihdam ediliyor. Konya’da Aksehir Or-
ganize Sanayi Bolgesi, Beysehir Organize Sa-
nayi Bolgesi, Cumra Organize Sanayi Bolgesi,
Konya Eregli Organize Sanayi Bolgesi, Konya
Ilgin Organize Sanayi Bolgesi, Karapinar Or-
ganize Sanayi Bolgesi, Kulu Organize Sanayi
Bolgesi, Seydisehir Organize Sanayi Bolgesi,
Konya Birinci Organize Sanayi Bolgesi, Konya
Organize Sanayi Bolgesi bulunuyor.

Sanayi ve Teknoloji Bakanhg: Destegi ile
Yapilan Sanayi Siteleri; Aksehir SS, Aksehir
SS, Bozkir SS, Bozkir Ozlem SS, Gumra SS,
Eregli Hizarcilar ve Mar. SS, Eregli SS, Ilgin
SS, Karapinar SS-1. Boliim, Karapinar SS 2.
Bolum, Karatay SS, Bayrakei SS, Hizarcilar
SS, Anadolu Teknik SS , Zafer SS, Yu-

nak SS, Kulu SS.
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Sanayi ve Teknoloji Bakanhigi Destegi
Olmadan Yapilan Sanayi Siteleri; Akoren
SS, Beysehir SS, Cihanbeyli SS, Celtik SS,
Doganhisar SS, Eregli Mahrukatcilar SS, Gu-
neysinir SS, llgin Agag Isleri SS, igeri Gumra
SS, Kadinhamni SS, Doktuimctiler SS ,Son Birlik
SS ,Ashm SS, Yildiz SS, Motorlu SS
,En - San SS , Altinbasak SS, Bakircilar SS,
Keresteciler SS, Tirsan SS ,Kibris SS, Selguk
SS, Saygin SS, Mobilyacilar SS, Kundura-
cilar SS,KONIMSAN SS ,Biisan SS, Aykent
Ayakkabicilar Sitesi, Vatan SS,KONSAN SS,
Ketenci SS, ASTIM SS, MODESA SS ,Seker-
ciler SS,Kobisan-1 SS,Aspak-1 SS,Aspak-2
SS,Aspak-3 SS,Atiker-1 SS,Atiker-2 SS,Ati-
ker-3 SS, imsan SS,4MK SS, Galvanizciler SS
,Matbaacilar SS, Kobisan-2 SS ,Kulu Ak SS
,Sarayonu SS, Hizarcilar SS ,Seydisehir SS,
Seydisehir Hizarcilar SS, Seydisehir Yeni SS,
Kobisan 3 SS, Yeni meram SS ,Hurdacilar SS,
Yeni matbacilar SS, Tekstilciler SS(TEKSAN),
Demes SS ,Mesva SS, Elit SS,Demirciler SS,
Yeni Dokiimctler SS.
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Yillann birikimiyle bugun ihracat yapan bir firma konumuna gelen Giba Sekerleme,
yaklasik 40 ulkeye ihracat yapiyor. Bu potansiyelini artirmak icin ¢alisan firma, surekli
kendini yenileyerek pazarda fark olusturmaya calisiyor

GIBA SEKERLEME IHRACAT
KAPASITESINI ARTIRIYOR

1llarin vermis oldugu tecriibe ile
i uretimlerine devam eden Giba,

agizlan tatlandirmay strduiri-
yor. Hem Uiretim hem de perakende satig
yapan Giba, yoluna emin adimlarla devam
ediyor. Yurticinde 6nemli bir pazar payina
sahip olan Giba, lilke ekonomisine daha
fazla katki sunmak amaciyla son donemde
ihracattaki paymni artirmak i¢in adimlar atti.
Bu adimlarda basar: saglayan Giba, bugiin
yaklasik 40 tilkeye ihracat yapan bir firma
haline geldi. Giba Sekerleme Genel Muduru
Murat Ozgiiven, konuyla ilgili 6nemli de-
gerlendirmelerde bulundu. Ozgiiven, iilke
ekonomisine daha fazla katk: yapabilmek
adina ihracata odaklandiklarim séyledi.

81 iLE URUN GONDERIYORLAR

Giba Sekerleme’nin uzun yillardir Kon-
ya’'da faaliyet gosterdigini bununla birlikte
nesillerden nesillere aktarilan lezzetinin

oldugunu belirten Giba Sekerleme Genel
Miidiiri Murat Ozgiiven, “Sirketimizin
Uclinct kusak yoneticisi olarak devraldigi-
miz bayrag: daha yukariya tasimak amaciyla

S
S

iki kardesimle birlikte iglerimizi stirdiri-
yoruz. Hepimizin tstlendigi farkli gérevler
var. Ortak amacimiz ise lezzetimizi daha
ileriye tasimak. Bizim en biiylik 6zelligimiz
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geleneksel tirtinlerimizi geleneksel yontem-
lerle Gretmek. Su an geldigimiz noktada

da Turkiye'nin 81 iline tirtin goénderiyoruz”
dedi.




DEDEDEN TORUNA GECEN
LEZZET

Giba'nin mazisinin 40 yil1
astigim vurgulayan Ozgiiven,
"1972’'lerde rahmetli dedemizin pe-
rakendecilik yapmaya baslamasiyla
kuruldu diyebiliriz. Eski otogarda
ilk diikkdn1 agcmis rahmetli dedem.
Daha sonra ayni yerde 11 diikkana
ulasmis. Tabi burasi ortakl bir yer-
mis. Eski otogar yikilinca ortaklik
da bozulmus. Daha sonra 2001 y1-
linda yeni sekerciler sitesinde 600
metrekarelik bir iretim alaninda
yeniden baglamis olduk. Otogar ve
Mevlana Carsisi’'nda da peraken-
de dikkénlarimizi agarak devam
ettik. Daha sonra Nalcaci'da da
bir sube actik. Kuruyemis, lokum,
seker Uzerine ilk sehir ici dikkanini
acan biziz diyebilirim. Personelimiz
bizim buraya girer ¢irak olarak,
usta olarak devam eder emekli olur
gider. Bununla 6viing duyariz. Aile
ortamimiz var burada. Dedemiz-
den, babamizdan gelen kiiltiir bu
sekilde. Dedemizi ve babamizi
kaybettikten sonra 3 kardes Giba
Sekerleme'yi sirthiyoruz” dedi.

‘GELENEKSEL TATLAR
URETIYORUZ'

Geleneksel tatlar arasinda yer
alan Mevlana Sekeri, lokum, hurma
sekeri, akide sekerleri ve Konya
sarmasi Urettiklerinin altini ¢izen
Murat Ozgiiven, “Biz bir kiiltir
oturtmaya calisiyoruz. Hediye-
lesme kiltiirt var. Onla alakali
farklhiliklar olusturmaya galisiyoruz.
Biz geleneksel tirtinleri geleneksel
yontemlerle lretiyoruz. Daha ¢ok
el isciligiyle liretiyoruz. Birinin ben
cocuklugumda yedigim Mevlana
sekerinin tadini simdi alamiyorum
diye bir durum bizde s6z konusu
olmaz. Ayni lezzet, ayni tat devam
eder. Kaybolmaya yliz tutmus gibi
seyleri de kaybetmemek adina da
calismalar yapiyoruz. Farkliliklar
olusturuyoruz. insanlar hediye
goturirken farkl seyler gotiirirsiin
amaciyla farkli ambalajlar yapiyo-
ruz. Insanlardaki algiy1 bu sekilde
degistirmek gerekiyor. Siradanlag-
mamak gerekiyor. Sektore farkh

soluklar getirmeye calisiyoruz.
Biz perakendeci de oldugumuz
icin musterinin ne istedigini de
biliyoruz. Onlarin taleplerini de
alabiliyoruz. Bu da bizim icin bu-
yik bir avantaj” diye konustu.

IHRACATA ODAKLANDILAR

Son donemde ihracati artir-
mak icin ¢alismalar stirdurdiikle-
rini kaydeden Ozgiiven, ihra-
cat1 artirmak igin yeni trtinler
uretmeye basladiklarini séyledi.
Bu anlamda cikolata uretimine
girdiklerini dile getiren Ozgiiven,
sOyle devam etti, “Cikolata tret-
meye basladik. Kaliteli ama ucuz
bir tirtin. Bu Girtintn ciddi bir
ihracat potansiyeli var. Bu urinu
tamamen ihracat icin Uretiyoruz.
Daha ¢ok Ortadogu ve Afrika il-
keleri 6nemli bir Pazar bizim icin.
Yeni urtintimuzle birlikte yurtdisi
pazarindaki payimizi hizli bir
sekilde artirdik. Kisa bir stirede
onemli bir mesafe aldik ve bugln
yaklasik 40 ulkeye ihracat yapan
bir firma haline geldik.”

IHRACAT YAPMAMIZ SART

Ihracatin 6nemine deginen
C)zgﬁven, “Ihracat yapmamiz
gerekiyor. Ulkemizin i¢ piyasasi
yeterli olabilir ama ihracat yapa-
rak lilke ekonomisine de fayda
saglamamiz lazim. Déviz girdisi
saglamamiz lazim. Konya bu
anlamda biyik bir ivme kazan-
d1, insallah bu durumu daha da
yukariya tastyacagiz” degerlen-
dirmesinde bulundu.

AHILIK GELENEGINI
YASATIYORUZ

Giba Sekerleme’nin nesil-
den nesile aktarilan bir gelene-
gin Grinid oldugunu kaydeden
Ozgiiven, bu durumun kendi-
lerine gii¢ verdigini sdyledi. Bu
anlayisinin temelinde ise ahilik
kiltirinin oldugunu dile getiren
Ozgiiven sunlar séyledi, “Selcuk-
lu’dan buyana siiregelen ahilik
kiltiird, bizim ticari ve toplum-
sal anlayisimizin da temelini
olusturuyor. Cunki Ahi Evran



“»

gergekten 6nemli bir is basarmis, toplumun
her kesimini kucaklayan bir tegkilat ortaya
koymustur. Oyle ki bu teskilat, bizim hem
Tiirk gelenegimizle hem de Islami degerle-
rimizle birebir ortiisen bir anlayisla ortaya
¢itkmistir. Biz de bu anlayisi Giba olarak
hep benimsedik ve ticari faaliyetlerimizi bu
anlayisla sekillendirdik. Clinki ahilik ge-
leneginde bir usta, ¢irakliktan aldigi birini
ustaliga kadar gotiiriiyor, o kisi usta olduk-
tan sonra ya ise birlikte devam ediyorlar
ya da usta olan kisi kendi isini kuruyordu.
Biz de Giba Sekerleme olarak dedemizden
aldigimiz mirasi ayni anlayisgla siirdiiriiyo-
ruz. Dedemizden babamiza, babamizdan
da bize gecen bir seriiven var. Ogretilere
baktigimiz zaman ise ben bizim firmamizda
ahilik anlayisinin yansimasini gérityorum.
Bu anlamda, Giba Sekerleme’nin bugtinle-
re gelmesinde bu anlayisin biyiik katkisi
oldugunu disiiniiyorum.”
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Yillardir bugday 6zenle
isleyerek, usta ellerde
lezzete donlsmesine
katki sagliyoruz.
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