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isinize en uygun Fiat’inizi secin,
avantajlardan yararlanin.
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Yasantiniza kalite katacak yapilar
insa ediyoruz.
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Yasamin yeni adresi!

www.tutkanmimarlik.com

Isiklar Mh. Yaylakent Sk. No:9 Selcuklu KONYA
+90546 6441710 - tanertutkan@tutkanmimarlik.com
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FAHRI ALTINOK

SEKTOR GUVEN VERECEK

elisen Konya'mizin lokomotif

sektdrlerinden insaatin bir¢ok

kolunu inceleme firsat1 bulduk.
Sektdérun pandeminin yaninda,
kurdaki artis ve anlik degisikliklerle
zorlandigina sahit olduk. Bu durum,
sektor temsilcilerini oldukga zorluyor.
Maliyetlerin son 2 yilda asin artmas,
ister istemez konut fiyatlarnin artmasina
neden oluyor. Bu durum, satislan da
etkiliyor.

Ancak tum bu olumsuzluklara ragmen,
sektorde iyi seyler de olmuyor degil.
Son dénemde Konya'nin gururu

Cevre ve Sehircilik Bakanimiz Sayin
Murat Kurum'un destekleriyle yeni
miuteahhitlik yonetmeligi devreye
alindi. Bu yonetmeligi olduk¢ca onemli
ve degerli buluyorum. Cunku yeni
yonetmelikle muteahhitler sitriflandinildu.
Bdylece, muteahhitler sermayelerine
gore isler yapabiliyor. Bu durum hem
miuteahhitlerimizi koruyor hem arsa

sahiplerini hem de konut satin alacak
vatandaslan koruyor. Boylece konuttan
dolay1r kimse magdur olmuyor. Cunk,
insaat sektorunun ¢ok hizh oldugu

3-5 yil Once, herkes insaat yapmaya
baslamus, bir¢ok kisi de kendini asan
projeler yapmaya ¢alismisti. Ancak

bu surdurulebilir olmadi ve sektérde
saglam olmayan bircok firma battu.

Bu durum sektdrde catlaklara neden
oldu, magduriyetler olusturdu. Boylece
sektdrde de bir guvensizlik ortaya ¢ikti.
Ancak yeni yonetmelikle, bu durumlann
onune gecilebilecek. Artik isini hakkiyla
yapan, kendi yukunu tasiyabilecek
projelere imza atan sektor temsilcileri
ayakta kalabilecek ve sektdérun énu
acilacak.

Bu gelismeler, pandemi surecinin yavas
yavas etkilerinin sona erdigi bugtinlerde,
sektére umut asiliyor. Bundan sonraki
surecte sektér daha kaliteli islerle yoluna
devam edecek diye dustniyorum.




KARCHER

makes a difference

HER ZAMAN VE HER YERDE
MAKSIiMUM GUG.

Cok amagl ve uzman makinelerimiz her tur temizlik gbrevini cok ekonomik ve

zamandan tasarruf ederek yerine getirir.
\/éktor:i

www.vektortemizlik.com.tr | 444 5 760 KONYA - AKSARAY - KARAMAN - AFYON
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“Karanlikta bitin yapilar giizeldir”




enervla

ENERJI VE AYDINLATMA



TUum olanaklari ve genis
alt yapisi ile Konya'ya
yvepyeni imkan ve ufuklar
kazandiracak yeni nesil
'S alanlari.

17.000 m2 alanda
Okyar caddesi (zerinde
Vatan Sanayi yaninda

444 6 540

www.asafprefabrik.com



Aslim Caddesi Uzerinde 76.000 m2 alanda Konya'nin
en blyik is yatinmlarindan birisi gerceklesiyor.

Ise is katacak, sehre prestij katacak bu buyuk projede
yerinizi alin.
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MURAT KURUM

MEDENIYETIMIZI YASATAN
SEHIRLER VE YAPI SEKTORU

gelen ve ecdadimizin bizlere emanet ettigi

kadim bir sehircilik kulturine sahibiz. Medeniyet
tarihimizin maddi ve manevi kimligimizin tum izlerini
sehirlerimizin her késesinde gérmek mumkun.
Sehirlerimiz, doga ve insan arasindaki iliskinin
mekana saygiyla yansitildigi acik hava muzelerimizdir.
Sokaklarimizda, meydanlarimizda, mahallelerimizde
atilan her adim medeniyet tarihimize yapilan essiz

Turkiye olarak bugun derin tarihi koklerimizden

yolculukta bizi bambagka bir zamana, tarihe géturuyor.

Diger yandan ecdat mirasi yapilar sehirlerimizin yeni
nesillerimizin mureffeh geleceginin, ilmin ve sanatin

kulucka merkezi, adeta medeniyet uretim merkezleridir.
Bugun, yap1 sektérimuz de mimarlarimiz,
muhendislerimiz sehirlerimize bu kimligini veren mahir
Sinanlan, yetenekli zanaatkarlan 6érnek almahdur.

Biz de Bakanlik olarak bu bilin¢ ve gelenekler
cercevesinde; sehirlerimizin tarihi ve kulturel dokusuna
sadik kalarak vatandaslarimizin can ve mal guvenligini
korumak; cocuklarnimiz, yashlanimiz, engellilerimiz icin,
daha yasanabilir, daha guvenli ve daha saghkh sehirler
kurmak igin ¢calistyoruz. Sehirlerimizi cevreye saygilh

ve insan odakli imar, insa ve ihya ediyor, gelecege
hazirhyoruz. Ekolojik koridorlaryla, millet bahgeleriyle,




bisiklet ve yuruyus yollariyla, mahalle kulturunu ve
komsuluk iligkilerini yasatan yatay mimarisiyle; afetlere
dayanikh sosyal donati merkezli konut ve akilh sehir
projeleriyle dunyada 6rnek bir sehircilik calismasi
yurutiyoruz. Yaptigimiz tum ¢calismalarda dunya
genelinde yasanan deprem ve iklim degisikligine bagh
afetleri, salgin hastaliklar1 géz dnunde bulunduruyoruz.
Bu risk ve tehditlerden sehirlerimizin ve sehir hayatinin
etkilenmemesi i¢in tedbirler aliyor, sehirlerimizin
altyapisint bunlara gére hazirliyoruz.

Bu kapsamda Bakanlik olarak 2012 yilinda
Cumhurbaskanimizin baslattigi kentsel déonusim
seferberligimizi; “Turkiye'nin Her Yerinde Kentsel
Donusum” hedefiyle daha da hizlandirdik. Basta
istanbul olmak lizere 81 ilimizde, 973 ilcemizde risk
tasiyan tum bina stokunu dénusum projelerimizle
yeniliyoruz. 2012 yihindan bu yana da 1.5 milyon
konutun déonusumuni tamamladik. Su anda Turkiye
genelinde, sahada yatinm degeri 90 milyar lira olan 300
bin sosyal konut ve deprem dénusum konutumuzun
insas1 devam ediyor. Kentsel donusum kapsaminda

bugtine kadar 16,5 milyar lira kaynak kullandik. Diger
taraftan TOKI Baskanhigimizla 19 yil icinde 180 milyar
lira yatinmla 1.1 milyon konut ve 21.764 sosyal donati
urettik. Toplamda kentsel donusum ve sosyal konut
anlaminda 2.5 milyon konutu vatandaslarnimiza teslim
ettik.

Tum konut projelerimizle bir yandan binalarumizi
afetlere hazirliyor, enerji verimli, cevre dostu akill
binalar yapiyor, diger yandan. “Tarihe vefa, gegmise
saygt” sloganiyla basta Istanbul, Bursa ve Konya
olmak Uzere; tarihi kent meydanlarimiz1 asil kimligine
kavusturuyoruz. Ayrica kent merkezinde kalmis
sanayi alanlarnin da sehir disinda kurdugumuz yeni ve
modern sanayi alanlarna tasiyoruz. Bu sayede kentsel
dénusumle sehirlerimize nefes aldinyor, is, yasam
ve uretim merkezlerinin her birini ayn bir noktada
topluyor, tuim bunlan akilli ulasim aglariyla birbirine
baghyoruz. Akilh Sehirler Stratejisi ve Eylem Planimzla;
su hasadi yapan engelli dostu akill kaldinmlar, akill
yaya gecidi sistemleri, akill ve enerji verimli binalarla
sehir hayatini karmasik olmaktan cikariyor, daha
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yasanabilir ve yénetilebilir killyoruz. Istanbul'un
doénusumu icin cok dnemli olan ve Esenler ilcemizde
baslattigimiz 60 bin konutluk dev kentsel donusum
projemizi de akill sehir konseptinde tasarladik.

Cumhurbaskanimizin liderliginde sehircilik
yatinmlarimizi Kanal istanbul projemizle de
taclandiryoruz. istanbul Bogazi'm koruyacak; millet
bahceleriyle, ekolojik koridorlanyla Turkiye'nin

en cevreci sehircilik projesi olacak Kanal Istanbul
Projesinde ilk kazmay1 insallah 26 Haziran'da
Cumhurbaskanimiz Saywin Recep Tayyip Erdoganin
tesrifleriyle milletimizle birlikte vuruyoruz. % 52'si yesil
alandan olusan, sosyal donati alanlan ve spor alanlan
acisindan son derece zengin, Cumhuriyet tarihimizin
en cevreci sehircilik ve en buyuk kentsel ddSnusum
projesi, Kanal Istanbul Turkiye'mizi diinya tlkeleri
arasinda ust siralara tasiyacaktir. Dogay: ve yesili
merkeze alan insan hayatin1 son derece kolaylastiran,
engelli dostu sehirler kuruyoruz. Yesil alanlarimizi
artirmak i¢in 81 ilimize 81 milyon metrekare millet
bahcesi projemizle 78 ilimizde 50 milyon metrekare
buyukligunde 324 millet bahcesi yapiyoruz. Bu millet
bahcelerinden 61'inin yapimini tamamladik.

Selcuklu baskenti Konya'mizda da; sehrin tarihine
gececek buytik yatinmlan bir bir hayata geciriyoruz.
Millet bahgelerinden sosyal konuta, tarihi kent
meydanlarinin ve sanayi alanlarimin déntusumunden
Konya'mizin tarihine yakisir, medeniyet degerlerimize
yakisir tum projelerimiz olanca hiziyla devam ediyor.

Sadece TOKI eliyle Konya'miza; son 20 yilda 9 milyar
liralik yatinm yaptik. 27.428 vatandasimizi sicak
yuvalarina kavusturduk. 985 duikkan, 6 millet bahgesi,
40 ticaret merkezi ile okullar, pansiyonlar, camiler,
hastaneler, carsilar, spor salonlan ve sosyal donati
alanlan yaptik. Bir yandan Konya'mizin en énemli
projelerinden biri olan SUkran Mahallesi'nde yatinm
maliyeti 61,5 milyon lira olan kentsel dénusum
calismalarimiz araliksiz devam ediyor. Diger yandan
Yeni Mevlana Meydani'miz, Mevlana Carsimiz ve Altin
Carsimiz da hizla yukseliyor. Konya'mizda, 2 milyon
411 bin m2 buyuklugunde 14 millet bahgesi yapiyoruz.
Bozkirin yesil sehrine tarihi kimligini yeniden
kazandirnyoruz.

Bakanlik olarak; insaat sektérumuze dair gelismeleri
de yakindan takip ediyoruz. Cevre ve sehircilige

dair gelistirdigimiz ve yaptigimiz tim bu projeleri
insaat sektoriumuzun ¢ok kiymetli temsilcileri birlikte
yaptyoruz. Turk insaat sektérunun, yapt sektérunun,
mimarlarimizin, mihendislerimizin ve is¢ilerimizin

donanimindan, kapasitesinden istifade ediyoruz. Onlan

¢ozUm ortad olarak gorilyoruz. Insaat sektérimiiz;

hem ureticilerimiz hem de Uretim kalitemiz noktasinda

¢ok guglu bir insan kaynagdina ve altyapiya sahip.
Dunyanin her yerinde oldugu gibi ulkemizde de
insaat sektéru, ekonomik buiyumenin lokomotifi

olma &zelligin sahip. Muteahhitlik firmalarimizca
1972'den 2020 yilina kadar, 128 Ulkede Ustlenilen
10.725 projenin toplam bedeli 425 milyar dolar oldu.
Dlinyanin en buyuk 250 muteahhidi listesinde Turkiye

Cin'den sonra 44 muteahhidimizle ikinci, Amerika ise
3. sirada yer aliyor. Bu anlamda yap: sektérumuz tim
dunyada basarilariyla gégsumuzu kabartmaya devam
ediyor. Turk insaat sektoru olarak; hem ureticilerimiz
hem uretim kalitemiz hem yapt malzemeleri Uretimi
noktasinda ¢cok guglu bir insan kaynagina ve altyapiya
sahibiz. Turkiye'de yaklasik 440 bin muteahhit
bulunuyor. insaat ve bagl sektérleri, yaklasik 2 milyon
kisiye istthdam sagliyor. Aileleriyle birlikte bakildiginda,
6 milyon insanimiz hayatin bu sektérden kazanyor,
gecimini bu sayede sagliyor.

Gecen yil gayrimenkulun en fazla degerlendigi tlke
Turkiye oldu. Bu da; aslinda Turkiye ekonomisinin

ve sektoérumuzin tim diunyada yasanan durgunluga
ragmen ne kadar direnc¢li oldugunun bir gostergesidir.
Salgin kosullarina ragmen ulkemizdeki gayrimenkul
satisina yabancilann ilgisi yuksek oldu. Bu anlamda
gecen yil degeri yaklasik 24 milyar lira olan 48 bin 985
konut yabancilar tarafindan satin alindi. Tum bunlar
Turkiye'nin, gerek yerli gerekse yabanci yatinmcilann
pandemi kosullarina ragmen guven duydugdu bir ulke
oldugunun somut érnekleridir.

Bakanlik olarak biz de sektérun gelecedi icin;
sehircilikte su 4 temel arguman 6nemsiyoruz.

« Insanin temel ihtiyaclara erisimine her zamankinden
daha ¢ok odaklaniyoruz.

¢ Sosyal konut saglama ve meydanlar, agik alanlar,
millet bahgesi gibi yeni kamusal alanlar olusturma
noktasinda daha ¢ok gayret gosteriyoruz.

¢ Konut cevresine serpistirilmis bir donati anlayisin
degil, donati merkezli bir konut anlayisint hakim kilmak
i¢in ¢caba goésteriyoruz.

« Insan sagligini en iyi noktaya tasimaya gayret
ediyoruz. Projelerimizin merkezine c¢evreyi, dogayi,
mavi ve yesil alanlan getiriyoruz.

Insallah Tirkiye degisen diinyanin, yeniden sekillenen
dunya ticaretinin finans, lojistik ve ulasim gibi
alanlardaki en 6nemli merkezi olarak yerli ve yabanci
yatinmcinin gézdesi olmaya devam edecektir.
Tarihinde her zaman bircok medeniyete ev sahipligi
yapmis kadim sehirlerimiz, Konya'miz, bugun de tarihi
ve kulturel dokusuyla, gelecege hitap eden sehircilik
anlayisiyla yine tim dinyanin ve yatinmcilann ilgi
odag olacaktr.
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ABDULLAH AKIF SOLAK

Sorumlu Yaz isleri Muduri

DAHA IYI PLANLIYORUZ

ehirler, yasayan organizmalardir. Cunku sehirlerde
insanlar basta olmak uzere bir¢ok canh bulunuyor.
Tum bu canlilanin yapmis oldugu rutin hareketler
ve davranislar, sehirlere de yasam veriyor.

Dolayisi ile sehirler, tarihten buyana yasanan
gelismelerle bir¢ok degisim, donusum yasamis.
Ozellikle de bircok medeniyete ev sahipligi yapan
sehirler.

Insanlann kiiltirel birikimi, dini inanclan ve davranis
bi¢imleriyle bu sehirler imar edilmis. Bunun en canh
6rnegini guzel sehrimiz Konya'da géruyoruz.
Selcuklu'ya bassehirlik yapmis olan Konya, ayn
zamanda bircok medeniyete de ev sahipligi yapmis. Bu
ev sahipliginin izlerini yapilan arastirmalarda, sehrin
cesitli bolgelerindeki yapilasmalarda gérmek mumkun.
Dolayist ile sehirler, icinde barindirdign insanlarla
birlikte kabuk degistiriyor, adeta degisime ugruyor.
Iste bu ylizden, “sehirler yasayan organizmalardir”
diyoruz.

Bu cercevede Konya, bluiyuk degisimlerin, tarihi kdklerin
miras kaldigi d&nemli bir yerlesim merkezi. Selcuklu'ya
bassehirlik yapmasindan dolayi daha ¢ok Selguklu'nun
izlerini barindiran Konya, ayni zamanda bir kultur
bassehri. Gecmisten beri Konyanin sehirlesmesi
incelendiginde, Bassehrin kalbi durumunda olan
Alaaddin Tepesi'ni merkez alan ve bdlgeye dagilan bir
planlama goruyoruz. Bu imar planlamasi gun gectikce
ve nufus oranlarinin artmasiyla merkezden uzaklasmak
durumunda kaldr. Esasen, bassehrin kalbi durumundaki
Alaaddin boélgesi cevresinde yeni yapilasmalara
gidilemedi. Cunku, tarihin izlerinin yogun bulundugu
bu boélge, koruma alanlarindan olusuyordu.

Ancak, bu alanlan korumaya devam ederek, bu bolgede
yeni bir ddnusum baslatilabilirdi. Uzun yillar bu tur
planlamalar yapilsa da, cesur adimlar atilamadi. Son
donemde ise artik sehrin merkezi durumunda olan

bu bolgelere de el degmeye basladi. Tarihi Bedesten

Carsisi’nin yenilenmesi, $ukran Mahallesi'ndeki
donusum calismalan, Sems-i Tebrizi bolgesine el
atilmasi, Mevlana ve Altin Carsi'min yikilmas: gibi...
Oldukca isabetli kararlarla, buradaki ¢calismalar sehir
merkezine canlilik getirecek diye dusuniyorum.

Elbette bunlar yapilirken, sehrin tarihi kimligi
korunuyor, korunmaya da devam edilecek. Ama bu
yenilenme ve tarihi ada icerisindeki kulturel varliklar
birlesince, ortaya farkl bir sehir merkezi ¢ikacaktr.

Bu tlr calismalarin, sehrin bu merkezi diyecegimiz
bolgelerinin geneline zamanla yayilmasi saninm
tum Konya'min arzusu. Cunku tarihi yapilar disinda
Konya'nin en eski alanlarimin bulundugu bu bélgeler,
eski ve harabe gérunumiyle Konyamnin kimligine,
modernlesme ¢abasina yakismiyor. Umarim hizlh bir
sekilde, Zafer'in arka bolgelerine ve Zafer-Muhacir
Pazan arasinda kalan bolgelerde de yenilenme
calismalan yapilir. Boylece daha duzenli bir
sehirlesme 6rnegi veririz.

Cunku, yeni sehirlesme modellerine baktigimiz zaman
artik daha derli toplu, duizenli imar planlan ortaya
cikiyor. Haritacihgin gelismesi, uzay teknolojilerinin
katkisiyla imar calismalan hizl, ¢é6zum odakl, hata pay1
en aza indirilerek gergeklestiriliyor. Bu olumlu tabloyu
sehrin yeni bolgelerinde gérmek mumkun.

Artik mahalleler, caddeler, sokaklar planlanirken,
bolgenin kiilturel, sosyal, spor ihtiyaclan da
dusunitilerek calismalar yurutuluyor. Bu calismalara
da sehrin imarina katk: saglayan muteahhit firmalar iyi
bir sekilde ayak uyduruyor. Mahalle niteliginde ortaya
¢ikan siteler, tum bu ihtiyaclara gore tasarlaniyor

ve vatandaslann hizmetine sunuluyor. Dolayisiyla,
gecmise gore insaat ve sehirlesme alaninda ¢ok ¢cok
iyi durumdayiz. Gelinen bu noktay: iyi degerlendirip,
doénisum ve degisim ¢alismalarnin hizlandirarak,
kulturel kimligimizden kopmadan, modernlesme
adimlarini hizlandirmaliyiz. Sevgi, saygy, duaile...
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ADEM BULUT

Konya Muteaahitler Birligi Bagskani

PANDEMI GOLGESINDE 'INSAAT"

sektorlerle birebir iliskide olan, cogu sektdre

onculuk eden, ulkemizin en buytlik lokomotifine
ve en cok insan, ekip-ekipman sirkulasyonuna sahip bir
sektdr olan insaat sektdéru su an yasadigimuz pandemi
déneminden de en ¢ok etkilenen sektdrlerden biri oldu.

Buti'm dinya da ve ulkemiz de neredeyse butin

Muteahhitler bu zor dénemde ayakta kalabilmek icin
ellerinden gelen en iyi sekilde muicadele etmeye devam
etti. Pandemi nedeniyle gelen kisitlamalar, yasanilan
saglik sorunlar, dinyanin i¢cinde bulundugu ekonomik
buhran, yapt malzemelerindeki fiyat artislan ve tedarikte
yasanan sorunlar muteahhitlerin birden ¢ok alanda
zorluk yasamasina sebep oldu.

Déviz kurunun yukselmesiyle birlikte insaat yapt
malzemelerine bir yl icinde ytzde 130 zam gelmesi
insaat yapimin durma noktasina gelmesine sebep oldu.
Basta sektoriin ana yapt malzemelerinden olan ¢cimento
ve demirin olagan ustu fiyat artisi sektoéru buyuk krize
suruklemeye devam etti.

Temelde yasanan tedarik sorunu da bina yapiminm
yavaslatarak projelerin gecikmesine sebep olmaya
basladi. Butun bu olumsuz surece ragmen muteahhitler,

musterilerine verdikleri sézlerin arkasinda durarak
verdikleri guvenden 6dun kaybetmedi. Clnku kaliteden
6dun vermeyen muteahhitlerin guven kaybetmeleri
olanaksiz hale geliyor. insaat mithendisleri olarak daima
musterimize verdigimiz énemi ve onlara sunacagimiz
hizmeti dustinerek hareket ediyoruz. Sektérun

icinde bulundugu bu zor gunleri en az hasar alacak
sekilde yénetmeye calistyor ve kendimizden ziyade
musterilerimizin memnuniyetine énem veriyoruz.

Sehirler kuran, yerleskelerin olusmasina 6n ayak olan bir
meslegin temsilcileriyiz, her zaman en iyisini isteyerek
birbirimizden ve kaliteli hizmet sunarak guldurdugimuz
yuzlerden gug aliyoruz. Birinci onceligimiz saglik ve
salginla mucadele oldugu i¢in bir¢ok sikint1 ve sorun
yasadik lakin daima ileriye dogru bakmaya devam ettik.

Ulkemiz farkl ddnemlerde degisik sorunlar yasadi.
Ekonomik krizler, devalilasyonlar gérdiik. insaat
sektérunun temsilcileri yani meslektaslanm her
seferinde bu zor sureci basanyla atlatip hem ulkesine
hem de isine sahip cikmay basardi. inantyorum ki bu
zorlu surecten de sektérimuz guclenerek ¢ikarak verdigi
buitln sézlerin arkasinda durdugunu gdsterecektir.
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Mimarlar Odasi1 Konya Subesi Baskani

YAPI SEKTORUNDE MIMARLIGIN SORUNLARI

yastyoruz. 13 bin yillik Gobeklitepe, ge¢misi

10 bin y1la dayanan Catalhdytukle birlikte adi
bilinen 42 uygarlik ve 3000 antik kent, Dliinya'nin 7
harikasindan ikisi Efes Artemis Tapinad ve Bodrum
Halikarnas Mozolesi bizim topraklarnmizda. Emsalsiz bir
birikime sahibiz. Bu noktada ¢ok sansh oldugumuzun
farkinda olmak ve bu farkindalikla mimarlhik meslegini
uygulamaya ¢alismak asli gérevimiz olmalhiyken bir
tarafta yonetmelikler diger tarafta buirokrasi ile ugrasiyor,
topraklanmizdaki bu kadar medeniyetten ders almay1
ve bu tecrubeleri meslegimize yansitmay elbette
unutuyoruz.

Tam anlamiyla bir “mimarliklar tlkesi” nde

Turkiye'de mimarlik mesleginin toplumda yeri, tamm,
yetkileri ve yasal haklan hala belirsizdir. Bunun icin bir
“Meslek Yasast” ¢cikarilmasi zorunlu hale gelmistir.

Ulkemizde mimari gelismeler, mesleki anlays, uygulama
bi¢imlerinin diger ulkelere gére degismesinin yan

stira mimarin toplumuzdaki yeri, mesleki ve hukuki
haklart hala tam olarak tanimlanmuis degildir. ispanya'da
tasarimdan yapinin teslim edilmesine kadar mimar aktif
rol oynamaktadir. Fransa'da mimara daha ¢ok sanatgt
gbzuyle bakilmakta, teknik ¢izim, detaylandirma ve
uygulama safhalan daha ¢cok muhendislik burolarinda
yurutilmektedir. Almanya'da da yapilarda iscilik ve kalite
on planda tutulmaktadir. Lisans mezunu mimarlar daha
¢ok tasanm burolannda ¢alsirlarken, yuksek lisans ya
da uzmanhk yapan mimarlar daha ¢ok insaat yapim
asamasinda gérev almaktadirlar. Iingiltere'de egitim
almis mimarlarn genellikle tasanm anlaminda basaril
olduklan, Almanya’dan mezun mimarlann da detay
uretme ve yap1 kalitesinde iyi olduklan bilinen bir gercek.
Tasanm alaninda basarih mimarlarda elbette italyan
mimarlan da unutmamak gerekmektedir. Turkiye'de ise
mimardan her seyi yapmasi belenirken mesleki anlamda
tanim ve yetkileri hala belirlenmemistir. Mesleki haklarn
tanimlandidn, yetkilerin belirlendidi, yasal haklarnn
guvence altina ahndigh bir “Meslek Yasast” nin acilen
yururluge konulmasi gerekmektedir.

Mekan kalitesi, iscilik, denetim mekanizmalarinin

eksikligi ve rant kaygist temel eksiklerimizdir. Oncelikle
egitim sistemimiz revize edilmelidir.

Turkiye'de mimarhgda kalitenin gelebilmesi i¢in dncelikle
egitim sisteminin degismesi gerekmektedir. Bugun
Turkiye'de mimarlik bolumuinu bitiren mezunlar
dogrudan hem tasannm hem de uygulama alaninda
calisabilmektedir. Avrupa'daki gibi herhangi bir kredi
tamamlama ya da uzmanhk alma gibi bir zorunluluklan
yoktur. Tasarim ve uygulama alaninda ulke olarak
onemli eksikliklerimiz bulunmaktadir. Mekan kalitesi,
iscilik, denetim mekanizmalarimin eksikligi ve rant
kaygist bunlarin basinda gelmektedir. Bu kriterleri

biraz daha geriye atip, insan odakl, kalitenin 6n
planda oldugu, daha yasanabilir, daha stuirdurtlebilir,
dogaya saygih ve kendimizi, kultiirimuizii yansitan
yapilar, mekanlar uretmemiz gerekmektedir. Sadece
gelismeleri takip etmek ve onlan oldugu gibi almak
yetersizdir. Her turlu gelismeyi kendi kulturiumuzle
tekrar yorumlamamiz ve harmanlamadigimiz suirece
yaptigimiz her tasarim basarisizlikla sonucglanacaktur.

Insaat sektoriin lokomotif sektor olarak
belirlenmemelidir. Asil olan uretime, kendi kendine
yetebilmeye dayali modellerdir.

Turkiye'de insaat sektdrinde éncelikle konut,
devaminda ofis, avm gibi mega projeler daha agirlikl.
Sektordeki katma deger insaaty, ulkenin en dnemli
ekonomik sektorlerinden biri haline getirdi. Bunun
ilerleyen yillarda da buyuyecedini hep birlikte
goérecegiz. Ama belirtmeliyim ki bu buyume kesinlikle
surdurulebilir bir buytume degildir. Tim bu “olumlu”
gorunen bluylmeye ragmen piyasada bir fiyat-kalite
dengesizligi bulunmaktadir. Satilan binalarn kalitesine
bakildiginda, cogunun fiyatlarinin karsihginm vermedigini
sOyleyebilirim.

Ulkemizde yasanan son ekonomik durumdan sonra
sektorde cogu ofis ve mimar kaliteli is yapmaktan
¢ok nasil ayakta kalabilirim in cabasindalar. Iscilik
kalitesi de projeler igin verilen fiyat teklifleri de ¢cok



dusuk. Devaminda tahsilatlarda da sikintilar yasaniyor.
Kaliteden cok fiyat odakh insaat anlayist devam ettigi
surece biz de kalitesiz binalarda ve 6zensiz yapilagms
cevrelerde yasamaya devam edecegiz. Bu nedenle insaat
sektorunin yaru sira Uretime dayal tarim ve sanayi

gibi sektorlere de yogunlasilmasi gerekmektedir.. Bir an
evvel kendi kendimize her alanda yeter konuma gelmek
zorundayz.

Ulkemizde yap1 denetim sistemi sorunlu, yénetmelikler
surekli degisiyor. Hala tilke olarak benimsedigimiz

bir Mimarhk Politikamiz yok, meslek yasamiz yok..
Mimarlik Bélimlerinde ciddi anlamda bir enflasyon var,
sayilan her gegen gun artiyor. Bunlar diuzenlenmedigi
surece insaat sektoru bliyuse de kaliteden hep mahrum
kalacagiz.

Ulkemizin acilen bir “Mimarlik Politikast” na ihtiyac
vardir. Mimarlik Politikasy, en genel tammuyla, mimarlhk
urunleri ve yapilh ¢evrenin niteliginin kamu yararna
oldugu dustincesinden hareketle, mimarlik kulturt
konusunda toplum bilincini artirma ve mimarlk
uygulamalannda standartlan yukariya cekme hedefini
ulusal capta hukumet politikalarina veya bolgesel
olcekte yerel yonetimlerin politikalarina entegre

etme amaci tasiyan eylem planlandir. Genel olarak
degerlendirdigimizde, politikalara hakim olan guncel
konular arasinda yuksek kalite, yuksek standartlar,
surdurilebilir kalkinma, mimari mirasin korunarak
gelecek kusaklara aktarilmasi ve mimarhkta yenilikgi
yaklasimlarnn ézendirilmesi gibi basliklar bulunmaktadar.
Yani mimarlik politikalan dogrudan yasam kalitesinin
artinlmasuyla iligkilidir. Cogu tlkenin kendine 6zgu bir
Mimarlik Politikas1 bulunmaktadir. Ornegin Almanya'nin
yeni yapilar insa etmekten ¢ok, eski yapilan yasanabilir
hale getirme hedefindeyken, Fransa mimarlik politikasi
temelinde c¢evreye uyumlu yapilar, Finlandiya'da ise
dayaniklilik ve estetik, iskogya ve Italya'da ise milli
mimariye dnem veren bir politika benimsemistir.
Ulkemizde ise benimsenmis bir Mimarlik politikast
olmadid icin mimarhigin hem tasannm hem de uygulama
alaninda buguin bu kadar sorun yasamaktayiz. Ulusal
olgcekte benimsenmis bir politikamn olmayisi da
kentlerimizin doku ve kimlik kaybini hizlandirmakta,
niteliksiz mekan Uretimini tetiklemekte ve kulttrel
mirasin yok olmasin: hizlandirmaktadir. Devletin de
icinde oldug arlik Politikasi yururluge girineli ve
buna Yerel Y¢ ler &nculik etmelidir.

Uluslararasi denkligi gézeten bir mimarlik egitimi
sarttir. Meslegin uygulanmasinda yetkinlik aranmasi
zorunlu hale gelmelidir.

Avrupa’da mimarhk okullan 5 yilken bizde 4 yil. Okulu
bitirdikten sonra meslegdinizi yapabilmeniz icin 2 ya

da 3 yil staj yapmarnuz gerekiyor. Bu dénemde devlet
tarafindan belirlene kredileri toplamaniz ve ardindan
yeterlilik sitnavint ge¢meniz halinde projelere imza
atabilir duruma gelinmektedir. Bugun Turkiye'de
mimarlik okulundan mezun olduktan sonra higbir
yetkinlik aranmadan istediginiz buyuklikte projeye imza
atabilmektesiniz.

Benzer sekilde 6grenci kontenjanlan her yil artarak
sayilan yukseliyor. Burada éncelikli ve dnemli olan

sayr degil, nitelik. Bu kadar universite icin yetismis
ogretim kadrosu elbette bulunamiyor. Sonucta yetersiz
ogretim kadrolariyla niteligi dusmuis mimarhk
okullarinda mimarlik egitimi verilmeye calsiliyor. Ayrca
universitelerin egitim duzeyleri arasinda da ciddi farklar
bulunmaktadir. Bu noktada Turkiye mimarlik egitimi
politikasini ulusal mimarlik politikasinin bir parcast
olarak gérulmeli ve o sekilde degerlendirilmelidir.

Mimarlik okul enflasyonunun éntine gecilmelidir.

Fransa'da toplamda 22 tane Mimarlik Okulu var. Toplam
ogrenci sayis1 20.000. Bizde -2018-2019 egitim 6gretim
yilinda toplam mimarhik bélumu kontenjani 8796

dir. Bu kontenjana yerlesen sayist 7065 tir. Mimarhk
Bolumu sayist 2001'de 32yken 2017°de 115'e 2019

y1h verilerine gore 148 adettir. Yeni agilan Universite
sayilan ve kontenjanlar issizligi tetikliyor. Suan odamiza
is basvurusunda bulunan mimar sayis1 150'ye yakin.
Codu Vakif Universitesinden olusan tiniversitelerin
kontenjanlan dolmamaktadur.

Mimarlik uygulamalarnnn temelini, saglikh ve guvenli
bir cevrede yasama hakkin veren; yapilh ¢evreyi,

tarihi, dogal dokuyu, kulturel degerleri koruyan,
nitelikli mimarlik ve planlama hizmetlerinin verildidi, ,
universitelerde niceligi degil niteligin yanstigi, mesleki
haklannmizin guvence altina alindigh bir ortam dilegiyle,
tum gucimuz ve varhgimizla mesleki mucadelemize,
tasarlamaya, uretmeye devam edecegiz.

"
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HAYALI OGRETMENLIKTI
INSAATTA ISMI YUKSELDI

Bir ¢cok gencin hayallerine ket vuran 28 Subat surecinin sillesini yiyen ve ¢ok istedigi
ogretmenlik hayalini gerceklestiremeyen Adem Bulut, “Olmak isteyip de olamadiginz
bir seyin sizin i¢in hayirh olup olmadigir o an degil, ilerleyen zamanlarda

anhyorsunuz” diyor

onya’da insaat sektoriiniin 6nde
B gelen markalarindan biri olan

ve kendi ismini tasiyan Adem
Bulut Ingaat’in sahibi Adem Bulut, ingaat
sektoriine girisinin hikayesini anlatti.
Ogretmen olma hayaliyle ilahiyat Fakiilte-
si'ni bitirdikten sonra 28 Subat siirecindeki
katsay1 sorunuyla karsilayan ve 6gretmen
olamayan Adem Bulut, sonrasinda kisa bir
sure kitapcilik yapip, baba meslegi olan
marangozlukla ingaat alanina girdigini;
sonrasinda ise insaat siirecinin bagladigini
anlatti.
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Adem Bey belki ‘Adem Bulut
kimdir?’ sorusuna bircok defa cevap
verdiniz. Adem Bulut insaat'in yiikselis
seruvenindeki kivileim uzerine
yorumlarimiz: alarak séylesimize
baslamak isteriz. Yillar oncesine
gittigimizde Adem Bulut Insaat icin
neler soylersiniz?

Aslinda universite yillarina dondu-
gumiz zaman, insanlarin 18-20li yasla-
rinda gelecege yonelik bir planlamasi ve
hayalleri oluyor. Ama ne kadar bu hayaller
ekseninde gitmeye calissak da bu olma-
yabiliyor. Cinku her sey sizin elinizde
olmuyor, baskaca etkenler devreye girip
hayallerinize giden yolu degistirebiliyor.
Olmak isteyip de olamadigimiz bir seyin
bizim icin hayirli olup olmadigini o an de-
gil, ilerleyen zamanlarda anlayabiliyoruz.
Ben bunu yasadigim igin séyliilyorum.

Imam hatip yillarinda okurken bir
dershaneye gidiyordum. Gece geg saatle-
re kadar sinava calisiyordum. O gunlerde
0SS ve OYS yapiliyor. Ben ilk sinavda
baraj1 ucu ucuna gectim. Daha sonraki
sinavda istedigim puani alamasam da
Adana Ilahiyat Fakiiltesi’'ni kazandim. i1k
defa bu donemde Konya disina ¢iktim.
Gurbeti gordiim. Ogrenci evinde kaldim.
Ozlem, hasret, aile sevgisi, kendi ayakla-
rinin Uzerinde durabilme cabasi gibi pek
cok seyi aslinda hayatimin bu doneminde
ogrendim. Anladim ki bir 6grenci imkanlar
dahilinde kendi memleketinde Universite
okumamali. Cliinkl Universite okumak
sadece akademik egitim almak degil.
Universiteyi baska bir sehirde okudugunuz
zaman gercek manada anlam kazanmis
oluyor. Hayat1 6greniyorsunuz, ekonomiyi
yOnetmeyi 6greniyorsunuz, 6zgiiven ka-
zaniyor ve kendinizi daha iyi ifade etmeye
basliyorsunuz, hasreti, 6zlemi, sabr1 6gre-

niyorsunuz.
Tabi oradaki sertivenim uzun stirme-
di. Ogrencilik yillarimda nisanlandim ve

evlendim. Ogrencilik yillarirmda Adana’dan

yatay gegisle Selguk Ilahiyat’ta egitimime
devam ettim. Benim Uiniversiteyi bitirdi-
gim tarih, 28 Subat’tan tam 1 yil sonra-
sina denk geliyor. Universiteyi bitirdigim
yillarda da gcocugum olmustu. Tabi evli

ve ¢ocuklu biri olarak bir an 6nce hayata
atilmam gerekiyordu. Cliinki evli bir insan

icin artik geg¢im sikintis1 basghyor. Bu arada

benim imam hatipte okurken basladigim
bir kitapgilik seriivenim de vardi. Eski
Fuar Kultiir Merkezi'nin oldugu yerde her
yil okullar acilmadan 6nce kitap sergileri
acilirdi. O yillarda kitap deg@isimi yapilirdi.
Devlet kitab1 vermezdi, okullarin verdigi
listeye gore kitaplar aranir ve bulunurdu.
6 yil kadar burada kitap ticareti yaptim.
Babama da ¢ok ylik olmamaya calistim.
Bizim zamanimizda yokluk da vardi. Belki
babamin parasi da vardi ama biz babamiz-
dan para isteyemezdik.

ilahiyat Fakiiltesi bittikten sonra ilk
asamada o6gretmenlik gelmedi. Devlet
memurlugu smavina girip 2 yil miicadele
verdim. Kontenjan bizim bélimimiizde
cok azdi, katsayimiz ¢ok diisiik oluyordu.
Baktim ki bu is olmuyor, tiimidimi yitirdim.
2002 yilinda Rampal1 Carsi’da ortak oldu-
gum bir arkadasimla 1 yil kadar kitapcilik
yaptim.

Bu zamana gelene kadar insaata
iliskin hicbir sey yok giindeminizde.
Insaat sektoriine girisiniz nasil oldu?

Ingaat sektoriine girisim aslinda yak-
lasik 2001-2002 yilina tekabiil ediyor. Ba-
bam marangozdu, bir atolyesi vardi. Bizim
miteahhit arkadaslarimiz vardi kapisini
penceresini yaptigimiz. Onlarla birlikte bir

arsa aldik. Onlarla birlikte kiigiik kiigiik
projeler uretmeye basladik. 3 daire, 6
daire gibi projeler. Kitapciligi da tamamen
biraktiktan sonra babamla birlikte insaat
isine biraz daha agirlik verdik.

Tabi o yillar ne olacagimizi bilmiyor-
duk. Yani bundan yaklasik 20 sene 6nce-
sinden bahsediyorum. O zamandan bugiin-
leri goérebilmek de miimkiin degil. Ama su
cok 6nemli, ne olacagim demeden calis-
mak lazim. Bugiinkii genclerin de aslinda
en buyuk sikintilarindan birisi bu. Gele-
cegi kimse bilemez, Allah’in bir litfu bu.
Burada 6nemli olan, dogru, diriist, samimi
ve cesaretli bir sekilde calismak. Eger
helal yoldan kazanirsan ve bu minvalde
gidersen Allah veriyor. Burada da énemli
olan az cok demeden, olana siikretmek,
kanaat sahibi olmak. Olana stikrettiginiz
zaman isinizi de seviyorsunuz. Bu vesileyle
bizim de insaat stirecindeki ilerleyisimiz bu
dogrultuda devam etti. Dedigim gibi 20 yil
once basladik, apaladik, yurtdik, kostuk
ve bugiinlere geldik.

Bugiinu gérmek kolay ama
gecmisten bugtine gelinen stureci
dinleyince bu sertlivenin ne kadar
badireli oldugunu gérmus ve anlamis
oluyoruz. Tabi geride kalan 20 yila ¢cok
sey sigdwdiniz. insaat sektoériindeki
buylumeniz nasil oldu?

2002 yilinda hiikimetin degismesi ile
birlikte aslinda bizim i¢in de birgok sey
degismis oldu. Insaat sektorii AK Parti
hiikiimetleri ile birlikte buiyiik bir ivme
kazandi. Ekonomi Recep Tayyip Erdogan’in
basa gecmesi ile birlikte canlandi. Eski ko-
operatif sistemi yerini yap — sat dedigimiz

yapip hazir binayi, daireyi, diikkani vesaire

satmak seklinde olmaya basladi. Aslinda
daha gtivenli bir sistem ortaya cikti. Koo-
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ADAPARK

peratiflerden magdur olan kitle gitti,
su an evi gorip, bitmis olan daireyi
alabilen bir yapi ortaya cikti. Belki
isin icine banka girdi, kredi girdi. Bu
da i¢ acis1 olarak duruyor ama kredi-
ler de sektoéru hareketlendirdi. Biz de
bu yillarda hizlandirdik isleri. Proje
ortaklarimiz oldu, sirket ortaklarimiz
oldu. 3 daireyle baslayan siirec, 6,
10, 50, 100 daire derken buytyip
gitti. Bugiin Konya genelinde yakla-
stk 3.000 daire yapip teslim etmisiz.
Gegtigimiz glinlerde Sakarya, Malaz-
girt ve Dumlupinar Mahalleleri’'nde
bir yiiriiytise giktim. ilk yaptigimiz
kiiciik projeler goriince hatirladim ve
o glinlere gittim.

Bliyuk projelere baslamak da
cesaret gerektiriyor dyle degil mi?

Bizim esas biiyiime ivmemiz
2010’dan sonra basladi. 2010’a
kadar hep kii¢iik projeler vardi. 2010
yilinda Baris Caddesi'nde yaptigimiz
Sehr-i Sevval Sitesi ile birlikte bir
ataga kalkmis olduk. Selguklu bélgesi
bizim aslinda ¢ok da diisiinmedigi-
miz, ¢ok da ileriye doniik bakmadi-
gimiz bir bolgeydi. Ama tabi Selguk-
lu'nun dinamikleri ¢ok hareketli.

Insanlarnn hayatlarinin énemli
bir bélumuinu gecirdikleri evleri
icin beklentileri degisebiliyor. Siz
konut tercihlerini analiz edip buna
gore mi daire Uretiyorsunuz?

Konut satisina etki edecek bir
¢ok olumlu faktér var. Saglik, egitim,
ulasim, sosyal ve kulturel etkenle-
rin yaninda hava da insanlarin ev

tercihlerine etki ediyor. Karatay'in havasi
ile Selguklu’'nun havasi ayn1 degil mesela.
Gedavet riizgariyla birlikte temiz hava aki-
mu1 var. Bunlarin hepsi Selcuklu’ya ¢agirdi
bizi. Bunun yaninda disarindan gelip Kon-
ya'ya yerlesenler de Selcuklu’yu tercih etti.
Her ne kadar isi Adliye’de olsa da hakim
ve savclilar da buray: tercih ediyor. Ya da
doktorlar da bu bélgeyi tercih ediyor. iste
bunun nedeni, yukarida saydigim egitim,
saglik, sosyokiiltiirel yapi, ulasim ve temiz
hava faktori. Karatay’a baktigimizda

ise daha yerli, daha gelenekgi, bir ayagi
kéyiinde olan insanlarin daha ¢ok tercih
ettigi bir yap1 vardi Karatay’'da. Simdi bu
da yavas yavas kiriliyor.

Peki gecmisteki projelerle buguniin
projelerini karsilastirdigimizda
beklentilere gore ne degisti?

Eskiden eve bir mabeyinden girilirmis.
Sonra sagh sollu odalar olurmus. Burada
anne, baba, ¢ocuklar, ¢ocuklar evlendik-
ten sonra gelinler ve torunlar hep birlikte
yasarmis. Bu, 4 duvar dedigimiz tek cat1
altinda yuvalar varmis. O giiniin sartlar1
belki biraz da buna zorluyordu. Ama hayat
standartlarinin yikselmesi, gelirin artmasi
gibi pek cok etken insanlarin beklentile-
rine ve hayat tarzlarina da etki etti. Artik
cocuklar ayri evlerde yasamaya basladi.
Baktigimizda kiiciik evlerden ziyade daha
genis ve ferah evlerin tercih edildigini
soyleyebilirim. 3+1 bile artik kiiciik ge-
lebiliyor. 4+1 tercih ediliyor. Ben aslinda
buna pek de anlam veremiyorum. Alim
maliyeti, temizligi, 1sinmasi aslinda biyik
maliyetleri beraberinde getirir. 2-3 kisinin
barinmasi i¢in bana gére 3+1 de yeter,
2+1 de. Ama insanlar hep daha fazlasim




istiyor, nefis biraz koérikliyor, almisken
daha biiyligi olsun deniyor. Tabi bu
beklenti bize de yansidi. 2+1, 3+1 ev-
ler yaptik ama bekledigimizi alamadik.
4+1 ve 5+1 daireler yapmaya basla-
dik. Kitle degisti, simf degisti, fiyatlar
degisti. Aslinda bizim satamayacagimizi
soyledigimiz rakamlara bugiin ¢ok rahat
ev satiliyor. Adamin parasi var ki gelip
3 daireyi birden 3 milyon TL gibi buytlik
paralar verip tek seferde alabiliyor. Biz
eskiden 300-500 bin TL'ye bir daireyi
satmakta zorlanirdik. Buyuk paralardi
bunlar. Ama su an hacimler de biiyidi,
rakamlar da kabul gérdi. Bugiin bir
daireye 2 milyon TL dediginiz zaman
yadirganmiyor. Alacak olan da bu raka-
mi1 ¢ok buyuk gérmiuyor.

Konya'da genel manada ev
fiyatlarninin yukselmesinde insanlarn
alim gucinun artmasi da etkili oldu
mu yani?

Genelleme yapacak olursak, Kon-
ya’daki ev fiyatlar1 diger sehirlere gore
hala ucuz. Bu alanda bir kiyaslama
yapmak icin emsal sehirlere ziyaret-
ler gerceklestirdik, fiyatlar1 gérdik.
Bunlarla kiyasladigimiz zaman Kon-
ya’daki dairelerin daha buiylik 6lcekli
ama fiyatlarinin daha makul seviyelerde
oldugunu gordiik. Her ne kadar emsal
sehirlere gore Konya'daki fiyatlar daha
cazip olsa da son déonemde ev fiyatla-
rindaki artis da ortada. Ama buna etki
eden birgok madde var. ingaat mali-
yetlerinin 6zellikle son donemde nasil
yukseldigine hep birlikte sahit olduk.
Maliyetler arttikca ister istemez daire
fiyatlar1 da artiyor.

Adem Bey, isinizin odak noktas1
her ne kadar mesken bulunsa da 20
yilin verdigi tecrube ile artik insaatin
farkh alanlarinda da hizmet vermeye
basladiniz. Zumer ve Asaf adi altinda
iki marka daha dogdu. Bunlar hangi

alanda ne tur hizmetler verecek?

Soyle izah edeyim, Asaf’ta bizim
bir ortagimiz var. Zumer’de iki ortagi-
miz var. Bunlarin ikisi de konsorsiyum
kurdugumuz sirketler. Buradaki ortak-
larimizin hepsinin kendi sirketleri var.
Buradaki amacimiz kendi sirketlerimizi
buraya karistirmadan, ortak bir yapiyla
yeni sirketle yeni yollara acilmak. Bu-
rada konut disindaki alanlarda faaliyet
gostermek Ulizere planlamalar yapiyoruz.
Su anda bu sirketlerle birlikte sanayi
sitelerine iligkin yatirimlar gergekles-
tiriyoruz. Konya'nin Adana ve Aksaray
Yolu'nun bileseninde bulunan Ashim
Caddesi, TUYAP Fuar Merkezi, Biisan
Sanayi Sitesi Giggenindeki bolgede,
TOKi'nin yapaca@: sanayi sitesinin
hemen yakininda gesitli biiytikliiklerde,
sanayicinin ihtiyacina cevap verecek
nitelikte sanayi binalari insa edecegiz.
Zumer Sanayi Sitesi burada.

Asaf Sanayi Sitesi ise Tatlicak Vatan
Sanayi Sitesi'nin hemen yaninda olacak.
ikisi de Aslim Caddesi'ne cephe olacak.
Biri 20 bin, digeri 76 bin metrekare ala-
na sahip. Fabrika alanlar1 ingsa edecegiz
burada. irili ufakl olmak iizere Asaf’ta
yaklasik 35, Zumer'de yaklasik 65 fabri-
ka binasi insa edilecek.

Bunlar dile kolay degil, buytik
yatinmlar. Bunun i¢in fizibilite
calismasi yaptimiz ve bu alanda da
bir ihtiya¢ mu hissettiniz? Yani konut
acign soylemi simdi sanayi alanm
acigina m yoneldi?

Simdi biz icimizde zaman zaman
sunu diistuntriz, bu kadar konut yapi-
yoruz da bunu kim alacak... Konutu ¢ok
yapiyoruz ve sisti diye bunu 10 y1l 6nce
de soyliyorduk. Ama goérdiik ki konut
stoklanmiyor. Insanlarin her zaman
ihtiya¢ duyabildigi bir sey. Bu neden-
le stirekli olarak satis1 gergeklesiyor.
Insanoglu var oldugu siirece bu ihtiyag
da bitmeyecek. Eskiyen evler yenile-




niyor, kiiclik evlerden biiylik evlere
gegciliyor, geng ntifus artiyor.

Sanayiye iligkin bakis agis1 da as-
linda hemen hemen ayni. insanlar is-
lerini biiytittiikce isyerlerine sigamaz
hale geliyor. Eski Sanayi, Karatay
Sanayi, Anadolu Sanayi, Zafer Sanayi
gibi yerlerde faaliyet gosteren sana-
yici esnafi, belli bir siire sonra 400-
500 metrekarelik diikkanlara ihtiyag
duyuyor. Bunun bir sonraki adimi bin
metrekare lizeri diikkanlar ve sonrasi
ise organize sanayi bolgelerindeki
devasa sanayi tesisleri oluyor.

Simdi baktigimizda Konya'nin
ihracati ciddi manada artti. Ozellikle
pandemi dénemini tlke olarak firsata
cevirmeyi basardik. Konya da bu
alanda payini aldi. Sanayi alaninda
talep edilen urlinler dogrudan ve
dolayh bircok sektore de etki etti.
Tornacisindan dokiimcusune, kalip-
cisindan hirdavatgisina kadar hemen
her alanda hareketlilik yasandi. Bu
ivme de devam ediyor. Yan kollarla
birlikte ag gelisiyor. Firma diyor ki, 2
yil bana calisacaksin, baska kimseyle
calismayacaksin diyor. i§ buyuk olun-
ca alan yetmiyor, is biiytik olunca
ihtiyacina binaen daha biuiytlk alanlar
ariyor. Biz de iste bu ihtiyaca karsilik
olarak bu projelerimizi ortaya koy-
duk. Sunu da belirteyim, ben Konya
sanayisinin bu kadar biiyiik oldugunu
organize gittikten sonra gérdim.
Bununla da gurur duyuyorum.

Asaf ve Zumer icin nasil bir
takvim belirlediniz Adem Bey,
ne zaman bitirip arz etmeyi
planliyorsunuz?

Her ikisine de bu yil igerisin-
de baslayacagiz. Hedefimiz 2 yil
icerisinde her ikisini de bitirmek. Ne
kadar hizli biterse bizim icin de o
kadar avantaj. Avantajli boyutu su,
hem malum maliyetler her gecen

gln artiyor, maliyetleri belli bir seviyede
tutmak adina, hem de musterileri gtiveni
adina en kisa slirede tamamlamak bizim

icin avantaj.

Peki son olarak Adem Bulut olarak
citayr nereye koydunuz, sektore iliskin
hayaliniz ve hedefinizi sorsam neler
sOylersiniz?

Ben sahsim adina su ana kadar dyle bir
hedef belirleyip de onun pesinde kosma-
dim. Adem Bulut ingaat olarak da belli
hedeflere ulasmak gibi bir gayemiz olmadi
aslinda. Biz hep kisa vadeli hedeflerle
geldik. Ekonomik sartlar, Turkiye'nin sart-
lar1 6niimiize hep sekteler vurdu. Bizim
sektérimiiz 6yle uzun vadeli planlarin
yapilabilecegi ve daha uzak hedeflerin
koyulabilecegi bir sektor degil. Ama ¢ok
sukir strdurilebilirlik anlaminda istik-
rarli calisan her firma bir giin mutlaka bir
yerlere geliyor.

Burada sabir 6ne cikiyor. ben her
iste sabrin ¢ok dnemli oldugunu disu-
niyorum. ikincisi, ahlakin ¢ok 6nemli
oldugunu diisiiniiyorum. Ne is yaparsaniz
yapin is ahlakiniz mutlaka olmali ve bu
ahlak kurallarina riayet edilmeli. Bizi biz
yapan degerlere bagh olmamiz lazim. Yani
kendimizden 6rnek verecek olursak, sikir
Allah’a bankaya, krediye hi¢ bulasmadik.
Belki rlizgarin ters estigi donemlerde kis-
men sikintiya distiigiimiiz durumlar oldu
ama dogru bildigimiz yoldan sapmadik
ve sonunda kazanan taraf biz olduk. Ben
bundan sonraki siirecte de insallah Adem
Bulut in§aat olarak say1 anlaminda belki
en ¢ok konut tireten degil ama konusul-
dugu zaman iyi yad edilmek en buytik
idealimizdi. Simdi bu idealimizi gergekles-
tirdik, stikiirler olsun. Simdi 6nemli olan
ise burada sabit kalabilmek. Bunun icin
kendimizi yenilememiz gerektigini bili-
yoruz. Yine bu siirecte de 6ztimiizden bir
sey kaybetmemek adina ayagimizi saglam
basmamiz gerektigini biliyoruz. Bunun da
geregini yerine getirmeye calisiyoruz.
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MUSTAKILE DONUS VAR

entlesme kulturiyle birlikte artan
B “Site” anlayisi, bazi olumsuz-

uklar1 da beraberinde getiriyor.
Ozellikle sosyolojik anlamda sorunlara
neden olan bu durum, gelecegimiz acisindan
tehlike olusturuyor. Son yillarda 6zellikle
Cumhurbagkani Recep Tayyip Erdogan’in
yatay mimari vurgusu, yaklasan tehlikenin
farkinda olundugunu gésteriyor. Bu anlamda
son donemlerde, yatay mimari yapilar da
artiglar goézlemleniyor. Son 2 yildir pandemi
surecinin de yasanmasi, bu déntsu hiz-
landirmis durumda. Kalabalik ortamlardan
kacmaya calisan insanlar, daha gok mustakil
yasam alanlarin tercih etmeye basladi. Bu
durum ingaat sektérini de etkiledi. Birgok
insaat firmasi artan mustakil ev taleplerini
karsilamak i¢in Konya'nin bircok boélgesinde
mustakil veya villa tarzinda konut tretimi-
ni hizlandirdi. Bu durumu olumlu olarak
yorumlayan I¢ Mimar Emine Tagkin Simgek,
geleneklerimize uygun mimari yapilara don-
digumiizii belirtiyor.

HATAYI FARKETTIK

“Site” hayati kentlesmenin getirdigi ka-
cinilmaz bir son olarak gorulse de, bu durum
sosyolojik olarak olumsuzluklar: beraberin-
de getiriyor. Bu olumsuzluklarin farkinda
olunan bir dénemde, yatay mimarili yapilara

da déniig baglamig durumda. Ozellikle genis
bir arazi yapis1 bulunan Konya'da, yatay
mimarili yapilarda buytik artig yagsaniyor.
Sosyal donati alanlar olsa da, site haya-
tindan istedigini bulamayan vatandaslar,
mustakil evlere yoneliyor. Konuyla ilgili de-
gerlendirmelerde bulunan i Mimar Emine
Tagkin Simsek, kentsel dontigtimle birlikte
yanlis bir akimin basladigini séyledi. Kentsel
donlisim yapilirken, arastirma yapilmadigi-
n1, bir yol haritasi ¢izilmedigini vurgulayan
Simsek, sunlar séyledi, “"Kentsel donisim
denen sey, insanlarin rahata kavugmasi,
aligveris merkezlerine yakin olma, hastane-
lere yakin olma gibi alanlara yakin olacak
sekilde yola ¢ikilsa da, arastirmadan yapildi.
Bunun geg¢misi, gelecegi, insanlarin lize-
rindeki etkisi aragtiriimadi. Once bunun bir
arastirilmasi gerekiyor. Turk kultliriine gore
nasil bir kentsel donitisim yapilmali? Bunun
bir arastirilmasi gerekiyordu. Insanlar yeni
binalara ge¢tiginde mutlu gérinebilir ama
10-20 y1l sonra insanlarin nasil bir psikoloji
icinde olacagin arastirmak gerekiyordu. Biz
Avrupa'ya ya da bu isi gluizel yapan yerlere
bakarak bu isi uygulamaya calisiyoruz. Ama
Avrupa ile bizim kiltirimuiz ayni olmadi-
gmmiz icin, simdiden bile kentsel déniisii-
muin olumsuzluklarini gérmeye basladik.
Insanlarin sinir hastasi olmasi, sosyal medya
bagimhhginin artmasi buna érnek. 10 yil

Son donemlerde

artan mustakil yasam
alanlanna olan

yonelimin olumlu bir

gelisme oldugunu
belirten ic Mimar Emine
Taskin Simsek, “Kendi
kulturumuze

dénuyoruz” dedi

icinde béyle olduysak, 50-100 y1l sonrasini
diistinemiyoruz. Bu hatanin siyasi irade de
farkinda ama 6ntine nasil gecilecek onun da
bir bilgisi yok.”

UZMAN BIR EKIP KURULMALI

Kentsel donlisim yapilirken uzman bir
ekibin kurulmasi gerektigini belirten Simsek,
“Uzman kisilerce bir yol haritasi cizilmeli.
Bu uzman ekibe arkeolog, Turk tarihgisi,
bilim insanlari, mimarlar girebilir. Tamamen
herkesi birarada toplayip bir Ar-Ge galismasi
yapilmali. Insanlara 20 katl binalarin icinde
kiigticik bir park bahge yapilmasiyla yola
cikilmamali. Insanlarin iizerindeki psikolo-
jik, ruhsal etkiyi de distinmek gerekiyor.
Kentsel doniisiime kimse karsi degil. Herkes
glizel sartlarda yasasin, istedigi gibi buytlik
park, bahceleri kullanabilsin. Toplum olarak
sosyallesecek alanlarimiz olsun, spor alan-
larimiz olsun, hastanelerimiz olsun herkes
ayni anda bunlara sahip olabilsin” diye
konustu.

TURKLERDE OBA KULTURU VAR

Tirklerin oba kultiiriinden geldigini ha-
tirlatan Simsek, bu durumun kent yasamin-
da da disiiniilmesi gerektiginin altini ¢gizdi.
“Dogayla igice olan bir kiiltiirimiiz var.




Kictlcik yerlerden ziyade daha ¢ok ormanlik
alanlarda, akarsuyun yanlarinda, toprakla
icice olan bir kiltiire sahibiz” diyen Simsek
sozlerine soyle devam etti, “Nerede yasarsak
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yasayalim o kiltiir bizim i¢imizde yasiyor.
Komsuluk iligkilerinde bile bu béyledir;
bagda bahcede oturacagiz, sosyallesecegiz.
Cocuklarimiz sosyallesmis olacak, birbirimiz-
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le olan iligkilerimizi daha da giiclendirecegiz.
Insanlarin hem dogayla i¢ ice olmamasi hem
de birbirlerinden kopuk, 100 metrekare
alanin icinde hapsolmas psikolojik olarak da
bizim yipranmamiza neden oluyor. Clin-

ki bizim kiultiirimiuzde boyle bir sey yok.
Bizim atalarimizdan gelen benligimizde var
olan bir gelisim haritas1 var, o haritamizi
bozmaya calistigimiz zaman genlerimizle

de oynuyoruz. O arada insanlarin psikolojisi
bozuluyor. Cocuklarimiz kendi odalarinda
hapsolmus durumda.”

MUSTAKILIN KIYMETi ANLASILDI

Yasanilacak binalara dért duvar: kapali
olarak degerlendirmemek gerektigini kayde-
den Simsek, yasanilan binalarin insanlarin
saghgini, kiltiirind, birbirleriyle olan etki-
lesimine etki ettigini sdyledi. Bu anlamda
son dénemlerde tek kath binalara, villalara
yo6nelimin oldugunu bildiren Simsek, “Bu tip
binalarin kiymeti anlasilmaya baslandi. Zara-
rin neresinden donilirse kar. Birazcik daha
toplumsal bilincle ve gelecegimizi diisiine-
rek adim atilmasi gerekiyor. Avrupa’dan
ne gorirsek onun 6zentisi oluyor. Onlar ne
yiyorsa onu yiyoruz, ne giyiyorlarsa onu gi-
yiyoruz. Ama insanlar bunu yasadik¢a kendi
kiiltiiriimiize déniiyoruz. Onceden Fast Food
yiyorduk onun ne kadar sagliksiz oldugunu
goriunce simdi kendi yemek kulttirimiize y6-
neldik. Giyecek konusunda yine aym sekilde.
Bu anlamda kendi kiiltiiriimiize déniiyoruz
ashinda. Bilingli bir komitenin arastirmasiyla
bu isi ¢6zmemiz lazim” diye konustu.

PANDEMi DONEMI SURECi HIZLANDIRDI

Son 2 yildir yasanan pandemi stireci,
hayatin her alaninda biiyiik degisikliklere
neden oldu. Bu degisikliklerin basinda ya-
sam alanlarindaki degisimler geliyor. Pande-
minin azalmasi veya kontrol atlina alinmasi
icin bilim insanlari, “maske, mesafe, hijyen”
kurallarinin 6nemine dikkat ¢ekiyor. Bu
durum, insanlar birbirinden uzaklastirmis
durumda. Boylece kalabalik yasam alanlari
olan sitelerdeki insanlar, birbirleriyle mim-
kiin oldugunca temastan kaginiyor. Ancak
bu kalabalik site alanlarinda ¢ok da miimkiin
olmuyor. Ciinki sitelerde bircok ortak kulla-
nim alanlar1 bulunuyor ve insanlar bu ortak
alanlar1 mecburen kullanmak durumunda
kaliyor. Bu durumdan kagmak isteyen vatan-
daslar ise mustakil yasam alanlarina yénel-
meyi tercih ediyor. Boylece, zaten varolan
mustakil hayata dénis siireci de hizlanmig
durumda. Konya’daki insaat firmalar1 da va-
tandaslarin Miistakil hayata yonelisiyle artan
talepleri karsilamak amaciyla, villa tarz: ko-
nut Uretimini artirmis durumda. Bu durum
sehirde bir¢ok villa projesinin ylikselmesine
neden oluyor.
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KALITE VE
GUVENIN

ADRESI:

CAN INSAAT

Konya'da yaptigh projelerle fark olusturan Can Insaat, insanlarin mutlu ve huzurlu
yasayabilecekleri konutlar uretiyor. Can Insaat Proje Muduru Ali Can, kaliteden édun
vermeden sektordeki ilerleyislerini surdurduklerini sdyledi

°
aat sektoriniin 6nemli markalarmdan
I‘glsan Can Insaat, geng ve dinamik yéneti-
ilerle gelecege emin adimlarla ilerliyor.

Yaptig projelerle fark olusturan ve miisterileri-
ne giiven veren Can Insaat, sektordeki 6nemli
markalardan biri durumunda. “Yaptigimiz islerin
sektorde fark olusturmasina gayret ediyoruz”
diyen

Can Insaat Proje Miidiirii Ali Can, insanlarin
mutlu ve huzurlu yasayabilecekleri konutlar tiret-
tiklerini sGyledi.

Sizi kasaca tantyabilir miyiz?

34 yasindaymm. Yiiksek Insaat Miihendi-
siyim. Lisans1 Selcuk Universitesi'nde, Yiiksek
Lisansim da KTO Karatay Universitesinde
tamamladim. Evliyim ve 2 ¢ocuk babasiyimm. Aile

sirketimiz olan Can Insaat'in Proje Miidiirti olarak

Is hayatina nasil ve ne zaman giris
yaptiniz? Kisaca bilgi verir misiniz?

Rahmetli babamiz Osman Can, 1986 yilinda
Can Ingaat’1 kuruyor. Abilerimin de is hayatna
girmesiyle birlikte Can in§aat buytiyor. Ben de
2009 yilinda Ingaat Miihendisligini bitirdikten
sonra sirketimizde aktif olarak cahsmaya basla-
dim. Tabi bundan 6nce de aile sirketimiz olmasi
nedeniyle is yerimize gelip gidiyorduk fakat tini-
versiteyi bitirdikten sonra fiilen is hayatina atilmms
olduk. Zaten benim Universitede ingaat miihen-
disligi bolimiini tercih etmemdeki ana neden
de aile sirketimizin ingaat sektoriinde ¢alismalar
yapiyor olmasrydi.

Is anlayisimizdan bahsedecek olursaniz
neler séylersiniz?

Miisteri memnuniyeti benim i¢in gok
onemlidir. Yapacagumiz isin begenilmesi lazim.
Bir de biz yasam alanlan Uiretiyoruz. Dolaysi ile
insanlarin huzurlu ve mutlu bir yuvada yasa-
malar i¢in bizim yaptigimiz daireler, insaatlar
oldukca 6nemli. Bu konuda oldukca hassas ve
duyarli davranmaya cahsryoruz. Bu anlamda,
projelerimizin herkes tarafindan begenilmesi ve
kullamsh olmasina dikkat ediyorum. Yaptigumiz
isin herkese hitap etmesi gerekiyor. Ayrica yapti-
gimiz islerin sektorde fark olusturmasina gayret
ediyoruz. Yani biri bizim insaatimiza baktiginda;
“buray1 Can Insaat yapiyor veya yapti” dedirtme-
ye calisiyoruz. Projelerimizin kullammina ¢ok dik-
kat ediyoruz. Mimari




projelerin dikkat gekici olmasm amaclhyoruz.

Yaphgmmiz insaatlarda neye dikkat
ediyorsunuz?

Guintimtuizde artik salonlar ¢ok fazla kulla-
nilmiyor. Konya'da genelde salonlarin biiytik
olmasina 6zen gosteriliyor. Ancak biz salonlar
¢ok fazla kullanilmadidn igin salonlar belli bir
standartta tutuyoruz. insanlarin evinde daha
¢ok zaman gegirdigi mutfak ve oturma odalarin
biraz daha biiylik yapmaya gahsiyoruz. Ayrica
yatak odalarinda giyinme odas1 yapmaya gayret
gosteriyoruz.

Insaat sekténii ekonomide lokomotif bir
sektor oldugu icin bircok sektor ve kisiyle de
muhatap oluyorsunuz. Bu iliskilerde nasil bir
yol izliyorsunuz?

Bizde usta-patron iligkisi yoktur. Ustalarmmiz,
calisanlarimiz cay i¢iyorsa otururuz onlarla cay
igeriz, yemek yiyorlarsa otururuz yemek yeriz.
Onlar ofise geldigi zaman yine aym sekilde
otururuz birlikte yemek yer, ¢ay iceriz. Her
ustanin anlayis sekli farklidir. Bu nedenle
biz bu dengeyi saglamak i¢in iligkile-

rimizi 6zenle kurarz. {liskilerimizde
samimiyimdir. Zaten bir isi emirle
veya bu tur bir dille yaparsa-
niz is gikmaz veya ¢giksa

da istediginiz gibi olmaz. Bundan dolay1 ben
iliskilerimde samimi bir sekilde yaklasarak, sicak
kanh yaklasarak isimizin daha kaliteli ve hizh bir
sekilde tamamlanmasin saglyorum.

Devam eden projelerinizden bahseder
misiniz?

Meram Meliksah Caddesi'nde yeni bir pro-
jemiz var. 5 diikkan ve 5 ofis olacak orada. Suan
orda iskan alma asamasindayiz. Yeni aldigimiz
bir arsamiz var. Orada da alt tarafta ditkkanlarm
oldugu, ust taraflarm 1+1 daire olacak sekilde
Meram Egitim Fakiiltesinin arka tarafinda bir
projemiz var.

Insaat sektoriinii degerlendirecek
olursak suanda sektor ne durumda?

Insaat sektorii yavaglamis durumda. Eskiden

cok miiteahhit vardi Konya'da. Bazi sikintilar-
dan dolay1 bircok mtiteahhit projelerini devret-
mek veya satmak zorunda kaldi,
projelerini tamamlayamadi. Bu
anlamda arsa sahiplerinin
dili epeyce bir yandi.

Bu nedenle arsa sahipleri suanda “arsa pay1 az
olsun ama saglam miiteahhit olsun” anlayisina
biiriindii. Suanda Konya'da mtiteahhit ¢cok azald.
Konut faizleri birara gok diismiistti ve herkes
elindeki stoklan tiiketti. Ancak maliyetler cok
artti1 igin yeni ingaata baglamada sorunlar var.
Baslansa da daire fiyatlar ¢ok yiiksek olacak. Bu
nedenle bundan sonra herkes daire sahibi ola-
mayacak gibi gértintiyor. Ciinkii maliyetler cok
yuksek olacak. Ayrica konut Uretimi de azalacak
diye diistiniiyorum. Konut agigh var Konya'da.
Ama fiyatlar stirekli degiskenlik gosterdigi igin
maliyetler 6n goriilemiyor. Bu da belirsizligi bera-
berinde getiriyor. Herkes bu saatten sonra daire
sahibi olamayacak.




Kuruldugu gunden bugune kadar planh yapisindan 6dun vermeden sehirlesme dusturuyla
calisan Selcuklu Belediyesi yannin sehir yapisint bugunden insa ediyor

SEHIRLESMEDE ORNEK OLUYOR

1989 yilinda kurumsal kimligine
kavusan Selguklu Belediyesi olusturdugu
diizenli sehir kimligini gelistirerek strdi-
ruyor. Selguklu'nun sehircilik basarisinin
temelinde goreve gelen belediye bagkan-
larinin bu kimlige sahip ¢ikarak sehircilik
gelenegini ayni ¢izgide siirdiirmesi yatiyor.

Gelecek nesillere daha yasanabilir bir
Selguklu insa etmek i¢in galisan Selguk-
lu belediyesi yaptig: yatirimlar: gini
kurtaran degil geleceg@i kusatan sehircilik
anlayisiyla surduruyor. Bu anlayisla sehir
yatirnimlarini sirdiiren gayri safi yurt ici
hasilanin yani tUiretimin ytuzde 25°ini karsi-
layan ve Konya'ya katma degeri en yliksek
olan Selguklu’da sehirlesme orani oldukca
yuksek.

Selcuklu ytizde 90’dan fazla oranda
imar uygulamasi olan Tirkiye'nin tek ilgesi

olma 6zelligini korurken hizli sehirlesen
yapisiyla goze ¢carpmakta. Hizli sehirles-
me calismasini devam ettiren Selcuklu’da
ruhsatsiz yapilagsma orani da oldukca
dasuktur.

‘AMACIMIZ GELECEGIN
SELCUKLU'SUNU DAHA YASANABILIR
KILMAK’

Sehircilik geleneginin uzun yillardir de-
vam ettigini ifade eden Selguklu Belediye
Baskani1 Ahmet Pekyatirmaci: “Selguklu’da
bugtine kadar 6nemli belediyecilik hiz-
metleri planlanmis ve uygulanmis, sehrin
gelecegine yon veren ve planlh gelisme-
sini éngéren galismalar yapilmistir. imar
uygulamalari, altyap: asfalt, cevre, turizm,
kiiltiir-sanat ve sosyal icerikli calisma-

larla Selguklu ilgesi yasanabilir, bir kent
olma 6zelligini siirdiirmektedir. Sehrimizi
gelecege hazirlarken hemsehrilerimizin
beklentilerini de karsilayacak sekilde ve
butin Turkiye'ye 6rnek teskil edecek sekil-
de bir calisma anlayisiyla hareket ediyo-
ruz. Gelecegin Selguklusunu insa ederken
sosyal alanlariyla, park alanlariyla, diger
kiltirel alanlarla, bulundugu bodlgeye de
deger katacak sekilde olmasi icin ¢alisiyo-
ruz.” dedi.

Idari sinurlar icerisinde 2038,16 kilo-
metrelik alan bulunan Selguklu’da 20 bin
hektar alan imarhdir. Gelecegin sehirlerini
bugiinden insa eden Selcuklu Belediyesi
ecdattan miras olan kultiir varliklarina da
en Ust dizeyde sahip ¢ikarak bu vizyonda
calismalarim stirdirmektedir.
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Selcuklu Belediyesi tarafindan Konyanin en renkli parklanndan olan Kelebekler Vadisi Parkina
kazandinlan Sel¢uklu Cicek Bahgesi ziyarete acildi. Selcuklu Cicek Bahgesi yenilenen yuzuyle bu yil
da Selcuklunun en ugrak mekanlanndan biri olacak

SELCUKLU CICEK ACTI

elcuklu Belediyesi Konya'nin en
S buytk parki olan Kelebekler Va-

disi'nde olusturdugu yeni cazibe
merkezlerinden biri olan Selguklu Cicek
Bahgesi, ziyaretcilerine gorsel bir sélen
sunuyor. Kelebekler Vadisinde igerisinde
bulunan cicek bahcesinde yaz hazirliklar:
tamamlanarak bahgenin kapilar ziyaretci-
lere acildi. Selcuklu Belediyesi Park Bah-
celer Mudurligine bagh ekipler yuriattiga

calismalar neticesinde bahceyi hazir hale
getirdi. Bahce 7 Haziran itibariyle ziyaret-
ciler tarafindan ziyaret edilebiliyor.

Sehrin en renkli parklarindan biri olan
Selcuklu Cicek Bahcesi, igerisinde yer
alan 45 turden 90 cesitten olusan 286 bin
cicek bulunuyor. Fotograf sanatc¢ilarinin da
yogun ilgi gosterdigi Selcuklu Cicek Bahce-
sinde mevsimin cicekleri olan sardunya,
petunya, yildiz, kadife, yaprak glizeli,

vapurdumani, papatya gibi farkl tirlerde
bitkiler de yer aliyor. Yaklasik 11.000 met-
rekare alana sahip cicek bahcesinde 6zel
peyzaj alanlar:i da ziyaretgiler tarafindan
dikkat cekiyor. Bahgede yliriiylis yollari,
kamelyalar, seyir tepesi, cocuk oyun alan-
lar1 ve hatira kosesi bulunuyor.

Baskan Pekyatirmacy; “Cicek
Bahcemize ziyaretcilerimizi bekliyoruz”




Selcuklu Cicek Bahcgesinin bahar mev-
simin gelisiyle her y1l yeni sezona farkl
bir gorsel icerikle girdigini ifade eden
Selcuklu Belediye Baskani Ahmet Pekya-
tirmaci, bahgede yer alan bitkilerin, gezinti
alanlarinin ve dekorasyonlarinin yenileme
calismalarinin tamamlandigini belirtti.
Cicek bahcesinde lalelerin yerini 45 tiirden
286 bin ¢icegin yer aldigini ifade eden
Baskan Pekyatirmaci, “Tropikal Kelebek
Bahcemizle birlikte Selguklu'nun en fazla
ziyaret¢i alan mekanlarindan bir tanesi
olan Cicek Bahcemizde hazirliklarimiz ta-
mamlandi. Baslayan normallesme stireciy-
le birlikte hem Tropikal Kelebek Bahgemizi
hem de Cicek Bahgemizi ziyarete agtik.
Tum hemsehrilerimizi rengarenk solenin
oldugu cicek bah¢emize bekliyoruz.”
seklinde konustu.




Selcuklu Belediyesi, modem fiziki altyapiyr
olusturmak ve vatandaslann yasam kalitesine katk
saglamak amaciyla ilcenin 72 mahallesinde asfalt
c¢ahsmalanm surduruyor

SELCUKLU'DA

SURUYOR

elguklu Belediyesi as-
S faltlama g¢alismalarim
surdurtyor. Selguklu

Belediyesi Fen Isleri Miidiirli-
gine bagh ekipler planlanan
kis doneminde bozulan yollarda
yama calismasini tamamladi.
Ekipler yol yenileme calismalar:
kapsaminda Duizalan sokak-
ta asfaltlama c¢alismalarini
surduruyor. Diizalan sokakta
Mehtapl sokak ile Dogan-
bey sokak arasinda kalan 450
metre uzunlugundaki yolda Fen
Isleri ekipleri yola sicak asfalt
dokerek yolu yeniliyor. Sehir
merkezinde yapilan calismalarin
yan1 sira Buytuksehir yasasiyla
birlikte Selguklu’ya baglanan
mahallelerde de sehir merkezi
standartlarini yakalamak ama-
ciyla yol ve kaldirim g¢alismalari
hizla devam ediyor.

Selcuklu’ya daha iyi bir
hizmet icin 6zverili bir sekilde
calisan ekipler, ana arterler
basta olmak tzere sehrin dort
bir yanindaki cadde ve sokak-
larda bulunan yollarda yenileme
ile asfalt kaplama c¢alismalari-
na tim hiziyla devam ediyor.
Selcuklu Belediyesi, modern
fiziki altyapiy1 olusturmak ve
vatandaslarin yasam kalitesine
katk: saglamak amaciyla ilcenin
72 mahallesinde baslattig: as-
faltlama ¢alismalarinin yani sira
kumlama, parke, bordur ve sat-
hi kaplama ¢alismalarini sezon
boyunca siirdiirecek. Fen Igleri

kullanilarak hata pay1 en aza
indiriliyor. Ayni zamanda yol ca-
lismalar1 esnasinda kaldirilan eski
asfaltlar da 2019 yilinda Belediye
envanterine kazandirilan asfalt
plenti makinesiyle geri donus-
turulerek yeni asfalt yapiminda
kullaniliyor ve ekonomik acidan
yuzde 7 oraninda katki saglyor.
Baskan Pekyatirmacy;
“Dolu dolu bir asfalt sezonu
gecirmeyi planhyoruz”
Selcuklu’da yasam kalitesinin
her gegen gun arttirilmasi igin
fiziki belediyecilik calismalarina
bliytik 6nem verdiklerini ifade
Selcuklu Belediye Baskani Ahmet
Pekyatirmaci; “Selcuklu’ya daha
iyl hizmet icin 6zverili bir sekilde
calisan ekiplerimiz, ana arterler
basta olmak tzere sehrin dort bir
yanindaki cadde ve sokaklarda
bulunan yollarda yenileme ile
asfalt kaplama calismalarina tim
hiziyla devam ediyor. Sehircilik
acisindan Turkiye'nin en 6nemli
metropol ilgeleri arasinda yer
alan Selcuklu’da yurutuilen altyapi
ve asfalt calismalar: ilgemizin
yasam kalitesini hizla artiyor.
Yillik calisma planini uygulayan
fen isleri ekiplerimiz ilgemizin 72
mabhallesinde altyapi, asfalt, yol
genisletme, tretuvar, kumlama,
asfalt tamiri ve yol genisletme
calismalarin stirdiirdyor. Bu
calismalarimizla fiziki belediyeci-
likte iddialiy1z ve her calismamiz
Selcuklu’da yasayan hemsehrile-
rimize her anlamda konforlu bir

ekipleri sezon boyunca 750 yasam saglamak icin. Bu anlamda
bin metre kare asfalt ¢calismasi tum faaliyet alanlarimizda ilgemiz
yapmay1 planliyor. icin en iyiyi hedefleyerek calis-

Asfalt uygulamalar: sirasin- malarimizi siirdiirecegiz. * seklin-
da en son teknoloji makineler de konustu.
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Selcuklu Belediye Baskarn Ahmet Pekyatirmaci Belediye fidanhén icindeki
kompost uretimini inceledi. Bagkan Pekyatirmaci bu uretimle Park Bahceler Mudurlugunun
onemli bir intiyacinin karsilandigun ifade etti

GERI DONUSUM VE SIFIR ATIKTA
KOMPOST URETIM MODELI

eri déniisiim ve sifir atik ¢calisma-
Glarma Onem gosteren Selguklu

Belediyesi, belediyecilik faaliyet-
leri igerisinde kalan atiklar: fidan dikiminde
kullanilan kompost toprak haline getiriyor.
Pazar yerlerinde kalan atiklar, Park Bahgeler
Miudurliginin ¢im bicme ve aga¢ buda-
ma islemleri sirasinda ortaya ¢ikan atiklar
yongalama islemi yapilarak kompost toprak
haline getiriliyor. Elde edilen organik giibre
Park Bahceler ekipleri tarafindan fidan dikim
faaliyetlerinde kullanmliyor.

Atiklar: toplayan Cevre Koruma ekipleri
ise toprakla birlestirdikleri atiklar1 hergiin
karnistirarak 45 giin icerisinde organik giibre
elde ediyor. Bu yontemle 2021 yili igerisinde
600 ton kompost Uretimi gerceklestirildi.

Baskan Pekyatirmacy; “Ilicedeki tiim
atiklan toplamay1 hedefliyoruz”

Belediye olarak her atig1 degerlendir-
mek adina calismalar yurtttiiklerini belirten
Selcuklu Belediye Bagkan1 Ahmet Pekyatir-
macl, “Selcuklu Belediyesi olarak Sifir Atik
calismalarimiz devam ediyor. Burda Park
Bahgeler Mudurligimiiziin fidanlik alam
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icerisinde belediyemizin hem Pazar yerle-
rinden hem de sebze halinden topladigimiz
organik atiklar1 burada 6zel islemlerden
gecirerek gubreye dontistiirtiyoruz. Buradaki
amacimiz ilgemizde biitiin organik atiklar:
geri donusturerek toprakla bulusturmak ve
bunlari giibre olarak degerlendirmek istiyo-
ruz. Bu kapsamda Park Bahceler ve Cevre

yapiyorlar. Asil hedefimiz biitiin ilgemizde
sadece pazarlarda ya da haldeki atiklar degil
tamamen konutlarda ve isyerlerinde elde
edilen organik atiklar1 toplamak ve bunlar1
yeniden hem dogaya kazandirmak hem de
faydali hale getirmek istiyoruz. Bu ¢alisma-
mizla birlikte Sifir Atik calismalarimizi da
yeni bir boyuta getirmis olacagiz.” seklinde

Koruma Miudirligiimiiz biiyiik bir igbirligi konustu.
.I .t '_.- |‘:'---
il 4 .,_:F & Y, g
ﬁ"’--'-h- oL e T -
R ga e B iy o ¥ B TR g b TR T AR i, e e gy e g,
4 gl bt | ral . B Tk
¥ ey T A

i

R A

T S

Y



LOKUM VE SEK

CL

Giba $ekerleme Fabrika Genel Merkez
Fevzi Cakmak Mah. 10758 Sk. KOBISAN 2.San. Sit. No: 7/A Karatay KONYA
Tel: 0332 342 35 80



www.gibasekerleme.com

engarenk </ atlar.

Nalcaci




°
nsaat sektoriinde Konya'nin énemli
Ifirmalarl arasinda yer alan Mekan

Insaat, Osmanli Konaklar gibi
vizyon projelerini tamamlamanin gururunu
yasarken, yeni projelerin de startini vermis
durumda. 60 dairelik ve 10 dairelik 2 ayr1
projeye ayni anda baslayan Mekan in§aat,
bu projeleri de kaliteden taviz vermeden,
kisa stirede teslim etmeyi planliyor. Diger
yandan ultra liks villa projelerini de sur-
diiren Mekan Insaat, bu alanda da basarili
iglere imza atiyor. Mekan Insaat Yénetim
Kurulu Bagkani1 Abdullah Karabag, yeni pro-
jelerle yine fark olusturacaklarini soyledi.

Gy |
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Mekan insaat'in devam eden
projelerinden bahseder misiniz?

Kumkoprii'deki 60 dairelik projemizin
teslimatini yaptik. Bu projemiz tamamen
bitti, biitiin iskanlar1 alindi ve teslim edildi.
Miisterilerimiz de memnunlar. Simdi Cemil
Cicek ve Saclikasap Caddesi’'nin arasinda,
Adliye’ye yakin bir bolgede 96 dairelik yeni
bir projeye bashiyoruz. Suan sahanin temiz-
ligi yapiliyor. in§allah bu projemize de 2 ay
gibi bir siirede baslamigs olacagiz. Kara-
tay'da kapali, guivenlikli, 4 bloktan olusan
glizel bir projeye imza atacagiz. 24 ayda
da projemizi teslim etmeyi planlhyoruz. Bir
de Meram Kalfalar bélgesinde 10 dairelik,
altinda dikkan olan bir projemiz var. Bu
projemize de hemen basliyoruz. Hafriyati
yapildi. Buradaki projemize de hemen bas-
liyoruz. Planlarimiza gore 2022 yilinin Mart
ay1 gibi teslim etmeyi planliyoruz. Buradaki
projemizi hizli yapmay: planliyoruz. Onun
disinda 7 tane villa santiyemiz var. Dub-
leks, tripleks tarzinda villalar yapiyoruz.
Yaptigimiz villalar1 3 ay gibi kisa siirede
teslim ediyoruz.

Mekan insaat olarak son birkac
yildrr villa projelerine 6nem
veriyorsunuz. Hizh ve gtizel projeler
de ortaya cikiyor. Bu projeleri daha
¢ok hangi bdlgelerde yapiyorsunuz?
Villalan talep uizerine mi
yaptyorsunuz?

Villalarimiz farklh farkli bélgelerde
yiikseliyor. Ama Meram agirlikh calisi-
yoruz. Villalarimiz ferdi ve tek seklinde.
Anahtar teslim yapiyoruz. Ultra liiks seklin-
de villalar yapiyoruz. Maksimum 3 ayda

P sl .




Kendi arsalarimizi miisteriye sunuyoruz
eger begenirse buraya yapiyoruz ya da
musterimizin kendi arsasina villalarimizi
yapmis oluyoruz.

Pandemi déneminde insanlar
biraz daha sitelerden uzaklasti. Bunun
etkisini gériyor musunuz?

Elbette. Bundan 6nce villa projelerine
cok fazla talep yoktu. Ancak son 2 yildir,
agir1 bir villa talebi var. Insanlar apart-
manda otursa da ayrica bir villa almay1
arzu ediyor. Boylece haftasonlar1 veya
yaz donemlerini burada gecirmek istiyor
vatandaglar. Insanlar sehirden uzaklagmak
istiyor, yuksek binalardan kagmak isti-
yor. Bunun icin villaya olan talep artmis
durumda.

Bu talepleri karsilamak icin villa
projelerimiz devam edecek mi?

Villa projelerine devam edecegiz. Villa
icin ayr calisan ekiplerimiz var. Buyuk
projelerimiz 15-20 ay suriiyor ama villa
projelerimiz maksimum 3 ayda bitiyor. Yeni
basladigimiz bir villa var 2 hafta oldu. Onii-
muzdeki hafta duvarn girecek, 3. Haftada
da catiy1 ¢akacagiz. Ekibimiz bu konuda
oldukga profesyonel. Bunun icin villalarimi-
Z1 gok cabuk bitirebiliyoruz.

Devam eden 2 projemiz var. Bundan
sonraki hedefler ne olacak? Yeni
projelerimiz olacak mi?

Kendimize ¢ok ucuk hedefler koymak
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istemiyoruz. Hem kendi biitgemizi hem
de insanlarin biitgesini yormadan, emin
adimlarla ylrimek istiyoruz. Bunun igin,
projenin biri bitmeden digerine baslamak
istemiyoruz. Cok dagilmadan ylrimek
istiyoruz. Biliyorsunuz insaat sektorinde
yasanan sikintilarda ¢ok projesi olan arka-
daslar zor duruma dustu. Her santiye bir
maliyettir. Onun igin ¢ok santiye yapmak-
tan ziyade bitirip baslamay tercih ediyo-
ruz. Bu durum firmamiza da deger katiyor,
insanlara guiiven veriyor. Zaten bizi 6n plana
cikaran da bu.

Insaat sektoriinii nasil
degerlendiriyorsunuz? Suan ne
durumda?

Konutta ve villalarda asir: bir talep var.
Biz bu anlamda iyi durumdayiz ama tabi
sektorde bircok arkadas yonetmeliklerden
dolay: ingaat yapmiyor. Ama ben yonet-
meliklerde yapilan diizenlemelerin basarili
oldugunu diistiniiyorum. Miteahhitlik
belgesi veriliyor ve miuteahhitler biitgesel
olarak siniflandiriliyor. Bu ¢ok gtizel bir sey.
Biitcesi yorulacak olan firmalar ¢ok buytik
isler almiyor. Bu da ilke igin bir deger.

Bu durum hem arsa sahibini koruyor hem
de miiteahhitleri koruyor. Bunun i¢in ben
yeni yonetmeliklerden memnunum. Onun
disinda maliyetlerde asir1 bir ylikselme var.
Bunun nedeni Tirkiye'nin son dénemde
ihracata yiiklenmis olmasi. Demir, fayans,
cam gibi insaat
malzemelerinde

piyasaya mal yetismiyor. Uriin azal "ﬂ sin-
dan dolay1 da fiyatlar yiikseliyor. Bu durum
bizi olumsuz etkiliyor. Ama digelj-taﬂa o o
tan ihracat yapildigi icin tilke kazamybg. "‘ %
Boyle bir durum s6z konusu. Diger yandan
konuta olan talepte de bir azalma yok. Biit-
cesel olarak kendimizi agtik eskiye donip
bakmiyoruz. Geriye dontip biraz bakmak
gerekiyor. Ben tilkede ekonomik anlamda
buyiik bir sikinti oldugunu diisinmiiyyorum.
O ylizden yeni projelerimiz var. Sikinti
oldugunu dustlinsek, talep olmasa yeni pro-
jeler tretmeyiz.
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Sektorun 6ncu isimlerinden olan Ergul Hirdavat, genis urun yelpazesiyle
musterilerinin ihtiyaclanna en kaliteli sekilde cevap vermeyi surduruyor

KALITENIN VE HIZLI
(;OZUMLERIN ADRESI

onya’da faaliyet gosteren
Ergtil Hirdavat; insaat
alzemeleri, mobilya ak-

sesuarlari, yap1 malzemeleri, elekt-
rikli aletler, haval aletler, 6lci alet-
leri, genel hirdavat irtin gesitleri
ve alandaki ihtiyaclar karsilayarak,
onemli bir hizmet veriyor. Hirdavat
ve nalbur ihtiyaclarimizin tamami-
na ¢oziim uretmeye ¢alisan firma,
genis urin yelpazesi ile de dikkat
cekiyor. Bu kapsamda modern el
aletleri tirtinlerinde de Tiirkiye nin
yerli ve kaliteli markalarinin bayili-
gini yapan Ergiil Hirdavat, kalite-
den taviz vermeden, miisterilerinin
memnuniyeti i¢in ¢alisiyor.
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KALITE MUSTERIYLE BULUSUYOR

Ergiil Hirdavat Yonetim Kurulu Baskani
Fatih Ergiil, sektordeki faaliyetlerini aralik-
s1z surdurduklerini séyledi. Bu kapsamda
musterilerine kaliteli hizmet verme gayretin-
de olduklarin dile getiren Ergiil, “Hirdavat
sektorinde musterilerimize en iyi hizmeti
vermeye gayret gosteriyoruz. Misterilerimiz
urtinleri burada gelip test edebiliyor. Test
ettikten sonra Urtinlerin ne kadar kaliteli
oldugunu misterilerimiz rahatlikla gorebili-
yor ve siparis veriyorlar. Kaliteli tirtinlerimizi
miusterilerimize sunmay stirdiirecegiz” dedi.

YENILIKLERI TAKiP EDiYORLAR

Sahip oldugu sektor tecriibesi sayesinde
gelisen teknoloji ve Urlnleri ¢cok yakindan ta-
kip ettiklerini dile getiren Ergiil, séyle devam
etti, “Gelisen teknolojiye ve zamana hizlica
uyum gostermeye gayret ediyoruz. Sektorde
hirdavat ve nalbur Uriinlerinin bu degisimine
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nalbur malzemeleri ¢6zimu ureten firmadan
biri olmay1 bagardik. Sektorde artan rekabet
dogrultusunda en uygun ve hizli temin im-
kani ile art1 deger kazandirmaya caligiyoruz.
Gunumiuzde kalite ve guiivenilirlik gibi, zaman

da oldukca 6nemli. Bu anlamda, misterile-
: rimize hizli ¢6ziim sunma adina kendimizi
m ) stirekli yeniliyoruz” seklinde konustu.
B e - S e o | —— ——— e _
- | Swe e =iy | Sms SR T SEKTOR ONEMLI BiR GELiSiM SAGLADI
| - . L — — # -.-. —=
- - o e | e — e—_— ": ,.1;. Ingaat sektériiniin énemli bir gelisim
wa e il ot e gosterdigini belirten Ergiil, “Bu gelisimi ve
_— :_.: ;—: . . :“_. : -::' [l ilerleyisi yakalamak gerekiyor. Biz firma ola-
SR T o - -1 z " pE=sic = rak, bu konuda 6nemli adimlar attik. Gelisen
' iy | T 2| T Gecig | TERt Al 2 ve degigen ingaat sektériinde yaptigimiz
G| T | T NSEE | MRS — 1 calismalarla kendimizi géstermeyi bildik.
R L ] = g™ W o el Bu anlamda, geligen sektorle birlikte biz de
vew | imm T |oscoee g | = SR kendimizi gelistiriyoruz” dedi.
| ; - v | . s Ergiil Hirdavat Mobilya olarak kaliteden

ve guvenilir hizmetten 6diin vermediklerini
de belirten Ergtl, “Guigli kadromuzla, hizmet
kalitesini en Uist seviyede tutma gayesiyle
satiglarimiz gergeklestiriyoruz. Tecriibeleri-
mizle tilkemizin sosyal ve ekonomik anlamda
kalkinmasina katkida bulunmak amacinda-
y1z” diye konustu.

HIZLI COZUMLER SUNUYORLAR

Glinimuizde zamanin da kiymetli oldugu-
nu bunun i¢in hizh ¢éztimler sunmaya gayret
gosterdiklerini vurgulayan Ergiil, “Ulkemizde
ozellikle gelisen sanayi, insaat ve fabrikalag-
ma sirecinde hirdavat, yap1 malzemeleri ve
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Kaliteyi on planda tutarak sektorde vizyoner projelere imza attiklarim
vurgulayan Esbey Mimarlik Genel Muduru Ahmet Gokbas, “Isimizle, tecrubemizle,
gucumuzle guven veriyoruz” dedi

°
nsaat sektoriinde Konya'nin 6nde
Igelen firmalarindan olan Esbey

Mimarlik, yaptig: projelerle dikkat
gekiyor. Ozellikle son dénemde cazibe
merkezi olacak projelere imza atan Esbey
Mimarlik, ge¢misten gelen tecrubeyi kali-
teyle birlestirerek gozleri Gistiine cekmeyi
basarmis durumda. 2013 yilinda girdigi
sektdrde hizl ¢éztimler treterek sagladig:
birikimlerle vizyoner projelerin temelini
atan Esbey Mimarlik, bu basarili yolculu-
gunu emin adimlarla siirdiriyor. Konuyla
ilgili degerlendirmelerde bulunan Esbey
Mimarlik Genel Miduri Ahmet Gokbas,
“Isimizle, tecritbemizle, giiciimiizle giiven
veriyoruz” dedi.

Esbey Mimarhik'in kurulus
seriiveninden bahseder misiniz?

insaat sektérii, giiglii bir sektér. Hem
sermaye hem ticari birikimi olarak deneyim
gerektiren bir alan. Bu anlamda isimizin te-
melin olusturan Celilogullar Yakit ve Enerji
firmamizdan bahsetmeden gecemeyiz. Yak-
lasik 40 yillik bir firmadan bahsediyoruz.
Komir sektorinde Konya ve bolgede cok
aktif calismig, bu sektordeki birlikteliklere
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vesile olmusg bir firma olan Celilogullari'nin
bir yan kurulusu olarak Esbey Mimarhik
kuruldu. Esbey Mimarlik 2013 yilinda ku-
ruldu. Celilogullari’nin tecriibesi, birikimi,
gicliyle insaat sektoériinde de Esbey Mimar-
lik emin adimlar ilerliyor. Esbey Mimarlik
ilk yaptig1 projelerde hizli ¢6ziim lretebile-
cegdi kiiciik capli projelerle basladi. Dolayisi
ile Esbey, insaat sektoriinde de bir
birikim sagladiktan sonra buyiik
projelere imza atmaya basladi. Bu
anlamda en son yaptigimiz Terra’s
ve Yenitepe Konut ve Plaza Projesi,
Esbey’in ulastigi son noktayr gosterir
dizeydeydi.

Hali hazirda yuruttugiunuz
projeler hakkinda bilgi verir
misiniz?

Son yaptigimiz proje, Karatay'in
en buyik karma projesi. Hem konut
hem ticari alanlarin hem de stiidyo
ofis ve dairenin oldugu karma bir

proje. 625 bagimsiz bélimden olusuyor.
Gectigimiz ayda burada bir lansman yaptik.
Cok kapsamli, o bélgenin ihtiyacina cevap
verebilecek bir proje. Clinkii Adliye, Kara-
tay Universitesi, Sehir Hastanesi ve Karatay
Hikiimet Konagi'nin oldugu bir bélge. Bu
anlamda bolge tam bir cazibe merkezi.
2018 yilinda yatirirmina baslanmig ve artik

&
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sonuna gelinmis olan, kaliteli, bolgeye katki
saglayacak bir proje.

Esbey Mimarlik'in gelecek hedefleri
konusunda neler soylersiniz?

Sirket planlamasi tizerine insaat
sektorinde ¢ok biyiik degisimler oldu.
Sektorde pekcok sorunlar yasandi. Maliyet

artiglari sorun olusturdu. Pandemi

l ve pekcok faktor iistiine geldi. Insaat

sektoriinde ciddi bir durulma ortaya
ciktl. Arz ciddi manada kesildi.
Sektor bu anlamda sekteye ugradi.
Uretim daha gii¢ hale geldi. Ama
Esbey Mimarlik olarak, Karatay'daki
elimizdeki projemizi varolan pekcok
proje planlamamizi durdurduk.
Yeni nesil fiyatlara bakip ona gore
yeniden yol haritas ¢izecegiz. Clinkl
bir sirket olarak 3-5 yillik planlar
yaplyoruz. 2022’den sonra neler
yapacagimizi planhyoruz. Kaliteli
isler yapmayi, marka degeri yiuksek
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projeler Uretmeyi planliyoruz. Bunu
yaparken tlkeye bir katki yaptigimizi
diistintiyoruz. Dolayisi ile, yilsonuna
kadar varolan projelerimizin taki-
bini yapmay1 sonrasinda da gtincel
sektorel duruma gore yeni planla-
malar yapmay distiniiyoruz. Ama
butik projelerimiz devam ediyor.
Bizim Uiretim hacmimizde ¢ok yer
edinmeyen 6zel projelerimiz illaki
olacak. Ekibimizin ve taseronlari-
mizin devamhiligini saglamak adina
Uzerimizde bir misyon var. Bunun
icin de butik islerimiz elbette devam
edecek.

Insaat sektéruniin stkintilan asmast
adina ne tur beklentileri var?

Sikintilardan dolay1 devletin kredi faiz
oranlariyla ilgili bir diizenleme yapmasi
bekleniyor. Maalesef insanlar bankaya
bulagmadan daire alamiyor. Bu anlamda,
istemesek de insanlar bu sisteme entegre
oldular. Bunun icin kredi faiz oranlarinda
bir indirim bekleniyor.

Konya'da insaat sektori cok gelismis
bir sektor. Bu anlamda Esbey'in farki ne?

Insaat sektorii giiclii bir ig. Hem serma-
ye hem tecriibe olarak. Yasayan bir is. Ka-
nunlar degisiyor, yonetmelikler degisiyor.
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Tecriibe burada devreye giriyor. Bir de guic-
1t kalmamz gerekiyor. insaat sektériine son
dénemde pekg¢ok firma girdi ama devamlili-
g1 saglamak 6nemli olan. Cinkd devamlilik
oldugu zaman insanlara giiven verebiliyor-
sunuz. Markanin devamlihig: adina kaliteli
isler yapabilmek i¢in giicli olacaksiniz.
Esbey’in de yaptid: islere bakmak, kalitesi-
ne bakmak yeterli gelir diye diistiniiyorum.
Bu da bizi degerli kiliyor. isimizle, tecriibe-
mizle, glicimiizle giiven veriyoruz.

Yerel yonetimlerin ¢calismalarini
nasil degerlendiriyorsunuz?

Son yillarda bir iyilesme var. Cevre ve
Sehircilik Bakanimiz Sayin Murat Kurum’un

bu anlamda Konya'ya ciddi destegi
var. Bu anlamda kendisine tesek-
kir ediyoruz. Ama Yonetmelikler
konusunda anlik degisiklikler oluyor.
Bu da yerel yonetimlerle ilgili degil
ulkemizin genel bir sorunu. Bu da
bazen bizde sorun olusturuyor. Yerel
yonetimlerin ¢alismalarini takdir
ediyorum. Sehir planlamasi adina
daha verimli igler yapilabilecegini
distiniiyorum. Sayin Cumhurbas-
kanimiz pekgok kez yatay mimari
vurgusu yapt1 ama ben sehirlerin
belli bélgelerinin bu yatay mimari
anlayisindan cikarilip, cazibe merke-
zi olmasi gerektigini diiginiyorum.
Diinyanin pekg¢ok lokomotif sehirlerinde
bunu goriiyorsunuz. Sehrin belli bir bélgesi
yuksek katlarin uygulanabilecegi alanlar
olusturup, insanlar buraya entegre ediliyor.
Diger kalan kisimlar da buna gére sekillen-
dirilebilir. Planlama noktasinda Konya'y1
sanayi alaninda ¢ok basarili buluyorum.
Sanayi bélgelerinin hemen hepsinin bir
branglagsma oldugunu ve kaliteli bir an-
lamda yayilma yasadigim soyleyebiliriz. Tyi
bir planlama yapildigini distiniiyorum. Bu
basarili planlamanin ticari ofisler ve yasam
alanlar1 noktasinda da uygulanmasi gere-
kiyor. Bunun igin sehrin vizyonu olabilecek
projelerin 6ni agilmali.
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Erkan Basar Gayrimenkul Emlak Ofisi Musterilerinin birikimlerine kaliteli, kusursuz
hizmet anlayistyla yon veren, hizh ¢dzumler Uretiyor. Erkan Basar Gayrimenkul Emlak
Ofisi'nin oncelidi ise musteri memnuniyeti

i

onya’da gayrimenkul sekto-
Krﬁnﬁn onde gelen firmalari

arasinda yer alan Erkan Basar
Gayrimenkul Emlak Ofisi Etik Kurallar:
olan; basariy1 hedef edinen, girisimci,
bilgi birikimine sahip, guler yuzli hiz-
met anlayisini benimseyen Erkan Basar
Gayrimenkul Emlak Ofisi Musterilerinin
birikimlerine kaliteli, kusursuz hizmet
anlayisiyla yon veren, hizli ¢ézimler tre-
tiyor. Erkan Basar Gayrimenkul Emlak
Ofisi Sahibi Erkan Bagar firmasi hakkinda
degerlendirmelerde bulundu.

‘ONCELIGIMiZ MUSTERI
MEMNUNIYETI'

Erkan Basar Gayrimenkul Emlak Ofisi
Sahibi Erkan Basar firma olarak ¢ncelik-
lerinin muisteri memnuniyeti olduklarini
ifade ederek, "1991 Konya dogumluyum.
Uzun yillar ticaretin baska kollarinin da
hizmet vermemin ardindan akrabamin
tavsiyesi Uzerine gayrimenkul sekto-
riine adim attim. ilk isyerimi Yapici is
Merkezinde faaliyete gecirdim. 7 yildan
bu yana gayrimenkul sektoriinde faaliyet
gostermekteyim. Firma olarak amaci-
miz; bugline kadar olumsuz yonleriyle



toplumumuzda yanlis imaj olusturmus
gayrimenkul sektoriinde bilinen negatif ta-
bular yikmak, bu sektérde olmasi gereken
duristligi korumaktir. Konyalilara sadece
konut alaninda eksperlik hizmeti sunuyo-
rum. Selcuklu, Karatay ve Meram bélgele-
rine hakimim. Alaninda uzman 15 kisilik
bir ekibimiz ile miisterilerimize hizmet
veriyoruz. Hizmetlerimizi gerceklestirirken
miisteri memnuniyeti ve giivenden taviz
vermiyoruz. Isyerimize bagvuran her miis-
terimize Ucretsiz bir gayrimenkul danis-
mani1 atayarak musterilerimizin iglemlerini
daha hizli bir sekilde gerceklesmesini sag-
liyoruz. Musterilerimizin gayrimenkullerini
en gulzel sekilde fotograflayarak, sponsorlu
ilanlar ile miisterilerimizin daha ¢ok kisiye
ulastirmasini sagliyoruz. Misterilerimize
guvenli bir ortam olusturuyoruz ve giiler
yuzden asla taviz vermiyoruz. Hedefim
Konya’'da kurumsallasmay: stirdurmek.
Islemler sonucunda cogu miisterimizle
arkadas kimisiyle dost oluyoruz. is disinda
da sosyal aktivitelerde bulusabiliyoruz.
Gayrimenkul alaninda kapimiz isi olsun
olmasin fikir dahi almak isteyen olursa
kapimiz tiim Konyalilara agiktir bunu bil-
sinler isteriz. Pandemi ile birlikte bahceli
villa ve bahge satislarina talepler artt1. ”
Ifadelerini kullandi.

‘MESLEKI YETERLILIK BELGESI
SEKTORUMUZDE KALITEYI YUKSELTTI'

Mesleki Yeterlilik Belgesi ile gayrimen-
kul sektorinde kalitenin yilikseldigine dik-
kat Erkan Basar Gayrimenkul Emlak Ofisi
Sahibi Erkan Basar, “Sektorimiizde Mes-
leki Yeterlilik Belgesinin zorunlu hale ge-
tirilmesi ile birlikte sektoriimizde faaliyet
gosteren kacak isimlerin 6niine gecilmis
oldu. Herkesin gayrimenkul danismanhg:
yapmasinin 6niine gegildi. Emlakg¢iya karsi
olan 6n yarg: kirildi.”dedi.
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yapan hi¢ kuskusuz kullanilan mal-

zemelerin kalitesidir. Bu anlamda,
hem go6ze hitap eden hem de dayanikh in-
saat malzemeleri, giniimizde konut alici-
larinm1 cezbeden 6nemli faktorler arasinda
yer aliyor. Sektoriin yenilenmesiyle insa-
atlarda kullanilan malzemeler de kendini
surekli yeniliyor. Bu anlamda strekli bir
yenilenme stireciyle kars: karsiya kalan
parke sektori de 6nemli bir konuma gel-
mis durumda. Sektor icerisinde Konya’'da
kalitesiyle adindan s6z ettiren Era Parke
ise, ingaat sektoruniin Konya’daki tercih
sebebi oluyor. Konuyla ilgili agiklamalarda
bulunan Era Parke Sahibi Mevlit Oguz
Eratik, "Turkiye’'nin ilk laminat parke fab-
rikasi olan Kastamonu Entegre firmasinin
bayiligini yapryoruz. Kastamonu Entegre

In§aat sektoriinde konutlar: kaliteli
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Turkiye'nin laminat parke tiiketiminin
yuzde 62'sini karsiliyor” dedi.

Sizi kisaca taniyabilir miyiz?

Mevlit Oguz Eratik. Konya’'da dogdum
ve bliyidim. Uzun yillardir parke sekto-
rinin icerisindeyim.

Ne zamandir sektérin
icerisindesiniz?

Bu meslek dede meslegi. Dedem ve
babam keresteciydi. 2005 yilinda babam-
la birlikte laminat parke isine girdik. O
yildan beri de isimize devam ediyoruz.
Konya'da laminat parke isine ilk giren
firma olma 6zelligi tasiyoruz.

Laminat Parke gunimuzde
insaat sektéruniun olmazsa olmaz
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Laminat parkede Turkiye'nin en kaliteli ve buyuk
firmasi olan Kastamonu Entegre'nin Bolge Bayiligini
yuruten Era Parke, ingsaat sektérunde kalite ve guvenin

adresi oluyor

urunlerinden. Siz Era Parke olarak
Turkiye'nin kaliteli bir parke
markasinin da bayiligini yapiyorsunuz.
Bu konuda neler soylersiniz?

Laminat parke, oldukga kaliteli ve
glinimiuzde sikc¢a kullanilan bir tirtin. Tur-
kiye'nin ilk laminat parke fabrikasi olan
Kastamonu Entegre firmasinin bayiligini
yaplyoruz. Kastamonu Entegre Tirkiye'nin
laminat parke tiketiminin ytizde 62’sini
karsiliyor. Turkiye'nin en buytk, diinyanin
7. buyuk entegre tesisi. 13 adet fabrikasi
var. italya, Kastamonu, Gebze, Adana,
Bulgaristan basta olmak tlizere gesitli bol-
gelerde 13 fabrikasi var. Bu iste uzman-
lasmis ve Turkiye’'de en kaliteli laminat
parke Uiretimi yapan tesis burasi. Sektériin
de en buyugudur. Parkeleri ciddi anlamda
kaliteli. Bu kaliteyi de herkes bilir zaten.




Siz Era parke olarak ne tur calismalar
yaptimiz bugtine kadar?

Asag: yukar: Konya’da miiteahhitlik ya-
pan tum firmalarin isini yaptik diyebilirim.
Bircok firmanin isini yaptik. Ayni zamanda
da 1, 1,5 yildir da aliminyum isleriyle ugra-
siyoruz. Cam balkon, korkuluk, aliiminyum
dograma igleri yapiyoruz.

Parkede kaliteli cok 6nemli. Parkenin
bu anlamda 6ne ¢cikmasi gerekiyor.
Bunu nasil sagliyorsunuz?

Laminat parkede Turkiye ¢ok iyi bir
yerde. Ciddi anlamda laminat parke ureten
firmalar var. Ama bizim bayisi oldugumuz
Kastamonu Entegre piyasada cok kaliteli ve
bilinen bir marka. Renk segenegi ¢ok fazla.
Mimarlarla, miteahhitlerle kolay bir sekilde
calisabiliyoruz ¢iinkii begendirebiliyoruz.

Parke sektéri ne durumda?

Sektorimuz bu sene ¢ok sikintili. 2005
yilindan beri bu sektérdeyim ama bu yilki
gibi bir sikint1 gérmedim. Her ay zam
geliyor. Ulkemizde ciddi anlamda ihracat
var bundan dolay1 i¢ piyasaya Urin girmi-

Insaat sektériinde yap-sat da
yapiyorsunuz. Buguine kadar kag daire
urettiniz?

Bugtine kadar 9 adet proje yaptik. Cok
biiytk projeler yapmadik. Suan en biiyliik
projemiz 24 daire. Temelini yeni attik. 8
dairelik projeyi bitirdik. 9 dairemiz var onun

da insaatini bitirdik. 24 dairelik projede de
temel attik. Satislar suan iyi gitmiyor.

Bundan sonraki surecte konut
uretmeye devam edecek misiniz?

Bugtinki sartlarda durmamiz gerekti-
gini diistiniiyorum. Cinku elimizde bitmis,
iskan1 alinmis dairelerimiz var ama sata-
muyoruz. Yeni basladigimiz 24 dairemizi
de bitirip duruma bakacagiz. Eger satislar
olmazsa yeni bir projeye baslamay1 diisiin-
muyoruz.

Sektor nereye gider? Ongoriileriniz
var mi?

Niifusa ve talebe baktigimiz zaman
Konya'da insaat sektoriiniin hizli bir sekilde
devam etmesi gerekiyor. Clinkii Konya'da
daire acig1 var. Hatta acik artiyor. Ginki
gecen yilki konut tretimiyle bu yil konut
uretimi belki de yar1 yariya disti. Dolayisi
ile konut acigi1 her yil artiyor. Ama bu fiyat-
larla kim nasil konut alacak onu bilemiyo-
ruz. Yeniden bir konut kredi faiz oranlarin-
da diisme olmas! giindemde. Sektérin de
oyle bir beklentisi var.
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Uzun yillardan bu yana insaat
sektérunde faaliyet gosteren,
kooperatif bagkanhd ile baslayan
insaat seruvenini kendi yaptigt
insaatlarla devam ettiren ve
kendisinden sonra gelen nesle
de bu isi asilayan Saban Topal,
sektorun seyrine iliskin Snemli
aciklamalar yapti

SABAN TOPAL OLMAK
HIC KOLAY OLMADI!

[
nsaat sektoriinde 20 yila yakla- larin huzur icerisinde yasayabilecekleri hat icerisinde yasamay1 diistiniyor. Ama
I§an bir seruivene sahip ve kendi yasam alanlar olusturmaya calisiyoruz. hayatta béyle bir sey yok. Is hayatina
adini tasiyan Saban Topal Insaat Proje isleri de gerceklestiriyoruz. atildiktan sonra buytik emekler harca-
ile birlikte Destan Mimarlik Sirketlerinin mak gerekiyor. Ben insaat sektoriine ilk
sahibi olan Saban Topal, “Bugtin bu isimle Is diinyasindaki sertiveninizi olarak 1996 yilinda memurlara ait olan
bir markamiz varsa, bunu saglamak hic de  sorsak, ne zaman ve nasil basladimz bir kooperatifte denetgi olarak basladim.
kolay olmadi. Kolayciliga kagmadan, risk ve buguin kendinizi hangi konumda 2002 yilinda bu kooperatifin yénetimine
alarak, durus sergileyerek, durustlukten goéruyorsunuz? talip olduk ve o sekilde insaat sektorinde-
taviz vermeyerek buralara geldik. Simdi Tabi buralara gelmek hig ki fiili varhigimiz baslamis oldu. Yeri geldi,
bu markanin degerini korumaya calisiyo- kolay olmadi. Simdiki betonlar: ve duvarlar1 kendim suladim.
ruz” diyor. gencler hizli bir L - Bende kooperatif doneminden kalan bir
sekilde para —a aliskanlik var. Bunun da iyi bir alis-
Saban Bey, gelenek oldugu uzere kazanip, kanlik oldugunu diistintiyorum.

oncelikle sizi kisaca tamyabilir miyiz?
1965 dogumluyum. Evli ve 3 ¢ocuk

babasiyim. 2 cocugumla insaat sektorin-
deki ga11§ma1§r1mlz devam ediyor. B
Saban Topal Insaat ve Destan
Mimarlik olarak Konya 7
genelinde mesken '
agirlikl projeler
uretiyor,
insan-

Her sabah ofise gelmeden
once insaata gider
ve yapilan isleri
kontrol ederim.

ra-
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Isin dogru olaninin bu olduguna inaniyo-
rum. in§aatlna sahip ¢ikmasi gerekiyor
miiteahhidin. Insaat1 hi¢ gérmeden insaat1
tamamlayip bitiren arkadaslarimiz da var
belki sektériimiizde ama ben 6yle yapami-
yorum. Yeri geliyor, miisteriye insaat1 ya
da bitmis daireyi kendim gezdiriyorum.

Saban Topal insaat olarak
sehrin imarina énemli 6lcude katki
sagladiginiz yaptigimiz projelerle. ilk
yaptiginiz projeyle son projelerinizi
karsilastirdiginizda ihtiyaclar
dogrultusunda bir degisiklik oldu mu?

ilk yaptigimiz proje, Karmem Konutla-
r1. Sonrasinda Go6zde Konutlari, Akkosk Si-
teleri, Akbey Siteleri, Satopark Konutlari,
kooperatif olarak yapilmis olan binalarimiz.
Bunun haricinde Aziziye 1 ve 2 Siteleri,
Gokkaya, Selimiye Siteleri ve Berat Konut-
lari, Biisra Sitesi ile devam ettik. Bu siteler
itibariyle toplamda yaklasik 2 bin civarinda
daireyi teslim ettik. Sukdur ki, gok buytk
sorunlarla da karsilasmadik, insanlarimiz
sundugumuz hizmetlerden memnun kaldi-

lar. Bu da bizi gururlandiriyor.

Urettigimiz konutlarin estetik yapis1 ve
insan ihtiyaclarini karsilama konusundaki
durumuna iligkin sunu agik yureklilikle
soyleyebilirim ki, bizim yaptigimiz siteleri
Karatay’dan alin ve baska bir yere gotirin,
inanin 4 misline satarsiniz. Bizim burada
su anda fiyatlar ekonomik sartlardan dolay1
biraz ytiikseldi. Daireler 500-600 bandini
buldu. Diger ilcelerde 1 milyon 200- 1
milyon 300 bandinda. Bunun yapim kalite-
siyle alakasi yok. Bu fiyatlarin farklihig: ve
Karatay haricindeki ilgelerde daha ytiksek
olmasinin temelinde arsa maliyetlerinin
yuksek olmasi yer aliyor. Projelerimizde
insanlarin ferah ve genis bir alanda ikamet
etmelerini saglamak adina belli hassasiyet-
lerimiz var. Balkonlar1 miimkiin oldugunca
genis tutmaya calisiyoruz. Lakin bununla
ilgili kurallar da ortada. Dairenin toplam
metrekare alaninin yiizde 20’sini gegemi-
yorsunuz. Konulan kurallar bazen insanla-
rin aleyhine olabiliyor. Bunu ve benzeri so-
runlari agabilmek icin dernegimiz KOMUT
catisi altinda miicadelemiz devam ediyor.

oTTOMA N

on., BOTD
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Arsa Uretimi konusunda su an sorun
var mi?

Arsa konusundaki sikintimiz bugiiniin
meselesi degil aslinda. Uzunca bir siiredir bu
sorun yasaniyor. Kentsel déntistiimle hem ¢6-
kiintii alanlarinin yeniden imar edilmesi, hem
de arsa sorununa kismen ¢6ziim bulunmus
olmasi hedeflendi. Ancak bu da kendi iginde
baz1 sorunlar beraberinde getirdi. 18. madde
uygulamasinin yapildig: bolgelerde arsa ari-
yoruz, buluyoruz. Arsa sahiplerinin biytk bo-
limt ile anlasiyoruz. Sadece bir veya birkag
tanesi ¢itkmiyor, eski evinde kalmaya devam
ediyor. Boyle olunca projeye de baglayamiyor-
sunuz, isiniz gecikebiliyor. Bu tiir sorunlarla
karsi karsiya kalabiliyoruz.

Bunun yaninda arsa pay: yizde 30’lardan
40-50’lere kadar cikt1, simdi daha Usttini de
isteyenler var. Miteahhit acisindan bakti-
gimizda iki tane ev yapacaksin. Birini arsa
sahibine vereceksin. Digerini satip maliyetle-
rini gikardiktan sonra kalirsa kalanmim kendine
kér sayacaksin.

Tabi alan insani da diisinmek lazim.
Paras! yetmeyen bankaya gidiyor. Tabi gitme
deme liikkstimiiz yok. Cektigi paranin neredey-
se iki mislini bankaya 6diiyor. Yani stirekli
kathyor. Bunu 6nlemenin en 6nemli yolu ise
arsa payl1 oranlarinin diisiiriilmesi. Yuzde 50
degil de ytizde 25 olsa arsa payl, bu insaa-
tin maliyetine de ayni oranda yansiyacak.
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400 bin lira olan daire 300 bin lira olacak.
Maliyeti dustriince kazanan hem arsanin
sahibi, hem yeni bir ev satin almak isteyen-
ler olacak. Ama yeri geliyor, 100 metrekare
arsaya 2 daire isteyenler bile oluyor.

Malum, hepimizi yipratan bir
surecti pandemi. Ekonomi alaninda da
ciddi yaralar acan bir stlire¢ yasand.
Pandeminin sizin stirecinize yansimalan
nasil oldu?

Pandemi ister istemez herkesi etkiledi.
Bu hastaligi Allah kimseye vermesin. Ben
de bu hastalig1 agir bir sekilde atlattim.
Devlet bedava as1 yapiyor. Ama kimileri
cikip asiya karsi gikabiliyor. Bu kadar insan
asiy1 oldugu i¢in bugiin daha serbest hale
gelebildik. Aslinda kars: ¢ikanlar da bedava
oldugu i¢in kars1. As1 basi kiigiik de olsa bir
Ucret talep edilseydi inanin bundan daha gok
as1 yapilmig olurdu.

Biz pandemi siirecinde ¢alisacak insan
bulamadik, yaptigimiz binay1 satamadik. Ya-
saklar nedeniyle is tiremedi. 6 ay énce 300
bin TL olan daire, 6 ay sonra 600 bin TL'ye
¢ikt1. Bu siliregte Uiretimin olmamasina bagh
malzeme fiyatlarn iki katim1 da agsan rakam-
larla ytiikselis gosterdi. Calisabilmek i¢in ilgili
kurum ve kuruluslarla stirekli iletisim ha-
linde olduk. Yeri geldi ceza yedik ¢iktigimiz
icin. Ama eski hareketlilik ivmesi olmadi.

Bu stirecin zorluklarinin yaninda sekto-
rumuzdeki etkisinin neticelerini de yeni yeni
hissetmeye basladik aslinda. Kiralik daire
bulmak zordu daha zor ve neredeyse im-
kansiz bir hale geldi. Satilik daire gok. Ama
onlar da ikinci el daireler. Sifir almak ister-
seniz insaat halindeyken almamz gerekiyor.
Birikmis konut kalmadi. Tabi diger yandan
insaatimiz yiizde 80 seviyesine geldigi halde
guvenemeyenler var. Onlara da hak veriyo-
rum. Ginki yarinin nasil olacagina yonelik
bir bakis acis1 ortaya koyamiyoruz. Mesela
Ocak ayindan bu yana baslayacagim 4 tane
proje var hala baglayamadim.

Neden kaygilaniyorsunuz, niye
baslayamiyorsunuz?

Kaygimizin temelinde maliyetler var. 1
ton demirin maliyetlerini ¢ikarabilmek i¢in
3 giin st tiste demir fiyat1 aldim. ik giinkii
fiyatin Ustiine ikinci gin, ikinci giinki fiya-
tinin Ustine de Uglincu gun yine artig vardi.
Demir fiyat1 artis egilimindeyse, dolar ve
altin fiyatlar1 da aym sekilde. Biz bir taraftan
maliyetleri hesaplarken, diger taraftan ev
alacak olanlar da dévizin getirisini hesaplh-
yor. Bir giin daha beklersem dolarim belki
daha fazla para edecek, altinim belki daha
cok kazandiracak diye bakiyor hakl olarak.

Fiyatlardaki bu degiskenlige bagh olarak
biz de maliyet hesabi yapamiyoruz. Pazar-
tesi yaptigin hesap Sali'y1 tutmuyor. Zaten
tek kalemde su kadar maliyetimiz var deyip
cikamiyoruz.

Bu baglamda konut fiyatlarindaki
artist hem uretimin azalmasy, hem de
maliyetlerin artmasina baghyorsunuz.
Dogru mudur?

Miiteahhitlerin firsatgilik yaptiklar: soy-
lemleri bir donem ¢ok konusuldu. Ama bu is
soyledir, miiteahhit tiretir, emlakgilar satar.
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Yani bir daireye ihtiyaciniz olsa ilk akliniza
gelen miteahhit degil, emlak¢i olacaktir. Ya
da miiteahhidi baz1 insanlar ulasilamaz ola-
rak gorebiliyor. Yani art niyetli insanlar da
vardir belki icimizde ama genelleme yapacak
olursak maliyetleri ortaya koyduk.

Peki arsa sahiplerine ve sifir bir
daire almak isteyenlere yonelik uyan ya
da tavsiye niteliginde neler séylemek
istersiniz?

Arsa sahibinin de aslinda bazi noktalarda
cok dikkatli olmasi lazim. 200 metrekareye
bir dairenin verildigi yerde 150 metrekareye
bir daire veriliyorsa orada durup diisinmesi
lazim. Clinkl bu hesapsizca yapilmis bir isin
var olduguna isarettir. Bir stire sonra bu
isin i¢inden c¢ikamayan miiteahhit, soziinde
duramayacak ve insaati bitiremeyecektir.
Bunun o6rneklerine siklikla rastladik. Keske
boyle durumlar yasanmasin ama bu noktada
arsa sahiplerinin de biraz daha mantik
cercevesinde olayr diisiinmesi lazim. Daha
cok kazanmak ugruna elindeki arsadan olma
ihtimali de s6z konusu olabiliyor ne yazik ki.

Diger yandan ben 300 bin liraya daire
satarken, 150-200 bin liraya daire satan
varsa bu adamdan da korkmak lazim. Bu
adamin kacacag acik ve asikar. Bir sekilde
insanlar1 magdur edecek. Demirin fiyati
belli. Ben yar1 yariya demir alabiliyorsam,
bu hurda demirdir. Bu da saglam olmadigini
gosterir.

Gozde Siteleri

[r—

Bir de daha 6nce ne yapmis ona bakmak
lazim. Simdi parasi olan herkes miiteahhit
olmaya yelteniyor. Adamin kendi isi var.
Baska islerden parasini kazaniyor. Daha
fazlasini kazanma arzusuyla ingaat isine
bashyor. Piyasay1 bilmiyor, isin nasil ytra-
digini bilmiyor. Bugiinden yarina nelerin
degisebilecegini bilmiyor. Arsa sahibine
verdigi teklif arsa sahibini cezbediyor. Sonra
bir de bakiyorsunuz ki bina yarida kalmis,
muhatap ortada kalmamig. Benim agagida
dikkanim var mesela. Niye gidip galericilik
yapmiyorum? Koyarim oraya 10 araba, satar
para kazanirim. Ama bilmiyorum ki bu is
nasll yapilir. Belki biraz kazanirim sonra biri
gelir, elimde avucumda ne varsa alip gider.
O ylizden bildiginiz ige girisin diyorum.

Onemli bir konu da i¢ piyasaya sunulan
malzemelerin fiyatlarinin ¢ok ytiksek olmasi.
ihracata gidiyor diye bence yeterince dene-
tim yapilmiyor. Bundan kisa bir siire 6énce
bir tabak sunta 90 lirayken, simdi 500 liraya
kadar cikti. Ve bu malzeme yok. Su etrafinda
oturdugumuz masanin aynisindan istiyorum
desen o da yok. Belki kismen hammadde
sikintis1 var ama tiretiliyor. Uretilen de yurt
disina gidiyor. ig piyasaya mal verilmiyor.
Bu konular1 da konfederasyonumuz araciligu
ile ilgili Bakanliklara ilettik. icerideki sektor
g6z ard1 edilmemeli. Su an diinya genelinde
en iyi calisan Tirkiye. Ama Turkiye de kendi
icindeki ihtiyaclar1 giderebilmeli. Disariya
satis yaparken i¢ piyasa kagirilmamali.

Gokkaya Siteleri
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AREN DELUXE 14+3 VILLA

INSAN ODAKLI YASAM
ALANLARI URETIYORLAR

Konsept villa projeleriyle dikkat ceken calismalar ytiriiten Aren Proje insaat
ve Taner Tutkan Mimarlik, insan odakh projelerle musterilerine huzurlu ve mutlu
olabilecekleri yasam alanlan sunuyor

o
nsaat sektoriinde uzun yillarin ver-
Idicji tecriibeyle Konya’da 6zel pro-

jelere imza atan Aren Proje Insaat,
kaliteyi ve miisteri memnuniyeti 6n plana
gikararak galigmalar yiiriitiiyor. Ozellikle
son donemde, 5 farkli bélgede 30 konsept
villa projesini ayn1 anda baglatan Aren
Proje Insaat, rekor denebilecek diizeyde
bir zamanda bu projelerin tamamini teslim
etmeyi hedefliyor. Yaptig: villa projeleri-
ni herkese hitap edebilecek ve kullanish
sekilde planlayan Aren Proje Insaat, bu
anlayisiyla musterilerinden de yogun talep
goruyor. Projeleri ve hedefleri hakkinda
bilgiler veren Aren Proje Insaat Sahiplerin-
den Mimar Taner Tutkan, insanlarin mutlu
ve huzurlu olabilecekleri yasam alanlari
urettiklerini soyledi.

Sizi kisaca tamyabilir miyiz?

16 Kasim 1991 Mugla Bodrum Dogum-
luyum, Aslen Kars Kagizmanhyiz. Ailemiz
1985 yilindan itibaren Mugla Bodrum
bolgesinde aktif ingaat faaliyetlerine
devam etmektedir. On Lisans 6grenimime
2007 yilinda Samsun 19 Mayis Universi-
tesi'nde baslayip 2009 yilinda bitirdim. 3
yillik piyasa deneyiminin ardindan 2012
yilinda Konya Selguk Universitesi Mimarlik
bolimiine basladim ve 2016 yilinda mezun
olup Konya’da Taner Tutkan Mimarhik
isimli sirketimi kurdum. 5 yilda yaklagik
200 bin metrekarelik konut ve 6zel proje-
ler alaninda tasarimlar uretip hayata gecir-
dik. 2020 Y1l icerisinde CTS Yap1 Denetim
sirketini 3 ortak olarak kurduk ve yine
2020 Yilinin Kasim aylarinda Aren Proje

in§aat isimli yapim ve taahhtt sirketini or-
tagim Insaat Miihendisi Sefa Demir ile kur-
duk. Taner Tutkan Mimarlik olarak mugste-
rilerimize fark yaratan projeler olusturmaya
devam ederken Aren Proje Ingaat sirketimiz
bunyesinde toplamda 5 farkh santiye ile 30
villadan olusan konsept villa projelerimizin
6 villadan olusan boliimune Haziran ayinda
basladik. Kalan kismina da temmuz aylinin
icerisinde start vermis olacagiz.

Babaniz da insaat sektérinun
igerisinde. O yuzden yabanci
oldugunuz bir sektor degil. Bu
durumun size katkilarn ne oldu?

Insaat sektorii kiigiik yaslardan buyana
icerisinde oldugumuz bir sektér. Babam
Cesim TUTKAN cok kiiclik yaslarda insaat
sektoriine baslayip, bircok yapiya imza
atmistir. Hem usta olarak isin mutfaginda
yetismis hem de uzun yillar miiteahhitlik
ve tageronluk yapmustir. insaatin birgok
kaleminde aktif olarak yer almistir. Biz de
bunun i¢inde oldugumuz icin meslek bize
yabanci degil. Bizim ki isin biraz daha tek-
nik boyutu. Kigikligiimiizden alistigimiz
bir sistem var. Bu da bize avantaj sagliyor.

Daha ¢ok hangi tur projeler
uzerinde calistyorsunuz?

Daha cok toplu konut projeleri yapiyo-
ruz. En son c¢izmis oldugumuz 55 dairelik,
78 dairelik konut projelerimiz var. Ama
bunun yaninda Fransa’da ¢izmis oldugu-
muz Turk Kultir Merkezi Projemiz de var.
Yine Nigde'ye ¢izmis oldugumuz bir kiltir
merkezi projemiz var. Dolayisi ile kon-
sept projeler tzerinde de ¢alistyoruz. Bazi
konsept villa projelerimiz var. Bu villalar:
ozellikle kendimiz insa ediyoruz.

Villa projeleri yapiyorsunuz. Bu
projelerde nelere dikkat ediyorsunuz?

Herkese hitap edebilecek projeler
uretme gayretindeyiz. Bu anlamda tecri-
belerimiz bize 151k tutuyor. Ayni1 zamanda
misterilerimizin fikirlerini de énemsiyoruz.
Villa projeleri yapmak ¢ok zordur. Gin-
ki villalarda herkesin istegi farkli oluyor.
Herkese hitap edebilmek zor oluyor. Ama
biz herkese hitap etmek zorundayiz, genel
ihtiyaci bulmak zorundayiz. Suan yaklasik




30 villalik projemiz var. Burada
herkese hitap edebilecek tasa-
rimlar ve uygulamalar yapiyoruz.

Daha ¢cok hangi
bolgelerde calistyorsunuz?

Mimarlik ofisi olarak
Karatay, Selcuklu, Meram
bolgesinde de calisiyoruz. Ama
projelerini ¢izdigimiz musteri-
lerimiz agirlikli olarak Karatay
bolgesinde. Diger taraftan,
kendimizin yapimini Gstlendigi
projelerde Selcuklu ve Meram
bolgesinde c¢alisiyoruz. Bu bol-
gelerde calismay: siirdiirecegiz.
Villa projelerinde talep de aliyo-
ruz. Bu anlamda bu bdélgelerde
yeni yer arayislarimiz siirtiyor.

Devam eden
projelerinizden bahseder
misiniz?

Yapim sirketimiz olan Aren
Proje Insaat'in yiirtittiigii villa
projelerimiz var. Bu projeler
Selcuklu’da toplam 23, Me-
ram’da toplam 6 adet ve yine
Meram’da tek bir parselde 6zel
bir villa olmak lizere toplam-
da 30 adet villa projesinden
olusuyor. Bu projelerimizin
detaylarini verecek olursak;
Aren Deluxe projemiz Kon-
ya Stadyumu’'nun civarinda
Sille Mahallesinde. Buradaki
projemiz 14+ 3 olmak tzere
toplamda 17 villadan olusuyor.
Bu villalarimiz 5+ 1 konseptte
ve her birinin bahce alanlar:
mustakil sekilde tasarlanmistir.
Villalarimiz site icinde ancak
bahge alanlar1 500 ila 700
metrekare arasinda degisken
olarak ayr1 ayri tasarlandi.
Villalarimizin alanlar1 da 268
metrekare alandan olusuyor.
Villalarimizda asagida oturma
odamiz, salonumuz, mutfagi-
miz, misafir odamiz, yukarida
da 3 adet yatak odamiz, 16-17
metrekare banyo-hamam-sau-

ASI TASARIMI

nadan olusan bir alanimiz var.
Ebeveyn yatak odamizda ve
geng yatak odamizda giyin-

me odalarimiz var. Ebeveyn
yatak odamizda dusumuz var.
Toplamda 3 adet WC, lavabo,
banyodan olusan bir proje. Biz
bu projeyi yaparken, konforu ve
memnuniyeti distindik,burada-
ki proje alanimiza daha fazla vil-
ladan olusabilirdi.17 adet degil
de 25-30 adet villa yapabilirdik.
Ama biz gercekten yasanabi-

lir alan yapmay1 hedefliyoruz.
Bu projeyle kar marjini ikinci
plana biraktik. Villalarimizi alan
insanlar memnun kalsinlar. On-
celikli amacimiz bu. Bir de Aren
Proje bizim yeni bir firmamiz
oldugu icin, konsept bir projeyle
giris yapmak istedik. insanlar
miuteahhit mantigiyla degil de
insan odakli diistinen bir sirket
oldugumuzu bilsin istedik. Bir
fark olusturalim istedik. Bolgeye
baktigimiz zaman bunu da
sagladigimizi diisiniiyorum.
Cunki bizim konseptimizde ve
bizim metrajlarimizda bir villa
projesi gérmedik biz. Bunun ha-
ricinde, Aren Garden Selguklu
Projemiz var. Burasi da 2 adet
ikiz blok olmak tzere 4 adet
villadan olusan bir proje. Bu
projemiz de Temmuz ayinin ilk
haftasinda start alacak. Burada
da yaklasik 2 bin 100 metre-
karelik arsa alani icerisinde,
550’ser metrekarelik alaniyla 4
villadan olusuyor. Bu villalari-
mizin hepsine havuz opsiyon-
lan ekliyoruz. Yine Aren Suit
Selcuklu Projemiz var. Burasi da
2 adet villadan olusuyor. Burasi
daha mistakil. Bunun haricinde
Meram Kozagac bolgesinde 4
adet, Meram Karahuytk Bol-
gesi'nde de Aren Suit Meram
adiyla 2 adet villadan olusan
projelerimiz var. Bu projelerimiz
de Haziran’da basladi. Biytik
asama kaydedildi.

1-SAUNA TASARINI
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Bundan sonraki projelerimiz villa olarak devam edecek
mi?

Basinda da belirttigim gibi Bodrum ilgesiyle de bir bagimiz
oldugu icin, orada 8 adet villa projemiz var. Arsasi ve yapim igleri
icin gérisme asamasindayiz. Yine Konya’'nin Adliye bélgesinde
ofis projemiz var. Yaklasik 80 adet ofisten olusan konsept bir
proje diisiiniyoruz. Bunun haricinde de, konut projesi sahasi ara-
yisimiz da devam ediyor. Sadece villa projeleri odakl degil, villa,
ticari alan, konsept konut projeleri tizerinde calismalarimizi str-
diirecegiz. Daha kullanici odakly, fark olusturacak projeler iiretme
hedefimiz var. Suan devam eden projelerimizi hizli bir gekilde
bitirip, 6niimuzdeki projeleri hizlandirmay1 planliyoruz. Glinki
rekor zamanda 30 villamiz1 bitirme hedefimiz var. Temmuz ayinin
sonlarinda baslayan villa projelerimizi 2022 yilinin Mart ve Hazi-
ran aylar1 sonunda etap etap bitirme hedefimiz var. Sonrasinda da
yeni projelerimize odaklanacagiz.

Pandemi suirecine ragmen uretmeye devam ettiniz ve
onemli projeler yurutuyorsunuz. Ve bu projeleri kisa stuirede
bitirmeyi hedefliyorsunuz. Bunun 6zel bir amaci var m1?

Villalarimiza yogun talep var. Her giin 10-15 miisterimizle
goriusitiyoruz ve ciddi yol kat ediyoruz. Bunun haricinde Aren
Proje Insaat sirketimiz yeni bir sirket oldugu icin, insanlarin bizi
tanimasi ve given vermek anlaminda hizl bir yiritme icerisine
girdik. Bu nedenle start alan biitlin projelerimiz ayni anda yuriti-
layor.

Pandemiyle birlikte villalara olan talebi artirdi. Bunun
etkisini siz hissediyor musunuz?

Kesinlikle. Ben miistakil bir evde biiylimiis biriyim. Apart-
man kultiirine yapi olarak uzagiz. Suan ben de bir apartmanda
oturuyorum ve bu bahceli ev eksikligini yasiyorum. Ama pandemi
déneminde o6zellikle bu eksiklik artt1. insanlar da béyle diisiinii-
yor. Dolayisi ile pandemi siireci, insanlarin toplu konut alanla-
rindan uzaklastirdi. Bu anlamda biz kesinlikle miistakil yasam
alani sunuyoruz. Ortak yasam alanlarini projelerimize entegre
etmiyoruz ki insanlarin 6zel yasam alanlarin olsun. Ayrica biz bu
villalarimizi satarken, birbirleriyle uyum saglayabilecek musterin
olmasina dikkat ediyoruz. Herkesle uyumlu olabilecek misterile-
rimizi konut sahibi yapmaya gayret ediyoruz.

Talepler nasil? Satislarimiz nasil gidiyor?

14+ 3 adet olan villa projemizde kalan 3 adet villamiz var
digerlerini sattik. Satislar noktasinda musterilerimize yardimci
oluyoruz. Ginki 2018 yilinda gelen krizle insaat sektori sikinti-
ya girdi ve insanlarda giiven sorunu olustu. Biz miisterilerimize
guven vermek icin, ylizde 20-30 civarindaki bir miktar: pesin alip,
kanal miktar: evi teslim ettikten sonra alalim gibi bir satig politi-
kasi yurittiik. Clinkd bu isler gliven esasina dayaniyor. Boylece
miusterilerimizi rahatlatmaya ¢alisiyoruz.

Insaat sektérii ne durumda? 2018 yilinda bas gésteren
sikinti hala devam ediyor mu?

Insaat sektorii 2018 yilinda baslayan sikintidan hala gikamadi.
Cunki maliyetler strekli degiskenlik gosteriyor. Malzeme fiyatlar:
yuksek mi olacak? yiiksek olsun ama sabit kalsin. Bu dengesizlik
yapim isi ile ugrasan insanlari gok etkiliyor. Insaatin baslamasin-
dan bitimine kadar ytizde 70°lik fiyat farki olusuyor. Dolayisi ile
miiteahhit 6n 6demelerini aliyor, satisini yapiyor, is bitince ortada
bir kar kalmadigini gériyor. Bu da ¢ok biiylk bir sorun. Piyasada-
ki bu dalgalanmanin sona ermesi gerekiyor. Ama 2018’den beri
bu sorun devam ediyor. Umariz kisa zamanda bu sorunlar diizelir.
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Kurulduklan 2014 yihindan
buyana 270 daireli hakkiyla
teslim eden Unver Insaat,
yeni projelerle yoluna
devam ediyor. Unver
Insaat Sahiplerinden
Mustafa Unver, kaliteden
taviz vermeden urettikleri
konutlarla musterilere
guven verdiklerini sdyledi

ektordeki sikintilara ragmen yati-
S rimlarini siirdiiren Unver in§aat,

2014 yilindan buyana yaklasik
270 daireyi hakkiyla teslim etti. Mustafa
Unver ve Yasin Unver kardeslerin kurdugu
Unver Insaat, kaliteden 6diin vermeden,
musterilerine verdigi giivenle sektorde
emin adimlarla yoluna devam ediyor. Tes-
lim ettigi projelerin ardindan toplam 120
dairelik farkli projelerin ¢calismalarin yuri-
ten Unver Insaat, bundan sonraki siiregte
de proje Uiretmeyi stirdiirecek.

A
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KALITELI PROJELERLE

GUVEN VERIYORLAR

SEKTORDE BUYUYORLAR

Calismalar1 hakkinda bilgiler veren
Unver insaat Sahiplerinden Mustafa Un-
ver, 2014 yilinda buyana sektorde faaliyet
yuruttiklerini séyledi. Bugtine kadar farkh
projelerin teslimatini yaptiklarini dile
getiren Unver, “Abim Yasin Unver’le bir-
likte sirketimizin ¢itasini ylikseltmek igin
calisiyoruz. Kuruldugumuz giinden buyana
kaliteden taviz vermeden, miisterilerimizi
memnun edecek sekilde insaatlar yaptik.
Bundan sonra da bu anlayisla ¢calismalari-
miz1 siirdiirecegiz” dedi.

120 DAIRE YUKSELIYOR

Unver in§aat olarak bugtine kadar yap-
tiklar1 projelerden miusterilerinin oldukca
memnun olduklarina dikkat gceken Un-
ver, “Unver Insaat olarak kuruldugumuz
glinden buyana farkh projeler yaptik ve
almimizin akiyla projelerimizi musterileri-
mize teslim ettik. Bugline kadar teslim et-
tigimiz yaklasik 270 daire teslim ettik. Hali

hazirda 120 dairelik projelerimiz devam
ediyor. Bu projelerimizden baslayanlar var,
baslayacak olanlar var. Bu projelerimizde
de calismalarimiz hizli bir sekilde devam
ediyor” ifadelerini kullanda.

ALTERNATIFLER SUNUYORLAR

Unver Ingaat’m miisterilerine alterna-
tifler sunduguna isaret eden Unver, séyle
devam etti, “Biz Unver ingaat olarak, 20-
30 dairelik butik projelerle farkh bolge-
lerde calismalar yuritiiyoruz. Bu sekilde
musterilerimize alternatifler sunabiliyor.
Boylece miisteri memnuniyetini artirmis
oluyoruz. Ginkl miisterilerimize cesitlilik
sundugunuz zaman, insanlara alterna-
tif sunulunca daha cazip gelebiliyor. Bu
anlamda, farkl bélgelerde projelerimiz
yikseliyor. Bu tir ¢alismalarla da sirketi-
mizi yiikseltmeye galistyoruz.”

GUZEL BIiR BOLGEDE CALISIYORUZ

Daha ¢ok Karaman Yolu bélgesinde




calismalar yuruttiklerini bu
boélgeden de memnun oldukla-
rim1 vurgulayan Unver, sunlari
kaydetti, “"Bu bolgeye hitap ede-
cek sekilde projeler tretiyoruz.
Fiyatlarimizi da bu boélgeye gore
sekillendiriyoruz. Orta kesime
hitap edecek Uretimlerimizi
gerceklestiriyoruz. in§aat yap-
tigimiz bolge, bizim icin giizel
bir bélge. Misterilerimiz de sag
olsunlar bize tevecciih goste-
riyorlar. Tabi herkesin farkh
bolgelerde, daha buiyuk projeler
yapma gibi hedefleri olmas1 ge-
rekiyor. Cunku esnaflik, isadami
olmak bunu gerektiriyor. Fakat
suan biz bélgemizden memnu-
nuz. istesek farkli bélgelerde
ingaat yapabiliriz, sartlarimiz
bunun i¢in miisait. Ama macera
aramak istemiyoruz ve simdilik
bu bélgede ¢alismalarimiz: siir-
dirmeye devam edecegiz.”

ISTEGE GORE MUSTAKIL
PROJELER YAPIYORLAR

Unver, pandemi siireciyle
birlikte insanlarin daha gok bah-
celi evlere yoneldigini anim-
sattl. Bu konuda da ¢calismalar
yaptiklarini belirten Unver,

“Son birkag yildir insanlar

daha c¢ok bahgeli evlere ragbet
gosteriyor. Biz 6ncesinde de
Unver Insaat olarak, miistakil,
villa tarzinda evler yapiyorduk.
Suanda da bu projelerimizi
surduriyoruz. Musterilerimizin
istegine gore uretimler yapa-
biliyoruz. Misterimize anahtar
teslim seklinde projelerimizi
tamamlaylp musterimize teslim
ediyoruz. Bu tarz projelerimizi
de devam ettirecegiz” dedi.

GELECEKTEN UMITLIiYiZ

Unver, sektorle ilgili de-
gerlendirmeler de yapti. in§aat
sektoriiniin son dénemde tlke
genelinde zorlu bir stireg-
ten gegtigini belirten Unver,
sunlarn kaydetti, “Girdi fiyat-
larimiz yiizde 50 seviyelerinde
bir artis gosterdi. Bu durum
bizim maliyetlerimizi artiriyor.
Maliyetlerimiz artinca, haliyle
daire fiyatlar1 da yukseliyor. Bu
da bizim satiglarimizi olumsuz

etkiliyor. Bizim kar etmemiz
gerekiyor. Kar etmeden daire
satmamiz mimkiin degil. Ama
vatandaglarimizin alim giicti
distince, satislarimiz da yavas-
hiyor. Bu anlamda sektérdeki
sirkilasyon diismis durumda.
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Tabi biz gelecekten timitliyiz. Insallah bu sorunlar giderilir ve bir
diizen oturur, sektérimiiz eski giizel giinlerine kavusur diye Gimit
ediyoruz.”

KREDILI SATISLARDA YOKUZ

Sektorin konut satislarindaki faiz indirim beklentisine de degi-
nen Unver, “Biz Unver Insaat olarak kredili satislarda yokuz. Miim-
kin mertebe girmemeye c¢alistyoruz. Ancak genel manada insaat
sektoriine kredi bir nefes veriyor. Satilmayan daireler satiliyor.
Gectigimiz donemde daire satislari igin kredi faiz oranlarinda bir
diisiis yapilmis ve sektore can suyu olmustu. Sektérin yine genel
anlamda boyle bir talebi var. Bu talep hiikiimetimizin degerlendir-
mesi ve olumlu bakisiyla gerceklesir. Bu konuda tamamen hiiki-
metimizin takdirindedir. Ama az 6nce de dedigim gibi, biz kredili
satiglarda olmadigimiz icin acikcasi bizim Unver ingaat olarak oyle
bir beklentimiz yok” seklinde konustu.

BELEDIYELER COZUM ODAKLI CALISIYOR

Belediyelerin yaptig: calismalarin kendilerine kolaylik sagladi-
g dile getiren Unver, “Miiteahhitlerin devlet kurumlari igeri-
sinde yakin c¢alisma icerisinde oldugu kurumlar takdir edersiniz
ki belediyelerdir. Belediyelerin imar calismalariyla yapilasmalar
gerceklesiyor. Bu anlamda belediyelerle yakin bir ¢alisma igerisin-
deyiz. Son yillarda belediyelerimiz bize 6n acic1 ¢alismalar yapiyor.
Sorun ¢éziicii bir galisma icerisindeler. Isler daha hizl yiiriiyor. Bu
durum bize olumlu yansiyor. Bu anlayistan memnunuz” dedi.

YOLUMUZA DEVAM EDECEGiZ

Sirket olarak sektérde hedefleri dogrultusunda yola devam
edeceklerini kaydeden Unver, “Unver Ingaat olarak énemli hedef-
lerimiz var. Hepimizin amaci biyiimektir. Devletimize, milletimize
daha faydali olabilmek i¢in gayret gosteriyoruz. Bu anlamda buyu-
menin sinir1 yoktur. Bu dogrultuda calismalarimizi siirdirecegiz.
Piyasa sartlarina gore hareket ederek, sektordeki ¢alismalarimizin
ustiine koyarak yolumuza devam edecegiz” diye konustu.
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tirkiye Istatistik Kurumu (TUIK)
Konya Bolge Mudirligi'nden

yapilan agiklamaya gore, 2021
yil1 Mayis ayl itibariyle Konya’da toplam
konut satiglar: bir énceki yilin ayn1 ayina
gore yluzde 25,2 oraninda artarak ve bir
onceki aya gore ylizde 29,9 oraninda azala-
rak bin 565 adet oldu.

Tiirkiye Istatistik Kurumu Konya Bélge
Mudurliga 2021 yili Mayis ay1 Konut
Satisi Istatistiklerinden “Konya ili konut
satiglar1” konusunda bir basin biilteni
hazirladi. TUIK Konya Bélge Mudiirligtn-
den yapilan agiklamaya gore, 2021 yili
Mayis ay: itibariyle Konya’da toplam konut
satiglar: bir 6nceki yilin ayni ayina gore

yuzde 25,2 oraninda artarak ve bir 6nceki
aya gore yluzde 29,9 oraninda azalarak

bin 565 adet oldu. Konya, bin 565 konut
satisl ile Tirkiye genelindeki toplam konut
satiglarindan ytlizde 2,6 pay alarak 7'nci
sirada yer aldi. Tirkiye genelinde konut
satiglar1 Mayis ayinda bir 6nceki yilin ayni
ayina gore yluzde 16,2 artarak 59 bin 166
oldu. Konut satiglarinda Istanbul 11 bin
356 konut satis1 ve yizde 19,2 ile en yuk-
sek paya sahip oldu. Satis sayilarina gére
Istanbul’u 5 bin 653 konut satisi ve yiizde
9,6 pay ile Ankara, 3 bin 298 konut satis1
ve yiizde 5,6 pay ile Izmir izledi. Konut
satig sayisinin en az oldugu iller sirasiyla 7
konut ile Ardahan, 11 konut ile Hakkari ve

26 konut ile Bayburt oldu.

KONYA'DAKI IPOTEKLI
KONUT SATISI SAYISI 165 OLDU

2021 yili Mayis ayinda Konya’da satilan
konutlarin ytizde 10,5’i ipotekli olarak
satild1 ve ipotekli satis oraninin en fazla ol-
dugu iller siralamasina gére 65’inci sirada
yer aldi. Turkiye genelinde Mayis ayinda
ipotekli konut satislar: bir énceki yilin ayni
ayina gore yuzde 42,9 azalis gostererek 10
bin 560 oldu. Toplam konut satislari iginde
ipotekli satiglarin pay1 yluizde 17,8 olarak
gergeklesti. Ipotekli satislarda Istanbul 2
bin 210 konut satis1 ve ylizde 20,9 pay ile




ilk sirada yer aldi. Hakkari
ve Sirnak illerinde ipotekli
konut satis1 gerceklesmez-
ken Ardahan’da 1 ipotekli
konut satis1 gerceklesti.

KONYA'DA DIGER SATI$
TURLERI SONUCUNDA BIN
400 KONUT EL DEGi$TiRD]

Konya’'da 2021 yili Mayis
ay1 itibariyle toplam konut
satislari icindeki diger konut
satis1 pay1 (yuzde 89,5) sira-
lamasina gore 17'nci sirada
yer aldi. 2021 Mayis ayinda

Konya’da satilan konutlarin
491 adedi ilk defa satilirken,
bin 74 konut ise ikinci el
konut satisl ile el degistirdi.
TUIK Konya Bélge Middirlii-
ginden yapilan aciklamaya
gore, Konya’'da toplam konut
satiglar: icinde ilk satislarin
pay1 yuzde 31,4 iken; ikinci
el satiglarinin payi ise yiizde
68,6 olarak gerceklesti.
Turkiye genelinde ise konut
satiglar: icinde ilk satisin
pay1 yuzde 30,8, ikinci el
satiglarinin payi ise ylizde
69,2 oldu.




'KARAMAN'IN DESTEGINI

HISSETTIK’

MERHAN Insaat Yénetim Kurulu Baskart Muammer Karapinar, insaat sektdrii ve yasamuyla
ilgili 6zel aciklamalar yapti. Uretimin her zaman énemli oldugunu ifade eden Karapinar,
“Sehri rahatlatmak adina basladik ve Karaman'in destegini yarumizda hissettik. Insallah yeni
projelerimiz Uzerinde de ¢ahsiyoruz” diye konustu

ayat1 kolaylastiran projelerin
H gelistirilmesi ve hayata geciril-

mesi amaciyla kurulmus olan
MERHAN ingaat, kaliteden taviz verme-
yen, insani ve gevreyi daima en biiyiik
oncelik sayan calisma yapisiyla 6n plana
cikiyor. Misteri memnuniyetini daima ilk
siraya alarak projelerini realize eden Mer-
han in§aat, hizmetinin kalitesini artirmak
icin sektordeki yenilikleri yakindan takip
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ediyor. 10’'Lar Dergisi'ne 6zel agiklamalar
yapan Yonetim Kurulu Baskan1 Muammer
Karapinar, “Hem sehrin icindeki sanayi-
yi buraya tasimak hem de yeni fikirlere
alan olusturmak i¢in buray1 yaptik. Benim
distinceme gore Karaman'in en az 500
dikkéna yani bizim yaptigimiz gibi beg
sanayi sitesine daha ihtiyaci var” dedi.

Muammer Karapinar kimdir?

1988 Konya dogumluyum. istanbul
Hali¢ Universitesi Uluslararasi isletme ve
Ticaret bolimi mezunuyum. Yaklasik 11
yullik bir ticari hayatim var ve bunun son
8 yilin aile sirketinde, 3 yildir ise kuru-
cusu oldugum MERHAN Insaat’ta devam
ettiriyorum.

Yola cikis sloganiniz neydi?

Hayati kolaylastiran projelerin gelis-
tirilmesi ve hayata gegirilmesi amaciyla
kurulmus olan firmamiz; kaliteden taviz
vermeyen, insani ve gevreyi daima en
biytlk 6ncelik sayan ¢alisma yapisiyla 6n
plana ¢ikmigstir. Misteri memnuniyetini
daima ilk siraya alarak projelerini realize
eden Merhan in§aat, hizmetinin kalitesini
artirmak icin sektordeki yenilikleri yakin-
dan takip etmektedir. Hem isc¢ilige hem de
kullanilacak olan malzeme se¢imine 6nem
vererek hayat1 isimizin merkezinde tutarak
sektore giivenli ve ekonomik ¢éziimler
getiriyoruz. Sektordeki yenilikleri takip
etmekle kalmiyor, pazardaki talepleri de
yakindan takip ediyoruz. Ustlendigimiz
taahhtitleri tam zamaninda ve beklen-
tinin Gizerinde kalite seviyesinde teslim
eden Merhan in§aat, sektoriin 6nde gelen
firmalarindan birisi olma yolunda emin
adimlarla ilerlemektedir. Insaatin1 gergek-
lestirdigimiz her konumun degerine deger
katmay1 amacgliyor, yonetmeliklere uymaya
O0zen gosteriyoruz. Yapilarimizin hem ig



mimarisine hem de dis mimari tasarim-
larina dikkat etmekle kalmiyor, yapilarin
fonksiyonel olmalarini géz éntinde bulun-
durarak insa ediyoruz. Is ahlakindan 6diin
vermeyen firmamiz musterilerinin duydu-
gu glvenin karsiligini hakkiyla vermek igin
calismaya devam etmektedir.

MERHAN insaat'in hikayesini
dinleyebilir miyiz?

Sirketi ¢ok biiytik hedeflerle kurdum.
Allah nasip ederse Karaman’da yaptigimiz
sanayi sitesi projesi gibi projeleri Konya’'da
da devam ettirmek istiyorum. Karakterim
itibari ile kabima sigmayan bir yapim var.
Burada 88 diikkan barindiran bir sanayi
sitesi projesine devam ediyoruz.

Karaman'da insaat sektor nasil?
Karaman’da insaat sektdri bugtline
kadar belli bagh firmalar ile devam ediyor-

du, bizim gibi Konya’dan gelip burada is
yapanlar var. Su anda sektor ¢ok hareketli,
bunun sebebi gayrimenkul fi-
yatlarinin ytkselmesi. Karaman
su anda yenilenen ve gelis-
meye, bltylimeye baslayan bir
sehir ve bu anlamda Karaman
hizla buylyor. Karamanl olup
Avrupa’da yasayan ¢ok fazla
vatandasimiz var ve bizim de
Avrupall miisterilerimiz var. Al-
lah razi olsun Karaman halki da
bizi bagrina basti. Biz de daha
¢ok Karamanl tedarikgiler ile
calismaya dikkat ediyoruz.

Arsa tahsisi konusunda
sikint1 yasiyor musunuz?

Arsa tahsisi aslinda Kara-
man’da imara agilmisg, agilacak
olanlar var. Konya'ya oranla tg¢
kat daha ucuz ve Karaman’'in
projelere ihtiyaci var. Bizim
yaptigimiz sanayi projelerine
daha c¢ok ihtiyaci var. Tabii biz
bu projeyi yaparken daha 6nce
hi¢ yapilmadigi i¢in ¢ok riskli

idi ama Allah’a sukir yaptik, yapiyoruz.
Karaman’da projemize basladigimiz tarih-
ten itibaren daha 6nce Konya’'dan gelen
firma sahiplerinin de blylk destegini aldik
bizi ¢ok sicak karsiladilar. Bizim planlari-
miz igerisinde, su anda yaptigimiz sanayi
sitesinin ikincisini ve tigincisini yapmak
var. O yuzden sanayi sitemizin ismini Piri
Reis Sanayi Sitesi-1 koyduk ki; ikincisi ve
uclncusu de gelecek. Hem sehrin igindeki
sanayiyi buraya tasimak hem de yeni fi-
kirlere alan olusturmak i¢in buray: yaptik.
Benim diistiinceme goére Karaman’in en az
500 diikkana yani bizim yaptigimiz gibi
bes sanayi sitesine daha ihtiyaci var.

Pandemi dénemi nasil gecti,
geciyor?

Bizim pandemiyi gegirme slirecimiz
biraz farkli oldu, Konya-Karaman arasi
surekli stirekli yolardaydik, yollardaydim.
Onun disinda ben Tiurkiye'nin pandemi
siirecini gliglenerek atlatacagini disi-

. _TICARETE
ON VERECEK
PROJELERIMIZ .

Y Sixi Beldigor.”

1"‘\-:.*

m
~—— MERHAN"

licaretin yolu
buradan geciyor

nuyorum o6zellikle sanayi alaninda ciddi
yatirimlar ve ataklar yapildi.

Peki pandemi sektori nasil etkiledi?

Pandeminin ilk ¢iktiginda biz bu
projeye baslamamistik tam ortasindayken
pandeminin projeye basladik, pandemiyi
bile bile geldim ve Allah’a stikir sikinti
cekmedik ama yasaklarin hepimizi etkile-
digi asikar.

Devlet destegi kullandimiz mi?

Devlet destegi almadik. Daha dogrusu
teklif edildi fakat ihtiyacimiz olmadidn icin
kullanmadik.

Sizin alaniniz ile insaat sektori
farkh bir alan, memnun musunuz,
keske kendi alanimda calissaydim
dediginiz oldu mu?

Aslinda ben 11 yillik ticari hayatimin
sadece 1 yilin1 kendi alanimda caligtim.
Cok farkl islerde calistim. Tabii bu 11
yillik tecribeyi kullandigimiz
alan sadece insanlar ile iligkiler.
Aslinda geriye kalan kisimda ta-
mamen babamin yonlendirmesi
ile ilerliyoruz. Girdigim sektor-
den memnunum.

Genglere tavsiyeleriniz ne
olur?

Bir buytugine sormadan
higbir is yapmamalarini tavsiye
ederim. Bilmediginiz bir ige
girecekseniz en iyi bilen ile
girsinler derim. Bu iste uzman
olan kisiler ile bir araya gelip
fikir alsinlar. Sunu da belirteyim
ki Gireten her zaman kazanir.

Kag kisi istihdam
ediyorsunuz?

Kendi personelim dahil insa-
atta calisan kisi sayis1 65.suan
daha az ve vardiyali ¢calisiyoruz.
Yazin personel sayimiz ¢cok daha
artiyor.
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fzmir Belediyesi Kdy Miizesi - IZMIR - 2017

on yillarda artan cephe aydinlat-  Enerva Miuhendislik aslinda elektrik
Sma istedi, sektoriin de gelisme- miuthendislik ¢6ztim firmasidir.

sini katki sagladi. Ozellikle az Projeden uygulamaya, muisavirlik-
enerji harcayan ve elektrik enerjisi ten aydinlatmaya elektrigin her ala-
maliyetlerini distiren led teknolojiyle ninda variz. Ama alanlara ayirmak
birlikte talep artinca, cephe aydin- gerekirse; Elektrik Proje Tasarim,
latmas farkl bir noktaya tasindi. Elektrik Taahhtit ve Uygulama, Ay-
Sektorde onemli projeler ortaya koyan  dinlatma Cozlimleri ana is baslikla-
Enerva Enerji ve Aydinlatma, yaptigi rimiz diyebiliriz.
projelerle aydinlatmaya farklh bir
bakis agist getiriyor. “Mithendisligi- Elektrik projesinden

mizi stirekli gelistirerek, igimizi en iyi bahsedebilir misiniz biraz, neler
sekilde yapmak, icinde bulundugumuz  yapiyorsunuz?

gevreye saygdlyla yerel ve toplumsal Firmamiz, Tirkiye'de 68 ilde,
fayda saglayan calismalara destek dinyada 6 tilkede 1000’in tizerinde
vermek sirket felsefemiz” diyen tamamladigl proje ile her gegen giin

Enerva Enerji ve Aydinlatma Yonetim  buiylimekte, proje ekibini gelistir-
Kurulu Baskani Ender Gagril Ertugrul, = mektedir. Dogru yapi-dogru proje

her turlt aydinlatma projesini yapip, esasindan gectigine inanarak, her
uyguladiklarinm séyledi. seyin temelinin dogru projeden gec-
Enerva Miihendislik olarak is tigin biliyoruz. Turkiye’'deki yonet-
alammnmizdan bahseder misiniz? melikler ve uluslararasi standartlara
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gore, isveren ile gerekli koordinasyon
cercevesinde tim kuvvetli akim ve
zaylf akim sistemlerine iligkin di-
zayn iglerini gergeklestiriyoruz. Yur-
tici ve yurt disinda 6nemli projelere
tecriibeli muhendis kadrosu ile imza
atan firmamizda proje calismalarina
iliskin olarak faaliyetler yuritiyoruz.
Yapinin kullanimina iliskin gerekli
ihtiyaclarin yerel ve uluslararasi
standartlara uygun olarak belirlen-
mesi, Proje raporlarinin hazirlanarak
avan projelerin ve prensip semala-
rinin hazirlanmasi, Trafo, jeneratdr,
AG ve YG odalar yerlesimlerinin
optimum ve teknigine uygun olarak
yapilarak, bina ici dagitimlarda
kullanilacak giizergah ve saftlarin
belirlenmesi,

Aydinlatma, kablo kesit ve akim
kontrolii hesaplarinin yapilmasi,
Yangin algilama sistemleri, CCTV
sistemleri, karth gegcis sistemleri,
hirsiz alarm sistemleri, SMATV sis-
temi, telefon, data yapisal kablolama
ve dagitim sistemleri, acil anons
sistemleri, hemsire ¢agri sistemleri,
deprem algilama sistemleri, bina
otomasyon sistemleri, aydinlatma
otomasyonu sistemleri gibi tim zayif
akim sistem projeleri bina ihtiyacina
gore tasarlanip projelerinin yapil-
masl,

Dekorasyon projeleri cergevesinde
uygulama projelerinin hazirlanmasi,
Kuvvetli akim ve zayif akim sistem-
lerinin diger disiplinler ile beraber
koordinasyon paftalarinin hazirlan-
masl, Pano yiikleme cetvellerinin

ve imalat resimlerinin hazirlanmasi,
Mekanik proje verileri dogrultu-
sunda mekanik ekipman kuvvet ve
kumanda ¢izimlerinin hazirlanmasi,
MCC pano tasarimlar1 ve otomasyon
projelerinin hazirlanmasi, Cevre
aydinlatma projelerinin hazirlanmasi,
topraklama ve yildinnmdan korunma
hesaplarinin yapilarak projelerin
cizilmesi, teknik sartname ve ihale
kesiflerinin olusturulmasi, hazirlanan
projelerin yerel ve resmi makam
onaylarinin alinmasi, as-built plan-

larinin hazirlanmasi, shop drawing
planlarinin hazirlanmasi,

Isletme ve bakim sartnamelerinin
hazirlanmasi. Yapinn statik ve
mimari projeleri ne kadar 6nem-

li ise elektrik projeleri de o ka-

dar 6nemlidir. Giinkii projesiz hatal
yapilacak bir elektrik tesisati insan
hayatinin kaybina, is glicii kaybina,
maddi kayiplara ve zaman kaybi-
na neden olabilir.

Dogru projede ne demektir?
Acabilir misiniz?

Enerji hayatimizin vazgecilmezi. Gu-
venlik, streklilik, verimlilik, ¢cevreci-
lik... Her sey dogru tasarimla baslar.
Her konuda bdyle ama s6z konusu
olan elektrikse bu daha da énemlidir.
Tasarim yetkin ellerde yapilmigsa
bilirsiniz ki yasam alanlarinizda veya
tesislerinizde can ve mal giivenligi
saglanmistir. Asin yiiklenme mi?
Kisa devre olayn mi? Kacak veya artik
akim m? Higbiri sorun degil. Clink(i
bilirsiniz ki tim hesaplamalar 6zenle
yapimustir, ilgili standartlar dogrul-
tusunda gerekli koruma 6nlemleri
alinmug ve olabilecek tim hatalara
kars: elektrik tesisatimz gerekli
koruma cihazlariyla donatilmistir.
Enerjinizin kesintiye ugramamasi,
yani suirekli olmasi da garanti altin-
dadir. Ve siirdiiriilebilirlik. Gelecegi-
mizi riske etmeyecek stirdiirilebilir
binalarin, endustriyel tesislerin ve
altyap tesislerinin yapimi da ancak
suirduirilebilirlik kriterlerine gore ya-
pilmus tasarimlara baghdir. Kisacasi
tasarim her seydir. Dogru tasarim
varsa canlarimiz ve mallarimiz
glivende demektir, yangin gtivenligi
var demektir, tilkemizin kaynaklar:
dogru kullaniliyor demektir. Yenilikgi
tasarim varsa yapillan AR-GE calis-
malar1 uygulamaya geciyor demektir.
Bilgiyi talep eden bunu genellikle
bedelsiz olarak almak istiyor. Bu da
bilgiyi biriktirmek i¢in yapilan yati-
rimlar engelliyor ve isi bilgi satmak
olanlar1 bezdiriyor. isveren biinye-
sinde yetkin kisiler olmadid i¢in

Abdullah Gul Miize ve Kutuphane51 KAYSERI
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elektrik tesisat tasariminda genellikle
ne istedigini tam olarak bilmiyor ya
da tanimlayamiyor. i§verenin ucuz
olsun, hizl olsun, siirsiz degisiklik
imkéani olsun beklentileri nitelikli ta-
sarimlarin éninde bir set olusturuyor.
Bunun igin teklif alma sartnamesinin
tasarimcinin yorumuna agik olmaya-
cak sekilde proje yonetmeligi ve ilgili
standartlar dogrultusunda detay-
landirilmasi ve katma degeri yiiksek
tasarimi gerceklestirecek beklentileri
icermesi gerekiyor.

Anadolu Gelisim Koleji Elektrik Uygulama
Projeleri - KONYA

Biraz da aydinlatma hakkinda
konusalim, Aydinlatmada neler
yapiyoruz?

Mimari aydinlatma ¢éziimleri sunuyor
ve uyguluyoruz. i¢ ve dis mekanda
projelendirilmesinden 3 boyutlu
sunumlarina kadar hazirlayip, mus-
terilerimiz i¢in optimum ¢oztimler
iiretiyoruz. Ozellikle giiglii oldugumuz
alan dis cephe aydinlatma ¢éztiimleri.
Mimari cephe aydinlatmasinin ana
amaclary; Sehirde gorsel guzellikler
yaratmak, binalarin degerini artirmak,
mimariyi vurgulamak, ¢cekim noktalari
olusturmak ve turist sayisini arttir-
mak, ticari faaliyetleri desteklemek
(medya cepheleri) olarak siralanabilir.
Tarihi bir binanin iyi disunulmus
gece aydinlatmasi veya modern bir
binanin dinamik aydinlatma tasarimi,
sehrin degerini arttirabilir, ziyaretci-
leri gekebilir ve o bolgedeki ticarete
dolayl olarak fayda saglayabilir.
Statik veya dinamik, aydinlatilmis
bina cepheleri sehirlerimizin gece
gOrinimunu ve karakterini meydana
getirirler. Yaratici ve bilingli olarak
aydinlatilan binalar yasadigimiz
cevrenin degerli unsurlar: haline
gelebilir, mimari ve ekonomik katki
saglayabilir. Bu konuda en 6nemli
gorev yerel yonetimlere diismektedir.
Sehirlerin ana aydinlatma planlari
olusturulmali, standartlar belirlen-
melidir. Ancak bu sekilde sehirler
kendilerine 6zgu bir karaktere sahip
olabilir, tarihe ve gelecege saygih ya-
sam alanlar haline gelebilirler.
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Kuruldugu giinden itibaren 2 binden fazla projeye imza atmis olan
YONEL PREFABRIK muisteri memnuniyeti sloganiyla yoluna devam ediyor. Calismalar
hakkinda degerlendirmelerde bulunan Satis ve Pazarlama Mudurii Serdar Onel,
“Musteri memnuniyeti dSnemli, bizim sirkette patron musterimizdir” dedi

‘PATRONUMUZ MUSTERIMIZDIR'

vrupa standartlarina uygun,
kaliteli ve giivenli yapilar insa
derek Konya'ya hizmet eden

YONEL PREFABRIK son iki yildir Almanya
ve bircok Avrupa ulkesine de ihracata bag-
lad1. Celik Konutlar, prefabrike konutlar,
modiler yapilar, karavanlar, ofis binalari,
sosyal tesisler, hastaneler, okullar, deprem
evleri, konteynerler, kabinler, hangarlar,
depolar, hayvan ciftlikleri ve hafif celik
yapilar olmak tizere birgok yapisal ihtiyaca
cevap verebilmek icin ARGE caligmalari-
na da verdigi 6nemle adindan s6z ettiren
YONEL PREFABRIK giiniimiiz sartlarinin
uzerinde gergeklestirdigi tiretimlerini
suirdiirerek sektordeki kalite anlayisin her
gecen gun artiriyor. Uriinleri ve calismalar:
hakkinda degerlendirmeler yapan Satig ve
Pazarlama Miudiirli Yénetim Kurulu Uyesi
Serdar Onel, “Bir girdigimiz mahalleden
ikinci isi almadigimiz hi¢ olmamis. Yapti-
gimiz is mutlaka iyi bir referans olmus ve
o mahallede ikinci yapiya da yer vermisiz.
Referansimiz igimiz” diye konustu.

10 BIN METREKARELIK ALANDA
HIiZMET VERIYORUZ

Bir aile sirketi olduklarini ifade eden
YONEL PREFABRIK Satis ve Pazarlama Mii-

diirti Serdar Onel, “2000 yilinda Konya'da
kurulmus bir firmayiz. Prefabrik ve celik
yap1 sektorinde faaliyet gosteren, sadece
Konya'nin degil bélgenin ilk firmasiyiz.
Babam makine miihendisi olarak kurucu
yonetim kurulu baskanimiz. Amcam insaat
miihendisi ve ben de avukatim. Bir aile
sirketi olarak birlikte galisiyoruz. Dolayisiyla

cok genis bir ekibe sahibiz. 2000 yilindan
bu yana prefabrik evler ve gelik konstruk-
siyon alaninda faaliyet gosteriyoruz. Her
gegen y1l da yapilarimiza talep artiyor ve
talebe gore de Uretim kapasitemizi artirdik.
TUVTURK Muayene istasyonunun yanina
tasindik. Burada 10 bin metrekarelik alanda
uretimimizi gergeklestiriyoruz. Turkiye'de
cok fazla uretici firma yok zira sektordeki
bircok isim alim satim yapanlardir ama biz
uretici firma olarak sektordeki ismimizi
markalastirdik. Son 7-8 yildir da bag bahge
statlisiinde degil, dért mevsim yasam ko-
sullarina uygun 300-350 metrekarelik liiks
ve kalic1 yapilar yapiyoruz. Biz, 20 yilda bir
defa bile konteyner tretmis firma degiliz.
Sektorin de iginde branslar var. Konteyner
imalatgilar: prefabrik sektoriiniin icinde
ama bizim yaptigimiz 300-350 metrekarelik
liks yapilar” ifadesini kullandi.

OLMAZSA OLMAZIMIZ MUSTERI
MEMNUNIYETI

Son donemlerde talep artiginin neden-
lerini de anlatan Serdar Onel, “Miisterileri-
mizin bizleri tercih etmesinin sebebi sadece
maliyet de degil. Bizim yapilarimizda ¢ok
ciddi bir 1s1 yalitim var ve bu liiks yapilar:
30 glin icinde anahtar teslimi yapiyoruz.



Turkiye'de artik bir deprem gergegi var

ve bizim yapilarimiz 9.5 siddetinde bir
depreme kars1 dayanikli. Dolayisiyla bizim
yapilarimizi daha giivenli ve musterimiz 20
yildir hep kaliteli yapilar1 gériince de bizleri
tercih ediyor. Bu baglamda bizim hep dis-
turumuz da ‘musterilerimiz bizim sirketimi-
zin patronu’ oldu. Bizim olmazsa olmazimiz
miuisteri memnuniyeti idi. Ulkenin ekono-
mik anlamda sikintili oldugu dénemlerde
bile biz her yil diizenli olarak yuzde 20
buytdik. Clinkl yaptigimiz is referans ize-
ri yapilan bir is. Dolayisiyla sadece reklam
ve pazarlamayla olacak bir is yapmiyoruz.
Bizim en biiytuik reklamimizi miisterimiz
yapacak. Bir memnuniyet saglandiginda
mahalle mahalle, ilge ilge, koy kéy bunun
geri donuslerini aliyoruz. Biz, aylik ve yillik
periyotlarla toplantilarimizi yapiyoruz ve su
sonucu hep gordik; Bir girdigimiz mahal-
leden ikinci isi almadigimiz hi¢ olmamis.
Yaptigimiz is mutlaka iyi bir referans

olmus ve o mahallede ikinci yapiya da yer
vermisiz. Ya da bir aileye mal sattigimizda,
akrabasi, ortagl, komsusu derken kesinlikle
bir geri dénlistim almisiz. Bizim en buytk
sermayemiz de zenginligimiz de musteri
memnuniyeti. Fiyatlar konusunda bir kiyas
yapacak olursak da prefabrik evler beto-
narme evlere gore daha ekonomik yapilar-
dir. Celik konstriiksiyon yapilarimiz belki
betonarme fiyatiyla ayni oluyor ama guvenli
oldugu icin de insanlar bizi tercih ediyor.
Ama bizim miisterilerimizin énceligi fiyat
degil musterilerimizin 100 metrekarelik bir
yapiyl 15 ya da 30 gtinde teslim alabilmele-
ridir. Satig sonrasi destek bunun i¢in ciddi
tercih sebebi. Bir de bizim binalarimizda
kolon ve kiris yok, dolayisiyla kullanim alan
daha fazla ve bu da ayr bir tercih sebebi.
Bir de dogru malzeme ile yapilirsa gelik
konstruksiyon yapilarimiz betonarmeden
daha kaliteli ve uzun émurlidir” seklinde
konustu.

ARTIK ZARURET HALINE GELDI

Konya’dan diinyaya ihracat baslattik-
larin da hatirlatan Serdar Onel, “Bizim
yaptigimiz sekilde konut sektoriinde 2 bin
ayr1 yere 2 bin konut yapan yoktur. Biz, 2
binden fazla lokasyonda yapilar yapmisiz.
Turkiye'nin farkh illerinde de santiyeleri-
miz var. Istanbul’da bir villa, Izmir’'de bir
villa yapiyoruz. Genellikle Konya'ya hizmet
ediyoruz ama sehir disinda da projeler ya-
piyoruz. Son iki senedir de ihracatimiz bas-
ladi. Almanya’ya tekerlekli evler satiyoruz.
Uriinlerimiz Avrupa standardinda ve kabul
gordii. Ozellikle Konya ve bélgede pandemi
doéneminde talepler artti. Aslinda bu bir
ihtiyacti ama insanlar erteliyordu. Bahce
almak istiyordu, almiyordu, bahcesi varsa,
ev almiyordu ama insanlar pandemide sunu
iyi idrak etti; Bu yapilar zevk degil artik
bir zaruret. Ustelik Konya’da bizim béyle
bir kiiltirimiiz de var. ‘Meram’da bagin
olsun’ ibaresi de bunun en gtizel izahidir. O
yuzden insanlar mustakil yagsam tarzina yo-
nelmeye basladi. Artik kéye gocler de bas-
ladi. En azindan kéyde yasamasa dahi kdye
bir ev yaptirarak daha fazla gidip gelmek
istiyor. Koye gidemese dahi insanlar artik
apartman tercih etmiyor ve dikey degil de
yatay yapilasma ilgisini cekiyor” dedi.

YAPILARIMIZ 10 YIL GARANTILI

Biz Turkiye'nin en buytk prefabrik
showromunu yaptik diyen YONEL PRE-
FABRIK Satig ve Pazarlama Miidiirii Serdar
Onel, “Tiirkiye’de daha biiyiik firmalar
var ama daha biiytik showroom yok. Biz,
katalogdan satig bitsin istedik. 50 metreka-
reden 250 metrekareye kadar, en ekonomik
yapidan en liikstine kadar miisteri burada
her seyi goriiyor, dokunabiliyor. Bizim her
evimiz farkhdir. Ginkd, her arsa farkl,

Haa Yusuf Mescit Mh.
Adana Cevre Yolu No:73
(Tlivtlirk Muayene Istasyonu Yar)
Karatay/KONYA

dolayisiyla her talep de farkhidir. O yiizden
bizim burada mimar ve muhendis ekibimiz
var. Her miisterimizin duvar kagidinin ren-
gine kadar yerinde tespit yapar isteklerini
projeye dokeriz. Aslinda biz sadece celik
konstriiksiyon ve prefabrik ev degil mimar-
lik ofisi gibi calisiyoruz. Sablonlarimiz yok,
miisterinin talebi bizde karsilik bulur. In-
sanlarin betonarme noktasinda ustalardan
bir kacis1 var. Her bransi ayr ayn kisiler-
den ayri ayr1 hizmetler almak istemiyorlar.
Anahtar teslim ciddi bir firma ile muhatap
olup garanti istiyorlar. Bizim yapilarimiz 10
yil garantili. Bir betonarme binada 10 yil
garanti veren firma var mi1? Veremez. Bizim
sadece servisle alakali tahsis ettigimiz bir
ekibimiz var. Biz yaptigimiz yapilarin bozu-
lan sifonuna dahi gidiyoruz. ‘Sinekligimiz
kapanmiyor’ diyen miuisterimize dahi ekip
cikariyor bunlara biitge ayiriyoruz” ifadesini
kullandi.

ELAZIG'DA TOKI'YE TEDARIKGI OLDUK

Devletin artik insanlar: bu tir yapilara
yonelttigini, Avrupa’da ise bu igin oturdu-
gunu soyleyen Serdar Onel, Elazigi’daki
deprem konutlarinin yapiminda da tedarikgi
olduklarin belirtti. Onel séyle devam etti;
Bizim yapilarimizin ruhsat alimlarinda ciddi
kolayliklar1 da var. Clinki geri donustuire-
bilir bir yapiya sahip yani sékuliip bagka
alanlara da monte edilebilir olmasi her
anlamda kolayligi da beraberinde getiriyor.
Devlet bile bir¢ok yapisin celik konstriiksi-
yondan yapmaya gayret ediyor ve buna da
yonlendiriyor. Misal, TOKI evlerinin birgok
ildeki yapisi gelik konstriiksiyondan yapildi.
Elaz1§’da deprem evlerinin yapisinda biz de
tedarikgi olarak yer aldik. Cok kisa stirede
cok 6nemli yapilar insa edilerek sahiplerine
teslim edildi. Bu sektér Avrupa’da oturmus
bir sektér ve bugun Turkiye'de de yaygin
bir sekilde kullamilmaya baslandi.
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arimda 6n plana ¢ikan Gumra,
I son donemlerde sehirlesme ve

sanayide de 6nemli gelismeler
sagladi. Yapilan giizel uygulamalarla Cum-
ra’da gelisen ingaat sektord, ilgenin citasi-
n1 yukseltti. Bu durum ilge i¢in biiylik bir
avantaj haline geldi. ilgeye bu avantajda
insaat sektorunde yaptig: kaliteli projelerle
onemli bir katki saglayan markalardan biri
de Golak insaat. 8 yillik tecriibeyle bugiine
kadar 7 6nemli projeyi tamamlayan Colak
Ingaat, ilgedeki basarili galigmalarini
surdiruyor. Sektor ve yaptiklar: projeler
hakkinda bilgiler veren Golak Insaat Sahibi
Mali Misavir Kemal Golak, insanlar1 mutlu
edecek konutlar urettiklerini vurguladi.

PIYASALAR OTURURSA
YENI PROJELER VAR

Golak Insaat Sahibi Mali Miisavir
Kemal Colak, 8 yillik bir insaat tecriibeleri
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oldugunu séyledi. Bugiine kadar 7 projeyi
basariyla tamamladiklarini belirten Colak,
"2021 yilinda ingaat maliyetlerinin ytiksel-
mesinden dolay: biraz gazi kestik. Elimizde
3 dairelik bir proje var. Gumra’da imar

Bugune kadar yaptiklan 7 projeyi basartyla tamamlamanin gururunu yasadiklarin
belirten Colak Insaat Sahibi Mali Musavir Kemal Colak, her gecen gun artirdiklan
kaliteyle insanlan mutlu edecek konutlar urettiklerini sdyledi

COLAK INSAAT CUMRA'DA

noktasindaki sorunlar: da asmaya asladi-
lar. Dolayisi ile yeni yerler yapmak icin de
distincelerimiz var” dedi. Yap-sat usuliyle
projeler yaptiklarinin bilgisini paylasan
Colak, sozlerine sdyle devam etti, “Bizde
kooperatif yok. Yap-sat yapiyoruz. Bunun
icin projelerimizi hizli bir sekilde bitirmek
zorundayiz. Dolayisi ile bundan sonraki
projelerimizi de yap-sat usuliiyle yapaca-
giz. Kooperatif uzun soluklu bir is, veballi
bir ig, Giyeleri memnun etmek zor. Bu
anlamda yap-sat yapmak daha rahat. Bu
distinceyle hareket ediyoruz. Kalitemizi
artirmaya caligtyoruz. Her yaptigimiz pro-
jeyi daha kaliteli yapma adina calismalar
strdiriyoruz. Oglum Sami ile birlikte in-
saat sektoriinde calisiyoruz. Sehir merke-
zinde yerler var onlar1 almay1 diisiniyoruz
ama yeni imarin belli olmasim istiyoruz.”

MUSTERI MEMNUN OLUNCA BiZ DE
MEMNUN OLUYORUZ

-
=
-



Yaptiklar: projelerde bugline kadar
higbir sorun yasamadiklarin dile getiren
Colak, soyle devam etti, “"Bugtline kadar
herhangi bir sikint1 yasamadik. Alicilarimiz
memnun, oturanlar memnun. Zamanin-
da teslim ettik projelerimizi. Alicilarimiz
memnunsa biz de memnun oluyoruz. In-
sanlar yillarca calisiyor ve elindeki parasiy-
la ev aliyor. Bu nedenle insanlara kaliteli
ev yapma gayretindeyiz. Bundan sonra
daha kaliteli projeler yapma hedefindeyiz.”

COLAK INSAAT FARKINI KALITEYLE
ORTAYA KOYUYOR

in§aat sektoriinde kalitenin arttigini,
kalitenin de tercih sebebi oldugunu vurgu-
layan Colak, sunlar1 kaydetti, “[nsanlarin
bakis acis1 degisti. insanlar sehir digin-
da degisik yapilar goriiyor ve degisiklik
istiyor. Zaten yenilikler yapmazsaniz
ayakta kalamiyorsunuz. Dolayisi ile yenilik
yapmak, degisik projeler tiretmek zorunda-
siniz. Kullanish evler liretmeniz gerekiyor.
Gorseli olan binalar tiretmeniz gerekiyor.
Vatandaslarin dikkatini ¢geken ince detaylar
var. Onlara dikkat etmek gerekiyor. Kaliteli
malzemeler kullanmak gerekiyor. Bunlar:
yaparsaniz vatandas da tercih ediyor. Biz
de Colak ingaat olarak bunu saglamaya
galistyoruz.”

GIRDI MALIYETLERI ARTTI

Son dénemde sektordeki girdi maliyet-
lerinin artmasinin dengeleri bozduguna
deginen Colak, “Girdi maliyetleri yukseli-
yor. Artan fiyatlar da inmez. Bu gidisat ne-
reye gidecek bilmiyoruz. Ulkemizin yaptig:
dogalgaz arastirmalari sonucunda dogalgaz
bulundu. 2023 yi1linda bu gazin ¢ikaril-
maya baslanacag sdyleniyor. Dolayisi ile
dogalgaz ithalatimizin azalacag: hatta ihra-
cat yapilacagi boylece doviz girdisi olacagi
belirtiliyor. Bu gerceklesir mi bilemem.
Boyle bir durum olursa tlkemizi rahatlatir.
Ama evdeki hesap carsiya uyar mi bilmiyo-
rum. Girdi maliyetleri artinca ister istemez
konut fiyatlar1 da artiyor. Bu durumda
satislar nasil olur bilmiyorum. Alim giicii
azaldi. Insallah bu duruma el atarlar diye

distiniyorum. Devletimiz cansuyu veriyor,
destekler veriyor ama yetmiyor. Bu sikinti
tabi diinyada var olan bir sikinti. O yiizden
cok da bir sey diyemiyoruz. Suan malzeme
fiyatlar ¢ok ylksek onu da ge¢in malzeme
bulamiyorsunuz. Ginki demir-gelik sek-
torl, cam sektoru suan ihracata galisiyor.

Dolayist ile i¢ piyasada malzeme bulami-
yorsunuz. Bu sunu gosteriyor; demekki bu
tir urinlerde Tirkiye'nin Giretimi yeterli
degil. Bu tretimleri de artirmak gerekiyor.
Gecen yil evler 250 bin TL civarinda satili-
yordu, bu evlerin artan maliyetler disi-
niildiginde 450 bin TL olmasi gerekiyor.
Bunun da 6tesinde, 3-4 ay sonra fiyatlar
cok daha yiikselecek. Bu stirece de vatan-
daslar alisacak. Fiyatlar belli bir noktadan
sonra oturacaktir” ifadelerini kullandi.

CUMRA AVANTAJLI BiR ILCE

Colak, piyasada yasanan tiim olumsuz-
luklara ragmen, Cumra’nin bundan en az
etkilenecek ilgelerden biri olduguna dikkat
cekti. Cumra’nin tarimda 6nemli bir yer
tuttugunu, bu nedenle de ilgedeki ticari
hareketliligin Tirkiye'de 6nemli bir yerde
oldugunu belirten Colak, “"Cumra’da kriz
olmaz. Cumra Turkiye'nin en ust seviyede
geliri olan bir ilge. Cift¢ilerimiz kazaniyor.
Dolayisi ile bizde zammin olumsuz etkisi
Cumra’da az olur” degerlendirmesi yapti.
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Hayatin her alaninda olan sigorta konusunda son yillarda bilinc artiyor. Ozellikle
yasanan olumsuzluklarla birlikte konut sigortas: yaptiranlann oraru da yukseliyor

KONUT SIGORTALARINDA

BILINCLENME ARTIYOR

elisen ve degisen hayatin her
Galanl, insan yasamini dogrudan

etkileyen riskleri de artiriyor.
Bu durum sigorta faktériinii 6n plana
cikariyor. Ginimizde sigorta hayatin her
alaninda yer aliyor. Ancak, bu konuda ul-
kemizde biling diizeyinin yeterli olmamasi,
sigorta oranlarinin diisiik olmasina neden
oluyor. Ozellikle son dénemde bu bilinci
artirmaya donik yapilan calismalar, mey-
vesini vermeye basladi. Konut sigortasi
gibi sigorta oranlarinin artmaya basladig:
gunumiizde uzmanlar oranlarin daha da
artmasi gerektigini bildiriyor.

SIGORTA SEKTORU SIKINTILI BiR
SEKTOR

Sigorta sektori uizerine degerlendirme-
lerde bulunan Abdurrahman Giirbiz Sigor-
ta Sahiplerinden Mithat Giirbiiz, sigorta
sektoriinde yasanan sikintilara degindi.
Sigorta sektoriniin disaridan oldukca karl
goruldigini ancak sektoriin birgok sorun-
larla kars1 karsiya kaldigini belirten Gur-
biliz, sunlar1 séyledi, “Bizim sektoérimiiz, 4
seneye bir dongtiye giren bir sektér. Ama
5. Ay herkes icin kétii bir tecriibe oldu. Bu
kisir déngili sene sonu itibariyle bitecektir.
Burada 1 sene zarar edersiniz, 2. Sene

“.

portfoy toplarsin, 3. Sene kar ettim dersin,
4. Sene tekrardan zarar edersin gibi dort
senelik kisir bir déngi var. Suan sigorta
sektoru iyi gorilse de bu déongiiden sonra
yine elek ustindeki sirketler kalacak, diger
sirketler kotii sonu gorecekler. Bundan da
yine vatandasglar magdur olacak. Sigorta-
cilikta bilmediginiz bir seyi satiyorsunuz.
Bir kaza oldugu zaman 4 kisi de vefat

S

edebilir, hi¢ kimse vefat da etmeyebilir.
Bu isin 6nlemini almak ¢ok mimkin degil.
Odenen manevi tazminatlarda bir gizelge
olusturulursa ancak bu sekilde bir diizene
girer. 2 yasindaki bir vatandasin kazada
vefat etmesiyle 65 yasindaki bir vatanda-
sin kazada vefat etmesi arasindaki fark net
olarak ortaya konursa, bir diizene girer.
Sigorta sirketlerinin bu konuda girigsimleri



var ama hep geri tepti bu
talep. O ylizden bu sorunla-
rin pek ¢6zimu de yok gibi.
Tam bir karamsarlik ve kaos
ortami var sektorde. Sigorta-
cilik sektoriniin bir geleceginin
de oldugunu diisiinmiiyorum.”

SIGORTA HAYATIN HER
ALANINDA

Sigortanin kapsa-
muyla ilgili bilgiler veren
Gurbtiz, sigortanin haya-
tin her alaninda oldugu-
na dikkat cekti. Gluirbiiz,
“Elle tutulup gozle
gorulen her sey sigorta-
lanabilir. Bunun cesitli
ornekleri var. Ama ginu-
miuzde sik kullanilan konut
poligeleri, araclar1 korumaya
alabilecegimiz kasko poligeleri,
saglik poligeleri, seyahat poligele-
ri gibi policelerdir. Ama sigorta insan
hayatinda bilinip bilinmedik her yerde var.
Bir otobliste seyahat ederken dahi, oturdu-
gunuz koltugunuz bir sigortasi var. Siz de
dogal olarak o koltuk numarasini aldiysa-
niz sigortali olarak seyahat ediyorsunuz.
Burada hem sizi korumaya aliyor hem de
firmay1 korumaya aliyor. Uzerinden gectigi-
miz yollar, képriilerin sigortasi var. Dolayis1
ile sigorta adim attigimiz her yerde” dedi.

BILINC DUZEYIMIiZ ARTIYOR

Sigorta oranlarinin son yillarda artma-
ya basladigini ancak istenilen diizeyde ol-
madigin dile getiren Girbiiz, séyle devam
etti, “Sigortanin faydasini gorince insanlar

b

artik bilingleniyor. En ba-
sitinden kirsal bolgelerde
arag sigortalar1 sadece
aracim baglanmasin diye
yapilirken suan faydalar:
goruliince bilingli sigorta
yaptiran insanlar artmis
durumda. Konut sigor-
tasinda da durum ayni.
Bundan 10-15 sene 6nce
kirsal kesimlerde bilingli
yaptiranlar ytzde 2'ler-
deydi. Deprem bolgele-
rinde bu oran fazla. Ama
suan bu oranlar artmis
durumda. Bizim insanimiz
cebinden cikana bakiyor.
Sirketler bilin¢lendirmek icin
savas veriyorlar. Bugiin 250
TL’ye konut sigortasi yaptirabi-
liyorsunuz. Bilingli insanlar ¢ilin-
gir hizmetinden, buzdolab1 bozul-
masina kadar tazminat aliyorlar. Tabi
insanlarin bagina olay geldikge biling
de artiyor. Avrupa’da mesela her seyleri
sigortal1. Riske attiklar1 hi¢bir sey yok.
Konut sigortasi aslinda zorunlu ol-
mali. Hepimizin evinde ¢cocugumuz var.
Dogalgaz, tiip patlamalar: sik yasaniyor.
Bilingsiz hareket edebiliyoruz. Cocuklardan
kaynaklanan zararlar olabilir. Bu zararlar1
kendimiz karsilamak zorundayiz. Ama si-
gortayla karsilamak gibi bir imkan varken
bunu degerlendirmiyoruz.”

»
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Antalya Harita Sahibi Harita Muhendisi Mustafa Poyraz,

“Konya'da tercih sebebi olduk. Cunku isimizi hem
zamaninda yapiyoruz hem de kaliteli yapiyoruz” dedi

adastro calismalarinda, imar
calismalarinda yer almak ve
destek vermek, kentsel ve kirsal

alan diizenlemeleri i¢in gerekli ¢caligmalar:
yapmak, mobil cihazlar ve web ortaminda

harita miithendislerinin gérevleri arasinda
yer aliyor. Bu anlamda giintimiizde sehir
planlamasi adina oldukg¢a 6nemli bir alan
harita miihendisligi, insaat sektériinin
temel taslarindan biri olarak aniliyor. Bu
durum profesyonellesmenin ve deneyimin
de 6nemini artiyor. Konya’da harita alanin-
da uzman kadrosuyla 6nemli islere imza
atan Antalya Harita, hizl ve kaliteli ¢oziim
ortakligiyla insaat sektoriiniin tercih sebebi
oluyor. Sektore ve yaptiklar ise dair agik-

kullanima uygun harita tasarimlar1 yapmak,

HIZLI VE KALITELI
COZUM
ORTAGI:

ANTALYA HARITA

lamalarda bulunan Antalya Harita Sahibi
Harita Mihendisi Mustafa Poyraz, “Kon-
ya'da tercih sebebi olduk. Gunki isimizi
hem zamaninda yapiyoruz hem de kaliteli
yapiyoruz” dedi.

Sizi kisaca taniyabilir miyiz?

Ismim Mustafa Poyraz. Antalyaliyim. 42
yalindayim. Universiteyi Konya’da Harita
Miihendisligi boliimiinde okudum. Univer-
siteden sonra yaklasik 12 yil, Turkiye nin
birgok yerinde ihaleli islerde ¢alistim.
Kadastro ve iller Bankasi'nin diizenledigi
ihalelerde calistim. Daha sonra yerlesik
hayata gecelim dedik ve yaklasik 6 yildir
Konya’'dayim. 1 sene bagkasinin yaninda
calistiktan sonra kendi yerimi agtim ve
suan 20 kisilik bir ekibin basinda ¢alismala-
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rimizi sirdirdyoruz.

Harita alaninda Konya'da isim
yapmus birisiniz. Bunun nedeni nedir?

Konya'da tercih sebebi olduk. Cliinki
isimizi hem zamaninda yapiyoruz hem de
kaliteli yapiyoruz. Bu nedenle de miiteahhit
arkadaslar ve proje firmalar1 genel olarak
bizi tercih ediyor. Kalabalik ve profesyonel
bir ekibimiz. i§imizi severek yaplyoruz.
Antalya’dan geldim ama artik ben de bir
Konyaliyim. Bu sekilde calismalarimizi
surdiruyoruz.

Turkiye haritacihkta ne durumda?

Teknolojinin gelismesi bizim sektérde
inanilmaz bir ¢igir agt1. Daha 6nce 2 saatte
yaptigimiz igleri 15 dakikaya diigtirebi-
liyoruz. 20 santimetrelik hassasiyetle
yaptigimiz igleri 2 santimetreye diisiire-
biliyoruz. Onun i¢in teknolojik gelismeler
bizim sektoriimiize buyiik katkilar sagladi.
CPS sistemlerinin dogru taninmig olmasi
ve Turkiye'ye birebir uyumlu olmasi bize
buyuk katk: sagladi. Tirkiye diinyada bu
konuda higbir sekilde geri degil. Cok cok
iylyiz bu konuda. Biz daha ¢ok piyasaya
yonelik igler yapiyoruz. Agirlikli olarak imar
uygulamasi yapiyoruz. Harita miithendisli-
ginin 5 ana kolu var. Bunlardan biri jeodezi
ve kartografya. Jeodezi ve kartografya uydu
sistemlerinin de temelini olusturuyor. Biz
Turkiye olarak bu konuda diinyaya hakimiz.
Bu anlamda ¢ok iyi durumdayiz.

Sektor olarak ne durumdayiz?

2018 yi1linda sektor ¢ok ciddi durdu.
2019, 2018 yilina goére daha iyiydi. Ama
2020 y1ili pandemiye ragmen durmadi.
2021 yilindan itibaren de sektor baya iyi gi-
diyor. Anlamlandiramadigimiz bir sey var;
maliyetlerin artmasiyla birlikte konut fiyat-
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lar1 artt1 ama talep de artti. Bir de Konya
konut fiyatlar1 noktasinda biraz pahali bir
sehir. Ama gerek nifus yogunlugu gerek
maddi kaynaklar bu acig1 kapatiyor.

Harita alanindaki mevzuatlarimiz ne
durumda? Eksiklerimiz var mi?

Eksiklerimiz var. Hala 1987 yilinda ya-
pilan imar kanunuyla yonetiliyoruz. Kanuna
ek genelgeler, yonetmelikler geliyor ama
genelgenin yonetmelikle, yonetmeligin ka-
nunla gelistigi anlar yasiyoruz. Yoruma agik
alanlar ortaya ¢ikiyor. Ama 6zellikle ka-
dastro kanunu uygulama yonetmeliklerinde
bircok soru isaretlerini ortadan kaldiracak
sekilde iyilestirmeler yapildi. Eksikler var
ama 10 sene 6ncesine kadar iyiyiz.

Kentsel dénisum calismalarinda
Konya yeterli diizeyde mi? imar
calismalarina nasil bakiyorsunuz?

Ozellikle Meram Belediyesi Sukran
Mabhallesi bélgesinde ciddi manada kentsel
donusim calismalar: yapiyor. Belki yeterli
dizeyde olmayabilir ama bu konuda ¢ok da
geri degiliz. Ama Konya imar konusunda
Turkiye'de iyi olan 3-4 sehirden birtanesi.
Bu konuda yo6neticilerin ve teknik persone-
lin basarisinin oldugu kadar cografi sartlar
da etkili. Konya’daki biiylk toprak alanlari,
rahat planlama yetkisi getiriyor. Ornegin
ben Antalyaliyim, Antalya’nin bir tarafi de-
niz, diger tarafi orman. Neyi ne kadar plan-
layabilirsiniz? Ne kadar teknik donanimda
olursaniz olun bir yerde tikaniyorsunuz.
Ama Konya'daki arazinin bollugu avantaj.
Konya sehircilik agisindan miikemmel bir
sehir. Eski mahallelerde sikintilar var ama
orada da birgok bélge sit alan1 ve hareket
edilebilir durumda degil. Ama diger bol-
gelerde sosyal donati alanlar1 mikkemmel
sekilde planlaniyor.




YUKSELEN HER BiNADA
ONLARIN ALIN TERi VAR

Her insaatin temelinden bitimine kadar her alanda gorev alan insaat ustalannin alin
teri, insanlar tarafindan kullanilan hemen tum yapilarda kendini gésteriyor. Sartlar zor olsa
da insaat iscileri, ekmek parasi i¢in ¢alistyor

“Lokomotif sektor” olarak anilan ingaat
sektorl, kullanilan malzemelerin ve el
isciliginin gesitli olmas1 bakimindan birgok
insana ekmek kapisi oluyor. Sektorin
artan nufusla birlikte son yillarda biytk
ivme kazanmasi, sektor igerisindeki calisan
sayilarini da artirmis durumda. Her ne ka-
dar teknolojik gelismeler insaat sektoruni
de kolaylastirsa da, insan gilicti insaat sek-
torunde hala en etkin yapim araci olarak

kullaniliyor. Bu anlamda insaat sektérinin
belki de en 6nemli kahramanlari, insaatlar-
da calisan ustalar. Her insaatin temelinden
bitimine kadar her alanda goérev alan in-
saat ustalarinin alin teri, insanlar tarafin-
dan kullanilan hemen tim yapilarin her
alaninda kendini gosteriyor. Sicak-soguk
demeden, her sartta insaatlarin yuksel-
mesini saglayan insaat ustalari, meslekleri
zor da olsa, evlerine ekmek gotiirmek icin

buytk bir calismayla takdir topluyorlar.
CALISMALARI HiC DURMUYOR

Insaat sektoérii 6nceleri sezonluk bir
is olarak gortliyordu. Sektor daha gok
havalarin 1sinmasiyla hareketleniyor, kis
aylarinda ise ¢alisma sartlarinin zorlagmasi




ve sektordeki bazi imalatlarin soguk
havaya uygun olmamasi nedeniyle
sektor duruyordu. Ancak, yasanan ge-
lismelerle birlikte insaat sektori artik
yilin her ayinda neredeyse durmadan
calismaya devam ediyor. Bu durum,
sektori sezonluk bir meslek olmaktan
cikarirken, sektor birgok insana da
ekmek kapis1 oluyor.

SICAK-SOGUK DEMIYORLAR

Y1l igerisinde ¢alismalarin hig
durmadan stirdiigi ingaat sektoriinde
calisan yuz binlerce ¢alisan, zor sartla-
ra ragmen ekmek parasi i¢in ¢alisma-
larini sturduruyor. Ailelerinin ge¢imini
saglamak icin insaatlarda ¢alismak
durumunda kalan ustalar ve isciler,
sicak-soguk demeden ingaatlarin yik-

selmesini sagliyor. Ozellikle sicak yaz
aylarinda ¢alismalar: gliglesen isciler,
buna ragmen durmuyor. Ancak hava
sicak oldugu igin ve siirekli hareket
halinde olmalarinin etkisiyle ¢ok fazla
terliyorlar. Viicudun sivi ihtiyacim kar-
silamak icin ise ingaatcilar bol bol su
tiiketiyorlar. Ayrica sabah 09.00-10.00
aras1 ve 14.00-15.00 aras1 olmak tize-
re guinde 2 kere cay molas1 veriyorlar.
Golgeye gecip bir nebze olsun dinlen-
meye ve serinlemeye calisan insaat
iscileri icin su ve cay olmazsa olmazlar
arasinda yer aliyor.
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CEVRECI ANLAYISLA
~ KALITEYI
BIRLESTIRDILER

Sumak Metal, yaklasik 3 yil dnce
kurdugu Payidarts markasiyla
metale sekil vererek orta sehpa,
zigon sehpa, tablo gibi 1000 askin
urun ortaya koyarak, ¢evreci bir
yaklasimla kaliteyi musterilerine

sunuyor

hedefiyle 6nemli islere imza atan

Sumak Metal, yoluna emin adimlarla
devam ediyor. Tarim makineleri, degirmen ma-
kineleri, asansor, otomotiv, gida makineleri, raf
sistemleri ve ytlizlerce sektore lazer kesim ve bu-
kiim hizmeti veren Sumak Metal, ayn1 zamanda
makine, degirmen ve hediyelik esya birimleriyle
de Uretim yelpazesini genigletmis durumda. 6
bin metrekarelik tiretim alaniyla her gegen giin
biiylimeyi stirdiiren Sumak Metal, yaklasik 3 yil
once kurdugu Payidarts markasiyla da adindan
soz ettiriyor. Metale sekil vererek, 1000'i askin
uriin yelpazesiyle hediyelik esya, tablo, orta seh-
palar, zigon sehpalar gibi tirtinler ortaya koyan
Sumak Metal, bu alanda kaliteyi 6n planda tuta-
rak, 6nce i¢ pazarda lider olmay1 sonrasinda ise
yurt dis1 pazarma acillmay1 hedefliyor. Payidarts
markasiyla kisa zamanda 6nemli islere imza atan
Sumak Metal, simdiden 6nemli bir mesafeyi
yakalamig durumda. Ahsap malzemelerden vaz-
gegerek cevreci bir anlayigla bu sektore girmeyi
tercih eden Sumak Metal, bdylece 6nemli bir
sorumlulugu da tistlenmis oluyor.

eyrek asra yaklasan tecriibesiyle
metal isleme sektoriinde 6ncii olma

KALITE VE SAGLAMLIK ON PLANDA

Payidarts markasiyla yaptiklar cahismalar
hakkinda bilgiler veren Sumak Metal Yonetim
Kurulu Uyesi Mustafa Sumak, Sumak Metal ola-
rak metal tizerine birgok sektére hitap ettiklerini
hatirlatti. Giinlimiizde artan rekabet ortaminin
sektorel gesitliligi zorunlu kildigini belirten
Sumak, bu nedenle farkh sektérlerde de boy gos-
termenin 6nemini bildiklerini, bu nedenle cesitli
calismalar yurtttiiklerini soyledi. Béylece yakla-
sik 2 yil 6nce Payidarts markasim kurduklarin,
bu markayla metale sekil vererek yeni tirtinler
ortaya ¢lkarmaya bagladiklarm belirten Sumak
soyle devam etti, “Yeni sektorlere girmeye
calistik. Bu anlamda Payidarts markasini kurduk
ve bu marka ad1 altinda metal tablo, orta sehpa,
zigon sehpa yapiyoruz. Biz burada saglamh
ve kaliteyi 6n plana ¢ikardik. Giinkii bu konuda
bircok arastirmalar yaptik. Aym irtinlerden
bircok miisterinin kaliteli olmamasindan dolay1
bir sikayeti s6z konusu. Biz de burada kaliteyi
ve saglamlidi 6n palana cikaran Uirtinler ortaya
koymak istedik. Bu anlamda bizim tirtinlerimizi
diger tirtinlerden farkli kilan unsur da kalite ve
saglamlik oldu. Isciligimizle, saglamh@mizla 6n
plandayiz. Bu triinii Payidarts yapt1 dedirtmek




istiyoruz. Suanda bunu da kismen basarmig
durumdayiz.

Biz bu ise ruhumuzu katiyoruz. Bizim ekibi-
mizin basinda ¢ok iyi ustalarmiz var. Biz zaten
kendimiz isimizin bagindayiz.”

MUSTERIYE OZEL URUNLER YAPIYORLAR

Payidarts olarak 1000’1 agkin farkh tirtin
yelpazesine sahip olduklariin altim gizen
Sumak, “Biz musterilerimize 6zel trinler de
yapryoruz. Cama sekil verebiliyoruz, metal
kisma istenilen sekli verebiliyoruz, baski
yapabiliyoruz. Metal tablo da yapabiliyoruz.
Uriinlerimizi paketli bir sekilde, son asamasina
gelmis bir sekilde teslim ediyoruz. Baska hicbir
isleme tabi tutmaya gerek yok. Memnuniyet
odakh calistyoruz” dedi.

SIMDIDEN BAYILIKLER VERDILER

Payidarts markasinin yaklasik 2 y1l 6nce
kuruldugunu ancak bu kisa stirede tirtinlerinin
biiyiik begeni kazandigim belirten Sumak,
“Hem toptan hem perakende satisimiz var.
Ankara, Izmir, Afyon, Usak gibi sehirlerde
bayiliklerimiz var. Hedefimizde her ilde bir bayi
olmasi. Suanda bélge bélge bayiliklere basladik.
Yeni olmamiza ragmen bayilik sonuclarmmiz
gayet bagarih” ifadelerini kullandi.

IHRACAT HEDEFi DE VAR

Sumak Metal olarak fakl sektorlerde
boy gostermeye calistiklarini, bu anlamda da
Payidarts markasini olusturduklarim hatirla-
tan Sumak, “Biz daha saglam, daha goz alic1

urlnler yapmak istedik. Bizim tirtinlerimizde
renkler mesela 6n planda. Saglamlikla ve kali-
teyle 6n planda olmak istiyoruz. Yerli pazari-
mizda belli bir noktaya geldikten sonra ihracata
da baslamay planhyoruz” diye konustu.

OTURMA GURUPLARI DA URETECEGIZ

Metale sekil vererek 6nemli tirtinler ortaya
koyduklarmi belirten Sumak, bu yolla dogaya
da katki sagladiklarim sdyledi. Bu tiir Girtinlerde
genelde ahsap kullanildigr hatirlatan Sumak,
sozlerini g6yle strdiirdii, “Ahsap Utirtinler
nedeniyle her yil milyonlarca agag kesiliyor.
Ancak metalde 6yle bir durum s6z konusu
degil. Biz bu anlamda cevreci bir yaklagim da
sergiliyoruz. insanlar1 hem ahsaptan vazgecire-
rek dogaya katki sunmay1 amachyoruz hem de
goze daha hog goériinen tirtinler ortaya koyma-
ya calisiyoruz. Bu anlamda, oturma guruplar:
da tiretmeyi hedefliyor, boylece dogaya olan
katkimizi artirmak istiyoruz.”

INTERNET SATISLARI MEVCUT

Gunumiiz ticaret sartlarina ayak uydur-
maya calistiklarini, bu anlamda yeniliklere agik
olduklarini dile getiren Sumak, sunlar kaydetti,
“Artik ticaret alanlarn oldukca genisledi. Biz
ureticiler olarak kapal bir kutu olamayiz.
Cunku sehrimize, tilkemize ekonomik anlamda
katki sunmak zorundayiz. Bunun i¢in global-
lesmek 6nemli. Kendimizi disartya agmarmiz
gerekiyor. Bunun ilk adimi da internet. internet
mecrasl oldukca genis bir mecra. Sizi tim
diinyaya acan bir kapi. Biz de bu kapinin 6ne-
mini bildigimiz i¢in, bu kapidan iceri girdik ve
urtinlerimiz internet ortaminda miisterilerimize
sunuluyor. Suanda n11.com gibi 6nemli inter-
net aligveris sitelerinde tirtinlerimizi Payidarts
markasl adi altinda tiim dinyaya sunuyoruz.
Bu tiir agilmlarimiz stirecek.”
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FABRIKASI®

Yillardir bugday) 6zenle
isleyerek, usta ellerde
lezzete dénlsmesine
katki sagliyoruz.

Bizi Sosyal Medyadan Takip Edin !
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